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CAPITOLUL 1. 


Dreptul comercial. Noţiune. 
Delimitări. Izvoare. Tendinţe 


A. Noţiune şi obiect. 


a. Denumirea de “drept comercial” s-ar părea că pune în 
evidenţă, ea însăşi, că ar fi vorba de o reglementare juridică, mai 
exact un ansamblu de norme juridice, privind comerţul. O ase- 
menea definire este, în mare măsură, şi corectă. Este însă necesar 
să precizăm şi noţiunea de “comerţ”. 

În sens etimologic, expresia de “comerț” provine din latines- 
cul “commercium” care, la rîndul său, reprezintă o juxtapunere a 
cuvintelor “cum” şi “merx”, ceea ce înseamnă “cu marfă”. Deci, 
comerţul ar însemna “operaţiuni cu mărfuri”. 

În sens economic, comerţul se defineşte ca fiind acea ac- 
tivitate avînd ca scop schimbul şi, prin aceasta, circulaţia bunu- 
rilor de la producător la consumator. Deci, sub acest aspect, 
comerţul ar consta în operaţiunile cuprinse dintre momentul 
producerii mărfurilor şi intrării lor în circulaţie, pînă în momentul 
ajungerii acestora la consumatori. 

Aceste operaţii sînt realizate de “comercianţi”, denumiți şi 
negustori, care sînt agenţi economici diferiţi de “producătorii 
mărfurilor”. 

Pornind de la această accepţiune a noţiunii de comerţ, care 
este şi cea uzuală, s-ar putea spune că dreptul comercial 
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reglementează interpunerea şi circulaţia mărfurilor de la 
producători la consumatori. 

Dar, trebuie subliniat că totuşi noţiunea de comerţ, potrivit 
Codului comercial român, are un sens mai larg. Sensul juridic al 
noţiunii cuprinde nu numai operaţiunile de interpunere (între 
producător şi consumator) şi circulaţia mărfurilor, pe care o 
realizează comercianții, ci şi operaţiile de producere a mărfurilor, 
prin transformarea materiilor prime, materialelor etc., şi obţi- 
nerea unor rezultate de o valoare mai mare, operaţii pe care le 
efectuează fabricanţii (sau, în general, întreprinzătorii). 

Prin urmare, în această concepţie largă cu privire la noţiunea 
de comerţ, dreptul comercial are o sferă mai cuprinzătoare, el 
reglementînd atît producţia cît şi distribuţia (circulaţia) măr- 
furilor. Astfel, potrivit art. 3 din Codul comercial român sînt 
considerate fapte de comerţ (care deci intră în sfera de reglemen- 
tare a dreptului comercial) nu numai actele de vînzare- cumpărare 
prin care se realizează circulaţia mărfurilor, ci şi actele organizate 
şi desfăşurate în anumite condiţii şi cu o anumită finalitate de 
fabrici, manufacturi, imprimerii, spectacole etc., operaţii care 
vizează producţia. 

Totodată, Codul comercial nu atribuie calitatea de comerciant 
numai intermediarului, ci şi producătorului (fabricant, editor, 
realizator de spectacole etc.). 

b. Definirea obiectului dreptului comercial este legată de un 
anume sistem adoptat de legiuitor. 

În concepţia clasică despre dreptul comercial există două 
sisteme care permit determinarea obiectului dreptului comercial: 

- într-un sistem, dreptul comercial este considerat ca avînd 
drept obiect normele juridice la care sînt supuşi comercianții 
(sistemul subiectiv); 

- într-un alt sistem, dreptul comercial este considerat ca avînd 
drept obiect normele juridice aplicabile comerţului, adică acelor 
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fapte, operaţiuni şi acte calificate drept “fapte de comerţ”, in- 
diferent de cine le săvîrşeşte (sistemul obiectiv). 

După cum rezultă din art.3 din Codul comercial român, prin 
care sînt precizate actele şi operaţiunile considerate “fapte de 
comerţ”, cărora li se aplică dreptul comercial, Codul comercial 
român are la bază, ca principiu, sistemul obiectiv. 

Totodată, prin art. 7 din Codul comercial se defineşte calitatea 
de comerciant şi, implicit, limitele aplicării legii comerciale 
persoanelor care desfăşoară o activitate comercială. 

Prin urmare, dreptul comercial are ca obiect normele juridice 


referitoare la faptele de comerţ şi comercianţi. 
Ținînd seama de cele expuse mai înainte, dreptul comercial 


poate fi definit ca reprezentînd un ansamblu de norme juridice 
care sînt aplicabile raporturilor juridice izvorite din actele şi 
operaţiunile considerate de lege ca find fapte de comerţ, precum 
şi raporturilor la care participă persoanele care au calitatea de 
comerciant. 


B. Evoluţia istorică a dreptului comercial 


O privire asupra genezei şi evoluţiei dreptului comercial de-a 
lungul istoriei va permite punerea în lumină a trăsăturilor sale, 
pînă în zilele noastre. 

Istoria dreptului comercial este strîns legată de istoria comer- 
tului şi, implicit, a dezvoltării a însăşi societăţii omeneşti. 

Primele manifestări ale “schimbului” au apărut odată cu 
“proprietatea”. 

Pentru satisfacerea trebuinţelor existenţei lor, oamenii au 
început să schimbe între ei produsele făurite prin munca lor ori 
agonisite din mediul înconjurător. 
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Forma primitivă a schimbului a fost “trocul”. Dar, creşterea 
nevoilor oamenilor şi amplificarea relaţiilor dintre ci au 
evidenţiat necesitatea adoptării unor forme de organizare (fireşte 
primitive la început) prin care se asigurau condiţii pentru ca 
oamenii să se poată intilni într-un număr mai mare, la anumite 
perioade şi în locuri determinate. Aşa au apărut “tîrgurile” care 
au jucat un rol determinat în naşterea şi înflorirea comerţului. 

Istoricii atestă faptul că egiptenii, fenicienii şi grecii s-au 
ocupat intens cu comerţul de-a lungul coastelor Mării 
Mediterane. Grecii au fost cei dintii care au instituit şi anumite 
reguli pentru activitatea comercianților. 

La romani comerţul nu a prezentat o importanţă prea mare, 
deoarece ei agoniseau bogăţia nu prin comerţ, ci prin agricultură 
şi mai ales prin război şi anexiune. De aceea, pentru comerț erau 
considerate ca fiind suficiente regulile dreptului civil. Numai mai 
tîrziu, în epoca de înflorire a Romei apar unele instituții juridice 
ale căror urme le regăsim în anumite instituții ale dreptului 
comercial. Astfel, unele acțiuni instituite de pretor (actio in- 
stitutoria şi actio exercitoria) constituie bazele exercitării 
comerţului prin reprezentanţi. Apoi, în cadrul legilor civile erau 
cuprinse şi reguli speciale pentru comercianţi, îndeosebi în 
materie maritimă (avarii, răspunderea armatorului, împrumut 
etc.). În sfîrşit, prin unele instituţii se recunoaşte din punct de 
vedere juridic “uzul comercial” (uzanţa comercială), precum şi 
executarea forţată, întemeiată pe unele principii care, mai tîrziu, 
au fost incluse în instituţia “falimentului”, 

Prăbuşirea imperiului roman a dus la fărîmiţarea puterii 
politice şi la formarea statelor-cetăţi italiene (Veneţia, Genova, 
Florenţa, Pisa, Milano etc.). Drept consecinţă, în locul dreptului 
uniform, statele cetăţi adoptă şi reguli de drept proprii, 
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Comercianții, pentru a-şi apăra drepturile, s-au organizat în 
corporaţii care, cu timpul, vor dobîndi autonomie administrativă, 
judecătorească şi chiar legislativă. 

Corporaţia cuprindea pe comercianții şi meseriaşii din aceeaşi 
ramură şi era condusă de un consul, ales din rîndurile lor. 

Urmînd exemplul autorităţilor civile, consulul emitea anumite 
norme interne bazate pe obiceiuri care serveau la rezolvarea litigiilor 
ivite între membrii corporației. Aceste norme au fost adunate în 
culegeri denumite “statute”, Sînt , astfel, cunoscute statutele din Pisa 
(1305), Roma (1317), Verona (1318), Bolognia (1509) etc. 

În formarea unor reguli proprii activităţii comerciale, un rol 
important l-au avut tîrgurile medievale italiene, franceze, ger- 
mane, spaniole şi altele. Apare, astfel, un drept al târgurilor care 
cuprinde reguli aplicabile tuturor comercianților participanţi, in- 
diferent de originea lor. De asemenea, apare şi o procedură 
specială. 

Dezvoltarea comerţului a impus înlocuirea dreptului statutar 
(cel realizat prin statute) şi consuetudinar (cel realizat prin nor- 
mele interne emise de consuli) cu un drept scris (cel anterior fiind 
un drept cutumiar, bazat pe obiceiuri). 

Prima ţară care a trecut de la dreptul cutumiar la legi scrise, 
aplicabile pe întreg teritoriul, a fost Franţa. Un prim act, care 
anunţa marile monumente legislative franceze, îl constituie edic- 
tul lui Carol al IX-lea din 1536 prin care au fost create (în Franţa) 
jurisdicţiile consulare, aplicabile numai comercianților. Au urmat 
două ordonanțe emise de Ludovic al XIV- lea: ordonanța asupra 
comerţului terestru din 1673 (prin care erau consacrate anumite 
reguli aplicabile tuturor celor care fac comerţ, indiferent de 
calitatea lor) şi ordonanța privind comerţul pe mare din 1681 
(care cuprinde reguli specifice acestui gen de comerţ). 

Un moment crucial în formarea dreptului comercial în con- 
Stituie adoptarea, în 1807, a Codului comerţului francez. Prin 


9 


această reglementare anumite acte şi operaţiuni au fost scoase din 
dreptul civil, dîndu-li-se o reglementare nouă, corespunzătoare 
cerinţelor schimbului şi circulaţiei mărfurilor. 

Influenţa ideologiei revoluţiei franceze, ca şi cuceririle 
napoleoniene, au facilitat preluarea Codului comercial francez de 
diferite ţări (Italia, Belgia, Olanda, Spania, Brazilia, Egipt, Turcia 
etc.), care, cu adaptările de rigoare, le-au transformat în legi 
comerciale proprii. 

În Italia, Codul comercial francez a fost receptat în 1808. Dar, 
după realizarea unităţii politice, în această ţară au existat 
preocupări pentru elaborarea unui Cod comercial propriu. Astfel, 
prin valorificarea a tot ceea ce era nou în doctrina franceză, 
belgiană şi germană, în 1882 a fost adoptat Codul comercial 
italian care a fost folosit ca model şi pentru Codul nostru comer- 
cial din 1887. 

În Germania, Codul civil şi Codul comercial au fost adoptate 
în 1897 şi au intrat în vigoare la 1900 (consacrîndu-se sistemul 
subiectiv, adică regelmentarea codului fiind aplicabilă numai 
persoanelor care au calitatea de comeciant, nu tuturor celor care 
săvîrşesc acte de comerţ). 

In Anglia şi Statele Unite ale Americii dreptul şi-a păstrat 
caracterul cutumiar (common law), regulile sale aplicîndu-se 
deopotrivă comercianților şi necomercianţilor. Există însă legi 
speciale privind societăţile comerciale, falimentul etc. 


C. Evoluţia reglementării juridice în România 


În țara noastră, ca şi pretutindeni, la început comerţul a fost 
condus potrivit unor reguli cutumiare, fie de sorginte locală 
(obiceiul pămîntului), fie de provenienţă străină, ca urmare a 
legăturilor cu negustorii străini. 
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Primele legiuiri scrise (Pravila lui Vasile Lupu şi Îndreptarea 
Legii a lui Matei Basarab) nu cuprindeau reguli speciale pentru 
comerţ. Ele apar, pentru prima oară, în Codul lui Andronache 
Donici, din 1814. 

O reglementare la fel de sumară este cuprinsă şi în Codul 
Caragea (1817). 

În 1840, în Muntenia şi Moldova a fost aplicat Codul comer- 
cial francez, iar în 1887 a fost adoptat Codul comercial român 
(pentru care a fost folosit ca izvor de inspiraţie Codul comercial 
italian din 1882, precum şi legislaţia germană). Acest cod este şi 
astăzi în vigoare. 

Codul comercial român a fost aplicat nestingherit pînă în 
1948, cînd, trecîndu-se la economia planificată supercentralizată, 
Codul comercial român a rămas aplicabil doar în raporturile 
juridice de comerţ exterior, însă şi aici cu numeroase restricţii. 

După revoluţia din decembrie 1989, trecîndu-se la economia 
de piaţă, Codul comercial, care a fost totuşi menţinut în vigoare, 
şi-a redobîndit toate atributele sale de principală reglementare a 
raporturilor comerciale dintre agenţii economici. Desigur că 
multe din dispoziţiile sale sînt astăzi depăşite, iar, pe de altă parte, 
trebuia mai întîi să se iasă din sistemul economiei planificate 
supercentralizate care legase întreprinderile economice într-un 
sistem al cărui mecanism de funcţionare era total inadecvat 
economiei de piaţă. 

Crearea şi funcţionarea economiei de piaţă în România este 
un proces de durată dar presupune în mod obligatoriu crearea unui 
cadru juridic adecvat care să reglementeze statutul juridic al 
agenţilor economici şi raporturile juridice la care aceştia participă 
(economia de piaţă are ca principali agenţi economici comer- 
cianţii — persoane fizice şi societăţi comerciale —, iar raporturile 
juridice ce se stabilesc între ei sînt raporturi de drept comercial). 
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Prima reglementare în acest domeniu, după revoluţia din 
decembrie 1989, a constituit-o Decretul-Lege nr. 54/1990 privind 
organizarea şi desfăşurarea unor activităţi economice pe baza 
liberei iniţiative (publicat în Monitorul Oficial nr. 20/1990), în 
aplicarea căruia a fost adoptată Hotărîrea Guvernului României 
nr. 201/1990 (publicată în Monitorul Oficial nr. 33- 34/1990). 

În temeiul acestei prime reglementări s-a creat posibilitatea 
organizării, prin liberă iniţiativă, a unor întreprinderi mici, 
asociaţii cu scop lucrativ, asociaţii şi activităţi prestate de per- 
soane fizice în mod independent. 

Dar, era necesară şi o trasformare de natură structurală, care să 
asigure conversiunea vechilor agenţi economici —unităţi economice 
de stat (întreprinderi şi centrale) în agenţi ai economiei de piață, 
prin ruperea sistemului hipercentralizat care-i unea într-un sistem 
unic şi unitar interdependent. Această acţiune de politică economică 
de mare amploare a demarat cu elaborarea cadrului juridic necesar, 
fiind adopatată Legea nr. 15/1990 (publicată în Monitotul Oficial nr. 
98/1990) privind reorganizarea unităţilor economice de stat ca regii 
autonome şi societăţi comerciale, 

Prin art. 47 din Legea nr. 15/1990 s-a prevăzut în mod expres 
că relaţiile comerciale dintre regiile autonome, cele dintre 
societăţile comerciale cu capital de stat, precum şi relaţiile dintre 
ele şi stat se vor desfăşura, în viitor, pe baze contractuale, iar 
contractele vor fi guvernate de principiul libertăţii contractuale şi 
de reglementările din Codul comercial. Deci, a fost abolită 
metoda conducerii economiei naţionale pe bază de plan unic şi 
obligatoriu pentru toate unităţile economice (fără însă ca prin 
aceasta să fie eliminată şi metoda planificării). 

Au urmat apoi o serie întreagă de acte normative prin care s-a 
amplificat mult cadrul juridic de reorganizare a economiei după 
principiile pieţei. Astfel, a fost adoptată Legea nr. 26/1990 pri- 
vind Registrul Comerţului; Legea nr. 31/1990 privind societăţile 
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comerciale (modificată prin Legea nr. 41/1991); Hotărîrea 
Guvernului nr. 1323/1990 privind unele măsuri pentru aplicarea 
Legii referitoare la societăţile comerciale; Legea nr. 11/1991 
privind combaterea concurenţei neloiale; Legea nr. 33/1991 
privind activitatea bancară; Legea nr. 35/1991 privind regimul 
investiţiilor străine; Legea nr. 47/1991 privind constituirea, or- 
ganizarea şi funcţionarea societăţilor comerciale în domeniul 
asigurărilor sociale şi multe alte acte normative de aceeaşi factură 
şi avînd acelaşi obiectiv, crearea cadrului juridic adecvat dez- 
voltării mecanismelor economiei de piaţă. 

Fireşte însă că acest cadru juridic, care se va amplifica în 
continuare, trebuia să aibă şi un ax în jurul căruia să fie articulate 
şi să capele funcţionalitate toate mecanismele specifice pieţei, 
aceasta este Legea nr. 58/1991 referitoare la privatizarea 
societăţilor comerciale. 

Aceste realităţi noi ale perioadei post revoluţionare reactuali- 
zează dreptul comercial, ca ramură a sistemului nostru de drept. 


D. Autonomia dreptului comercial 


Aşa cum rezultă din evoluţia istorică a dreptului comercial, la 
începutul sec. XIX au început să se manifeste primele acţiuni în 
direcţia recunoaşterii şi legiferării dreptului comercial ca o 
ramură distinctă de dreptul civil. Nu a fost o mişcare spontană, ci 
a fost determinată de interesele precise ale comerţului care se 
cereau apărate. 

În literatura juridică s-au purtat însă discuţii în legătură cu 
autonomia dreptului comercial, fiind susţinută şi teza integrării 
sale în dreptul civil, în vederea realizării unui drept privat unitar. 
Asemenea discuţii au căpătat o mare amploare în Italia cu ocazia 
lucrărilor de elaborare a Codului comercial italian din 1882. De 
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altfel, aşa cum se subliniază de unii autori’, ecouri ale acestor 
discuţii există şi astăzi în doctrină. 

Teza unităţii dreptului privat se întemeiază pe argumente 
deduse din necesitatea protejării necomercianţilor cărora li s-ar 
aplica legea comercială deşi aceasta ar fi adoptată în interesul 
unei categorii profesionale — comercianții. Aceasta fără a mai 
vorbi de dificultăţile de interpretare şi de soluţionare a litigiilor. 

Adepte ale acestei teze, unele țări cum sînt Italia, Elveţia şi 
Anglia nu au un drept comercial autonom, în felul acesta fiind 
simplificate raporturile juridice dintre persoane. 

Cei care susţin, dimpotrivă, teza autonomiei dreptului comer- 
cial vin, la rîndul lor, cu argumente care pun accentul pe nece- 
sitatea ca raportul juridic să fie reglementat unitar, motiv pentru 
care legea comercială trebuie aplicată şi unor raporturi dintre 
comercianţi şi necomercianţi. Se face sublinierea că numai rapor- 
tul juridic este sub incidenţa legii comerciale, nu şi statutul juridic 
al necomerciantului. Raporturile civile şi raporturile comerciale 
nu sînt omogene sub aspectul naturii şi scopului. Evoluţia 
economico-socială nu a dus la uniformizarea activităţilor comer- 
cianţilor şi necomercianţilor, aşa încît aceste activităţi nu ar putea 
fi supuse aceleiaşi regelementări juridice. Faptul că unele ţări au 
o reglementare unitară a dreptului privat (cuprinsă în Codul civil) 
nu este relevantă, deoarce asemenea reglementări cuprind dis- 
poziţii care se aplică exclusiv comercianților (cum ar fi, de 
exemplu, obligaţia de înmatriculare în registrul comerţului, 
falimentul etc.). Absența, în ţările respective, a unui Cod comer- 
cial nu înseamnă deci şi inexistenţa unui drept comercial, ca 
ramură distinctă de dreptul civil. În fine, dificultăţile reale pe care 


1 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Introducere în cercetarea dreptului 
comercial. Actualitatea şi perspectivele dreptului comercial, în 
“Dreptul” nr. 9/1991, p. 8. 
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le implică diviziunea dreptului privat pot fi înlăturate printr-o 
formulare cu caracter limitativ a faptelor de comerţ în Codul 
comercial?. 

Principalul argument în favoarea tezei autonomiei dreptului 
comercial trebuie dedus din specificitatea activităţii comerciale. 
Tranzacţiile comerciale care se carcaterizează printr-o mare frec- 
venţă şi rapiditate reclamă, cum este şi firesc, reguli simple, 
lipsite de formalism care să-i asigure comerciantului o mare 
libertate de mişcare, promptitudine şi celeritate. Comerciantul, 
spre deosebire de necomerciant (care încheie acte juridice destul 
de rar, deci dispune şi de timpul necesar pentru a-şi lua măsurile 
de protecţie prevăzute de lege), încheie acte juridice destul de 
frecvent, rapiditatea tranzacţiilor fiind pentru el o condiţie a 
succesului. Deci, el trebuie să poată apela la acte simple, cores- 
pondenţă ori chiar înţelegeri verbale, iar actele juridice astfel 
încheiată să poată fi dovedite cu orice mijloace de probă. 

Celeritatea tranzacţiilor implică şi reguli adecvate atât pentru 
asigurarea promptitudinii şi rigorii exercitării obligaţiilor asu- 
mate, cît şi pentru protecţia creditorilor (cunoscut fiind că cel mai 
adesea comercianții îşi desfăşoară activitatea cu capital 
împrumutat de la bănci). Acestea sînt reguli speciale care nu pot 
fi aplicate necomercianţilor, de exemplu: solidaritatea 
codebitorilor sau falimentul şi multe altele. 

lată, aşadar, argumentele care pledează în mod categoric 
pentru caracterul autonom al dreptului comercial. 

Dar, autonomia dreptului comercial nu înseamnă nicidecum 
o izolare a sa în cadrul sistemului nostru de drept. Dimpotrivă, 
dreptul comercial este integrat şi se află în corelaţie cu alte ramuri 


2 Pentru o cunoaştere în ansamblu a controversei din literatura juridică pe 
această temă, a se vedea: I.L. Georgescu, Drept comercial român, vol. I, 
Bucureşti, 1946, p. 73 şi urm.; M. Juglar, B. Ippolito, Cors de droit 
comercial, vol I, Paris, 1968, p. 79 şi urm. 
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ale dreptului, cum sînt dreptul civil, dreptul procesual civil, 
dreptul comerţului internaţional (ramuri de drept cu care dreptul 
comercial se află în foarte strînse relaţii). Dar, sînt şi alte ramuri 
de drept cu care dreptul comercial se află în corelaţie: dreptul 
financiar, dreptul bancar, dreptul valutar, dreptul administrativ şi 
chiar dreptul penal. 

În ceea ce priveşte corelaţia cu dreptul civil, fiind vorba de 
ramuri ale dreptului privat care reglementează raporturile juridice 
dintre particulari (persoane fizice sau juridice) legăturile dintre 
acestea aproape că nu mai trebuie demonstrate. Diferenţierea 
constă în aceea că dreptul comercial se aplică numai raporturilor 
patrimoniale care decurg din săvîrşirea faptelor de comerţ sau din 
cele la care participă comercianţi. 

Codul comercial defineşte cu exactitate concordanța dintre 
dreptul civil şi dreptul comercial, prevăzînd că “In comerț se 
aplică legea.de față. Unde ea nu dispune se aplică Codul civil 
(art. 1 C. com.). Din aceste dispoziţii rezultă că prevederile 
Codului Comercial au un caracter special, faţa de cele ale Codului 
civil (care este deci dreptul comun, în ceea ce priveşte reglemen- 
tarea raporturilor patrimoniale dintre particulari). 

Corelaţia cu dreptul procesual civil este evidenţiată prin art. 
889 din Codul comercial care prevede că exerciţiul acţiunilor 
comerciale este reglementat de Codul de procedură civilă, afară 
de dispoziţiile cuprinse în Codul comercial. Or, atit în Codul 
comercial, cât şi în legile comerciale speciale sînt. cuprinse nume- 
roase norme de drept procesual civil menite să asigure realizarea 
drepturilor subiective. Din această categorie fac parte prevederile 
cuprinse în Cartea a III-a a Codului comercial referitoare la 
procedura falimentului, cele din Cartea a IV-a privind exerciţiul 
acţiunilor comerciale şi durata lor şi altele. Ele se regăsesc şi în 

legea cambiei şi biletului la ordin, precum şi în legea cercului. 
Toate aceste norme procesuale au un caracter special, derogatoriu 
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faţă de cele din Codul de procedură civilă (care reprezintă dreptul 
comun în materie procesuală). 

O altă corelaţie relevantă este cea dintre dreptul comercial şi 
dreptul comerţului internaţional, amblele reglementînd raporturi 
patrimoniale care sînt asemănătoare sub aspectul esenței lor 
(adică se nasc din fapte de comerţ sau raporturi la care participă 
comercianții). Diferenţierea provine din aceea că dreptul comer- 
cial priveşte raporturile de drept intern dintre cetăţenii români, pe 
cînd dreptul comerţului internaţional se referă la raporturile 
patrimoniale cu elemente de extraneitate, adică raporturile la care 
participă comercianţi cetăţeni străini. 

Unitatea de esenţă a celor două categorii de raporturi juridice 
este dată şi de faptul că ele sînt guvernate, în parte, de aceeaşi 
reglementare legală (Codul comercial român, dacă potrivit con- 
venţiei părţilor, lex casae este legea română). 

Datorită elementelor de extraneitate pe care le conţine, rapor- 
turile patrimoniale din sfera dreptului comerţului internaţional 
sînt guvernate şi de anumite convenţii internaţionale la care 
Româniă este parte. 

Rezultă că dreptul comerţului internaţional constituie o 
ramură a dreptului comercial, apărînd, aşadar, ca prezentînd un 
caracter special faţă de dreptul comercial care este dreptul comun 
în materia raporturilor comerciale. 

Comerţul avînd un rol social important statul intervine pentru 
a asigura, pe de o parte, buna organizare şi fi uncţionare a acestuia, 
iar, pe de altă parte, pentru a asigura protecţia consumatorilor. 
Acest lucru se realizează atît pe cale legislativă (reglementînd 
unele instituţii speciale: camerele de comerț şi industrie: registrul 
comerţului; bursele de valori şi de mărfuri etc.), cît şi pe cale 
administrativă (de exemplu, prin sancţionarea unor fapte care 
constituie activităţi comerciale ilicite, suspendarea sau condi- 
jionarea eliberării autorizaţiilor şi altele). 
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În acest context se înfăptuieşte corelaţia dintre dreptul co- 
mercial şi dreptul adminitrativ. t 

Întrucît comerţul este o activitate aducătoare de profit, comer- 
cianții sînt supuşi acţiunii legilor fiscale, aşa încît între dreptul 
comercial şi dreptul fiscal se ţes raporturi de corelaţie. 

În sfîrşit, atit Codul comercial, cît şi legile comerciale speciale 
cuprind anumite norme de drept penal, prin care se asigură 
proteguirea unor interese generale ce ar pulca [i lezate prin 
activităţi comerciale sau fapte din acest domeniu. De exemplu, 
Codul comercial prevede anumite infracțiuni cu caracter penal în 
materie de faliment (art. 875-888). Sau, prin art 194- 209 din 
Legea nr. 31/1990 sînt sancţionate penal şi nerespectarea unor 
obligaţii prevăzute de Legea nr. 26/1990 referitoare la registrul 
comerţului. Er DUNAR 

Aplicarea sancţiunilor penale specifice raporturilor juridice 
din sfera actelor comerciale se face ţinîndu-se seama nu numai 
de prevederile legale încălcate, ci şi de principiile dreptului penal. 

Rezultă cu claritate din cele sus-menţionate că dreptul comer- 
cial nu este izolat ci, dimpotrivă, integrat şi în corelaţie cu 
celelalte ramuri ale sistemului de drept global. 


E. Izvoarele dreptului comercial 


Dreptul comercial arc izvoare formale: Codul comercial, 
Codul civil, legile comerciale speciale. | 

Cu privire la corelaţia dintre Codul comercial şi legile spc- 
ciale, pe de o parte, şi Codul comercial, legile comerciale speciale 
şi Codul civil, pe de altă parte, se aplică principalul general 
“specialia generalibus derogant”. Cu alte cuvinte, legile comer- 
ciale speciale sînt de aplicaţie prioritară, dar atunci cînd prin ele 
nu sînt reglementate anumite situaţii juridice se recurge la regulile 

18 


şi principiile consacrate prin Codul comercial care constituie 
dreptul comun în materie. Tot astfel, atunci cînd şi Codul comer- 
cial nu conţine reguli pentru alte situaţii juridice, devin aplicabile 
prevederile Codului civil (aşa cum o prevede expres chiar art. 1 
din Codul comercial) care reprezintă dreptul comun în ceea ce 
priveşte reglementarea raporturilor patrimoniale în general. 

Codul comercial şi legile comerciale speciale conţin, în prin- 
cipiu, norme cu caracter supletiv, ceea ce înseamnă că ele se 
aplică numai în cazul cînd părţile nu au convenit altfel. 

Sînt însă şi norme imperative, de la care părţile nu pot deroga. 
Ele au drept scop, de regulă, protejarea intereselor generale. 

Refcrindu-ne la izvoarele formale ale dreptului comercial, trebuie 
avute în vedere nu numai regulile propriu-zise conţinute în Codul 
comercial şi legile comerciale speciale, ci şi principiile care se degajă 
din acestea. Astfel, doctrina recunoaşte unele principii devenite clasice 
cum sînt, de exemplu, următoarele: în comerţ, gratuitatea nu se 
prezumă; în comerţ, întotdeauna, banii sînt fructifieri; în caz de dubiu 
se aplică regula care favorizează circulaţia; în comerţ, contractul în 
favoarea celui de-al treilea este obişnuit şi altele”, 

Un alt izvor al dreptului comercial, de data aceasta nefor- 
mal, îl constituie uzanţa (obiceiul sau cutuma) care repezintă o 
regulă de conduită născută din practica socială, folosită o vreme 
îndelungată, deci avînd o fiabilitate verificată în practică şi care, 
în consecinţă, se aplică şi este respectată întocmai ca o normă 
juiridică obligatorie. Ele chiar dobîndesc un caracter formalizat 
atunci cînd sînt consacrate legislativ. 

În dreptul nostru comercial, aşa cum sc subliniază şi în lite- 
ratura juridică 3 uzanțele nu sînt consacrate legislativ, prin art. 1 
3 A se vedea, St. D. Cărpenaru, op. cit., p. 14. 

4 A se vedea, C. Bîrsan, D. A. Sitaru, Dreptul comerțului internațional, 


vol. 1, Universitatea din Bucureşti, Facultatea de Drept, 1988, p. 52. 
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din Codul comercial fiind reglementate, ca izvoare ale dreptului 
comercial, doar Codul comercial şi Codul civil. Dar, în doctrină, 
sînt recunoscute uzanţele interpretative (convenţionale) care îşi 
au sorgintea în voinţa prezumată a părţilor, fiind menite să 
lămurească sensul şi limitele acestei voințe. Astfel de uzanţe au 
fost deduse din anumite dispoziţii ale Codului civil care sînt 
aplicabile şi în dreptul comercial. Astfel, potrivit art. 970 C. civ., 
convențiile trebuie executate cu bună credinţă, acestea obligînd 
nu numai la ceea ce este prevăzut expres în ele, ci şi la toate 
urmările ce echitatea, obiceiul sau legea dă obligaţiei după natura 
sa. Ca atare, ţinîndu-se seama de aceste dispoziţii din Codul civil, 
care consacră un principiu în materia executării obligaţiilor con- 
tractuale, şi obligaţiile din contractele comerciale trebuie exe- 
cutate cu bună-credinţă, cu diligenţa unui bun comerciant 
(contractele comerciale cuprind, aşadar, şi obligaţii care, chiar 
dacă nu sînt stipulate expres, rezultă din obiceiurile activităţii 
comerciale). Un alt text din Codul civil, art. 980 prevede că, 
dispoziţiile îndoielnice se interpretează după obiceiul locului 
unde s-a încheiat contractul. Deci, dacă un contract comercial 
conţine clauze care sînt îndoielnice sau echivoce, pentru a li se 
stabili conţinutul sau sensul, trebuie să se apeleze la obiceiurile 
existente la locul încheierii contractului; bineînţeles, fiind vorba 
de obiceiuri în materia activităţii comerciale. Mai există dis- 
poziţiile art. 981 C. civ. potrivit cărora clauzele obişnuite într-un 
contract se subînțeleg, chiar dacă nu sînt expres prevăzute. Aceste 
dispoziţii ale Codului civil sînt de mare importanţă în materice 
comercială care se bazează, în bună parte, pe obiceiuri (legea 
considerînd, aşadar, că aceste obiceiuri sînt acceptate tacit de 
părţile contractante). 

În ceea ce priveşte soluţiile instanţelor judecătoreşti sau 
teoriile şi părerile exprimate în literatura juridică, deşi constituie 
factori puternici de intepretare a legii şi de progres al dreptului, 
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nu constituie totuşi un izvor de drept în general, deci nici al 
dreptului comercial, în particular. 


F. Tendinţele moderne ale dreptului comercial 


De la primele forme de manifestare a dreptului comercial, 
începînd cu secolul XIX şi pînă în zilele noastre, această ramură 
importantă a dreptului nu a încetat să se dezvolte şi perfecţioneze. 
De timpuriu s-au manifestat tendinţe în acest sens care s-au 
amplificat şi au devenit tot mai evidente ca urmare a marilor 
realizări pe plan tehnico-ştiinţific. 

Dezvoltarea, diversificarea şi specializarea activităţii econo- 
mice în general şi a comerţului, în particular, au determinat şi 
tendinţe de dezvoltare şi extindere a sferei de aplicare a dreptului 
comercial. 

Dreptul comercial cuprinde în prezent, în sfera sa, totalitatea 
activităţilor productive, de circulaţie şi distribuţie a mărfurilor, 
bancare, valutare şi de asigurări etc. 

Dreptul comercial s-a născut şi s-a dezvoltat în cursul seco- 
lului al XIX-lea sub stindardul libertăţii comerţului şi industriei. 
Dar, fenomenele negative care au însoţit această dezvoltare (care 
a culminat cu marea criză economică din perioada 1929-1933) au 
determinat statul să părăsească doctrina liberalismului pentru a 
interveni în activitatea economică (Programul New Deal pus în 
aplicare de S.U.A., în perioada 1933-1936 în timpul administra- 
tiei Roosevelt este considerată prima manifestare semnificativă 
de intervenţie a statului în economie). 

În anii celui de al doilea război mondial şi în perioada urmă- 
toare acestuia, măsurile de dirigism economic au luat amploare, 
căpătînd forme absolute în statele foste socialiste. 
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În zilele noastre, sub influenţa ideilor economistului englez J. 
Keynes, care îşi întemeiază teoria pe necesitatea asigurării 
echilibrului economic prin intervenţia directă a statului în 
economie, un rol deosebit a început să-l joace planificarea şi 
prognoza, ale căror obiective însă se realizează nu prin directive 
administrative imperative (aşa cum s-a procedat în fostele state 
socialiste), ci prin tehnicile economici concertate, prin folosirea 
pîrghiilor economice de influențare şi stimulare. 

Măsurile de dirijism economic nu puteau rămîne fără ecou pe 
planul dreptului comercial, fiind instituit un control al activităţii 
de comerciant, al activităţilor legate de aprovizionare şi des- 
facere, al preţurilor şi respectării regulilor fiscale etc. 

Deci, dacă la originea sa dreptul comercial a fost un drept 
privat, în perioada actuală cl devine o ramură de drept cu grad tot 
mai înalt de publicizare?. 

Secolul XIX se caracterizează prin tendinţa de codificare a 
dreptului comercial, fiecare ţară tinzînd să consacre, printr-o 


reglementare naţională, reguli de comerţ în conformitate cu in-' 


teresele lor economice. 

Epoca modernă, care se caracterizează, la rîndul ci, printr-o 
dezvoltare a comerţului între diferite ţări, atât la nivel regional, 
cît şi continental, a determinat necesitatea obiectivă de întărire a 
securităţii juridice a raporturilor comerciale, ceea ce a impus o 
tendinţă de uniformizare internaţională a legilor comerciale. 
Astfel, sub auspiciile Ligii Naţiunilor, au fost adoptate Convenţiile 
de la Geneva (1930 şi 1931) privind legile uniforme referitoare la 
cambie, biletul la ordin şi cecul, în baza cărora statele semnatare au 
adoptat legi interne proprii privitor la aceste titluri de credit. 


5 A se vedea, R. Rodiére, R. Houin, Droit commercial, tome I, Paris, 1970, 
p. 16. 
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Acţiunea de uniformizare a legilor comerciale a continuat şi sub 
egida O.N.U. şi a instituţiilor salc, printre care un rol important l-a avut 
UNCITRAL. Au fost adoptate Regulile de la Hamburg (1978) şi 
Convenţia privind vînzarea internaţională de mărfuri (Viena, 1980). 

Un loc deoscbit în acţiunca de unilormizare a legilor comerciale 
îlocupă Tratatul de la Roma care prevede că, la sfîrşitul unci perioade 
de tranziţie, între ţările membre ale CEE, circulaţia mărfurilor, 
serviciilor, capitalurilor şi a forţei de muncă să devină libere. Este 
ceea ce s-a hotărît recent prin Tratatul de la Maastricht. 

În scopul perfecţionării reglementării activităţii economice şi 
a raporturilor juridice pe care aceasta le implică, a început să se 
manifeste, în doctrina occidentală, şi o altă tendinţă în direcţia 
recunoaşterii originalității şi, implicit, a autonomiei dreptului 
economic, fără însă să existe încă un punct de vedere unitar cu 
privire la definirea acestei viitoare ramuri de drept“. 

S-a exprimat şi părerca că însuşi dreptul comercial trebuie 
să-şi schimbe titulatura, pentru a corespunde mai bine condiţiilor 
actuale de dezvoltare a activităţilor economice productive şi 
comerciale, urmînd a fi denumit “drept al afacerilor” (el urmînd 
a include nu numai elementele de drept privat, admise tradiţional, 
ci şi elemente de drept public legate de intervenţia statului în 
economic, drept fiscal, drept al muncii etc.). Conceput ca un drept 
al afacerilor, acesta ar dobîndi un caracter mai accentuat pluridis- 
ciplinar decît dreptul comercial. 


6 A se vedea, în această privinţă, G. Farjat, Droit économique, Paris, 1971, 
p- 14 şi um. 
7 Materialul documentar preluat din St. D. Cărpenaru, op. cit., p. 3-17. 
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CAPITOLUL II 


Actele şi faptele de comerţ 


În sistemul Codului nostru comercial, comerciantul. este 
definit prin activitatea economică pe care o exercită sau prin 
înscrierea lui într-un registru profesional ori prin organizarea 
întreprinderii sale. Aceasta este “concepţia subiectivă”, consa- 
crată de Codul comercial german din 1900, potrivit căruia dreptul 
comercial este un drept profesional rezervat persoanelor care 
exercită profesii comerciale . 

Aşadar, întrucît Codul comercial român se întemeiază pe o 
“concepţie obiectivă” a dreptului comercial, pentru a determina sfera 
raporturilor juridice cărora li se aplică normele dreptului comercial, 
stabileşte actele şi operaţiile pe care la califică “fapte de comerţ”. 
Prin săvîrşirea uneia sau mai multor fapte de comerţ, se nasc anumite 
raporturi juridice, care sînt reglementate de legile comerciale. 

Mai întâi, este necesar să facem o distincţie între “actele juridice” 
şi “faptele juridice”, pentru că, după cum vom vedea, Codul comer- 
cial român conţine dispoziţii care s-ar putea preta la confuzii. 

Actul juridic civil este o manifestare de voinţă a uneia sau mai 
multor persoane fizice sau juridice săvârşite în scopul de a crea 
sau stinge raporturi juridice civile’, 


8 Cu privire la deosebirile dintre aceste două concepții, a se vedea R: Rodiére, 
R. Houin, op. cit., p. 27. 
9 A se vedea, M. Costin, M. Mureşan, V. Ursa, Dicţionar de drept civil, 


Editura Ştiinţifică şi Enciclopedică, Bucureşti, 1980, p. 16. 


25 


Faptele juridice sînt evenimente şi acţiuni săvirşite fără 
intenţia de a produce efecte juridice! 

Codul comercial român stabileşte — aşa cum am arătat — 
anumite acte şi operaţiuni pe care le califică “fapte de comerţ”, 
prin săvîrşirea cărora se nasc raporturi juridice ce sînt reglemen- 
tate prin legile comerciale. 

“Faptele de comerţ” sîntenunţate în art. 3 din Codul comercial 
Şi sînt următoarele: 

- cumpărarea de produse sau mărfuri spre a sc revinde, fie în 
natură, fic după ce se vor [i lucrat sau pus în lucru, ori numai spre 
a se închiria; asemenea şi cumpărarea spre a se revinde de 
obligaţii ale statului sau alte titluri de credit circulînd în comerţ; 

- contractele de report asupra obligaţiilor de stat sau altor 
titluri de credit circulînd în comerţ; 

- cumpărările sau vînzările de părţi sau de acţiuni alc 
societăţilor comerciale; 

- orice întreprinderi "l de furnituri; 

- întreprinderile de spectacole publice; 

- întreprinderile de comisioane, agenţii şi oficii de afaceri; 

- întreprinderile de construcţii; 

- întreprinderile de fabrici, de manufactură şi imprimerie; 

- întreprinderile de editură, librărie şi obiecte de artă cînd altul 
decît autorul sau artistul vinde; 

- operaţiunile de bancă şi schimb; 

- operaţiunile de mijlocire (samsaric) în afaceri comerciale; 

- întreprinderile de transport de persoane sau de lucruri pe apă 
Sau pe uscat; 


10 presa 

11 n pese pE noțiunea de * “întreprindere” este diferită de ceca ce se 
înţelege în mod curent prin acest cuvînt. În sensul Codului comercial prin 
întreprindere se înţelege o activitate organizată şi desfăşurată în anumite 
condiţii şi cu o anumită finalitate. 
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- cambiile şi ordinele în producte sau mărfuri; 

- construcţia, cumpărarea, vînzarea şi revînzarea de tot felul 
de vase pentru navigaţie interioară şi exterioară şi tot ce priveşte 
la echiparea, armarca sau aprovizionarea unui vas; 

- expedițiile maritime, închirierile de vase, împrumuturile 
maritime şi toate contractele privitoare la comerţul pe marc şi la 
navigaţie; 

- asigurările terestre, chiar mutuale, în contra daunelor şi 
asupra vieţii; 

- asigurările, chiar mutuale, contra riscurilor navigaţiei; 

- depozitele pentru cauză de comerţ; 

- depozitele în docuri şi antrepozite, precum şi toate operaţiile 
asupra recipiselor de depozit (warante) şi asupra scrisorilor de 
gaj, eliberate de ele; 

Prin art. 4 din Codul comercial român se mai prevede că sînt 
socotite “fapte de comerţ” şi “celelalte contracte şi obligaţiuni ale 
unui comerciant, dacă nu sînt de natură civilă sau dacă contractul 
nu rezultă din însuşi actul”. 

Două sublinicri se cuvin a fi făcute şi anume: Codul comercial 
român, spre deosebire de cel italian şi francez, reglementează 
“faptele de comerţ” şi nu “actele de comerţ” iar, pe de altă parte, 
nu trebuie confundate “faptele juridice”, în gencral, care sînt 
săvîrşite fără intenţia de a produce efecte juridice, cu “faptele de 
comerţ” care sînt manifestări de voinţa săvîrşite cu intenţia toc- 
mai de a produce efecte juridice. 

Ce semnificație are faptul că prin Codul comercial român nu 
sînt reglementate “actele de comerp” ci numai “faptele de co- 
merţ”? În literatura juridică! 12 se dă explicația că legiuitorul a voit 


să supună legilor comerciale nu numai obligaţiile rezultate din 


12 A se vedea, I. N. Linţescu, Curs de drept comercial, vol. I, Bucureşti, 
1929, p. 32. 
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“actele juridice”, ci şi obligaţiile izvorîte din “faptele juridice”. 
Deci, intră sub incidenţa legilor comerciale nu numai contractele 
comerciale, ci şi faptele licite (îmbogățirea fără temei legitim, 
plata nedatorată şi gestiunea de afaceri) şi cele ilicite săvîrşite de 
comerciant în legătură cu activitatea sa comercială (întrucât, în 
mod frecvent, obligaţiile comerciale rezultă din “acte de comerţ”, 
în literatură se fololseşte termenul de “acte de comerţ” şi nu cel 
corect “fapte de comerţ”). 

În literatura juridică a fost supusă discuţiei şi problema dacă 
enumerarea “faptelor de comerţ”, din art. 3 al Codului comercial 
român, este limitativă sau doar enunciativă? 

Într-o opinie, s-a susţinut că enumerarea este limitativă, deoa- 
rece legea califică drept acte de comerţ doar actele şi operaţiile 
expres prevăzute de textul art. 3 din Codul comercial român, ceea 
ce înseamnă, per a contrario, că altele ar fi excluse. Cel mult, ar 
fi discutabil dacă un anumit act sau operaţiune concretă se 
încadrează sau nu într-unul din faptele de comerţ, care să se 
adauge celor existente '?. 

Alţi autori, a căror părere este dominată în doctrină, susţin, 
dimpotrivă, că enumerarea făcută în art. 3 din Codul comercial 
român, are un caracter enunciativ, în sensul că legiuitorul a 
menţionat cele mai frecvente fapte de comerţ, lăsîndu-se instanţei 
de judecată posibilitatea să califice drept fapte de comerţ şi alte 
acte sau operaţiuni, cu condiţia ca acestea să aibe caracteristicile 
faptelor de comerţ expres recunoscute de lege. O astfel de conclu- 
zie se întemeiază pe redactarea art. 3 din Codul comercial român 
care nu stabileşte imperativ că sînt fapte de comerţ numai cele pe 
care le enumeră, ci foloseşte expresia elastică “legea considera 
ca fapte de comerţ”. Un alt argument, care este dedus dintr-o lege 


13 A se vedea, C. Arion, Elemente de drept comercial, vol. I, Bucureşti, 
1920, p. 86. 


28 


recentă (Decretul-Lege nr. 54/1990), pune accentul pe faptul că 
prin aceasta se prevede că activităţile economice ale întreprin- 
zătorilor particulari “se desfăşoară cu respectarea dispoziţiilor 
Codului comercial, în măsura în care, potrivit prezentului decret- 
lege, nu se prevede altfel”. Aceasta ar însemna că activităţile 
organizate de întreprinzătorii particulari, care pot organiza şi 
desfăşura activităţi pe baza liberei iniţiative — şi care sînt stabilite 
orientativ în Anexa 1 a Hotărîrii Guvernului nr. 201/1990 — sînt 
fapte de comerţ căroara li se aplică Codul:comercial'*. 


A.Definirea şi caracteristicile actelor de comerţ 


Codul comercial român nu defineşte “fapta de comerţ” ci 
stabileşte doar o listă a faptelor de comerţ. Or, aşa cum am văzut, 
enumerarea făcută în art. 3 este imperfectă, afară de faptul că şi 
formularea este depăşită şi chiar incompletă. În stabilirea faptelor 
de comerţ, legiuitorul a avut în mod evident în vedere mai ales 
aspectul economic şi mai puţin cel juridic, lucru care rezultă şi 
din limbajul la care s-a recurs care este comercial şi economic, 
nu unul juridic. Dar, definirea faptelor de comerţ prezintă un 
interes practic deosebit, nu numai unul pur ştiinţific. Aceasta, 
pentru că, în primul rînd, unele acte juridice (nu puţine) sînt 
bivalente, adică comerciale şi civile, şi, ca atare, este imperios 
necesar să se stabilească un criteriu de diferenţiere între actele 
comerciale şi cele civile, apoi, în al doilea rînd, pentru că enume- 
rarea faptelor comerciale făcută în art. 3 din Codul comercial fiind 
enunciativă, trebuie să existe un criteriu de comercialitate în 
temeiul căruia instanţa de judecată să poată recunoaşte şi alte 


14 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Faptele de comerţ în dreptul comercial 
român, în “Dreptul” nr. 10-11/1991,p. 8. 
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fapte de comerţ neprevăzute de lege. Pe un plan mai larg, o 
definiţie generală a faptei de comerţ serveşte şi la determinarea 
sferei dreptului comercial şi, implicit, la delimitarea acestuia de 
dreptul civil. 

Acestui deziderat obicctiv de definire a faptei de comerţ i-a 
răspuns literatura juridică, căutîndu-sc, astfel, să se remedieze o 
lacună a actualei legislații. 

Au fost propuse diferite criterii pentru caracterizarea faptei de 
comerţ, în general, şi a actului de comerţ, în particular 

Potrivit unei opinii, actul de comerț este “un act de speculație” 
care sc face în scopul realizării de beneficii (profit), speculîndu-sc 
asupra transformării ori schimbului de produse (de exemplu, 
cumpărarea de mărfuri la un anumit preţ şi revînzarea lor la un 
preţ mai mare). Criteriul speculaţici corespunde realităţii, pentru 
că comerciantul nu acţionează dezinteresat, ci tocmai pentru a 
obţine beneficii. Şi apoi, pentru consumatori, comerciantul pres- 
tează un serviciu, căutînd şi punîndu-i la dispoziţie, în condiţii de 
facilitate, produsele de care aceştia au nevoic. Şi, acest serviciu 
trebuie remunerat (teoria speculaţici). 

S-au formulat şi critici, în sensul că acest criteriu ar fi prea 
larg (existînd operaţiuni speculative care sînt civile, cum este, de 
exemplu, o activitate meşteşugărească sau una agricolă), dar, în 
acelaşi timp, şi prea îngust (întrucît există operaţiuni comerciale 
care nu sînt speculative, cum este, de exemplu, vînzarea în 
pierdere pentru atragerea clientelei, pentru reclamă sau pur şi 
simplu pentru evitarea unei pierderi mai mari). Apoi, criteriul ar 
fi şi dificil de aplicat deoarece arc în vedere “intenţia de a realiza 
beneficii” nu şi realizarea lor electivă. Fiind un mobil psihologic, 
scopul actului (obţinerea profitului) poate fi apreciat abia după 
clectuarea activităţii comerciantului. 


15 A sc vedea, I. L. Georgescu, op. cit., p. 169 şi urm. 
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Într-o altă opinie, actul de comerţ este un “act de circulaţie”, 
mai exact un “act de interpunere” între producător şi consumator 
(teoria circulaţiei). Deci, acest criteriu ar avea în vedere nu scopul 
actului ci obiectul lui, reţinîndu-se în sfera dreptului comercial 
numai actele de intermediere, situate între producţie şi con- 
sumaţie (excluzîndu-se, aşadar, actele de producţie şi cele de 
consumaţie. Ceea ce înseamnă că actele de vînzare a mărfii 
încheiate de agricultor, ca şi actele de vînzare a mărfii încheiate 
de vînzătorul cu amănuntul cu anumiţi consumatori nu sînt acte 
de comerţ. În schimb, vor fi acte de comerţ, actele de vînzare 
încheiate de angrosist cu vînzătorul cu amănuntul, deoarece sînt 
acte de interpunere în circulaţia mărturilor). 

Şi acest criteriu prezintă incovenienie, fiind şi cl inexact, 
deoarece există acte comerciale care sînt străine circulaţiei bu- 
nurilor (de exemplu, actele agenţiilor şi oficiilor de afaceri). 
Criteriul este discutabil şi sub alt aspect şi anume acela că 
activitatea de transformare a unor bunuri (activitatea industrială) 
care, şi ca, este recunoscută ca activitate comercială este altceva 
decît o activitate de intermediere (nu s-ar putea afirma că indus- 
triaşul cumpără în vederea revînzării, atunci cînd se aprovi- 
zionează cu materiale şi vinde produsele finite). Industriaşul este 
în principiu un creator de bunuri (produse) şi numai cu titlu 
accesoriu el este un intermediar. 

În sfîrşit, într-o altă opinie, actul de comerţ ar fi “actul înde- 
pliniL printr-o întreprindere” (în sensul dreptului comercial, nu 
cel uzual). Acest criteriu priveşte, aşadar, o activitate metodic 
organizată, nu un act juridic izolat (teoria întreprinderii). 

Şi acest criteriu a fost supus criticii, arătîndu-se că sînt anu- 
mite acte de comerţ care se realizează fără a exista o organizare, 
iar, pe de altă parte, pe lîngă întreprinderile comerciale există şi 
întreprinderi cu caracter civil (0 exploatare agricolă sau o 
întreprindere meşteşugărească). Criteriul a fost apreciat ca fiind 
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Şi insuficient de precis, deoarece nu se stabileşte care este gradul 
de organizare a activităţii care asigură caracterul comercial al 
întreprinderii. 

Întrucît nici unul dintre criteriile propuse nu s-a dovedit a fi 
îndestulător pentru caracterizarea exactă a actului de comerţ, în 
practica judiciară nu s-a adoptat un criteriu unic ci s-a dat pre- 
ferinţă ideilor de profit şi circulaţie, pentru a se determina comer- 
cialitatea actelor juridice'$, 

Deci, în consecinţă, actul de comerţ a fost definit în literatura 
juridică, ca fiind actul prin care se realizează o interpunere în 
circulaţia bunurilor, efectuată cu intenţia de a obţine beneficii 
(profin. 


B. Clasificarea faptelor de comerţ 


Datorită caracterului eterogen al faptelor de comerț reglemen- 
tate de lege nu este posibil a fi folosite criterii unitare de 
clasificare". 

În doctrina clasică, faptele de comerț au fost clasificate în 
două mari categorii: fapte de comerţ “obiective” şi fapte de 
comerț “subiective”. Cele obiective sînt determinate şi produc 
efecte în temeiul legii, independent de calitatea persoanei (comer- 
ciant sau necomerciant) care le săvirşeşte, iar cele subiective sînt 
acele fapte care dobîndesc caracter comercial datorită săvîrşirii 
lor de către o persoană care are calitatea de comerciant. 


16 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Fapte de comerţ în dreptul comercial 
român, cit. supra., p. 9. 

17 A se vedea, Y. Guyon, Droit des affaires, tome I, Paris, 1990, p. 52. 

18 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit., p. 180 şi urm. 
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În doctrina modernă s-au exprimat opinii mai nuanţate, fiind 
Stabilite unele subcategorii ori au fost adăugate noi categorii de 
fapte de comerț’. 

Cu privire la faptele de comerț obiective, unii autori au făcut 
o distincție între faptele de comerț după natura lor (fapte declarate 
comerciale dacă îndeplinesc anumite condiții) şi fapte de comerţ 
după forma lor (fapte de comerţ fără condiţii)” a 

În categoria faptelor de comerţ obiective au fost incluse şi 
faptele juridice accesorii, ele fiind considerate ca atare datorită 
legăturii lor cu acte şi operaţiuni considerate de lege fapte de 
comerţ (actele auxiliare de comerţ sau actele accesorii de comerţ 
facilitează aducerea şi procurarea mărfurilor pe piaţă. Astfel sînt, 
de exemplu, operaţiunile referitoare la navi gaţia pe apă şi opera- 
țiunile de mijlocire în tranzacţiile comerciale) i 

Se poartă discuţii şi asupra existenţei unei categorii distincte 
de fapte de comerţ şi anume faptele de comerţ unilaterale sau 
mixte care ar avea caracter comercial numai pentru una din părţile 
care participă la încheierea operaţiunii. Consacrat prin Codul 
comercial german din 1861, actul de comerţ unilateral „permite 
rezolvarea litigiilor comerciale după o procedură rapidă ”. 

În literatura noastră juridică s-a propus o clasificare a faptelor 
de comerţ în trei categorii: obiective, subiective şi mixte”. 

1. În ceca ce priveşte faptele de comerț obiective s-a arătat 
că întrucît, în majoritatea lor, faptele de comerț sînt operații 


19 A se vedea, St. D. Căprenaru, Faptele de comerț în dreptul comercial 
român, cit. supra., p. 9-10. 

20 Ase vedea: I. N. Fințescu, op. cit., p. 33 şi urm.; R. Rodiére, R. Houin, op. 
cit., p. 32. 

A ir i vedea, I. Macovei, Dreptul comerțului internațional, Editura 
“Junimea”, laşi, 1980, p. 6-7. 

22 Ibidem, p.7. 

23 A se vedea, St. D. Căprenaru, Faptele de comerț în dreptul comercial 
român, cit. supra., p. 10 şi urm. 
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economice, adică activităţi economice, şi mai puţin acte juridice, 
ele nu pot fi clasificate decît pe baza unor criterii economice, care 
au la, bază obiectul şi funcţia economică a operațiunilor respec- 
tive” , fiind deci fapte de comer obicctive. 

Ținîndu-se seama de aceste criterii (economice) faptele de 
comerţ obiective pot fi împărţite în trei subgrupc: a) operaţiunile 
de interpunere în schimb sau circulaţie; b) operaţiunile care 
privesc oraganizarea şi desfăşurarea activităţii de producţie 
(adică activitatea întreprinderilor); c) operaţiunile conexe ori 
accesorii (adică fapte care datorită legăturii lor cu operaţiile pe 
care Codul comercial le consideră fapte de comerţ sînt şi cle 
considerate fapte de comerţ). 

Fiecare din aceste subcategorii necesită uncle explicaţii, 
pentru a fi evitate confuziile. 

a) În legătură cu operaţiunile de interpunere în schimb sau 
circulaţie, în acestă subgrupă intră: cumpărarea şi vînzarea 
comercială şi operaţiile de bancă. 

Cumpărarea şi vînzarea comercială este asemănătoare, sub 
aspectul structurii sale, cu vînzarea-cumpărarea din domeniul 
dreptului civil (art. 1295 C. civ.). 

Ceea ce le deosebeşte este funcţia economică a contractului. 
Trăsătura caracteristică a vînzării-cumpărării comerciale o con- 
stituie intenţia de revînzare sau închiriere. Această intenţie de 
revînzare sau închiriere trebuie să existe la data cumpărării, ca 
trebuic să fie cunoscută co-contractantului şi să privească bunul 
cumpărat. 

Aşa cum se prevede în art. 5 din Codul comercial “Nu se poate 
considera fapt de comerţ cumpărarea de produse sau mărfuri ce 
s- ar face pentru uzul sau consumaţiunca cumpărătorului, ori a 
familiei sale; de ascmenca revînzarea unor lucruri şi nici vînzarea 


24 A se vedca, l. L. Georgescu, op. cit., p. 185 şi urm. 
34 


produselor pe care proprietarul sau cultivatorul le are după 
pămîntul său sau cel cultivat de dinsul”. 

Legea nu cere ca bunul cumpărat să fic revîndut în forma în 
care a fost dobindit, ci poate fi revîndut după ce a suferit unele 
transformări. Dar, transformarea bunului cumpărat, prin anumite 
mijloace şi procedee, ridică problema dacă această activitate nu 
este mai importantă decît bunul cumpărat, întrucît materialul 
cumpărat (hîrtie, pînză, blocuri de marmură, alte materii prime 
etc.) are o valoare neînsemnată faţă de opera realizată care se 
vinde. Problema este rezolvată prin art. 3 pct. 9 din Codul 
comercial care prevede că este faptă de comerţ şi activitate din 
fabrici. Ea s-a pus şi în cazul meseriașului care prelucrează 
materialul pentru a obţine un anumit produs. Şi această situaţie 
este rezolvată prin acelaşi text de lege sus-menţionat, care se 
referă nu numai la activităţile din fabrici, ci şi la manufacturi. 

În literatura juridică se susţine că totuşi trebuie făcută o 
diferenţiere. Astfel, dacă meseriaşul prelucrează materialul 
procurat de client, ne aflăm în prezenţa unei prestații de servicii, 
actul fiind civil, nu comercial, iar dacă meseriaşul cumpără 
materialul şi, după prelucrarea lui, vinde produsele realizate, el 
face un act e comerţ ”. 

Operațiunile de bancă şi schimb sînt fapte de comerţ, 
prevăzute de art. 3 pet. 11 din Codul comercial (operaţiunile de 
bancă fiind operaţiunile de depozit, de efectuare de plăţi, de 
acordare de credite cte., iar operaţiile de schimb privind regimul 
monetar sau al biletelor de bancă etc.) 

Fiind operaţiuni de interpunere în circulaţie, operaţiunile de 
bancă şi schimb sînt guvernate de principii aplicabile circulaţiei 
productelor şi mărfurilor. 


25 A se vedea, St. D. Căprenaru, Faptele de comerţ în dreptul comercial 
român, cit. supra., p. 10-11. 
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b) A doua subgrupă este constituită, după cum am arătat, din 
operaţiunile care privesc organizarea şi desfăşurarea acti- 
vităţii de producţie, adică activitatea întreprinderilor. 

Codul comercial enumeră activităţile din întreprinderi care con- 
stituie acte de comerț (furnituri, spectacole publice, comisioane, 
agenţii şi oficii de afaceri, construcţii, fabrici şi manufactură, im- 
primerie, editură etc.) fără însă să dea o definiţie întreprinderii în 
dreptul comercial, lacună ce a căutat să fie complinită de literatura 
juridică. Opiniile exprimate însă nu sînt convergente. 

După unii autori, întreprinderea este un organism în fruntea 
căruia se află o persoană numit întreprinzător, care combină 
resursele naturale cu capitalul şi munca oamenilor (inclusiv a sa 
proprie) în scopul producerii de bunuri şi servicii” S (defiaua,: a, care 
are în vedere sensul economic al noţiunii de întreprindere şi se 
bazează pe criteriul organizării factorilor de producţie, a fost 
considerată imprecisă şi prea largă, permiţînd cuprinderea nu 
numai a activităţilor consacrate de Codul comercie” ci şi a altor 
operaţiuni sau fapte de comerţ simple). 

Într-o altă opinie, întreprinderea este o activitate complexă, 
care constă în exercitarea repetată, în mod organizat şi sistematic, 
de operaţiuni expres prevăzute de Codul comercial” (şi această 
părere a fost criticată, reproşîndu-i-se aceleaşi deficienţe ca şi 
celei precedente). 

Într-o a treia opinie, bazată pe criteriul “interpuneri' în schim- 
bul muncii”, întreprinderea este considerată ca un mod de or- 

ganizare în care elementul esenţial este specularea muncii altora, 
în scopul obţinerii de produse şi servicii destinate schimbului” 


26 A se vedea: I. N. Finţescu, op. cit., p. 44-45; C. Bălescu, Curs de drept 
comercial şi industrial, Bucureşti, 1940, p. 107. 
27  Menţionată de St. D. Cărpenaru, Faptele de comerţ în dreptul comercial 


român, cit. supra., p. 11. 
28 Ibidem, p. 11. 
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(definiție considerată restrictivă, deoarce există şi întreprinderi în 
care nu există o atare interpunere, cum ar fi, de exemplu, 
întreprinderile de agenţii şi afaceri comerciale). 

Ţinîndu-se seamă de faptul că definirea întreprinderii nu 
poate fi dată numai pe baza unui singur criteriu, s-a propus o altă 
modalitate de abordare, avîndu-se în vedere sensul economic al 
noţiunii de întreprindere, dar şi unele elemente de ordin juridic. 
In această optică întreprinderea ar putea fi definită ca fiind o 
organizare sistematică a unei activităţi, cu ajutorul factorilor de 
producţie (resurse ale naturii, capital şi muncă), de către 
întreprinzător şi pe riscul său, în scopul producerii de bunuri Şi 
servicii destinate schimbului, în vederea obţinerii unor beneficii 
(protit)?. Această definiţie priveşte numai întreprinderile avute 
în vedere de Codul comercial. Dacă întreprinderea are caracteris- 
ticile reţinute în definiţie, actele şi faptele juridice pe care le 
implică organizarea activităţii, precum şi actele săvîrşite în tim- 
pul desfăşurării activităţii vor fi considerate fapte de comerţ. Cu 
alte cuvinte, vor fi fapte de comerţ actele de vînzare- -cumpărare 
a materiilor prime şi materialelor cu care întreprinderea se aprovi- 
zionează, precum şi cele referitoare la valorificarea produselor şi 
serviciilor realizate. 

Avîndu-se în vedere obiectul lor, întreprinderile enumerate de 
art. 3 din Codul comercial pot îi clasificate în două categorii: 
intreprinderi de producţie (industriale) şi întreprinderi de prestări 
servicii. 

c) Cea de-a treia subgrupă din categoria faptelor de comerţ 
obiective sînt operaţiunile conexe ori accesorii, care sînt califi- 
cate drept fapte de comerţ datorită strînsei lor legături cu anumite 
acte sau operaţii considerate de Codul comercial ca fiind fapte de 
Comerţ. 


29 Ibidem, p. 11-12. 
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Din această subgrupă fac parte: contractele de report asupra 
obligaţiilor de stat sau a altor titluri de credit care circulă în 
comerţ; cumpărările sau vînzările de părţi sociale sau acţiuni ale 
societăţilor comerciale; contractele de mandat şi comision; con- 
tractele de consignaţie; operaţiunile de mijlocire în afacerile 
comerciale; cambia sau ordinele în producte sau mărfuri; 
operaţiunile cu privire la navigaţie; depozitele pentru cauză de 
comerţ; contul curent şi cecul; gajul şi fidejusiunea. 

Contractul de report asupra obligaţiilor de stat sau a altor 
titluri de credit care circulă în comerţ constă în cumpărarea cu 
bani a unor titluri de credit care circulă în comer şi în revînzarea 
simultană cu termen şi cu un prej determinat către aceeaşi per- 
soană a unor titluri de aceeaşi specie (art. 74 Codul comercial). 
Deci, reportul este un act juridic complex care cuprinde o dublă 
vînzare: prima se execută imediat (atât în privinţa predării tit- 

lurilor, cît şi a preţului), iar a doua este o vînzare cu termen, la un 
preţ determinat. În temeiul acestui contract, o persoană (repor- 
tatul) deţinătoare de titluri de credit (acţiuni, obligaţiuni ctc.), 
care nu voiește să le înstrăineze definitiv, dă în report (adică vinde 
temporar) aceste titluri unei alte persoane (reportatorul) în schim- 
bul unui preţ ce se plăteşte imediat. Totodată, părţile se înţeleg ca 
la un anumit termen reportatorul să revîndă reportatului titluri de 
credit de aceeaşi specie, primind, pentru aceasta, ceea ce a plătit 
plus o primă (constituind preţul serviciului prestat de el, adică de 
reportator). 

Contractul de report prezintă avantaje pentru ambele părţi: 
reportatul obține suma de bani de care are nevoie fără să piardă 
definitiv dreptul asupra titlurilor de credit, iar reportatorul îşi 
valorifică, pe această cale, sumele de bani disponibile. 

Cumpărările şi vinzările de părți sociale sau acţiuni ale 
societăţilor comerciale sînt fapte de comerţ obiective prin cle 
însele, fără a fi condiţionate de existenţa intenţiei de revînzare 
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(aşa cum prevede art. 3 din Codul comercial, pentru cumpărările 
şi vînzările de bunuri mobile). Acest lucru este explicabil 
deoarece aceste operaţiuni sînt legate indisolubil de fapte de 
comerţ, cum este contractul de societate. Deci, cumpărarea şi 
vînzarea părţilor sociale şi acţiunilor societăţilor comerciale sînt 
fapte de comerţ conexe sau accesorii. 

| Contractele de mandat şi comision au un caracter comer- 
cial, dacă au ca obiect tratarea de afaceri comerciale. 

Mandatul este contractul prin care o persoană (mandatarul) 
se obligă să încheie acte juridice în numele şi pe seama altei 
persoane (mandantul), de la care primeşte împuternicirea. El este 
considerat faptă de comerţ numai în măsura în care actele juridice 
pe care le încheic mandatarul sînt fapte de comerţ pentru mandant 
(art. 374 C. com.), de exemplu, împuternicirea mandatarului de 
a cumpăra o cantitate de marfă pentru a fi revîndută de mandant. 

Contractul de comision cste acel contract prin carc o 
persoană (comisionarul) sc obligă, din însărcinarea altei persoane 
(comitentul) să încheie anumite acte juridice în numele său, dar 
pe seama comitentului, în schimbul unei remuneraţii (comisi- 
onul). Ca şi în cazul mandatului, contractul de comision este 
considerat faptă de comerţ numai în măsura în care actele juridice 
pe care le încheie comisionarul cu terţul sînt fapte de comerţ 
pentru comitent (art. 405 C. com.). 

Contractul de consignaţie este contractul prin care una 
dintre părți (consignantul) încredinţează unci alte persoane (con- 
signatarul) anumite bunuri mobile spre a le vinde, în nume 
propriu, dar pe scama consignantului. Este o varietate a contrac- 
tului de comision şi, ca atare, este supus aceluiaşi regim juridic, 
inclusiv prevederile art. 405 C. com. (referitoare la comision). 

Fiind în esenţă un contract de comision, contractul de consig- 
nație este fapt de comerţ şi în cazul în care este folosit în cadrul 
unci întreprinderi de consignaţic (art. 3 pct. 7 C. com.), precum 
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şi în cazul cînd este utilizat în cadrul comerţului profesional al 
uneia dintre părţi (art. 4 C. com.). 

Operațiunile de mijlocire în afacerile comerciale constă 
într-o acţiune de intermediere între două persoane (fizice sau 
juridice), în scopul de a le înlesni încheierea unui act juridic 
pentru care acestea sînt interesate. 

Mijlocitorul nu este un reprezentat al părţilor, el neacţionînd 
în baza unei împuterniciri. 

Din acceptarea de către partea interesată a demersurilor mij- 
locitorului, urmată de încheierea actului juridic cu cealaltă parte, 
rezultă încheierea unui contract de mijlocire, în temeiul căruia 
mijlocitorul este îndreptăţit să primească o remuneraţie pentru 
serviciul prestat (el întrevăzînd interesul unor persoane pentru 
încheierea unui anumit act juridic, face demersuri pentru ale pune 
în contact, facilitîndu-le, astfel, încheierea actului respectiv). 

Contractul de mijlocire apare, aşadar, ca un contract de pres- 
tare (locaţiune) de servicii. 

Şi operaţiunile de mijlocize sînt considerate fapte de comerţ 
numai în măsura în care se referă la afaceri comerciale (art. 3 pct. 
12 C. com.), de exmplu actul juridic mijlocit este. o cumpărare în 
scop de revînzare. Nu prezintă relevanţă împrejurarea că mijlo- 
cirea reprezintă un act izolat, care nu este făcut cu titlu profe- 
sional, condiţia legii fiind doar ca mijlocirea să privească un act 
comercial. 

Cambia sau ordinele în producte sau mărfuri sînt fapte 
comerciale obiective prevăzute de art. 3 pet. 14 din Codul comercial. 

Cambia este un titlu de credit prin care o persoană (trăgător) 
dă dispoziţie altei persoane (tras) să plătească o sumă de bani, la 
scadenţă, unei a treia persoane (beneficiar) sau la ordinul acesteia. 

Biletul la ordin este un titlu de credit prin care o persoană 
(emitent) se obligă să plătească o sumă de bani, la scadenţă, altei 
persoane (beneficiar) sau la ordinul acesteia. 
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În accepțiunea Codului comercial român, noţiunea de cambie 
desemnează atît cambia propriu-zisă, cît şi biletul la ordin, am- 
bele titluri, aşadar, fiind fapte de comerţ. 

Cambia şi biletul la ordin sînt considerate (de Codul comer- 
cial) fapte de comerţ independent de natura raportului juridic din 
care izvorăsc; deci indiferent de actul juridic de care sînt legate 
(de exemplu, un contract de vînzare-cumpărare, care poate fi, 
deopotrivă, un contract civil sau un act comercial). 

Ordinul în producte sau mărfuri este, de fapt, o cambie a 
cărei particularite constă în faptul că obligaţia are ca obicct o 
anumită cantitate de producte sau mărfuri (acest gen de cambie 
nu a cunoscut o aplicare practică). 

Operațiunile cu privire la navigaţie (vas, echipaj, transport, 
credite etc.) se prezintă ca o gamă foarte variată de fapte de 
comerţ, cum sînt: cumpărarea şi vînzarea sau închirierea vaselor; 
dotarea vaselor; aprovizionarea vaselor; expedițiile maritime; 
împrumuturile maritime; ipoteca maritimă etc. 

Aceste operaţiuni au caracter comercial, indiferent de faptul 
că sînt realizate în cadrul unei întreprinderi sau sînt sau nu făcute 
într-un Scop speculativ. 

Au un caracter comercial atît operaţiunile privind navigația 
pe mare, cît şi navigația pe lacurile sau fluviile interioare. 

Depozitele pentru cauză de comerţ, la care se referă art. 3 
pct. 19 şi 20 din Codul comercial sînt acele depozite de mărfuri 
care se fac în docuri, antrepozite etc., sînt fapte de comerţ numai 
dacă sînt efectuate în cadrul unei întreprinderi. Dacă depozitul 
are un caracter izolat ori se face în alte locuri decît cele menţio- 
nate mai sus, el este considerat faptă de comerţ numai dacă are o 
“cauză comercială” (aşa cum prevede art. 3 pct. 19 C. com.), fie 
pentru deponent sau depozitar, fie pentru ambele părţi (de ex- 

cemplu, mărfurile depozitate au fost cumpărate pentru a fi 
revîndute; în acest caz depozitul este o faptă de comerţ conexă 
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Sau accesorie, datorită legăturii sale cu o operaţiune considerată 
de lege drept faptă de comerţ). 

Contul curent şi cecul (art. 3 alin. 2 C. Com.) sînt şi ele fapte 
de comerţ obiective. Contul curent este un contract prin care 
părţile convin ca, în loc să lichideze separa! şi imediat creanţele 
lor reciproce, izvorîte din prestațiile ce şi le-au făcut una către 
cealaltă, lichidarea să se facă la un anumit termen (legal sau 
convenţional), prin achitarea soldului de către partea care va fi 
debitoare. 

În concepţia Codului comercial român, contul curent consti- 
tuie faptă de comerţ în toate cazurile cînd el este folosit de un 
comerciant. El poate deveni faptă de comerţ obicctivă şi cînd este 
folosit de un necomerciant, dacă are o cauză comercială, adică 
este legat de o operaţiune considerată faptă de comerţ (de exem- 
plu, contractul de cont curent încheiat de părţi care arc în vedere 
prestațiile reciproce dintr-o vînzare-cumpărare comercială). 

Cecul este un titlu negociabil prin care o persoană (trăgător) 
dă ordin unci bănci la care arc un disponibil (tras) să plătească o 
sumă de bani unei persoane (beneficiar) sau la ordinul acesteia 
(Legea nr. 59/1934 asupra cecului, publicată în Monitorul Ofi- 
cial nr. 100/1934). 

Atât contul curent, cît şi cecul sînt considerate fapte de comer 
numai în măsura în care au o cauză comercială (de exemplu, cecul 
este emis pentru plata unor mărfuri cumpărate în scop de revînzare). 

Gajul şi fidejusiunea avînd şi ele un caracter conex ori 
accesoriu al unci fapte de comerţ, au, prin accasta, caracter de 
fapte de comerţ. 

Contractul de gaj este contractul în temeiul căruia debitorul 
remite creditorului său un bun mobil pentru garantarea obligaţiei 
sale (art. 1685 C. civ.). 

Contractul de fidejusiune ceste contractul prin carc o 
persoană (fidejusor) se obligă faţă de creditorul altei persoane să 
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execute obligaţia debitorului, dacă acesta nu o va executa (art. 
1652 C. civ.). 

Atît contractul de gaj, cît şi contractul de fidejusiune vor fi 
fapte de comerţ numai în măsura în care obligaţia principală care 
se garantează este o obligaţie comercială. 

2. A doua mare categoric de fapte comerciale o constituie 
faptele de comerţ subiective. 

Art. 3 din Codul comercial enumeră actele şi operaţiunile 
considerate, datorită conţinutului lor, fapte de comerţ obiective. 

În art. 4 al Codului comercial se prevede însă că sînt socotite 
ca fapte de comerţ şi “celelalte contracte şi obligaţiuni ale unui 
comerciant, dacă nu sînt de natură civilă sau dacă contractul nu 
rezultă din însuşi actul”. 

Prin urmare, pe lîngă faptele de comer obiective (a căror 
comerciabilitate este independentă de calitatea persoanei care le 
săvîrşeşte), Codul comercial consacră ca fiind fapte de comerţ şi 
acele acte care dobîndesc caracter comercial datorită calităţii de 
comerciant a persoanei care le săvîrşeşte (este vorba de categoria 
faptelor de comerţ subiective). 

Reglementarea faptelor de comerţ subiective derivă din nece- 
sitatea cuprinderii în sfera dreptului comercial a tuturor actelor şi 
operaţiunilor săvîrşite de un comerciant, în această calitate. 

Prin urmare, datorită certitudinii în ceca ce priveşte natura şi 
regimul juridic aplicabil acestor acte, este asigurată protecţia atit 
a comerciantului, cît şi a persoanelor care intră în raporturi 
juridice cu acesta. Într-adevăr, prin art. 4 din Codul comercial este 
instituită o prezumție de comercialitate pentru toate obligaţiile 
comerciantului (cu excepţiile prevăzute expres de art. 4 C. com.), 
indiferent de izvorul lor. Astfel, vor constitui fapte de comerţ nu 
numai obligaţiile contractuale, ci şi obligaţiile derivînd din fapte 
licite (gestiunea de afaceri, îmbogățirea fără justă cauză, plata 
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nedatorată) sau din săvîrşirea unor fapte ilicite în legătură cu 
activitatea comercială a comerciantului (art. 998 C. civ.). 

Prezumția de comercialitate instituită prin art. 4 din Codul 
comercial poate fi răsturnată prin proba contrară, dar numai în 
condiţiile prevăzute de art. 4 C. com., adică prin dovedirea 
caracterului civil al obligaţiei sau caracterului necomercial care 
ar rezulta din chiar actul săvîrşit de comerciant i 

Fiind îndreptăţit să încheie şi acte juridice străine de ac- 
tivitatea sa profesională, comerciantul poate, prin propria sa 
voinţă, să imprime actului un caracter necomercial, de exemplu 
el poate cumpăra unele bunuri necesare uzului său personal ori 
ale familiei, precizînd cu ocazia încheierii actului juridic res- 
pesctiv destinaţia bunurilor cumpărate. 

Prin act, legea are în vedere operaţiile juridice (negotium), nu 
înscrisul constatator (instrumentum). Deci, necomercialitatea ac- 
tului trebuie să rezulte din manifestarea de voinţă a comercian- 
tului, care poate fi expresă sau tacită. Caracterul necomercial al 
actului poate fi dovedit prin orice mijloc de probă admis de lege”. 

3. Cea de-a treia categorie de fapte comerciale sînt faptele de 
comerț unilaterale sau mixte. 

Faptele de comerț (obiective sau subiective) pot fi bilaterale 
(cînd actul sau operațiunea are caracterul unei fapte de comerț 
pentru ambele părţi implicate în raportul juridic) sau unilaterale 
sau mixte (cînd actul sau operaţiunea are cartacterul unei fapte 
de comerţ numai pentru una dintre părţi, pentru cealaltă putînd fi 


un act de natură civilă; de exemplu, un contract încheiat între un | 


comerciant şi un agricultor pentru cumpărarea unei cantităţi de 
legume). 


30 A se vedea, pe larg, în această privinţă, I. L. Georgescu, op. cit. p. 333. 
31 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Faptele de comerţ în dreptul comercial 
român, cit. supra., p. 17. 
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Datorită împrejurării că faptele de comerţ unilaterale pot fi 
cuprinse în sfera faptelor de comerţ obiective sau subiective, 
uneori se consideră că nu constituie o categorie distinctă de fapte 
de comerţ. 

Art. 56 din Codul comercial prevede, în această privinţă, că 
“Dacă un act este comercial numai pentru una din părți, toţi 
Contractanţii sînt supuşi, încît priveşte acest act, legii comer- 
ciale”. Soluţia se justifică prin aceea că întrucît este vorba de un 
act juridic unic, el nu poate fi supus, simultan, la două regle- 
mentări: una comercială şi una civilă. 

Trebuie însă făcută sublinierea că legea comercială 
reglementează doar raportul juridic, fără a avea vreo consecinţă 
asupra statutului juridic al necomerciantului. Necomerciantul nu 
este transformat în comerciant, nefiindu-i, deci, impuse obli- 
gaţiile profesionale ale comerciantului (cum ar fi, de exemplu, 
obligaţia de înmatriculare în registrul comerțului, ţinerea re- 
gistrelor comerciale etc.). 

Dar, art. 56 din Codul comercial mai prevede, pe lîngă aceea 
că faptelor de comerţ unilaterale li se aplică legea comercială, şi 
adausul “... afară de cazurile în care legea ar dispune altfel”. 
Într-adevăr, în anumite cazuri (expres prevăzute de lege, deci de 
strictă interpretare) este înlăturată aplicarea legii comerciale, în 
favoarea legii civile. Aşa, de exemplu, art. 42 C. com., după ce 
stabileşte regula că, în obligaţiile comerciale, codebitorii sînt 
ţinuţi solidar, prevede că această prezumție de solidaritate nu se 
aplică la necomercianţi pentru operaţiuni care, în ceea ce îi 
priveşte, nu sînt fapte de comerţ. Deci, legea exclude aplicarea 
prezumţiei de solidaritate cînd codebitorii sînt necomercianţi, iar 
obligaţia lor are ca izvor o operaţiune care, în privinţa lor, nu este 
o faptă de comerţ (de exemplu, în legătură cu un contract de 
vînzare-cumpărare încheiat de doi agricultori cu un comerciant, 
răspunderea agricultorilor pentru neexecutarea obligaţiei va fi 
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divizibilă, nu solidară, deoarece obligaţia lor izvorăşte dintr-un 
act care, pentru agricultori, nu este faptă de comerţ). 

C. Internaţionalitatea actelor de comerţ 

Noţiunea de internaţionalitate se defineşte prin prezenţa 
clementului de extraneitate şi specificul operaţiunii. 

Faptul că raporturile din cadrul comerţului internaţional 
conţin un element străin nu este însă suficient. 

Caracterul internaţional este dat de existenţa unor anumite 
criterii, în conformitate cu specificul operaţiunii. Aceste criterii 
sînt elemente de cxtrancitate. 

Dreptul comercial internaţional recurge numai la acele ele- 
mente care au o semnificaţie deosebită “. Sînt considerate criterii 
de asemenea natură: sediul părţilor, mişcarea obiectelor vîndutc, 
locul predării lucrului vîndut. 

Ceea ce este esenţial pentru a se stabili caracterul internaţional 
al actului de comerţ este împrejurarea că raportul juridic comer- 
cial trebuie să cuprindă elemente de extraneitate de natură a-l face 
susceptibil de a fi cîrmuit de mai multe sisteme de drept `. 


32 A se vedca. ant. 1 din Legea uniformă asupra vînzării internaţionale de 
bunuri corporale, semnată la Haga la | iulie 1964. 
33 A se vedea, I. Macovei, op. cit., p. 9. 
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CAPITOLUL III 


Subiectele raportului 
de drept comercial 


A. Noțiunea de comerciant. Condiții pentru dobîndirea 
acestei calități. 


În art. 7 din Codul comercial se prevede că “Sînt comercianți 
aceia care fac fapte de comerţ avînd comerţul ca profesiune 
obişnuită...” 

Din textul de lege menţionat mai sus rezultă că pentru a avea 
calitatea de comerciant trebuic îndeplinite două condiții: săvir- 
şirea de fapte de comerţ şi exercitarea comerţului ca profesiune 
obişnuită. 

Unii autori au adăugat şi o a treia condiţie şi anume aceea ca 
faptele de comerţ să fie săvirşite în nume propriu” , această 
condiţie fiind necesară pentru a delimita pe comerciant de auxi- 
liarii folosiţi de acesta în activitatea comercială. 

Alți autori au considerat că ar fi necesară şi o altă condiţie şi 
anume cea a capacităţii"s, sau existenţa autorizaţici administra- 
tive, atunci cînd legea prevede o atare cerinţă'“. 


34  Asevedea,I.N. Fințescu, op. cit., p. 76-78; R. Rodière, R. Houin, op. cit., 
p. 51; St. D. Căprenaru, Regimul juridic al comercianților în dreptul 
român, în “Dreptul” nr. 6/1992, p. 6. 

35 A se vedea, C. Bălescu, op. cit., p. 134. 

36 A se vedea, ca sursă de informare, St. D. Căprenaru, Regimul juridic al 
comercianților în dreptul român, cit. supra., p. 5. 
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Toate aceste opinii, care adaugă la lege, au fost criticate, 
arătîndu-se că nu sînt necesare întrucât rezultă implicit din apli- 
carea principiilor generale că Desigur, calitatea de comerciant 
impune condiţia capacităţii persoanei în cauză, dar ea priveşte 
săvârşirea actelor juridice în general şi nu este o condiţie specială 
pentru dobîndirea calităţii de comerciant. Tot astfel, autorizaţia 
administrativă (prevăzută de Decretul-Lege nr. 54/ 1990) este 
necesară pentru exercitarea comerţului, dar nu constituie o condi- 
tie pentru dobindirea calităţii de comerciant. Această calitate se 
dobîndeşte numai prin săvîrşirea faptelor de comerţ (obiective) 
cu caracter profesional (aşa cum o prevede, de altfel, şi art. 7 din 
Codul comercial). 

Săvirşirea unor fapte obiective de comerţ constituie una 
dintre condiţiile principale pentru dobîndirea calităţii de 
comerciant. 

Faptele de comerţ obiective sînt cele prevăzute de art. 3 din 
Codul comercial. 

După dobîndirea calităţii de comerciant, toate actele şi faptele 
juridice ale comerciantului sînt “prezumate” a fi comerciale (art. 
4 C. com.). 

Calitatea de comerciant se dobîndeşte prin săvîrşirea de fapte 
de comerţ obiective numai în măsura în care aceste fapte au acest 
caracter pentru persoana care le săvirşeşte. Dacă însă, o persoană 
săvîrşeşte fapte de comerţ mixte nu devine comerciant, dacă 
pentru ea actele juridice încheiate au un caracter civil. 

Pentru a asigura dobîndirea calităţii de comerciant, săvîrşirea 
faptelor de comerţ obiective trebuie să fie “efectivă” (nefiind 
suficientă simpla intenţie de a deveni comerciant). Împrejurarea 
că o persoană are o firmă înscrisă nu îi conferă acesteia, prin ea 
însăşi, calitatea de comerciant, care poate fi dobindită numai dacă 


37 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit., p. 413-414. 
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persoana în cauză săvîrşeşte “efectiv” acte de comerţ obiective”. 
Dar, săvîrşirea efectivă de fapte de comerţ nu trebuie înţeleasă 
numai ca acţiune directă, acest lucru putîndu-se realiza şi indirect, 
prin intermediul altei persoane (de exemplu, a unui prepus). 
Săvîrşirea de fapte de comerţ trebuie înţeleasă în sens juridic, 
adică asumarea de către persoana respectivă a răspunderii pentru 
urmările actelor săvârşite, direct sau indirect ”. 

Săvirşirea de fapte de comerţ obiective trebuie să aibă şi 
“caracter licit” (astfel, de exemplu împrumuturile cu dobînzi 
cămătăreşti nu conferă calitatea de comerciant celui care se ocupă 
cu astfel de operaţiuni"). Actele şi operaţiunile contrare ordinii 
publice sau bunelor moravuri sînt nule şi, ca atare, nu produc 
efecte. In literatura juridică recentă, invocîndu-se prevederile 
Legii nr. 12/1990 (publicată în Monitorul Oficial nr. 133/1990), 
se arată, de asemenea, ca şi în trecut, că “desfăşurarea unor 
activităţi care sînt interzise liberei iniţiative, prevăzute de 
Hotărîrea Guvernului nr. 201/1990, anexa 1, nu pot duce la 
dobîndirea calităţii de comerciant", 

Deşi importantă, săvîrşirea de fapte de comerț obiective nu 
constituie o condiție suficientă pentru dobîndirea calității de 
comerciant, mai este necesar ca săvîrşirea de fapte de comerț “să 
aibă caracter de profesiune”. 

Săvîrşirea faptelor de comerţ cu caracter de profesiune 
este considerată ca atare cînd se exercită ca ocupaţie, ca înde- 
letnicire permanentă a unei persoane “2. O persoană poate săvîrşi 


38 A se vedea, Curtea de Casaţie, secţia I, dec. nr. 1532/1936, în “Pandectele 
române”, 1936, III, p. 147. 

39 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit., p. 408. 

40 A se vedea, Curtea de Casaţie, secţia Pia, dec. nr. 930/1936, în “Revista 
de drept comercial”, 1936, p. 514. 

41 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianților in 
dreptul comercial român, în “Dreptul” nr. 6/1992, p. 6. 

42 A se vedea, R. Rodière, R. Houin, op. cit., p. 54-59. 
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una sau mai multe fapte de comerţ obiective, se cere însă ca 
faptele de comerţ să fie de natură ca, prin săvîrşirea lor, să asigure 
posibilitatea exercitării unei profesiuni. Unii autori au în vedere 
numai “actele constitutive sau esenţiale de comerţ” ori “actele de 
comerţ fundamentale sau carc sînt comerciale prin natura lor 
intrinsecă”. În practica judiciară s-a statuat însă cu fermitate că 
săvîrşirea unor fapte de comerţ obiective conexe, cum ar fi 
emiterea de cambii, chiar repetată, nu ar putea atribui calitatea de 
comerciant, deoarece această operaţiune nu poate constitui prin 
ca însăşi exercitarea unei profesiuni“ 

Profesiunca este şi un mijloc de satisfacere a unor interese 
proprii, reprezintă un izvor de obţinere a resurselor necesare 
existenţei. Deci, săvîrşirea faptelor de comerţ cu caracter 
profesional se face în scop de cîştig (finis mercatorum est 
lucrum). Ca atare, aşa cum se subliniază în literatura juridică, 
acest element “scopul cîştigului”, deşi neconsacrat de lege in 
terminis, trebuie considerat subsumat noţiunii de profesiune 
avută în vedere de art. 7 C. com.” 

Această condiţie a exercitării faptelor de comerţ ca o “profe- 
siune obişnuită” necesită a fi mai bine explicată, ceea ce s-a făcut 
atît prin intermediul literaturii juridice, cît şi prin soluţiile din 
practica judiciară. 

Art. 7 din Codul comercial vorbeşte de fapte de comerţ 
exercitat ca o “profesiune obişnuită”. 

Sintagma poate apărea ca fiinţă redundantă, dar ea, trebuie 
înţeleasă prin necesitatea sublinicrii faptului că săvîrşirea ac- 
cidentală a unor fapte de comerţ obiective nu este suficientă 


43 Asevedea:C. Bălescu,op.cit.,p. 128; I. L. Georgescu, op. cit., p. 407-408. 

44 A se vedea, Trib. Ilfov, secţia I Comercială, sent. nr. 1929/1930 în 
“Pandectele române”, 1930, II, p. 276. 

45 A se vedea, Si. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianților în 
dreptul comercial român, cit. supra., p. 7. 
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pentru dobîndirea calităţii de comerciant'6. De altfel, şi prin art. 
9 C. com. se face sublinierea că orice persoană care în mod 
accidental face o operaţiune de comerţ nu poate fi considerată 
comerciant, cu toate că operațiunea în sine este supusă legilor 
comerciale. Săvirşirea izolată a unor fapte de comerţ obiective 
are drept efect naşterea unor raporturi juridice supuse legilor 
comerciale, Dar, prin săvîrşirea acestor fapte de comerţ, persoana 
respectivă nu dobîndeşte calitatea de comerciant, deoarece exer- 
citarea acestor fapte de comerţ nu a avut caracter profesional. În 
practica judiciară s-a decis că faptul de a cumpăra şi a revinde 
acţiuni nu conferă calitatea de comerciant, cît timp nu se face dovada 
că aceste operaţiuni s-au făcut în mod repetat şi obişnuit, ca o 
profesiune şi pentru ca din efectuarea lor să se tragă un cîştig”. 
S-a mai statuat că “profesiunca constă în exercitarea actelor în 
aşa mod încît să formeze o ocupaţie perseverentă, să fie un 
exercițiu aşa de des şi consecutiv, încît să constituie oarecum o 
specială condiţie de existenţă şi de viaţă socială. Profesiunea este 
Starea unci persoane care face din repetarea unor acte ocupaţiunea 
vieţii sale şi de la care ca cere resursele existenței sale sociale”, 

Dar, condiţia privind caracterul profesional al săvirşirii fap- 
telor de comerţ nu trebuic înţeleasă în sensul că trebuie să fie 
vorba ncapărat de o activitate exclusivă a persoanci respective şi 
nici măcar de o activitate principală a acesteia. O persoană poate 
să exercite mai multe profesiuni. Deci, indiferent dacă este sin- 
gura sau una dintre profesiunile persoanei în cauză şi fără a se 
distinge după cum profesiunile exercitate sînt principale sau 


46 Ibidem,p.7. 

47 A se vedea, Trib. Ilfov, secţia 1, com., dec. nr. 1229/1930, în “Pandectele 
române”, 1930, II, p. 276. 

48 A sevedea, Cunca de Casaţie, s. I-a, dec. nr. 1826/1936, în "Pandectele 
românce”, I, 1936, p. 10. 
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secundare, esenţial este ca săvîrşirea faptelor de comerţ să 
întrunească cerinţele unei profesiuni”. 

Întrucît caracterul profesional sau accidental al săvîrşirii faptelor 
de comerţ este considerat a fi o chestiune de fapt, el poate fi dovedit, 
în caz de litigiu, prin orice mijloc de probă admis de lege”. Un 
indiciu al caracterului profesional al săvîrgirii faptelor de comerț îl 
poate constitui existența unei întreptrinderi, adică o organizare 
sistematică a factorilor de producție (resurse naturale, capital, 
muncă) de către întreprinzător, pe riscul său, în vederea obţinerii unui 
profit. Existenţa întreprinderilor poate rezulta din mai, multe 
împrejurări de fapt: un local, firmă, auxiliari, publicitate ete. 

Săvirşirea faptelor de comerţ în nume propriu ar consitui, 
după unii autori, cea de-a treia condiţie (neprevăzută însă, în mod 
expres, de lege) pentru dobîndirea calităţii de comerciant. Deci, 
în această optică, o persoană nu devine comerciant decît dacă 
săvîrşeşte fapte de comerţ obiective cu caracter profesional, în 
nume propriu, independent şi pe riscul său “. Se susţine că această 
condiţie asigură delimitarea din punct de vedere juridic a comer- 
ciantului de auxiliarii folosiţi de acesta în activitatea sa (ei fiind 
reprezentanţi ai comerciantului). Reprezentanţii comerciantului 
săvîrşesc, şi ei, fapte de comerţ cu caracter profesional, dar în 
numele şi pe seama comerciantului (în timp ce comerciantul, 
săvîrşind fapte de comerţ în nume propriu, angajează numele şi 
patrimoniul său în raporturile cu terţii). Astfel, presupusul este 
însărcinat cu comerţul patronului său, fie în locul unde acesta îl 
exercită, fie în alt loc (art. 392 C. com.); comişii pentru negoţ sînt 


49 . A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianților în 
dreptul comercial român, cit. supra., 'p: 1-8. 

50 A se vedea, I. N. Finţescu, op. cit., p. 78. 

51 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit.p . 410. 

52 A se vedea, St. D. rpenaru, pă dim juridic al comercianților în 


dreptul comercial român, cit. supra. p. 8. 
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însărcinaţi să vîndă mărfurile în interiorul localului unde se 
exercită comerţul (art. 404 C. com.); comişii călători pentru negoţ 
sînt reprezentanţii însărcinaţi cu exercitarea comerţului în alte 
localităţi (art. 402 C. com.). 

În toate cazurile, întrucît reprezentanţii săvîrşesc faptele de 
comerţ “nu în nume propriu”, ci în numele şi pe seama altuia, ei 
nu au calitatea de comerciant: această calitate aparţine celui care 
le-a dat împuternicirea. 

Situaţia este asemănătoare şi în cazul administratorilor unei 
societăţi comerciale. Potrivit legii, administratorul încheie toate 
actele juridice cerute de aducerea la îndeplinire a obiectului 
societăţii (art. 40 alin 1 din Legea nr. 31/1990). Obligaţiile şi 
răspunderile administratorilor sînt reglementate de dispoziţiile 
referitoare la mandat şi de cele special prevăzute de legea 
societăţilor comerciale (art. 42 din Legea nr, 31/1990). Deci, şi 
administratorii încheie actele juridice în numele şi pe seama 
societăţii, nu în nume propriu; calitatea de comerciant o are 
societatea comercială. 


B. Profesiunile comerciale şi necomerciale 


a) Am văzut că profesiunea comercială se defineşte în funcţie 
de doi (eventual trei) parametri: săvîrşirea de fapte de comerţ 
obiective, ca o procesiune obişnuită (şi în nume propriu). 

În literatura juridică s-au purtat discuţii dacă anumite categorii 
de persoane, cum sînt: asociaţii societăţilor comerciale, 
meseriaşii, agricultorii, au sau nu calitate de comerciant. 

În ceea ce îi priveşte pe asociaţii, societăţii în nume colectiv 
(dar şi a asociaţilor comanditaţi din societatea în comandită 
simplă sau pe acţiuni), care răspund nelimitat şi solidar pentru 
obligaţiile sociale, s-a considerât, tradiţional, că au calitatea de 
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comerciant. Această opinie se întemeia pe faptul că în firma 
societăţii este cuprins şi numele unuia dintre asociaţi, ceca ce ar 
fi însemnat că asociatul cxcrcilă personal comerţul prin inter- 
mediul societăţii. S-a mai invocat şi argumentul că asociaţii 
societăţii sînt declaraţi în faliment odată cu societatea. Această 
concepţie a fost abandonată de o parte din autori şi a fost 
respinsă şi în practica judiciară i 

În realitate, asociaţii din socictatea în nume colectiv nu 
dobîndesc, prin simpla calitate de asociat, calitatea de comer- 
ciant. Nu cste însă exclusă posibilitatea ca un asociat să aibă 
calitatea de comerciant dobîndită anterior, socictatea putînd fi 
constituită nu numai de către necomercianţi, ci şi de comercianţi 
sau de necomercianţi împreună cu comercianţi 

O problemă controversată s-a pus în legătură cu calitatea de 
comerciant a persoanelor interpusc (prâte-nom) care exercită 
faptele de comerţ. Într-o opinic, s-a afirmat că persoana interpusă 
(mandatarul prâte-nom) arc calitatea de comerciant, deoarece 
ceca ce interesează este numele sub care sc săvîrşesc faptele de 
comerţ. Alţi autori au susţinut, dimpotrivă, că această calitate de 
comerciant o are adevăratul stăpîn al afacerii (mandantul prête- 
nom), întrucît actul simulat este nul, dacă fraudează legea. În 
sfîrşit, o altă părere este în sensul că au calitatea de comerciant 
atît persoana interpusă, cît şi persoana care exercită în realitate 
comerțul a 


53 A se vedea, 1. [+ Georgescu, op. cit., p. 413-417. Recent trebuia citată şi 
lucrarea lui I. Turcu, Societăţile comerciale în nume colectiv între 
tradiţie şi modernitate, în “Dreptul”, nr. 7-8/1991, p. 63. 

54 A se vedea: Cunca de Casaţie, s. H-a, dec. nr. 1230/1934, în “Revista de 
drept comercial”, 1935, p. 277; Trib, lifov, s. I com., sent. nr. 551/1926, în 
“Pandectele române”, 1927, 1, p. 181. 

55 A se vedea, Si. D. Cărpenaru, Regimul Juridic al comercianților în 
dreptul comercial român, A 

56 A se vedea, în această privinţă: |. L. Georgescu, op.cit., p.419-402; IL N. 
Finţescu, op.cit., p.77-78. 
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Recent s-a exprimat o adeziune la prima dintre părerile sus- 
menţionate (prin care se susţine că are calitatea de comerciant 
mandatarul prâte-nom, argumentîndu-se în sensul că terţii au în 
vedere persoana cu care intră în raporturi contractuale, bazîndu- 
sc pe creditul pe care aceasta îl are în activitatea pe care o 
desfăşoară”. 

In ceca ce-l priveşte pe meseriaş (persoană care, pe baza 
cunoştinţelor dobîndite prin şcolarizare sau practică, execută 
anumite operaţiuni de prelucrare şi transformare a obiectelor 
muncii sau prestează anumite servicii), caracteristica activităţii 
pe care el o prestează constă în munca sa personală calificată 
asupra materiei ori în prestarea unor servicii. 

In cazul cînd o persoană desfăşoară o activitate personală 
limitată la exercitarea meseriei sale, pe baza comenzilor clienţilor 
şi cu materialele acestora, activitatea respectivă are caracter civil 
(locatio operis) şi, în consecinţă, este supusă legii civile. În 
această situaţie, aşadar, calitatea de comerciant a meseriaşului 
este exclusă. Dar, dacă meseriaşul cumpără el materialele şi 
execută anumite mărfuri pe care le vinde clienţilor sau meseriaşul 
nu lucrează singur, ci ajutat de alte persoane, se pune din plin 
problema dacă, în acest caz, dobîndeşte sau nu calitatea de 
comerciant. Aşa cum se subliniază în literatura juridică, problema 
este controversată. După unii autori mescriaşul nu devine com- 
crciant, nici într-o astfel de situaţie, chiar dacă efectuează ope- 
rațiuni comerciale (cumpărarca de mărfuri pentru a le prelucra şi 
revinde), aceasta întrucît asemenea operaţiuni ar fi accesorii 
exerciţiului meserici (accesorium seqvitur principalem.). După 
o altă opinic, cît timp meseriaşul se limitează la exercitarea 
meseriei sale el nu are calitatea de comerciant. Dar, din moment 


57 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianţilor.., cit. 
supra., p.9 
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ce săvîrşeşte şi fapte de comerţ, în condiţiile prevederilor art. 7 
C. com., meseriaşul dobîndeşte şi calitatea de comerciant. Deci, 
el este considerat comerciant, în cazurile în care cumpără mărfuri 
în vederea prelucrării şi revînzării (art. 3 pct. 1 C. com.) sau, 
folosind forţa de muncă a altor persoane, îşi organizează o între- 
prindere (art. 3 pct. 9 C. com.). 

Legea nr. 26/1990 referitoare la registrul comerţului nu pune 
capăt acestei controverse ci, dimpotrivă. S-ar părea că menţine 
această situaţie de incertitudine prin aceea că art. 1 alin. 3 prevede 
că meseriaşii nu sînt ţinuţi de obligaţia înmatriculării în registrul 
comerţului. Într-adevăr, este vorba de o scutire de o obligaţie 
profesională (pentru comercianţi), asemănătoare celei prevăzute 
de art. 34 C. com., potrivit cărora dispoziţiile din cod referitoare 
la comercianţi nu se aplică colportorilor, comercianților care fac 
micul trafic ambulant, cărăuşilor sau acelor al căror comerţ nu 
iese din cercul unei profesiuni manuale. De asemenea, prin art. 1 
alin. 2 al legii se prevede că în sensul legii sînt comercianţi 
persoanele fizice care exercită în mod obişnuit acte de comerţ, 
societăţile comerciale, regiile autonome şi organizaţiile coo- 
peratiste. Meseriaşii nu sînt menţionaţi, indiferent că-şi exercită 
numai meseria sau săvîrşesc şi unele acte de comerţ. 

Potrivit unei păreri recent exprimate în literatura juridică, de 
scutirea prevăzută de art. 1 alin. 3 al Legii nr. 26/1990 ar trebui 
să beneficieze numai meseriaşii care se limitează la exerciţiul 
meseriei lor. De îndată ce exercitarea meseriei este însoţită de 
săvîrşirea unor fapte de comerţ, scutirea nu ar fi operantă, 
deoarece, săvîrşind fapte de comerţ obiective cu caracter profe- 
sional, meseriaşul a devenit comerciant şi, în această calitate, este 
obligat să se înmatriculeze în registrul comerţului j 


58 Ibidem, p.10 
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S-ar părea că această din urmă părere este neîntemeiată, 
întrucît, pe lîngă faptul că legea nu distinge, atunci cînd îl scuteşte 
pe meseriaş de obligația de înmatriculare, mai trebuie corelate 
dispoziţiile art. 1 alin. 3 din Legea nr 26/1990, cu prevederile art. 
34 fraza finală din Codul comercial care face menţiunea expresă 
că nu se aplică prevederile legale referitoare la comercianţi 
persoanelor “al căror comerţ nu iese din cercul unei profesiuni 
manuale”. Or, meseriaşul se află tocmai într-o atare situaţie 
juridică (în sensul că deşi săvîrşeste şi fapte de comerţ el totuşi 
nu iese din sfera profesiunii sale manuale). 

Agricultorii (persoane care se ocupă cu cultivarea pămîntului) 
nu desfăşoară o activitate care să aibă tangenţă cu cea a comer- 
ciantului. Dar, şi ei, vînd produsele pe care le-au cultivat. Art. 5 
din Codul comercial prevede că nu sînt considerate fapte de 
comerţ aceste operaţii. Ca atare, aşa cum s-a subliniat în literatura 
juridică, întrucît vînzarea produselor agricole nu este faptă de 
comerţ, ci act juridic civil, înseamnă că agricultorii nu au calitatea 
de comercianţi. 

Întocmai ca şi în cazul meseriaşilor, prin art. 1 din Legea nr. 
26/1990 se prevede că agricultorii nu au obligaţia de a se 
înmatricula în registrul comerţului. În literatura juridică s-a ex- 
primat părerea că în acest caz n-ar fi vorba de o “scutire” de 
obligaţia de înmatriculare, ci de o “excludere” a acestei obligaţii, 
deoarece art. 5 C. com. prevede în mod expres că agricultorii nu 
au calitatea de comercianţi.“ Am văzut însă că într-o formulare 
mai largă (“persoane al căror comerţ nu iese din sfera unei 
profesiuni manuale”) şi art. 34 din Codul comercial conţine o 
astfel de prevedere pentru meseriaşi. 


59 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Faptele de comerţ în dreptul comercial 
român, cit. supra., p. 6 

60 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianţilor...., cit. 
supra., p. 10. 
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Se face însă sublinierea, importantă, că în măsura în care un 
agricultor ar săvîrşi fapte de comerţ, în condiţiile prevederilor art. 
7 C. com., cumpărînd, de exemplu, produse agricole pentru 
revînzare şi ar desfăşura această activitate ca o profesiune, el 
devine comerciant şi, ca atarc, va avea obligaţiile acestuia, printre 
care şi aceea de a sc înmatricula în registrul comerţului. O atare 
remarcă este! perfect întemeiată, pentru că, în acest caz, acti- 
vitatca desfăşurată de agricultor (ca o profesiune care excede 
activitatea sa de agricultor), “iese din sfera unci profesiuni 
manuale”, aşa cum prevede art. 34 C. com. 

Rezumâînd cele de mai sus, în principiu, se poate spune că este 
comerciant cel care face în mod obişnuit acte de comerţ, adică 
cumpără pentru a revinde. Spre deosebire de comerciant, 
meseriaşul, agricultorul, cel care exercită o profesiune liberală nu 
cumpără spre a revinde. 

Această barieră limitatoare este însă relativă, iar dispoziţiile 
Codului comercial lasă în obscuritate destule probleme moderne, 
pe care practica judiciară, de regulă, le soluţionează în favoarea 
caracterului comercial al întreprinderii. 

Adesea acest lucru reprezintă o problemă de proporţie. De 
exemplu, un agricultor determinat care are 10 vaci de lapte, nu 
va fi comerciant dacă realizează de pe pămîntul său cel puţin 
jumătate din hrana necesară vacilor sale. Dar, dacă el cumpără 
această hrană şi vinde laptele orăşenilor, acest lapte nu reprezintă 
decîto transformare a hranei pe care a cumpărat-o. Situaţia devine 
şi mai clară în cazul lăptăriilor sau crescătoriilor de porci care se 
implantează în apropierea oraşelor dacă, în mod accesoriu, ele se 
organizează în scopul transformării propriilor produse spre a le 
revinde mai binc. Dar, o exploatare agricolă nu face comerţ dacă 
cultivatorul de viţă de vic sau de sfeclă îşi construieşte propriile 


6l Ibidem, p. 10 


distilerii sau făbricuţe de zahăr pentru a-şi trata mai bine, în mai 
bune condiții, produsele. Însă dacă ci cumpără de la vecini 
struguri sau sfeclă ci devin comercianţi, căci cumpărarea în 
scopul revinderii constituie tocmai trăsătura comerciantului. 

Lucrurile sînt identice şi în ceca ce-l priveşte pe mescriaş 
(artizan). Cuvîntul artizan este neutru, din punct de vedere comer- 
cial. Unii artizani sînt comercianţi alţii nu. Nu sînt comercianţi 
cei care nu utilizează niciodată, ca mînă de lucru, decît membrii 
familiilor lor şi care nu cumpără decît cca mai mică parte din ceea 
ce va [i valoarea producţiei lor. 

Cu privire la artizani, s-a mai considerat că sc asimilează cu 
o cumpărare în scop de revînzare obţinerea serviciilor altuia în 
vederea revînzării produsului. Dar, nu constituie act de comerţ 
situaţia cînd serviciile civile ale întreprinzătorului sînt conside- 
rate ca absorbind şi acoperind nevoile sale de personal. Acesta 
este cazul agricultorului, ca şi acela al profesiunilor liberale 
(medic, avocat, notar) care folosesc salariaţi, chiar destul de 
numeroşi uncori. 

Cu toate acestea, legea atribuie, în ansamblul lor şi datorită 
naturii lor, caracter comercial unor întreprinderi deşi nu există 
cumpărare în scopul revinderii. Este vorba de întreprinderile 
comerciale prin obiectul lor. Orice întreprindere de manufactură, 
comision, transport, orice întreprindere de furnituri, agenţie sau 
birou de afaceri, de bancă, schimb sau curtaj, spectacole publice, 
Codul comercial le consideră ca fiind acte de comerţ. Cuvîntul 
de “intreprindere” folosit de Codul comercial este conceput ca 
organizare pentru a [i în măsură să producă acte profesionale. De 
exemplu, întreprinderea de spectacole publice constă în faptul de 
a sc organiza pentru a fi în măsură să dea o serie de spectacole. 
Toate contractele vor fi acte de comerţ, întrucât actul iniţial este 
o “întreprindere de spectacole”. 
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Sînt însă şi lucruri mai puţin clare în această privinţă. De 
exemplu, în ceea ce priveşte întreprinderea de publicaţii, cele mai 
multe din aceste întreprinderi au caracter comercial şi, de altfel, 
sînt şi societăţi de capitaluri. Dar, trebuie să se ia în considerare 
şi scopul urmărit. Editarea unei publicaţii pur ştiinţifice nu poate 
fi considerată ca un act de comerţ. Însă, un jurnal de informaţii 
generale are acest caracter, editorul fiind un comerciant de 
noutăţi. 

Există dificultăţi şi în ceca ce priveşte cinematografia care 
constituie în acelaşi timp un domeniu al artei dar şi al comerţului. 
Producătorul unui film este ca jurnalistul: dacă produce un film 
pentru a realiza un beneficiu prin metode comerciale el este 
comerciant, dar dacă el se pune în serviciul unei propagande 
dezinteresate şi nu mai mult, dacă nu vizează decît o creaţie 
artistică el nu trebuie considerat comerciant. În orice caz, dis- 
tribuitorii filmului şi exploatanţii sălilor de cinematograf sînt 
comercianţi, căci ei primesc o marfă pe care o revînd altuia, sub 
o altă formă, în vederea obţinerii de beneficii. 

Mai trebuie reamintit că independent de obiectul lor toate 
societăţile care îmbracă forme comerciale sînt considerate ca 
avînd calitatea de comercianţi. 

b) Problema distingerii profesiunilor comerciale de cele neco- 
merciale se pune nu numai în legătură cu persoanele fizice, ci şi 
cu persoanele juridice (diversele organizaţii): regiile autonome; 
societăţile comerciale; organizaţiile cooperatiste; asociaţiile şi 
fundaţiile; statul, în general, şi organele administraţiei publice 
centrale şi locale, în special. 

Regiile autonome sînt organizate în ramurile strategice ale 
economiei naţionale, fiind persoane juridice care funcţionează pe 
bază de gestiune economică şi autonomie financiară (art. 2 şi 3 
din Legea nr. 15/1990). Ele sînt proprietare ale bunurilor din 
patrimoniul lor, iar prin activitatea desfăşurată trebuie să-şi 
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acopere cheltuielile din veniturile realizate şi “să obţină profit” 
(art. 5 şi 6 din Legea nr. 15/1990). 

Pe de altă parte, art. 1 alin. 2 din Legea nr. 26/1990 privind 
registrul comercial prevede în mod expres că regiile autonome au 
calitatea de comercianţi. 

În raport cu prevederile legale sus-menţionate concluzia nu 
poate fi decît aceea că regiile autonome au calitatea de comer- , 
ciant. În consecinţă, ele sînt supuse unor reglementări care sînt 
aplicabile societăților comerciale: legea impozitului pe profit, 
legea privind organizarea şi funujionarea controlului financiar, 
legea contabilităţii etc. 

Calitatea de comerciant a regiilor autonome se dobîndeşte din 
momentul înfiinţării lor prin hotărîrea guvernului sau, respectiv, 
prin decizia organului administraţiei publice locale. 

Societăţile comerciale au, în mod evident, calitatea de co- 
merciant. De altfel, în art. 7 C. com., se prevede in terminis că 
pe lîngă persoanele fizice, au calitatea de comerciant şi societăţile 
comerciale. Au această calitate toate cele cinci categorii de 
societăţi comerciale reglementate prin Legea nr. 31/1990: socie- 
tatea în nume colectiv; societatea în comandită simplă; societatea 
pe acţiuni; societatea în comandită pe acţiuni şi societatea cu 
răspundere limitată. 

Prin lege nu se prevăd condiţii pentru ca societăţile comer- 
ciale să dobîndească calitatea de comerciant şi aceasta deoarece, 
spre deosebire de persoanele fizice, care, în principiu, au vocaţia 
oricărei profesiuni, în cazul societăţilor comerciale acestea au o 

unică finalitate: de a se constitui în scopul desfăşurării unei 
activităţi comerciale. 

Persoana fizică dobîndeşte calitatea de comerciant prin 
săvîrşirea de fapte de comerţ, cu caracter profesional, pe cînd 
societatea comercială dobîndeşte această calitate din însăşi mo- 
mentul constituirii ei, independent de săvîrşirea vreunui fapt de 
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comerţ. Este de făcut precizarea că societatea este comercială 
numai dacă obicctul ei, prevăzut obligatoriu în actul constitutiv, 
este acela de a săvîrşi unul sau mai multe fapte de comerţ 
obiective (art. 1 din Legea nr. 31/1990). 

Organizațiile cooperatiste au şi cle calitatea de comerciant, 
acest lucru fiind prevăzut în mod expres în art. 1 alin. 2 din Legea 
nr. 26/1990. În literatura juridică este justificată această calitate 
a organizaţiilor cooperatiste prin aceca că cle desfăşoară o ac- 
tivitate comercială în scop de profit ci 

Organizațiile cooperatiste fiind comerciante sînt supuse 
obligaţiilor care revin comercianților. Ele dobîndesc calitatea de 
comerciant de la data înfiinţării lor, în condiţiile legii. 

Asociaţiile şi fundaţiile, carc sînt înfiinţate şi funcţionează 
în baza Legii nr. 21/1924, nu au calitatea de comerciant întrucât 
scopul înfiinţării lor este desfăşurarea unci activităţi dezinte- 
resate, nu obţinerea unui profit. Dar, ele pot săvârşi anumite fapte 
de comerţ. Chiar prin art. 40 al Legii nr. 21/1924 se prevede că 
asociaţiile au dreptul “să facă întreprinderi economice întrucît 
acestea sînt în legătură cu scopul principal al asociaţiunii”. De 
exemplu, o asociaţie organizează un restaurant cu circuit închis 
pentru membrii săi sau editează o publicaţie prin care sînt 
răspîndite ideile şi activităţile pe care ca o desfăşoară. 

În astfel de situaţii, cînd deci sînt săvîrşite fapte de comerţ, 
raporturile juridice rezultate din săvîrşirea acestor fapte sînt 
supuse legilor comerciale”. 

Statul, judeţul şi comuna“, aşa cum prevede art. 8 din Codul 
comercial, nu pot avea calitatea de comerciant. Aceste dispoziţii 
ale Codului comercial nu mai sînt, în condiţiile actuale, 


62 Ibidem,p.12 

63 Ibidem, p.12 

64 conformitate cu art. 2 din Legeanr. 69/1991 privind administrația publică 
locală unităţile administrativ-teritoriale sînt comuncle, oraşele și judeţele. 
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corespunzătoare, deoarece în prezent, activitatea statului şi a 
unităţilor sale administrativ-teritoriale nu mai priveşte, aşa cum 
cra în trecut, numai serviciile publice. Statul intervine activ în 
economic, în deosebi în domeniile Strategice (cum ar fi, de 
exemplu, energia, transporturile, poşta, telefonul, telegraful) şi 
chiar monopolizează exploatarea unor resurse sau industrii. 
Aşadar, statul săvîrşeşte, pe lîngă actele de autoritate, necesare 
funcţionării serviciilor publice, şi acte cu caracter privat, motiv 
pentru care, în literatura juridică s-a considerat că, în această 
postură, este subiect al raporturilor comerciale, cu toate că statul 
(şi unităţile sale teritoriale) nu au calitatea de comerciant. Drept 
urmare, faptele sale de comerţ sînt supuse legilor comerciale“? 

Săvîrşirea de fapte de comerţ de către stat şi unităţile sale 
teritoriale priveşte numai serviciile publice cu gestiune privată, 
adică serviciile publice cu profil industrial şi comercial“€, 


C. Determinarea şi proba calităţii de comerciant 


În caz de litigii, cel care invocă ori neagă calitatea de comer- 
ciant al unei persoane fizice sau juridice trebuie să administreze 
dovada în acest sens (actori incumbit probatio). 

Dovada calității de comerciant se poate face cu orice mijloace 
de probă admise de legea comercială. 

In cazul persoanelor fizice, întrucît calitatea de comerciant 
se dobîndeşte prin săvârşirea faptelor de comerţ obiective, cu 
caracter profesional, această calitate se poate proba numai prin 
prezentarea unor dovezi din care să rezulte că persoana în cauză 


65 A se vedea. Si. D. Cărpenaru, Regimul Juridic al comercianților... 
cit.supra., p.11 

66 Cuprivire la noţiunea de “serviciu public” „a se vedea, S. David Contractul 
de concesiune, în “Dreptul” nr. 9/1991, p.40-41 
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a săvârşit efectiv una sau mai multe fapte de comerţ prevăzute de 
art. 3 C. com., ca profesiune (obişnuită) şi în nume propriu. 

Deci, în ceea ce priveşte persoanele fizice, calitatea de com- 
erciant nu se consideră probată cu dovezi privind existenţa auto- 
rizaţiei administrative de exercitare a comerţului, a înmatriculării 
în registrul comerțului”, titulatura de comerciant folosită în 
anumite înscrisuri, dobîndirea unui fond de comerţ, plata unor 
impozite pe profit etc. Acestea sînt doar prezumţii împotriva 
cărora se poate face proba contrară (prezumţii relative). De aceea, 
ele trebuie folosite împreună cu alte mijloace de probă din care 
să rezulte exerciţiul efectiv al comerţului, în condiţiile preve- 
derilor art. 7 din Codul comercial (exercitarea de fapte de comerţ, 
ca o profesiune obişnuită). 

Probarea calităţii de comerciant fiind o chestiune de fapt, o 
hotărâre judecătorească prin care s-ar constata această calitate, are 
şi ea o forţă probatorie relativă? Este o problemă asupra căreia 
trebuie reflectat. 

În cazul societăţilor comerciale, regiilor automone şi orga- 
nizaţiilor cooperatiste, calitatea de comerciant se dovedeşte cu 
actul constitutiv, respectiv prin actul înfiinţării lor, în condiţiile 
cerute de lege. Aceasta, întrucît scopul societăţilor comerciale 
este tocmai desfăşurarea unei activităţi comerciale, ele dobîn- 
dind, aşadar, calitatea de comerciant la data constituirii sau 
înfiinţării lor 


67 A se vedea, Curtea de Casaţie, s.IIl-a, dec. nr. 1432/1939, în “Pandectele 
române”, 1940, III, p.161. 

68 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianților ..., 
cit.supra., p.12-13 
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D. Incetarea calităţii de comerciant 


Încetarea calităţii de comerciant este strîns legată de modul în 
care această calitate a fost dobindită. Ca atare: 

-în cazul persoanei fizice, întrucît calitatea de comerciant se 
dobîndeşie prin săvîrşirea unor fapte de comerţ obiective, cu 
caracter profesional, încetarea calităţii de comerciant, în mod 
firesc, are loc în momentul în care nu se mai săvîrşesc fapte de 
comerţ ca profesiune obişnuită. Dar, trebuie să se țină seama că 
încetarea săvîrşirii faptelor de comerţ trebuie să fic efectivă şi din 
ca să rezulte intenţia de a renunţa la calitatea de comerciant; de 
exemplu, radierea din registrul comerţului sau retragerea autori- 
zaţici administrative trebuie să fic însoţite de încetarea efectuării 
unor fapte de comerţ cu caracter profesional. 

În ceea ce priveşte efectele juridice ale calităţii de comerciant 
sc pot produce şi după încetarea acestei calităţi, situaţie în care, 
potrivit art. 707 C. com., comerciantul retras din comerţ poate fi 
declarat în stare de faliment pentru datoriile contractate anterior 
retragerii“; 

-În cazul societăţilor comerciale, întrucît dobîndirca calităţii 
de comerciant este legată de constituirea lor ca persoană juridică, 
această calitate se pierde în momentul cînd societatea încetează 
să mai existe ca persoană juridică. 

Potrivit art. 169 din Legca nr.31./1990, societatea comercială 
îşi încetează existenţa prin dizolvare, care poate avea loc: prin 
trecerea termenului stabilit pentru durata societăţii; imposi- 
bilitatea realizării obiectului societăţii sau realizarea acestuia; 
hotărîrea adunării generale; faliment cte. 

Dizolvarea societăţii nu atrage, automat, pierderea perso- 
nalităţii juridice; societatea nu mai poate face operaţiuni noi, dar 
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poate face operaţiunile necesare lichidării (personalitate juridică 

reziduală). Practic, personalitatea juridică a societăţii încetează 
i 3 URT: 

odată cu ultima operațiune de lichidare 


E. Organisme ale comercianților 


Trecerea la economia de piață impune o înlăturare a struc- 
turilor piramidale de comandă administrativă: ministerele 
economice şi centralele industriale cărora le erau subordonate 
întreprinderile şi prin intermediul cărora primeau fişele de plan, 
repartiţiile de resurse materiale şi financiare, erau asigurate mij- 
loacele de transport etc. Aceste structuri constituiau şi canalele 
prin care circulau fluxurile informaţionale descendente şi ascen- 
dente (cele orizontale fiind aproape total excluse). 

Renunţarea la dirigismul economic şi demolarea structurilor 
piramidale prin care se realizează activitatea de comandă admi- 
nistrativă în economie, redimensionarea unităţilor economice şi 
transformarea lor în celule economice independente (autonome), 
modularea lor funcţională (dar şi gestionară), a adus în peisajul 
economic o diversitate de forme organizatorice (în sectoarele de 
producţie şi circulaţie a mărfurilor şi serviciilor) de o mare 
mobilitate şi adaptabilitate la cerinţele pieţei. 

Dar, aceste noi entităţi de producţie, circulaţie, transport, 
construcții, financiar-bancare etc. nu pot funcţiona de sine stătă- 
tor, rupte unele de altele. Ele au automonie dar totuşi funcționează 
într-un mediu, într-un ansamblu sistematic de tip cibernetic (in- 
tercondiţionîndu-se reciproc). Ele sînt, aşadar, integrate în nişte 
Structuri dar nu piramidale (Ca în trecut) ci cibernetice, cu legături 
şi interconexiuni pe orizontală între toţi agenţii economici, cu 
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clemente de autocontrol, de feedback, care asigură reglarea aces- 
tor noi formaţiuni economice. 

Cu alte cuvinte, unităţile economice autorizate, fie că sînt 
regii autonome, fie societăţi comerciale, de stat, private sau 
mixte, au nevoie în continuare să fic integrate într-o structură de 
ansamblu, dar nu de conducere administrativă ci una informa- 
țională prin intermediul căreia să circule informaţiile necesare 
funcţionării lor eficiente, optime. Şi, întrucît structurile pirami- 
dale din trecut au fost eliminate sau sînt în curs de eliminare, unul 
din agregatele centrale ale noii structuri informaţionale îl con- 
Stituie camerele de comerţ şi industrie, înfiinţate în temeiul 
Decretului-Lege nr. 139/1990. Larga paletă de atribuţii ce revin 
acestor organisme confirmă rolul lor fundamental, acela de a crea 
condiţiile necesare asigurării promovării intereselor membrilor 
lor pentru dezvoltarea comerţului şi industriei, corespunzător 
cerinţelor economiei de piaţă. Este suficient să cităm prevederile 
art. 5 ale legii cu privire numai la unele dintre activităţile pe care 
camerele de comerţ şi industrie le desfăşoară şi anume: activităţi 
de informare şi documentare comercială; colaborează cu Comisia 
Națională de Statistică la elaborarea rapoartelor şi publicaţiilor 
privind evoluţia comerţului şi industriei; ţinc registrul de comerţ 
Şi asigură evidenţa firmelor comerciale; publică un Buletin oficial 
al camerei şi editează publicaţii de informare şi reclamă 
comercială; organizează şi administrarea tîrgurilor şi expozițiilor 
specializate; colaborează cu reprezentanţele din România a 
camerelor de comerţ străine şi altele. 

Pentru a colecta informaţii despre activitatea comercială şi 
industrială, despre capacităţile şi potenţialităţile economice şi 
financiare ale întreprinderilor şi firmelor comerciale, camerele de 
comerţ şi industrie dispun de două instrumente; registrul de 
comerţ şi contactele pe care le au cu autorităţile de stat care sînt 
obligate să le sprijine (aşa cum se prevede în art. 4 din Decretul- 
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Lege nr. 139/1990 “Organele centrale şi locale sînt obligate să 
acorde sprijin camerelor de comerţ şi industrie teritorială în 
vederea realizării scopului pentru care au fost înfiinţate şi 
realizării acţiunilor pe care le iniţiază”). 

Introducerea pe calculatoare, în viitorul apropiat, a datelor 
respective va crea posibilitatea obţinerii în orice moment a unor 
informaţii indispensabile pentru orice întreprinzător, despre 
potenţialii parteneri de afaceri din ţară şi străinătate. 

Vor fi organizate trimiterea şi primirea de misiuni economice 
în vederea stabilirii de contacte cu parteneri străini, se vor mijloci 
întilniri de afaceri şi se înlesnesc participările membrilor la 
diferite tîrguri şi expoziţii internaţionale. 

În felul acesta camerele de comerţ şi industrie ajută agenţii 
economici autonomi să-şi pună în aplicare propriile lor politici 
de comerţ intern şi extern. 

Culegerea, concentrarea, selecţionarea şi sistematizarea de 
informaţii în legătură cu industria şi comerţul nu au loc numai 
într-un singur sens, adică dinspre autorităţile de stat către agenţii 
economici autonomi, prin intermediul camerelor de comerţ şi 
indusuric, ci şi invers dinspre camerele de comerţ şi industrie către 
autorităţile centrale de stat care trebuic totuşi să asigure o viziune 
de ansamblu şi să permită luarea în permanenţă de măsuri de 
corecție a eventualelor dezechilibre macroeconomice. În acest 
sens, prin art. 11 lit. d din Decretul- Lege nr. 139/1990 se prevede 
că “Camera de Comerţ şi Industrie a Românici asigură efectuarea 
de studii şi acordarea de informații şi consultaţii privind comerţul 
românesc la cererea autorităţilor centrale de stat”. 

Camerele de comerţ şi industrie teritoriale se înfiinţează din 
iniţiativa comercianților şi dobîndesc personalitate juridică pe 
data recunoaşterii înfiinţării, de către guvern (art. 2 din Decretul- 
Lege nr.139/1990). 
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În atara camerelor de comerţ şi industrie teritoriale, mai 
funcţionează Camera de Comerţ şi Industrie a României care se 
constituie din iniţiativa comercianților persoane fizice şi juridice 
care aderă la statutul Camerei, statut ce se aprobă de adunarea 
generală (art. 9 şi 10 din Decretul-Lege nr. 139/1990). 

Camerele de comerţ şi industrie teritoriale, ca şi Camera de 
Comerţ şi Industrie a României sc organizează şi funcţionează 
potrivit statutelor lor, aprobate de adunarea generală a membrilor 
(art. 3 şi respectiv, art 9 şi 10 din Decretul-Lege nr. 139/1990). 

Structura organizatorică internă a camerelor de comerţ şi 
industrie teritoriale poate fi constituită din secţiuni (art. 3 alin. 2 
din Decretul-Lege nr. 139/1990). 

Prin lege nu este stabilită şi structura organizatorică a Camerei 
de Comerţ şi Industrie a României (aşa cum este prevăzută pentru 
camerele de comerţ şi industrie teritoriale), dar, date fiind 
funcţiile multiple pe care ca le îndeplineşte, este evident că în 
compunerea sa vor intra cel puţin două departamente: unul de 
relaţii interne şi altul de relaţii externe. 

În privinţa organelor de conducere, la nivelul camerelor de 
comerț şi industrie teritoriale vor funcţiona: adunarea gencrală, 
adunările pe secţiuni, colegiul de conducere şi preşedintele (art. 
3 alin. 2 lit. a-d din Decretul-Lege nr. 139/1990). 

Pentru Camera de Comerţ şi Industrie a României, legea nu 
prevede organele de conducere, aşa încît vor trebui avule în 
vedere, întocmai ca şi pentru Structura sa organizatorică, prc- 
vederile statutului de organizare şi funcţionare (la care se referă 
art. 10 din Decretul-Lege nr. 139/1990). 

Sursele de finanţare ale camerelor de comerţ şi industrie 
teritoriale se constituie din cotizaţiile membrilor, taxe, tarile, 
comisioane, donaţii, legate şi orice alte venituri realizate din 
activitatea desfăşurată de acestea (art. 6 din Decretul-Lege nr. 
139/1990). 
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Aceleaşi dispoziţii legale referitoare la constituirea surselor 
de finanţare sînt aplicabile şi în ceea ce priveşte Camera de 
Comerţ şi Industrie a României. 

Un alt aspect demn de semnalat în legătură cu camerele de 
comerţ şi industrie se referă la activitatea jurisdicţională. 

Potrivit art. 5 lit. j din Decretul-Lege nr. 139/1990, camerele 
de comerţ şi industrie teritoriale pot organiza, la cerere, arbitraje 
ad-hoc, iar în conformitate cu art. 13 din lege, pe lîngă Camera 
de Comerţ şi Industrie a României funcţionează “Curtea de 
arbitraj comercial internaţional”. 
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CAPITOLUL IV 


Comerciantul - persoană fizică. 


Aşa cum prevede art. 7 din Codul comercial român, comer- 
ciantul este persoana fizică care săvârşeşte fapte de comerţ, avînd 
comerţul ca profesiune (calitatea de comerciant o au şi persoanele 
juridice, însă în acest capitol ne ocupăm exclusiv de comerciantul 
persoană-fizică). 

Potrivit art. 134 din Constituţie “Economia României este 
economie de piaţă”, statul trebuie să asigure crearea cadrului 
favorabil pentru valorificarea tuturor factorilor de producţie 
(resurse naturale, capital, forţă de muncă). Prin acelaşi textal legii 
fundamentale se mai prevede că statul trebuie să asigure libertatea 
comerţului şi protecţia concurenţei loiale. 

Pe de altă parte, prin art. 38 al Constituţiei se prevede că 
alegerea profesiei şi a locului de muncă sînt libere, dreptul la 
muncă neputînd fi îngrădit. Cu titlul general, deci şi cu privire la 
libertatea alegerii profesiei, prin art. 49 din Constituţie se prevede 
că “Exerciţiul unor drepturi şi libertăţi poate fi restrâns numai prin 
lege şi numai dacă se impune, după caz, pentru: apărarea 
siguranţei naţionale, a ordinii, a sănătăţii ori a moralei publice, a 
drepturilor şi libertăţilor cetăţenilor...”. 

În lumina acestor prevederi legale, urmează să examinăm, în 
continuare, în ce condiţii se poate exercita o profesiune comer- 
cială de persoanele fizice (pentru că, despre condiţiile cerute de 
lege pentru dobiîndirea, de aceleaşi persoane fizice, a calităţii de 
comerciant ne-am ocupat în capitolul precedent, consacrat, în 
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general, subiecţilor - persoane fizice şi juridice - ai raporturilor 
juridice de drept comercial). 

1. Ca principiu, accesul la profesiunile comerciale este liber, 
ceea ce înseamnă că orice persoană are libertatea să exercite o 
profesiune comercială (a se vedea şi dispoziţiile art. 7 C. com., 
referitoare la calitatea de comerciant, una dintre condiţiile cerute 
fiind aceea ca faptele de comerţ să [ie săvîrşite cu caracter 
profesional). 

Totuşi, legea instituic şi anumite incapacităţi, incompa- 
tibilităţi, interdicții şi decăderi din dreptul de a face comerţ, aceste 
limitări avînd drept scop protecţia interesului general, adică 
respectarea ordinei publice şi a bunelor moravuri. 

a) Incapacităţile. Pentru a vorbi de incapacităţi trebuie mai 
întîi făcută distincţia între capacitatea persoanei fizice de a face 
acte de comerţ izolate şi capacitatea cerută pentru a fi comerciant. 

Codul comercial (legislaţia specială în materie) nu cuprinde 
dispoziţii speciale privind capacitatea de a face acte de comerţ 
accidentale. În consecinţă, pentru încheierea acestor acte se cer a 
fi îndeplinite condiţiile generale ale dreptului civil referitoare la 
încheierea actelor juridice (Codul civil reprezentînd dreptul 
comun în materia raporturilor juridice, în general). 

În ceea ce priveşte capacitatea de a fi comerciant, Codul 
comercial cuprinde unele dispoziţii speciale (art. 10-21) care se 
referă la minor şi femeia căsătorită (de menţionat, însă, că dis- 
poziţiile art 10-12 C. com. privind capacitatea minorului eman- 
cipat au fost abrogate prin art V din Decretul nr. 185/1949, iar 
dispoziţiile art. 15 şi 16 C. com., privind incapacitatea femeii 
căsătorite, au fost abrogate prin Legea din 20 aprilie 1932 
referitoare la ridicarea incapacității civile a femeii măritate). 
Bincînţeles, că dispoziţiile din Codul comercial privind capa- 
citatea de a fi comerciant trebuic interpretate şi aplicate avîndu-se 
în vedere şi dispoziţiile actuale privind capacitatea persoanelor 
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fizice de a încheia acte juridice (a se vedea, în acest sens, 
prevederile Decretului nr. 31/1954). 

Potrivit prevederilor art. 5 alin.3 şi art.8 din Decretul-Lege 
nr.31/1954, capacitatea deplină a persoanei fizice de a-şi asuma 
obligaţii săvîrşind acte juridice (capacitatea de exercițiu) începe 
de la data cînd persoana devine majoră (adică la împlinirea vîrstei 
de 18 ani) sau cînd minorul se căsătoreşte, dobîndind astfel 
capacitatea deplină de exerciţiu (dispoziţii asemănătoare crau 
cuprinse şi în art.10 C. com., în prezent abrogat). 

Datorită faptului că art. 10 din Codul comercial (care 
prevedea că vîrsta minimă pentru recunoaşterea capacităţii de a 
fi comerciantera de 18 ani) a fost abrogat (prin art. V din Decretul 
nr.185/1949), în prezent în Codul comercial (legea specială) nu 
mai este conținută vreo condiţie pentru recunoaşterea capacităţii 
de a fi comerciant. 

Pe de altă parte, Codul civil (dreptul comun aplicabil atunci 
cînd în legea specială nu sînt dispoziţii care să reglementeze 
anumite situaţii juridice), în textele sale referitoare la capacitatea 
persoanelor de a contracta (art. 948-952), face vorbire doar de 
incapacitatea “minorilor”, fiind deci nevoie, pentru a stabili ce 
persoane sînt considerate minori, să se recurgă la dispoziţiile 
Decretului nr. 31/1954, din care rezultă că au capacitatea de a 
încheia acte juridice personale carc au împlinit vîrsta de 18 ani, 
dar şi minorii care se căsătoresc (prin aceasta ci dobindind, aşa 
cum o prevede în mod expres art. 8 alin. 3 din Decretul nr. 
31/1954, “capacitatea deplină de exercițiu”, ceca ce înseamnă, 
aşa cum se prevede în art. 5 alin.3 din Decretul nr.31/1954, că au 
capacitatea de a-şi asuma obligaţii, săvirşind acte juridice). 

O aplicare strictă a legii, în condiţiile respective respectării 
principiului consacrat prin art.1 C. com. (care prevede că atunci 
cînd legea comercială nu dispune se aplică Codul civil) ar duce 
la concluzia că are capacitatea de a fi comerciant şi minorul care 
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s-a căsătorit (deoarece, aşa cum am arătat, potrivit art.8 alin.3 din 
Decretul nr.3 1/1954, prin căsătorie dobîndeşte deplina capacitate 
de exerciţiu, iar potrivit art.5 alin.3 din acelaşi decret, dobîndirea 
capacităţii depline de exerciţiu înseamnă dobîndirea dreptului de 
a-şi asuma obligaţii, săvîrşind acte juridice). 

O situaţie oarecum similară o regăsim şi în cazul minorului 
care a împlinit vîrsta de 16 ani şi care, potrivit art. 10, poate să 
încheie contract de muncă sau să intre într-o organizaţie coo- 
peratistă, fără a avea nevoie de încuvinţarea părinţilor sau a 
tutorelui, el exercitîndu-şi singur drepturile şi executînd tot astfel 
obligaţiile izvorînd din contractul de muncă (este adevărat că 
acest din urmă text nu vorbeşte despre dobîndirea capacităţii 
depline de exerciţiu). 

În literatura juridică s-a exprimat însă un alt punct de vedere, 
susţinîndu-se că atît într-un caz cît şi în celălalt, minorii aflaţi în 
situaţiile juridice sus-menţionate nu pot avea capacitatea de a fi 
comercianţi, întrucît nu au împlinit vîrsta de 18 ani. Neputîndu-se 
însă invoca vreun temei juridic cert, pe care să-şi întemeieze 
opinia, autorul respectiv recurge la un raţionament pe care îl 
bazează pe fostele dispoziţii ale art. 10 C. com., care prevedea 
condiţia împlinirii vîrstei minime de 18 ani, pentru a deveni 
comerciant, iar, pe de altă parte, şi în trecut (cînd art. 10 C. com. 
cra în vigoare) femeia minoră era emancipată de drept prin efectul 
căsătoriei, şi cu toate acestea art. 10 din Codul comercial nu a fost 
modificat, împrejurarea din care se poate deduce că legea comer- 
cială a considerat că emanciparea pe această cale nu prezintă o 
garanţie suficientă pentru exercitarea comerţului cu titlul pro- 
fesional. Tot aşa şi în cazul minorului de 16 ani, care încheie 
singur contract de muncă sau intră într-o organizare cooperatistă, 
există o diferenţă între condiţia juridică a salariatului sau 
membrului organizaţiei cooperatiste şi cea a comerciantului. 
Comerciantul îşi asumă personal obligaţii prin actele juridice pe 
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care le încheie, cu consecinţe grave pentru patrimoniul său (de 
exemplu, falimentul, în cazul încetării plăţilor), aşa încît, pentru 
recunoaşterea capacităţii de a fi comerciant trebuie ca persoana 
în cauză să fi împlinit vîrsta de 18 ani.”! 

Nu negăm fiabilitatea acestui raționament, mai ales că este de 
principiu faptul că aplicînd dispoziţiile legii speciale, în raport cu 
dreptul comun (Care conţine regulile generale), trebuie să ne 
ghidăm şi după spiritul nu numai de litera uscată a legii, aceasta 
cu atît mai mult în materie comercială. De asemenea, mai trebuie 
să se țină seamă şi de cerința protecţiei minorilor (care, în mod 
obişnuit, între 16-18 ani au o incapacitate relativă, cazurile de 
emancipare constituind excepţii care întăresc regula). 

Totuşi, avînd în vederc"faptul că această epocă nu poate fi 
asemănată cu cea cînd a fost elaborat Codul comercial şi că în 
prezent tinerii, chiar de vîrste mai fragede, au alte cunoştinţe şi 
sînt mai temeinic pregătiţi pentru viaţă decît mulţi adulţi din 
epoca trecută (a se vedea, în acest sens, cîştigătorii olimpiadelor 
iniţiate atît pe plan intern, cît şi internaţional sau chiar concur- 
surile micilor şahişti), s-ar putea susţine şi un punct de vedere 
contrar celui sus-menţionat. În orice caz, o intervenţie a 
legiuitorului se impune cu certitudine. 

O subliniere care se cuvine a fi făcută este aceea că, aşa cum 
se arată în literatura juridică'?, î în concepţia Codului comercial, 
incapacitatea minorului priveşte doar “începerea unui comerţ” (el 
neavînd aşadar, capacitatea de a începe un comerţ). Dar, se pot 
ivi Situaţii juridice cînd minorul poate fi titularul unui fond de 
comerţ dobîndit pe cale succesorală. Deci, dacă acesta este 
profitabil, continuarea comerțului, în numele minorului, ar con- 
stitui un mijloc de ocrotire a sa. De aceea, art. 13 C. com. prevede 


TI Ibidem, p.15 
72 Ibidem,p.15-16 
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posibilitatea continuării comerţului în numele minorului, prin 
intermediul părinţilor sau, după caz, al tutorelui. Continuarea 
comerţului în numele minorului sc face, aşa după cum prevede 
art. 21 din Legea nr. 26/1990, cu autorizaţia instanţei care trebuie 
publicată în Monitorul Oficial. 

Persoana împuternicită să continue comerţul în numele mino- 
rului poate săvîrşi toate actele necesare “exercitării comerţului”. 
Este esclus însă, de exemplu, vînzarea fondului de comerţ, pentru 
că un asemenea act ar contraveni scopului “continuării 
comerţului”? 

În literatura juridică se susţine că întrucît comerţul este “con- 
tinuat în numele minorului”, prin săvîrşirea faptelor de comerţ, 
minorul dobîndeşte calitatea de comerciant (nu părintele sau 
tutorele). Ca atare, în cazul imposibilității de efectuare a plăţilor, 
minorul va fi cel ce va fi declarat în stare de faliment. Însă, 
sancţiunile pentru infracțiunile săvîrşite în cursul procedurii fali- 
mentare se aplică reprezentantului, deoarece acesta este cel care 
a comis infracţiunea 

Cu totul alta este situaţia persoanei “pusă sub interdicţie”. 
Potrivit art. 14 C. com. interzisul nu poate fi comerciant şi nici 
continua comerţul. Accasta, întrucît, din cauza alienaţiei ori 
debilităţii mintale, persoana pusă sub interdicţie nu poate încheia 
actele juridice pe care le reclamăactivitatea comercială. Aşa încît, 
din moment ce legea interzice chiar şi continuarea comerțului, 
înseamnă că, în cazul în care persoana pusă sub interdicţie ar 
dobîndi pe cale succesorală un fond de comerţ, părintele sau 
tutorele nu ar putea continua comerţul în numele interzisului. In 
consecinţă, fondul de comerţ aparţinînd interzisului va fi supus 
lichidării. 

73 Ibidem, p.16 
74 A se vedea: L N. Linţescu, op. cit.., p.86; I. L. Georgescu, op. cit., p.467. 
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În aceeaşi situaţie se pare a fi şi persoana pusă sub curatelă 
(deşi legea nu o prevede în mod expres). Potrivit art. 152 din 
Codul familiei, dacă din cauza bătrîncţii, a bolii sau unci infir- 
milăţi fizice, o persoană, deşi capabilă, nu poate să-şi adminis- 
treze bunurile sau să-şi apere interesele în condiţii mulţumitoare 
se poate institui curatela, constînd în numirea de către autoritatea 
tutelară a unci persoane în calitate de curator, cu sarcina de a 
reprezenta interesele persoanei în cauză. 

Instituirea curatelei nu aduce nici o atingere capacităţii celui 
pe care curatorul îl reprezintă (teoretic acesta avînd capacitatea 
de a fi comerciant). Dar, practic, persoana pusă sub curatelă, deşi, 
prin ipoteză, ar putea să începă ori să continue un comerţ, în 
realitate acest lucru ar fi dificil de realizat, deoarece implică 
asistenţa permanentă a curatorului, ceca ce nu este de natură să 
satisfacă exigenţele exercitării profesiunii de comerciant. 

Aşadar, întocmai sau similar interzisului, care este o persoană 
lovită de o infirmitate iremediabilă, deci lipsită de speranţa de a 
continua comerţul, şi cel pus sub curatelă sc află într-o situaţie 
asemănătoare. Aşa încît, aşa cum s-a remarcat deja în literatura 
juridică, şi în acest ultim caz, deşi neprevăzut expres de lege, 
operează incapacitatea de a fi comerciant 

b) Incompatibilităţile. Prin definiţie, activitatea comercială 
are un caracter profitabil, adică prin ca se urmăreşte realizarea 
unui profit. Din acest motiv, ca nu poate fi exercitată de per- 
soanele care au anumite funcţii sau exercită anumite profesiuni 
care privesc interesele generale ale societăţii, întrucît există o 
incompatibilitate de interese. De accea, legea interzice per- 
75 A se vedea: R. Rodiere, R. Ilouin, op.cit., p. 73; M. de Juglar, B. Ippolito, 
Cours de droit commercial, vol.I, Paris, 1968, p. 152; St. D. Cărpenaru. 
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soanelor care au asemenea funcţii sau profesii să practice 
comerţul, cu caracter profesional. 

Constituţia României prevede, în acest sens, că funcţia de 
judecător (inclusiv de la Curtea Constituţională) şi cea de 
procuror sînt incompatibile cu orice altă funcţie publică sau 
privată, cu excepţia funcțiilor didactice din învătămîntul superior 
(art.123, 131 şi 142). Ca atare, judecătorii sau procurorii nu pot 
exercita funcţia de comerciant. 

Din aceleaşi considerente, chiar dacă în prezent nu există 
prevederi legale în acest sens în statutele lor profesionale, nu pot 
exercita profesiunea de comerciant: diplomaţii, funcţionarii 
publici cte. 

În mod tradiţional, se consideră că există incompatibilitate şi în 
privinţa celor care exercită profesii liberale: avocaţii, arhitecţii etc. 

Tratamentul juridic, în cazul incompatibilităţilor, este mai 
puţin ferm decît în cazul incapacităţilor. Astfel, spre deosebire de 
incapacitate, aşa cum s-a susţinut în literatura juridică, incom- 
patibilitatea nu împiedică pe cel care exercită comerțul să devină 
comerciant , cel în cauză avînd toate obligaţiile profesionale 
care revin comercianților şi, de asemenea, putînd fi declarat în 
stare de faliment, în cazul încetării plăţilor. 

Singura sancţiune aplicabilă celui care a încălcat legea, prin 
care era instituită incompatibilitatea, nu este decît profesională şi 
disciplinară, persoana în cauză urmînd a fi destituită din funcţia 
ce o deţine ori, după caz, să fic exclusă din organizația profe- 
sională din care face parte 


76 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianților..., 
cit.supra., p.17 (este invocată de autor şi legea avocaţilor din 1940 prin care 
era reglementată o atare incompatibilitate)). Și 

ŢI A se vedea, |. N. Linţescu, op.cit., p.92.În sens contrar, însă, R. Rodière, 
R. Houin, op.cit., p.80 

78 A se vedea, |. N. Fințescu, op.cit., p.92; M. de Juglar, B. Ippolito, op.cit., p- 
143; St. D. Cărpeanu, Regimul juridic al comercianților..., cit.supra., p.17 
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c) Decăderile. Necesitatea asigurării legalității şi moralității 
activității comerciale, precum şi a protejării demnității profe- 
siunii de comerciant au impus ca, în cazul săvîrşirii unor fapte 
grave, comercianții să fic decăzuţi din dreptul de a exercita 
această profesiune. În acest sens, prin Legea nr. 12/1990 
(modificată prin Legea nr.42/1991) privind protejarea populației 
împotriva unor activități comerciale ilicite s-au prevăzut faptele 
care constituie astfel de activități comerciale, precum şi sancţi- 
unile contravenţionale sau penale care se aplică în astfel de 
cazuri. Dar, Legea nr. 12/1990 nu prevede şi sancţionarea comer- 
ciantului cu decăderea din dreptul de a exercita profesiunca de 
comerciant. Art.5 din lege se limitează să statueze că hotărârile 
de condamnare (penale) privind pe comercianţi se comunică la 
registrul. comerţului (în vederea efectuării, în acest registru, a 
menţiunii despre condamnare). Art.21 lit.g din Legea nr.26/1990 
conţine prevederea că în registrul comerţului trebuie să se 
înregistreze menţiunile referitoare la “hotărîrea de condamnare a 
comerciantului pentru faptele penale care îl fac nedemn de a 
exercita această profesie”. Pe bună dreptate, aşadar, în literatura 
juridică s-a remarcat faptul că nedemnitatea de a exercita pro- 
fesiunca de comerciant nu poate rezulta din simplul fapt al 
aplicării unei sancţiuni penale (pentru săvîrşirea de către comer- 
ciant a uneia dintre faptele prevăzute de art.1 lit.l-p din Legea 
nr.12/1990), fiind necesar ca hotărîrea penala să prevadă expres 
sancţiunea decăderii din dreptul de a exercita profesia de comer- 
ciant. Aşa încît, s-a propus ca, în absenţa unor prevederi în acest 
sens în Legea nr.12/1990, instanţele de judecată să dispună 
decăderea din dreptul de a exercita profsia de comerciant, ca o 
pedeapsă complementară, în condiţiile art.63 şi 65 C. pen.” 


19 A se vedea, St. D. Cărpenaru, Regimul juridic al comercianţilor,,,, 
cit.supra., p.18 
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Dar, legea comercială conţine, totuşi, uncle dispoziţii cx- 
plicite, prin care este prevăzută în mod expres decăderea din 
dreptul de a exercita prolesiunca de comerciant. Un astfel de caz 
este reglementat în materia falimentului. Potrivit art. 881 C. com., 
comerciantul vinovat de bancrută simplă se pedepseşte cu 
închisoarea de la 15 zile pînă la 2 ani şi, deosebit de aceasta, va 
fi declarat incapabil de a exercita profesiunea de comerciant şi i 
se va interzice dreptul de intrare în localurile bursei. Decăderea 
se aplică şi comerciantului condamnat pentru bancrută 
frauduloasă (art. 882 C. com.). 

Un lucru trebuie să fie subliniat şi anume că întrucît 
sancţiunea decăderii din dreptul de a exercita profesiunea de 
comerciant constituie o decădere din drepturile aparţinînd unei 
persoane, ea nu poate interveni decît în cazurile şi în condiţiile 
prevăzute de lege (art. 49 din Constituţia României). 

d) Interdicţiile şi autorizaţiile. In anumite cazuri, exercitarea 
activităţii comerciale este supusă unor interdicții sau necesită 
existenţa unci autorizaţii. 

Pentru ocrotirea unor interese generale ale societăţii (de ordin 
economic, social sau moral), prin lege s-a statuat că anumite 
activităţi nu pot fi exercitate pe baza liberei iniţiative. Aceste 
activităţi sînt enumerate în anexa nr. 1 la Hotărîrca Guvernului 
nr.201/1990 dată în aplicarea Decretului-Lege nr. 54/1990 
privind organizarea şi desfăşurarea unor activităţi economice pe 
baza liberei iniţiative. Este vorba de activităţi cum sînt: prospec- 
tarea şi extracția cărbunelui, a minereurilor feroase, nemetalitere, 
a sării şi minereurilor de metale rare; extracția şi prelucrarea 
țițeiului şi "gazelor naturale; prelucrarea tutunului; fabricarea 
spirtului; fabricarea şi comercializarea de echipament militar, de 
muniții şi armament; fabricarea şi comercializarea de droguri şi 
narcotice; practicarea jocurilor de noroc; înfiinţarea de case de 
toleranţă şi altele. 

80 


Orice încălcare a legii privind organizarea şi desfăşurarea 
detivităţilor pe baza liberei iniţiative se sancţionează potrivit legii 
(este vorba de Legea nr.12/1990). 

În afara interdicţiilor, destăşurea de către persoanele fizice, în 
mod independent ori în tormele asociative prevăzute de Decretul- 
Lege nr.54/1990, 'a unor activităţi comerciale, permise liberei 
iniţiative private, este condiţionată de existenţa unei autorizaţii 
administrative, eliberate de organele administraţiei publice 
(art.28 din Decretul-Lege nr.54/1990). 

Scopul autorizaţiei este să se asigure verificarea îndeplinirii 
condiţiilor cerute de lege pentru exercitarea activităţilor comer- 
ciale pe baza liberei iniţiative. Controlul este numai de legalitate 
nu şi de oportunitate. Ca atare, dacă organul administrativ refuză 
nejustificat eliberarea autorizaţiei, solicitantul este în'drept să se 
adreseze instanţei judecătoreşti în condiţiile Legii nr. 29/1990 
privind contenciosul administrativ. 

Încălcarea prevederilor autorizaţiei sau a dispoziţiilor legale 
privind destăşurarea activităţii comerciale poate atrage 'suspen- 
darea sau, după caz, retragerea autorizaţiei (art.28 din Decretul- 
Lege nr.54/1990). 

În ceea ce priveşte societăţile comerciale, acestea sînt supuse 
unor alte reglementări juridice. Astfel, prin Hotărîrca Guvernului 
nr. 1323/1990, în articolul unic pe care-l conţine, sc prevede, pe 
de o parte, activităţile care nu pot face obicctul unor societăţi 
comerciale (activităţile care, potrivit legii penale, constituie in- 
[fracțiuni său sînt contrăre unor alte dispoziţii legale cu caracter 
imperativ; activitaţile care constituie monopol'de stat; fabricarea 
sau comercializarea de droguri sau narcotice în alt scop decit ca 
medicament; remedii secrete - vrăjitorie, phicitorie; imprimarea 
hărților cu caracter militar), iar, pe de altă parte, activităţile care 
pot face obiectul activităţii unei societăţi comercidle, dar cu 
avizul organelor competente (fabricarea, utilizărea sâu comer- 
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cializarea de echipamente care folosesc spectrul de frecvenţe 
radio- electrice şi fabricarea sau comercializarea de aparatură 
utilizată în activitatea de interceptare de convorbiri telefonice ori 
de codificare). 

Încălcarea dispoziţiilor legale sus-menţionate atrage după 
sine nulitatea contractului de societate (fiind vorba de dispoziţii 
imperative ale legii nulitatea este absolută). 

Prin Legea nr.31/1990 privind societăţile comerciale sînt 
instituite şi unele restricţii speciale privind exercitarea activităţii 
comerciale, pentru cei care săvirşesc acte de comerţ pentru altul 
ori au calitatea de asociat într-o societate comercială. Aşa, de 
exemplu, în conformitate cu art.52 din Legea nr.31/1990, 
asociaţii nu pot lua parte, ca asociaţi cu răspundere nelimitată, în 
alte societăţi concurente sau avînd acelaşi obicct, nici să facă 
operaţiuni în contul lor sau al altora, în acelaşi fel de comerț sau 
într-unul asemănător, fără consimţămîntul celorlalți asociaţi. De 
asemenca, potrivit art.397 C. com. prepusul nu poate, fără 
învoirea expresă a patronului, să exercite comerţ pe cont propriu, 
în aceeaşi ramură de comerţ în care îşi îndeplineşte însărcinarea. 

Lipsa consimţămîntului cerut de lege nu afectează vala- 
bilitatea actelor comerciale săvirşite cu încălcarea legii, însă 
asociatul şi, respectiv, prepusul datorează despăgubiri 

2. Condiţia juridică a comerciantului străin este similară celei 
a comerciantului român, desigur, cu uncle particularităţi. 

Dispoziţii legale semnificative, în această privinţă, le găsim 
în Legea nr.35/1991 referitoare la regimul investiţiilor străine. 

Potrivit art. 4 din Legea nr.35/1991 se pot efectua investiţii 
Străine în toate sectoarele din domeniul industriei, explorării şi 
exploatării resurselor naturale, agriculturii, infrastructurii şi co- 
municaţiilor, construcţiilor civile şi industriale, cercetării 


80 Ibidem, p.20 


82 


ştiinţifice şi dezvoltării tehnologice, comerțului, transporturilor, |. 


turismului, serviciilor bancare şi de asigurare şi altor servicii. 

Prin investitori străini se înțeleg persoanele fizice sau per- 
soanele juridice cu domiciliul ori, după caz, cu sediul în 
străinătate, care efectuează investiţii în România, în oricare din 
modalităţile prevăzute de lege (art. 3 din Legea nr.35/1991) 
Aceste modalităţi sînt prevăzute de art.1 al Legii nr.35/1991 şi 
constau în următoarele: constituirea de societăţi comerciale, 
filiale sau sucursale, cu capital integral străin sau în asociere cu 
persoane fizice sau persoane juridice române; participarea la 
majorarea capitalului social al unei societăţi existente sau 
dobîndirea de părţi sociale ori acţiuni la asemenea societăţi, 
precum şi de obligaţiuni sau alte efecte de comerţ; concesionarea, 
închirierea sau locaţia gestiunii a unor activităţi economice, ser- 
vicii publice, unităţi de producţie, ale unor regii autonome sau 
societăţi comerciale etc. 

În conformitate cu prevederile art.19, 20 şi 23 din Legea 
nr.35/1991, efectuarea de investiţii străine în România, indiferent 
de forma juridică a acestora, se face pe baza unei cereri a inves- 
titorului străin, înregistrată la Agenţia Română de Dezvoltare, 
care analizează bonitatea investitorului, domeniul şi modalitatea 
în care urmează a fi efectuată investiţia, precum şi cuantumul 
capitalului investit şi eliberează investitorului străin un certificat 
de investitor. 

Certificatul de investitor se eliberează la cererea investitorului 
străin, în termen de 15 zile de la data înregistrării acesteia, pe baza 
prezentării contractului de societate şi statutului, contractele co- 
merciale sau alte acte juridice întocmite cu respectarea legii 
române, ţinîndu-se scama de modalitatea de realizare a investiţiei. 

Potrivit art.10 din Legea nr.35./1991 investitorii străini 
beneficiază de acelaşi regim juridic, stabilit prin legea română, 
indiferent de cetăţenia sau, după caz, naționalitatea acestora. 
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Legea nr. 35/1991 prevede şi garanţii şi facilităţi menite să 
atragă investiţiile străine în România şi să asigure condiţii avan- 
Lajoase pentru desfăşurarea faptelor de comerţ de către investitorii 
străini. Ele se referă la tratamentul profiturilor, scutiri şi reducerii 
de impozite, operaţiuni financiar-valutare etc. 


CAPITOLUL V 


Societăţile comerciale 


A. Societăţile comerciale - subiect colectiv de drepturi 


1. Am văzut că subiectele raportului de drept comercial pot fi 
atit persoanele fizice, cît şi persoanele juridice. De regulă, persoa- 
nele juridice subiecte ale raportului de drept comercial sînt su- 
biecte colective de drepturi, dar Legea nr. 31/1990 prevede şi 
posibilitatea constituirii de societăţi comerciale cu asociat unic 
(art. 210 alin. 2 din Legea nr.31/1990). Mai trebuie făcută şi o 
altă subliniere şi anume că nu toate societăţile comerciale au 
personalitate juridică, existînd şi societăţi comerciale lipsite de 
subiectivitate propric (în această categoric intrînd societăţile 
comerciale cîrmuite de dispoziţiile rămase în vigoare din Codul 
comercial şi, eventual, unele asociaţii înfiinţate conform Decre- 
tului-Lege nr.54/1990, dacă reunesc condiţiile comercialităţii). 

În literatura juridică, societatea comercială este definită ca o 
întreprindere pe care una sau mai multe persoane o organizează 
prin actul constitutiv, în vederea realizării de beneficii (ca subiect 
de drept autonom sau şi fără accastă însuşire), afectîndu-i 
bunurile necesare pentru îndeplinirea de fapte de comerţ cores- 
punzător obiectului statutar de activitate 


81 A sevedea, O. Căpăţină, Societăţile comerciale, Editura Lumina, 
Bucureşti, 1991, p. 35. 
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Prototipul originar al societăţii comerciale l-a constituit 
societatea civilă fără personalitate juridică consacrată de dreptul 
roman“?. Ea a fost strămoaşa socictăţii în nume colectiv de mai 
ûrziu (Care, de altfel, a şi păstrat multe din caracteristicile acesteia). 

Cele dintîi societăţi în comandită sînt cunoscute în perioada 
pre-renascentistă, ele servind, iniţial, ca instrumente prin inter- 
mediul cărora deţinătorii de fonduri băneşti puteau să eludeze 
dispoziţiile prohibite referitoare la împrumutul cu dobîndă (exis- 
tente în acea epocă), aceştia putînd să-şi valorifice banii, cu 
profitul corespunzător, pe această cale ocolită, punîndu-i la dis- 


poziţia unor comercianţi constituiți în societăţi. În felul acesta s-a 


cca, 


născut acest tip de societate “în comandită” cu două grupe de 
asociaţi: pe de o parte, împrumutătorii (comanditarii) iar pe de 
altă parte, comercianții debitori (comanditaţii) care gestionau 
propriu-zis afacerile, plătind comanditarilor, sub formă de cotă- 
parte din cîştiguri, dobînzi camuflatc, pentru fondurile băneşti ce 
le erau puse la dispoziţie de aceştia. 

Cînd, mai târziu, în epoca expansiunii comerţului colonial, 
cînd s-a ajuns la acumularea de capitaluri considerabile s-au 
constituit şi primele societăţi pe acțiuni (încă din secolul XVII- 
lea), adevărată creaţiune a timpurilor moderne:?. Cu această 
ocazie a fost statuat principiul răspunderii mărginite la valoarea 
aportului individual, desăvîrşindu-se totodată, regimul perso- 
nalităţii juridice (ca fiind o concesiune acordată de stat). 

Evoluţia ulterioară, în această materie, se caracterizează prin 
instituirea unor forme mixte de societăţi comerciale. Încă din 
secolul XVII societatea în comandită s-a scindat, vechea formă 
care s-a mai păstrat avînd denumirea de “comandită simplă”, în 


82 A se vedea, VI. Hanga, Drept privat român, 1961, p.301-302 

83 A se vedea: C. A. Stocanovici, Despre societăţile comerciale, Bucureşti, 
1926, p.3-6; I. L. Georgescu, Drept comercial; român, vol.2, Bucureşti, 
1946-1948, p.14-21 
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timp ce noua formă care a luat naştere (prin scindare) a căpătat 
trăsăturile societății pe acţiuni, devenind “societate în comandită 
pe acţiuni”. 

Tot aşa, şi “societatea în nume colectiv” nu a rămas în forma 
sa originară ci a evoluat, căpătînd, de asemenea, caracteristici ale 
societăţii pe acţiuni, devenind, mai tîrziu, “societatea cu 
răspundere limitată”. 

În epoca contemporană sînt întîlnite mai multe tipuri de 
societate care însă, în funcţie de atractivitatea de care se bucură în 
rîndul agenţilor economici, prezintă grade diferite de profilare. În 
țările industrializate, frecvenţa maximă o deţin societăţile pe 
acţiuni şi cele cu răspundere limitată. O frecvenţă sensibil mai 
redusă prezintă societăţile în nume colectiv care s-au bucurat de o 
mare răspîndire în trecut. Societăţile în comandită se află în declin. 

Aceste fluctuații în ceea ce priveşte frecvenţa îşi au explicaţii de 
ordin economic, întemeiate pe gradul de funcţionalitate a diferitelor 
tipuri de societăţi. De exemplu, societăţile cu răspundere limitată au 
luat locul societăţilor în nume colectiv deoarece acestea din urmă îi 
expunea pe asociaţi la riscuri prea mari, obligîndu-i să răspundă 
solidar şi nelimitat faţă de creditori. Iar, societatea pe acţiuni a 
proliferat în dauna societăţii în comandită pe acţiuni fiindcă, spre 
deosebire de aceasta, a generalizat restrângerea răspunderii aso- 
ciaţilor la valoarea acţiunilor pe care le deţin, iar, pe de altă parte, a 
facilitat colectarea de capitaluri mari. 

2. Specificitatea societăţii comerciale izvorăşte din dubla sa 
natură juridică: de contract şi, în acelaşi timp, de formă in- 
stituţionalizată prin care i se atribuic, în condiţii determinate, 
personalitate juridică. 

In accepțiunea clasică, ce derivă din prevederile art.1491 C. 
civ. (prin care se statucază că “societatea este un contract prin 


84 A se vedea, O. Căpăţină, op.cit., p.31-32 
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care două sau mai multe persoane sc învoiesc să pună ceva în 
comun, în scopul de-a împărţi foloasele ce ar putea deriva”), 
accentul s-a pus pe contractualitate (contractul fiind denumit 
adesea şi “pact socictar”). Textul art.1491 C. civ. nu se referă 
totuşi explicit la voinţa comună a asociaţilor de a conlucra în 
vederea obţinerii de cîştiguri. 

Definiția din art.1491 C. civ. convine numai societăţilor co- 
merciale fără personalitate juridică, omiţindu-le însă pe cele mai 
importante (din punct de vedere ecomonic), cele care dobîndesc 
calitatea de subiect automon de drept şi care includ şi o altă 
trăsătură adițională - personalitatea juridică. 

Societatea comercială cu personalitate juridică se diferențiază 
de societatea civilă atît prin natura ci instituţională, cît şi prin 
uncle trăsături care-i sînt proprii. 

În ceea ce priveşte primul aspect, al instituţionalizării, legiuitorul 
a atribuit anumitor tipuri de societăţi comerciale, în condiţii deter- 
minate, personalitate juridică. Aşadar, societatea comercială care 
este iniţiată printr-un act juridic “pactul societar” (sau contractul de 
societate) devine, prin căpătarea personalității juridice, subiect 
autonom de drepturi şi obligaţii, acţionînd în circuitul civil inde- 
pendent de membrii componenți. În acest sens trebuie înţeleasă 
dubla sa natură juridică ce îmbină indisolubil atit o latură voliţională 
(a asociaţilor), cît şi alta instituțională (ca efect al legii)? 

În epoca contemporană, natura instituţională a societăţii co- 
merciale devine precumpănitoare, în dauna caracterului contrac- 
tual. Acest fenomen se explică prin poziţia tot mai marcantă pe 
care societăţile comerciale o ocupă în economic, calitatea de 
subiect automon de drept conferind acestora vocaţia de a deveni 


85 A se vedea: L N. Fințescu, op. cit., p.162; D. D. Gerota, Curs de societăţi 
comerciale, Bucureşti, 1928, p.11-13; A. Janffret, Manuel de droit 
commercial, Paris, 1973, p.101; Y. Loussouam, J, I). Bredin, Droit du 
commerce international, Paris, 1969, p.262. 


88 


agenţi economici deosebit de puternici şi influenţi. De accoa, 
Statul consideră necesar să se condiţioneze recunoaşterea 
personalităţii juridice de un control prealabil de legalitate Şi, 
totodată, să edicteze măsuri obligatorii, destinate să ocrotească 
interesele generale, îndeosebi împotriva practicilor monopoliste 
sau concurenţei neloiale. Ca atare, exercitarea libertăţii de voinţă 
(de care depinde pactul societar), ca şi activitatea ulterioară 
trebuie să se concilieze cu respectul normelor aplicabile în 
economia naţională. 

Sub celălalt aspect, al trăsăturilor proprii societăţii comer- 
ciale, aceasta se individualizează prin specificitatea activităţii pe 
care o destăşoară, potrivit actelor constitutive (contract şi statut). 


Aşă încît, deşi urmăreşte realizarea de “foloase” ce se împart între. 


membrii săi (întocmai ca şi în societatea civilă), societatea comer- 
cială obține aceste cîştiguri prin efectuarea unor operaţiuni sub- 
stanțial diferite de cele civile. Particularismul constă în funcţia 
societăţii comerciale de a îndeplini fapte şi acte de comers. 

Concepţia cu privire la noţiunea de “societate comercială” a 
evoluat foarte mult, trăsătura contractualităţii estompîndu-se şi 
relevîndu-sc, în schimb, Structura tipică de organizare, cca de 
întreprindere. Aşa încît, relevantă devine nu atît condiţia plura- 
lităţii de asociaţi, cît afectarea de bunuri în vederea organizării 
corespunzătoare a viitoarei societăţi. O singură persoană fizică 
său juridică arc, aşadar, aptitudinea de a dota entitatea colectivă 
cu capitalul necesar desfăşurării activităţii statuare (Şi acest lucru 
este deja consacrat prin art.210 din Legea nr.31/1991). Deci, 
factorului subiectiv (personal) tinde să i se substituie un altul de 
natură obiectivă (afectarea de bunuri pentru realizarea unci 
[inalităţi economice). 


86 A se vedea, I. Roseui-Bălănescu, Dreptul civil român, vol.2, Bucureşti, 
1943, p.1101. 
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Instrumentul optim pentru organizarea structurii funcţionale 
a societăţii comerciale este, aşa cum se subliniază în literatura 
juridică şi cum o demonstrează şi practica, întreprinderea. 
Societatea comercială se prezintă în esenţă ca “un mod de or- 
ganizare a întreprinderii”? 


B. Contractul de societate - specific, particularități 


Avînd în vedere prevederile art.1491, contractul de societate 
poate fi definit ca fiind acordul de voință prin care două sau mai 
multe persoane consimt să constituie, prin aporturi individuale, 
un fond comun, destinat unei activități lucrative, desfăşurate 
împreună, prin îndeplinirea de acte de comerț, în scopul de a 
împărţi foloasele realizate", Rezultă, din această definiție, că 
contractul de societate are următoarele caracteristici: are un 
caracter consensual, patrimonial, oneros, comutativ şi comercial. 

Contractul este consensual, ceea ce înseamnă că el se 
formează prin simplul acord de voință al părților (partenerilor). 

La baza societății comerciale stă, în momentul înființării sale, 
principiul libertăţii de voință, dar, aşa cum se subliniază în 
literatura juridică, consensualismul nu trebuie absolutizat. Părţile 
care încheie contractul de înfiinţare a societăţii comerciale bene- 
ficiază de libertatea de voinţă în anumite condiţii stabilite prin 
dispoziţii legale imperative, referitoare mai ales la obiectul de 
activitate al entității colective. Aceasta, în scopul protejării inte- 
reselor de ordin general. Cîmpul consensualităţii include, 
îndeoscbi, determinarea de către asociaţi a structurii de orga- 


87  Asevedea:G.Ilubrecht, A. couret, J.J. Barbieri, Droit commercial, Paris, 
1988, p.122; O. Căpăţînă, op. cit., p.35 

88 A se vedea: D.D. Gerota, op.cit., p.12; I. L. Georgescu, op.cit., vol.2, 
p.39-40; O. Căpăţînă, op.cit., p.81. 
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nizare, delimitarea specificului activităţii proiectate, cotele de 
aport ale asociaţilor, componenţa bunurilor ce vor forma activul, 
precizarea duratei şi modului de funcționare a societăţii, in- 
stituirea organelor de conducere şi gestiune, adoptarea criteriilor 
de repartizare a beneficiilor 

Natura oneroasă a contractului de societate comercială 
derivă din aceea că fiecare asociat înţelege să devină membru al 
societăţii comerciale cu scopul - vădit patrimonial - de a obţine 
“foloasele ce ar putea deriva” din activitatea desfăşurată. Art. 
1491 C. civ. foloseşte noţiunea de “foloase” care este sinonimă 
cu cea de “beneficii” (care se definește ca un element patrimonial 
pozitiv, constînd într-un cîştig bănesc sau de altă natură, dar tot 
materială). 

Contractul de societate comercială face parte din specia 
contractelor comutative“ , deoarece întinderea obligaţiilor pe 
care şi le asumă fiecare dintre asociaţi este certă şi determinată 
încă de la data încheierii actelor constitutive a societăţii. Faptul 
că rezultatele economice ale activităţii desfăşurate în comun se 
pot solda şi cu eventuale pierderi, nu numai cu beneficii, nu 
transformă contractul de societate într-o operaţiune aleatorie. 
Elementul de incertitudine constînd în riscul de deficit nu prezintă 
revelanţă pentru caracterizarea, sub acest aspect, a contractului 
de societate, 

În ceea ce priveşte elementele constitutive ale contractului de 
societate comercială, acestea sînt cele generale (comune tuturor 
contractelor): capacitatea, consimţămîntul, obiectul şi cauza, pre- 


89 A se vedea: O. Căpăţînă, op.cit., p.83 

90 Contractul comulativ se caracterizează prin aceea că părţile cunosc 
întinderea prestaţiilor la care se obligă, spre deoscbire de contractele 
aleatoare în care părţile nu cunosc existenţa sau întinderea exactă a 
avantajelor patrimoniale ce vor rezulta pentru ele din contract, fiindcă au 
înţeles să se oblige în funcţie de un eveniment viitor şi incen, ceea ce 
compară pentru părţi o şansă de câştig sau risc de pierdere. 
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văzute de art. 948-968 C. civ. (cu unele adaptări), dar şi unele 
specifice cum sînt: obligarea asociaţilor de a contribui prin apor- 
turi la formarea patrimoniului societar, exercitarea în comun a 
activităţii statuare convenite şi participarea la beneficii şi pier- 
deri” 

Referitor la capacitatea părților este de făcut sublinierea că 
întrucît asocierea presupune prin definiţie constituirea unui 
patrimoniu social, distinct de cel al părţilor contractante, acest 
fond comun realizîndu-sc prin aporturile subscrise, perfectarea 
contractului de societate impune capacitatea deplină de exerciţiu 
a persoanei fizice, iar în ceea ce priveşte persoanele juridice, 
abilitările statuare corespunzătoare. 

Consimţămîntul, un alt clement constitutiv al contractului de 
societate implică voinţa specifică de asociere a două sau mai 
multe persoane, în scopul de a îndeplini în comun activitatea de 
natură comercială convenită (intenţia părţilor presupune, obli- 
pgatoriu, affectio societatis). 

Ca în orice contract civil, voința asociaţilor trebuie să fie 
conştientă şi liberă, adică să nu fic afectată de eroare, dol sau 
violenţă. Regimul juridic al erorii diferă în funcţie de felul soci- 
cetății; de exemplu, croarea asupra persoanei atrage nulitatea 
relativă numai în cazul societăţilor în care acest element de ordin 
Subiectiv este esenţial, adică societăţile de persoane nu şi de 
capitaluri. Eroarea asupra obiectului contractului, viciază con- 
simţămâîntul în condiţiile dreptului comun. Dolul, spre a vicia 
consimţământul, trebuie să îndeplinească, datorită caracterului 
plurilateral al contractului de societate, condiţia de a emana de la 
91 Pentru o expunere amănunţită cu privire la elementele constitutive ale 


contractului de societate comercială a se vedea O. Căpăţină, op.cit., p.84 
şi urm. 
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toţi coasociaţii, în caz contrar excluzîndu-se anularea contrac- 
tului, chiar parţială. 

Existenţa cauzei de nulitate, care trebuie să fie constatată prin 
hotărîrea judecătorească, poate atrage desfiinţarea retroactivă a 
contractului de societate. Însă, în cazul cînd participanţii sînt 
numeroşi, regimul juridic suferă o serie de atenuări, derogatorii 
de la dreptul comun, spre a se evita consecinţele vădit mai grave 
decit în contractele uzuale (într-adevăr, în timp ce într-o con- 
venţie bilaterală urmările anulării nu afectează decît cele două 
părţi în cauză, în raporturile juridice plurilaterale interesele afec- 
tate sînt mult mai numeroare). Ca atare, s-a învederat necesitatea 
restrîngerii efectelor nulităţilor, lucru ce s-a realizat prin izolarea 
sancțiunii în sfera raportului juridic viciat. Această soluţie cra 
reglementată prin art.189 alin.1 C. com. potrivit căruia “exclu- 
derca asociatului nu atrage, prin ca singură, dizolvarea societăţii”. 
Dar, întrucît art.189 C. com. a fost abrogat, iar prin Legea 
nr.31/1990 nu s-a prevăzut un text echivalent, în literatura 
juridică s-a susţinut că, în astfel de cazuri, se poate recurge la 
prevederile art.170 din Legea nr.31/1990 care se referă la supra- 
vieţuirea societăților de persoane sau societăţilor cu răspundere 
limitată chiar în cazul extrem al reducerii numărului de asociaţi 
la limita minimă”?, 

Obiectul contractului, un alt clement constitutiv al contrac- 
tului de societate comercială are particularități care servesc 
pentru delimitarea societăților comerciale de cele civile. 

Potrivit art.1492 C. civ. prin obiectal contractului de societate 
se înţelege ansamblul de operaţiuni pe care aceasta urmează să le 
îndeplinească în vederea realizării de beneficii de către asociaţii 
în cauză. El trebuie să fie determinat sau determinabil (dacă 
aportul constă într-un bun) sau posibil şi personal (dacă aportul 


92 A se vedea, O. Căpăţină, op.cit., p.93. 
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constă dintr-un fapt sau activitatea unui asociat). De asemenea, 
obiectul trebuie să fie licit. Art.1513 C. civ., care este aplicabil şi 
în cadrul raporturilor comerciale, consideră ca fiind ilicit contrac- 
tul prin care un asociat, fie îşi atribuie totalitatea cîştigurilor prin 
“clauza leonină”, fie se declară dispensat de obligaţia de a par- 
ticipa la pierderi. 
Determinarea obiectului posibil al unei societăţi comerciale 
este oarecum îngreunată prin aceea că nu există un text anume în 
Legea nr.31/1990 prin care să se definească sau să se enumere 
astfel de activităţi. Sînt însă diverse acte normative din a căror 
dispoziții se poate deduce tabloul posibilităților şi restricților. 
Astfel, prin art. 4 din Legea nr.35/1991 se face enumerarea 
domeniilor în care sînt posibile investițiile străine (care intere- 
sează însă şi celelalte societăți comerciale). Un alt act normativ 
este Hotărîrea Guvernului nr.201/1990 care, în anexa 1, include 
o listă intitulată “Categorii orientative de activități pentru care se 
pot organiza întreprinderi mici, asociații cu scop lucrativ, asoci- 
ații familiale şi activități independente ale unor persoane fizice”. 
Este vorba de activităţi atît din domeniul producţiei şi comer- 
cializării, cât şi cel al serviciilor. Prin art. 218 din Legea nr. 
31/1990 este prevăzut că activităţile care nu pot face obiectul unei 
societăţi comerciale se stabilesc de Guvern, iar în aplicarea 
acestor prevederi s-a emis Hotărîrea Guvernului nr. 1323/1990 
prin care sînt stabilite delimitările necesare. 
Cauza licită, ca element constitutiv al contractului de socie- 
tate, constă în finalitatea de a constitui un fond social comun şi 
de a-l afecta exercitării unor anumite acte de comerţ în vederea 
obţinerii de beneficii destinate a fi împărţite între asociaţi în 
modul convenit”. După părerea altor autori însă, cauza juridică 
a contractului de societate se identifică cu obiectul contractului, 


93 A se vedea, D.D. Gerota, op.cit., p.40-45. 
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aşa încît diferențierea celor două concepte ar fi inutilă”“, Căutîn- 
du-se să se lămurească această controversă, în literatura juridică 
recentă s-a făcut sublinierea că disocierea cauzei, de obiectul 
contractului este în orice caz consacrată explicit de art.948 pct.3 
şi 4, art. 962 şi art.966 C. civ. care sînt aplicabile deopotrivă şi în 
materie comercială. Aşa încît, nu s-ar înțelege de ce în domeniul 
comercial s-ar deroga de la acest regim de drept comun 

Prezintă interes deosebit şi elementele specifice ale contrac- 
tului de societate: aportul asociaţilor, exercitarea în comun a 
activităţii statutare şi participarea la beneficii şi pierderi. 

Cu privire la aportul asociaţilor acesta reprezintă valoarea 
patrimonială cu care orice asociat convine (prin actul constitutiv 
dar şi prin subscripţii ulterioare) să contribuie la alcătuirea sau 
majorarea capitalului social, în condiţiile şi la termenele stipulate. 
Aportul constituie o condiţie specifică întrucît ea nu este întâlnită 
în activitatea desfăşurată de persoanele fizice. Specificitatea 
decurge din calitatea societăţii de subiect colectiv de drept dis- 
tinct de personalitatea fiecărui asociat. 

Noţiunea de “aport social”, la fel cu orice alt act juridic 
patrimonial, are două laturi distincte: manifestarea de voinţă, prin 
care asociatul se obligă să contribuie la constituirea capitalului 
social, şi un fapt juridic, constînd în predarea (la data convenită) 
a bunului subscris. 

De regulă, angajamentul stipulat în contractul de societate (de 
a contribui la constituirea capitalului social) se naşte concomitent 
cu perfectarea contractului. Face excepţie societatea pe acţiuni 
sau în comandită pe acţiuni, în cazul cărora asociatul putînd să-şi 
manifeste acordul de a contribui la formarea capitalului social 
prin semnarea prospectului de emisiune a acţiunilor, lansat de 


94 A se vedea, I. L. Georgescu, op.cit., vol.2, p.73 
95 A se vedea, O. Căpăţină, op.cit., p.88 
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fondatori. Această operaţie specifică prin care se asumă obligaţia 
respectivă poartă denumirea de “subscripţie”. 

Distinct de angajamente luat, asociatul este ţinut să-l şi aducă 
la îndeplinire, procedînd, după caz, la predarea bunului sau 
cesiunea dreptului ce reprezintă aportul. Operaţiunea poartă 
numele de ““vărsămînt” (în doctrină se foloseşte expresia de 
“liberare a aportului”). 

Între subscriere şi vărsămînt există nu numai deosebirea de 
natură, dar pot să apară şi decalaje de timp între ele (vărsămîntul 
putînd interveni la o dată ulterioară, în decursul funcţionării 
societății). 

În mod corelativ distincţici ce se face între “subscripţie” şi 
“vărsămînt”, prin lege se face distincţia între “capitalul subscris” 
şi “capitalul vărsat”. 

În legătură cu celălalt element specific al contractului de 
societate “Exercitarea în comun a activităţii statutare” nu sînt 
de făcut observaţii deosebite, decît că orice societate (cu excepția, 
desigur, a celor unipersonale) implică voinţa membrilor “de a 
conlucra” în scopul îndeplinirii faptelor de comert ce se 
încadrează în finalităţile prevăzute de actele constitutive 

Cel de al treilea element specific al contractului de societate 
îl constituie “participarea la beneficii şi pierderi”. Criteriile de 
împărţire a cîştigurilor, periodicitatea repartizării acestora, cît şi 
modul de imputare distributivă a pierderilor se stabilesc exclusiv 
prin voinţa concordantă a asociaţilor. lar, dacă nu s-a stabilit 
nimic în această privinţă dividendele se plătesc asociaţilor. în 
proporţie cu cota de participare la capitalul social (art. 37 alin.2 
din Legea nr.31/1990). 


96 A se vedea: D.D. Gerota, op.cit., p.51; 1. L.. Georgescu, op.cit., vol.2, 
p.51-55. 
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Dividendele nu pot fi distribuite decît din “beneficiile reale”, 
în caz de încălcare a acestei reguli, dividendele încasate contrar 
dispoziţiilor legale trebuind a fi restituite societăţii (art.37 alin.3 
şi 4 din Legea nr.31/1990). 


C. Tipuri de organizare asociativă. 


Legea nr.31/1990 consacră cinci tipuri de organizare 
asociativă: societatea în numele colectiv; societatea în comandită 
simplă; societatea în comandită pe acţiuni; societatea pe acţiuni 
şi societatea cu răspundere limitată (art.2 din Legea 31/1990). 

Criteriul folosit de art.2 din Legea nr.31/1990 pentru clasi- 
licarca societăţilor comerciale în cele cinci tipuri menţionate mai 
susîl constituie întinderea obligaţiilor pe care asociaţii şi le asumă 
pentru datoriile contractate de societate în cursul activităţii sale 
Statutare. Din acest punct de vedere, societăţile comerciale se 
împart în două categorii: cele ai căror asociaţi răspund nemărginit 
şi solidar pentru pasivul comun şi cele ai căror asociaţi pot fi 
urmăriți de creditorii societății, pentru datoriile entității colective, 
numai în limita aportului fiecăruia dintre ci. Din prima categoric 
fac parte societăţile de persoane, al căror prototip îl reprezintă 
societatea în nume colectiv, pe cînd din cea de-a doua categoric 
fac parte societăţile de capitaluri, al căror model îl constituie 
societatea pe acțiuni (aici intră şi societatea cu răspundere 
limitată). O poziţie intermediară o deţine tipul de societate în 
comandită simplă şi pe acţiuni, în cadrul cărora întinderea riscului 
pentru pasivul social diferă, în sensul că asociaţii comanditaţi 
răspund nelimitat şi solidar pentru datoriile comune, pe cînd com- 
anditarii sînt ţinuţi numai pînă la concurenţa aportului convenit. 

Societatea în nume colectiv este cel mai vechi tip de societate 
comercială cunoscut. Ea este prezumată atunci cînd din actele de 
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constituire nu rezultă ce tip de societate au convenit să realizeze 
asociaţii. Era corespunzătoare nevoilor comerţului tradiţional şi-i 
unea pe comercianții care se cunoşteau şi care căutau să dea un 
maxim de garanţii creditorilor lor. Şi, într- adevăr, acest tip de 
societate s-a bucurat de un maxim de credit. Aceasta, întrucît 
capitalul social constituie o garanţie importantă pentru creditorii 
sociali, fiind excluşi creditorii personali ai asociaţiilor. În plus, 
fiecare dintre asociaţi răspunde integral şi solidar, cu întregul său 
patrimoniu personal, pentru datoriile societăţii. Astfel,creditorii 
societăţii, care vor fi plătiţi în prinicipal din bunurile sociale, vor 
avea, între altele, un drept de gaj asupra averii oricărui asociat, 
indiferent că asupra fiecăruia dintre averile asociaţilor vin în 
concurs şi creditorii proprii ai acestora. 

Creditul societăţii fiind legat de cel al fiecărui asociat, orice 
schimbare survenită în legătură cu persoana acestora modifică 
echilibrul societăţii. 

Societatea în comandită simplă reuneşte două categorii de 
membri: comanditaţii şi comanditarii. 

Comanditaţii sînt exact în aceeaşi situaţie cu asociaţii în nume 
colectiv. Deci, ei răspund nelimitat şi solidar pentru întregul pasiv. 

Comanditarii, dimpotrivă, nu sînt comercianţi; ei sînt capi- 
talişti care se asociază doar pentru o sumă limitată. Comanditarul 
furnizează un capital, care va face parte din capitalul social, şi la 
nivelul căruia îşi mărgineşte şi riscurile. Ca atare, el seamănă mai 
mult cu un împrumut, dar cu două diferenţe esenţiale: împru- 
mutătorul îşi recuperează banii dacă împrumutatul face afaceri 
nerentabile, pe cînd comanditarul îşi asumă riscul ca aportul său 
la capitalul social să fie preluat de creditorii societăţii; apoi, 
împrumutătorul nu are dreptul să intervină în afacerea societăţii, 
în timp ce comanditarul este asociat. 

Societatea pe acţiuni a luat naştere ca urmare a necesităţii 
acumulării de mari capitaluri necesare realizării marilor 
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întreprinderi industriale moderne, dar şi a băncilor şi altor or- 
ganizaţii financiare precum şi a altor organizaţii de mari proporţii. 
În acest scop, se face apel la un public larg care le poate aduce 
resurse considerabile şi în mod durabil. Dar, publicul doreşte, în 
acelaşi timp, să-şi conserve posibilitatea să-şi recupereze rapid 
fondurile investite, negociind titlurile de credit pe care le posedă 
pe pieţele financiare organizate. Aceasta presupune divizarea 
capitalului în acţiuni care sînt titluri negociabile. 

În acest tip de societate, toţi asociaţii au poziţia de acţionari. 

Nu toate societăţile pe acţiuni corespund unor mari 
întreprinderi, avînd mii de acţionari, şi nici toate nu sînt cotate în 
bursa de valori. În fapt, marea majoritate a societăţilor pe acţiuni 
nu au decît un număr restrîns de asociaţi şi păstrează ceva din 
spiritul societăţilor în nume colectiv. Numai cîteva sute de 
societăţi de acest tip au acţiunile cotate în bursă, ele fiind, desigur, 
cele mai importante. 

Interesul pe care-l prezintă acest tip de societate pentru între- 
prinderile de talie medic, unde asociaţii se cunosc şi sînt puţin 
numeroşi, constă în aceea că sînt supuse regimului fiscal al 
societăţilor de capitaluri care, în majoritatea ţărilor, este mai 
favorabil. De asemenea, facilitarea transmiterii acţiunilor care 
sînt la purtător economiseşte timpul şi mijloacele, cedarea acţiu- 
nilor făcîndu-se fără a fi necesară întocmirea vreunui act juridic. 

Societatea pe acţiuni prezintă şi inconveniente în sensul că 
mecanismele sale de funcţionare sînt astfel concepute încît să se 
bazeze pe un număr mare de acţionari, care în cea mai mare parte 
nu se pricep în afaceri şi, deci, trebuie protejaţi, ceca ce se 
realizează print-o reglementare adecvată. 

Viaţa societăţii pe acţiuni se bazează pe legea majorităţii. 
Aceasta (majoritatea) este aceea care desemnează organele de 
conducere, aprobă conturile anuale şi modifică, atunci cînd este 
cazul, pactul social. Toţi acţionarii avînd drept de vot, există o 
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dacă sînt agreați de viena tera lti. Dar, ea este şi societate 

de capitaluri, prin aceea că asociatul, ca şi comanditarul sau 

acţionarul nu meg decit o anumită sumă de bani în cadrul 
societăţii, în raport cu care îşi limitează riscul (de unde şi expresia 
“societate cu răspundere limitată”). Deci, fiecare asociat cu 
răspundere limitată va fi ţinut pentru datoriile societăţii numai în 
măsura capitalului subscris personal. 


D. Grupările de societăţi comerciale 


Societăţile comerciale se pot grupa, alcătuind ansambluri de 
societăţi care-şi păstrează independenţa din punct de vedere 
juridic, dar care sînt unite prin legături în temeiul cărora unele pot 
dobîndi o poziţie dominantă exercitînd o influenţă certă, uneori 
avînd chiar direcţia şi controlul grupului, făcînd astfel să 
prevaleze voinţa lor în luarea deciziei de ansamblu. 

Ceea ce reprezintă trăsătura comună a acestor grupări de 
societăţii este ideca de ansamblu, cu grad mai mare sau mai mic 
de coerenţă, aflat sub influenţa sau conducerea unei societăţi 
mamă care asigură unitatea de voinţă a grupului” 

ati de piesă comerciale reprezintă o realitate de fapt, 
el neavînd personalitate juridică. Totuşi, unitatea sa este clădită 
pe interesele comune ale componenților grupului care constituie 
un adevărat “affectio societatis” (afectarea de bunuri şi activităţi 
în vederea realizării unui scop comun). Este, aşadar, de remarcat 
unitatea unei contradicții între situaţia de drept a componenților 
grupului (independenţa juridică) şi situaţia de fapt a grupului care 


97 A se vedea: B. Mercadal, P. Janin, Memento practique Francis Lefebvre 
- Sociétés commerciales, Paris, 1986, p. 924; M. Cozian, A. Viandier, 
Droit des société, Paris, 1987, p.409; Y. Gu yon, Droit des affaires, Paris, 
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implică convergenţa de obiective şi, într-o bună măsură, centra- 
lizarea puterii de decizie, impusă de comunitatea de strategii şi 
comportamente: . 

Configuraţia componentelor grupului de societăţi (Structura 
sa) este determinată de legăturile dintre societăţile comerciale 
respective care -pot fi de tipuri diferite: radiale, piramidale şi 
circulare”? 

În cadrul structurii radiale sînt cuprinse unităţi de acelaşi fel. 
Dar care sînt dispersate în teritoriu, şi controlate de societatea 
mamă. O astfel de alcătuire este dictată de interesul dobîndirii 
unei poziţii dominante pe un segment de piaţă (de exemplu, 
vînzarea tricotajelor sau ale ustensilelor de sport, service-uri în 
domeniul frigotehniei etc.). 

Cînd este vorba de societăţi care desfăşoară acelaşi gen de 
operaţiuni sau operaţiuni asemănătoare, dar şi operaţiuni diferite 
(dar cu acelaşi specific) şi cînd alcătuirea grupului are la bază 
criterii tehnologice, cel mai adesea se recurge la structura pe 
verticală (piramidală), grupul reunind societăţi specializate în 
fabricarea de componente a unor produse complexe. 

În structura circulară se constituie societăţi care au realizat 
participanţii una în cealaltă, astfel încît ultima societate din lanţ 
participă la capitalul social al primei societăţi. 

Grupările de societăţi se pot prezenta şi în alte forme cum sînt: 
societăţile transnaţionale, holdingurile etc. 

Modul de funcţionare a grupurilor de societăţi este, şi el, 
divers. Uneori, pentru a putea să deţină poziţia de componentă 
dominantă, societatea mamă îşi asumă atît un rol productiv, cît şi 
unul financiar. În această ipoteză, se grupează, în cadrul concer- 
nelor sau conglomeratelor, societăţi comerciale care exercită 


98 A se vedea, B. Mercadal, P. Janin, op.cit., p.924 
99 A se vedea, M. Cozian, A. Viandier, op.cit. , p-409 
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activități ecomonice identice, asemănătoare sau complementare, 
iar activele sînt încredințate unei societăți mandatare. Cînd 
societatea mamă se rezumă doar la a exercita un rol financiar, 
grupul va purta numele de holding, societatea mamă supra- 
veghind societățile pe care le-a creat, precum şi diversele societăți 
filiale, ceea ce împiedică exercitarea direcției şi controlul asupra 
gestiunii lor. 

Societăţile componente acționează în cadrul grupului atât 
pentru realizarea obiectului lor de activitate, cît şi pentru reali- 
zarea interesului comun. Poziţia dominantă pe care o ocupă 
societatea mamă în cadrul grupului nu afectează independenţa 
patrimonială şi juridică a societăţilor componente (filiale). Dar, 
este cert că există un anumit grad (mai mic sau mai mare) de 
îngrădire a acestei independenţe, la care societăţile componente 
consimt în schimbul avantajelor pe care asocierea o presupune 
prin ipoteză. În literatura juridică se semnalează situaţii cînd se 
manifestă tendinţe de a se impune societăţii mamă să suporte 
datoriile unei societăţi filiale din cadrul grupului pentru că aşa o 
impune Strategia de ansamblu. Această extensie a răspunderii 
societăţii mamă pentru pasivul unei societăţi filiale a fost fondată 
pe teoria aparenţei de drept născută din unitatea, din punct de 
vedere economic, a grupului de societăți”, Sînt şi alte situaţii pe 
care literatura juridică le-a identificat în viaţa grupurilor de 
societăţi, cum ar fi, de exemplu: interdicţia societăţilor filiale de 
a cumpăra acţiuni sau părţi sociale de la societatea mamă, oprirea 
operaţiunilor de trezorie (fuzionarea conturilor bancare a dife- 
ritelor societăți) între societățile ce alcătuiesc un grup şi altele!” 

Modul de alcătuire şi funcţionare a grupurilor de societăţi 
comerciale pot îmbrăca cele mai variate forme, una dintre ele 


100 A se vedea, Y. Guyon, op.cit., p.519 
101 A se vedea, M. Cozian, A. Viandier, op.cit.. p.432 


103 


fiind şi aceea a constituirii de filiale comune sau de servicii 
comune ale societăţilor comerciale ce alcătuiesc grupul respectiv 
(aceste filiale sau servicii comune constituindu-se cu capital 
realizat prin aportul comun al unor firme sau chiar grupuri de 
societăți). 

Grupurile de societăţi comerciale avînd filiale sau servicii 
comune sc pot ocupa cu gestionarea unui întreg sector industrial 
de care, anterior, se ocupau societăţile mamă. În felul acesta se 
realizează o reducere a concurenţei existente între societăţile 
fondatoare. În S.U.A. această variantă de asocicre prin inter- 
mediul filialei comune constituie, de obicei, o ctapă a fuziunii 
societăţilor participante, determinată, de cele mai multe ori, de 
considerente legate de reducerea presiunii concuren [ei 02 

Societatea de servicii comune are drept obiect lumizarea de 
servicii diverselor societăţi care participă la constituirea capi- 
talului său (în Franța astfel de asocicri poartă denumirea de 
“grupuri de interese economice” ">, 

Societăţile comerciale se pot asocia într-un grup (Sau, asociate 
fiind, într-un grup societar) pentru a realiza un obiectiv determinat 
(de exemplu, crearea unor întreprinderi pilot sau crearea unor socic- 
tăţi cu participaţie, ori desfăşurarea unor operaţiuni de cooperare) a 


E. Alţi agenţi economici în afara societăţilor comerciale 


Deşi domeniul de interese este larg, ne vom ocupa exclusiv şi 
selectiv numai de două categorii de agenţi economici, alţii decît 
societăţile comerciale: regiile automone şi cooperativele. 
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a. Regiile autonome sînt veritabile întreprinderi publice care 
se organizează şi funcționcază în ramurile Strategice ale eco- 
nomici naţionale - industria de armament, energetică, exploatarea 
minelor şi a gazelor naturale, poştă şi transporturi feroviare - 
precum şi în unele domenii aparţinînd unor ramuri stabilite de 
guvern (art. 2 din Legea nr.15/1990). 

Regiile autonome sînt persoane juridice care funcţionează pe 
bază de gestiune economică şi autonomic financiară (art.3 alin. 1 
din Legea nr. 15/1990). 

Regiile autonome se înfiinţează prin hotărîrca guvemului, 
pentru cele de interes naţional, sau prin hotărâre a organelor 
judeţene şi municipale alc administraţiei locale, pentru cele de 
interes local (ramurile şi domeniile în care se înfiinţează regii 
autonome sînt cele stabilite de guvern, în condiţiile prevăzute de 
art.2 din Legea nr.15/1990). 

Prin actul de înfiinţare a regiei autonome i se stabileşte 
obiectul de activitate, patrimoniul, denumirea şi sediul principal. 

Regiile autonome pot înfiinţa în cadrul structurii lor: uzine, 
ateliere, servicii, sucursale şi alte asemenea subunități necesare 
realizării obiectului de activitate. Modalităţile de constituire a 
acestor subunități şi relaţiile în cadrul regici autonome şi cu terţii 
sînt stabilite prin regulamentul de organizare şi funcţionare al 
regiei autonome, elaborat de consiliul de administraţie şi aprobat 
de organul care a înfiinţat regia respectivă (art.4 din Legca 
nr. 15/1990). 

Regia autonomă este proprictara bunurilor din patrimoniul 
său şi, în acestă calitate, în exercitarea dreptului de proprietate, 
regia autonomă posedă, foloseşte şi dispunc, în mod autonom, de 
bunurile pe care le arc în patrimoniu, sau le culege fructele, în 
vederea realizării scopului pentru care a fost constituită. Totuşi, 
înstrăinarea bunurilor imobile aparţinînd regiei autonome sau 
încheierea de tranzacţii în litigii cu o valoare de peste zece 
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milioane lei se face cu aprobarea ministerului de resort (art.5 din 
Legea nr.15/1990). 

În ceea ce priveşte gestionarea patrimoniului ce-i aparține, 
regia autonomă dispune, aşa cum se prevede în art.2 din Legea 
nr.15.1990, de autonomie financiară. Aceasta însemnă că ea 
trebuie să-şi acopere veniturile provenite din activitatea pe care 
o desfăşoară, toate cheltuielile, inclusiv dobinzile, amortizarea 
investiţiilor şi rambursarea creditelor şi să obţină profit. 

Cheltuielile vor putea depăşi veniturile numai pentru motive 
temeinice (în special pentru executarea de lucrări şi servicii în 
interes public) şi numai cu aprobarea, pentru fiecare caz în parte, 
a ministrului economiei şi finanţelor, pe baza propunerii mini- 
sterului de resort. Odată cu aprobarea, în astfel de cazuri, se 
stabilesc şi cuantumul şi sursele de compensare a pierderilor 
suferite de regie (art.6 din Legea nr.15/1990). 

Din veniturile realizate, după acoperirea cheltuielilor, regia auto- 
nomă constituie fondul de rezervă şi fondul de dezvoltare, asigură 
sumele necesare satisfacerii unor necesităţi social- culturale şi spor- 
tive ori de perfecţionare-recalificare ale personalului angajat, 
precum şi pentru cointeresarea prin premiere a acestuia, plăteşte 
impozitele, taxele şi celelalte vărsăminte prevăzute de lege. Consiliul 
de administraţie poate hotărî şi crearea altor fonduri. 

Partea de venituri rămasă după constituirea fondurilor proprii 
şi efectuarea tuturor plăţilor reprezintă profitul net al regiei. Din 
acest profit, un procent stabilit de lege se utilizează pentru con- 
Stituirea unui fond de participare a angajaţilor la profituri, iar 
restul se varsă, după caz, la bugetul statului sau al organului 
administraţiei locale(art.8 din Legea nr.15/1990). 

Regia autonomă hotărăşte cu privire la investiţiile ce urmează 
a fi realizate, potrivit obiectului său de activitate, finanţarea 
acestora făcîndu-se fie din resurse proprii, fie din credite bancare 
sau alocaţii de la bugetul statului ori, după caz, de la bugetele 
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locale. Se pot şi combina aceste surse. În orice caz, contractarea 
de credite pentru investiţii mai mari de 50 milioane lei se face pe 
baza aprobării prealabile a Ministerului Economiei şi Finanţelor 
(art. 10 din Legea nr.15/1990). 

Regia autonomă întocmeşte anual buget de venituri şi chel- 
tuieli, bilanţ contabil şi cont de profit şi pierderi care se aprobă 
de Ministerul Economiei şi Finanţelor sau, după caz, de direcţiile 
financiare teritoriale de la sediul regiilor în cauză (art.7 din Legea 
nr.15/1990). 

Activitatea curentă a regiei autonome este condusă de un 
director general sau un director numit de consiliul de admi- 
nistraţie, cu avizul ministerului de resort sau, după caz, al condu- 
cătorului administraţiei locale (art. 15 din Legea nr.15/1990). 

În prima lună a fiecărui an, consiliul de administraţie al regiei 
autonome, prezintă ministerului de resort sau, după caz, admi- 
nistraţiei teritorial locale, un raport asupra activităţii desfăşurate 
de regie în anul precedent şi asupra programului de activitate pe 
anul în curs (art.14 din Legea nr.15/1990). 

b) Cooperativele au un statut care a fost şi este îndelung 
discutat de jurişti. În mod normal ar trebui considerate ca societăţi 
cu capital variabil, ceea ce impune, de regulă, admiterea ieșirii 
cooperatorilor din cooperative. Dar, cooperativele se disting de 
societăţile comerciale prin trăsături particulare foarte marcate. 
Aşa încît, s-a pus întrebarea ce este o cooperativă? S-a considerat 
că ar fi şi în acelaşi timp n-ar fi o societate comercială, în sensul 
că ea nu realizează “beneficii” dar caută operaţii avantajoase. 
Numai că aceste avantaje nu profită societăţii înseşi, ci se vizează 
doar ameliorarea rezultatelor muncii pe care o prestează coo- 
peratorii, prin intermediul lor. 

Cooperativele sînt de două feluri: cooperative de producţie şi 
cooperative de consum. 
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Cooperativele de producţie grupează pe producătorii unor 
mărfuri anumite sau servicii, pentru a le permite acestora, grație 
acestei grupări, să le negocieze (mărlurile şi serviciile) în mai 
bune condiţii. 

Cooperativele de consum grupează pe consumatorii unci 
anumite categorii de mărfuri sau servicii pentru a le permite, 
graţie acestei grupări, să le dobîndească în mai bune condiţii. 

Este vorba de producători şi consumatori în sens larg, care se 
interesează atît de servicii, cît şi de mărfuri. O cooperativă de 
credit este o cooperativă de consum, întrucît ca asigură membrilor 
săi posibilitatea de a dobîndi capitaluri în condiţii avantajoase. 
Cooperativele agricole pot fi, fie cooperative de consum, în 
special cele care au drept obiect obţinerea de seminţe sau 
îngrăşăminte, sau pentru a se putea folosi în comun de maşini 
agricole ori pentru procurarea de credite bancare, [ie cooperative 
de producţie, prin intermediul cărora se negociază, în cele mai 
bune condiţii, laptele, vinul sau fructele membrilor săi. 

Ansamblul cooperativelor, în special cele agricole şi cele de 
consum constituie o masă importantă şi puternică . În Suedia şi 
Olanda organizaţiile cooperatiste domină multe pieţe. 

Statul sprijină cooperativele meşteşugăreşti şi cele de consum 
şi credit, ca sisteme oragnizatorice care îşi aduc o contribuţie 
importantă la propăşirea vieţii economice şi sociale a țării (dis- 
poziţii legale în acest sens le găsim în Decretul-Lege nr. 66/1990 
privind organizarea şi funcţionarea cooperaţici meşteşugăreşti şi 
Decretul-Lege nr. 67/1990 privind organizarea şi funcţionarea 
cooperaţiei de consum şi de credit). Acest spijin se concretizează 
prin acordarea de credite cu dobînzi prelerenţiale, aprovizionarea 
cu materii prime, materiale, piese de schimb, utilaje şi mijloace 
de transport (pentru cooperativele meşteşupăreşti), atribuirea de 
terenuri în folosinţă din fondul funciar de stat, vînzarea sau 
închirierea de imobile din fondul de stat, stabilirea unui sistem de 
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impozitare care să stimuleze dezvoltarea producţiei, circulaţiei şi 
activităţii de servire a populaţiei etc. 

Activitatea cooperativelor meşteşugăreşti şi de consum şi 
edite se desfăşoară în conformitate cu legea şi a reglementărilor 
proprii, potrivit programelor economice, financiare şi social- 
culturale aprobate de organele prevăzute în statutele lor (art. 1 
alin. 3 şi art. 2 alin. 3 din Decretul-Lege nr. 66/1990 şi art. 3 din 
Decretul-Lege nr. 67/1990). 

Atit cooperativele meşteşugăreşti, cît şi cooperativele de con- 
sum şi de credit dobîndesc personalitate juridică prin înregistrare 
la organele de stat competente, potrivit legii (art. 10 din Decretul- 
Lege nr. 6/1990 şi art. 8 din Decretul-Lege.nr. 67/1990). 

Procedeele contabile şi tehnice întrebuințate de cooperative 
pentru realizarea de operaţii în profitul membrilor lor sînt diverse. 
In general, la sfîrşitul anului, dacă cooperativa a funcţionat binc, 
s-ar putea ca din conturile sale să rezulte, după ce au fost prevelate 
rezervele utile, o bonificaţie care nu este un beneficiu. Această 
bonificaţie trebuie întrebuințată în sensul avantajării fiecăreia 
dintre operaţiunile făcute de cooperatori; şi este astfel! repartizată, 
intre aceştia, nu proporţional cu capitalul lor adus în cooperativă, 
1 proporţional cu numărul cooperatorilor şi importanța ope- 
răţiunilor pe care le îndeplinesc. Aceste cote procentuale nu sînt 
dividente preluate asupra beneficiilor 


F. Intreprinderea de comerţ şi fondul de comerţ 


a) În general este dificil să fie implantat în drept un concept 
de origine economică. De accea, există şi unele ezitări în lumea 
juriştilor atunci cînd este vorba de definirea “întreprinderii”. 

In sens uzual o întreprindere reprezintă o unitate economică 
de producţie. Această definiţie a fost preluată fără vreo analiză şi 
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consacrată prin texte de lege necoordonate. Ca atare, în zilele 
noastre, noţiunea de “întreprindere” are, în concepția juridică, cel 
puţin trei accepţiuni şi anume ea este considerată fie “un bun 7 
fie “o persoană juridică”, fie un subiect căreia i s-au atribuit 
drepturi şi obligații. ? 

Inițial Codul civil a considerat întreprinderea ca pe un act 

izolat, cum èste cel rezultat din contractul de antrepriză, prin care 
un antreprenor se angajează să construiască o casă, sau să fabrice 
un mobilier. Dar, Codul de comerţ a lărgit acest contract izolat şi 
l-a instalat în timp, întreprinderea antreprenorului ne mai con- 
stituind un singur act, ci o succesiune de acte. Insă, prin aceasta, 
ea îşi schimbă natura, întrucît, pentru a organiza în mod durabil 
această suită de acte, antreprenorul se va înconjura de o echipă 
de subordonați şi se va dota cu echipamentul necesar. Acesta este 
embrionul unei unităţi economice de producţie. 

Întreprinderea poate, aşadar, să fie centrată pe “bunuri reunite 
în vederea realizării unei anumite activităţi productive”. În acest 
fel se ajunge ca întreprinderea să fie confundată cu ansamblul 
acestor bunuri. Pentru a se evita acest lucru se are în vedere că 
întreprinderea nu reprezintă o reuniune oarecare de bunuri, ci un 
ansamblu coerent de bunuri, formînd un bun global, deoarece sînt 
articulate unele cu altele, în vederea realizării aceleiaşi activităţi 
productive (aceasta este o concepţie materialistă cu privire la 
întreprindere). LE je « 

Legiuitorul desigur n-a rămas la acest stadiu, în privinţa elemen- 
telor definitorii ale noțiunii de întreprindere, ci a considerat şi chiar 
a consacrat prin diferite texte concepţia că unitatea economică de 
producţie se bazează nu numai pe un “echipament „Ci şi pe o 
“echipă”, care este chiar mai importantă decît echipamentul, ca | iind 
aceea care-l animă pe acesta. Apoi, în legătură cu această primă 
manieră de personalizare a întreprinderii, s-a mers şi mai departe şi, 
prin lege, au fost instituite drepturi şi obligații ale întreprinderii. 
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Astfel de prevederi, referitoarte mai ales la obligațiile ce revin 
întreprinderii se găsesc în foarte multe legi (de exemplu, în Codul 
muncii sînt reunite aproape exclusiv asemenea prevederi legale, 
referitoare la ““personal!”). 

În felul acesta, treptat, încep să fie schimbate instituţiile 
juridice pe baza cărora se va defini conţinutul conceptului de 
“întreprindere”. 

Evoluţia, în acest domeniu, este în curs, remarcîndu-se faptul că 
definirea întreprinderii ca persoană juridică nu este satisfăcătoare. 

Dificultăţile pot rezulta din mai multe Situaţii juridice care pot 
fi anticipate. De exemplu, în cazul impozitelor, cine va fi 
urmărită: întreprinderea ca persoană juridică sau persoană fizică 
ce posedă echipamentul şi foloseşte personalul întreprinderii? 
Apoi, dacă aceeaşi persoană poate răspunde de mai multe 
întreprinderi, cine poate fi urmărit? O altă Situaţie juridică poate 
rezulta şi din împrejurarea că întreprinderea este un mod de 
organizare flexibil. Aşa încît, dacă o întreprindere procedează la 
o “concentrare verticală”, adică produce mărfuri cu materii prime 
pe care le extrage dintr-o carieră pe care o cumpără, acest an- 
samblu poate constitui o singură întreprindere, întrucât rămîne o 
unitate de producţie. Acelaşi lucru se poate întîmpla şi în cazul 
“concentrărilor orizontale”, cum s-ar întîmpla, de exemplu, în 
cazul unui şantier care ar începe să vindă şi conserve folosindu-se 
de aceleaşi mijloace şi servind aceeaşi clientelă. 

Ceea ce sudează întreprinderea este unitatea sa economică, 
lucru ce se traduce, între altele, şi prin unitatea contabilă (fiecare 

întreprindere, pentru a-şi marca propria sa unitate, are bilanţul şi 
conturile sale). 

Cele de mai sus explică de ce o întreprindere poate îmbrăca, 
din punct de vedere juridic, cele mai diverse forme. 

Există o anumită asemănare între întreprindere şi o societate 
comercială, întrucît şi societatea reuneşte o echipă şi deţine un 
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echipament cu care se realizează producţii economice. Cu toate 
acestea, societatea rămîne unică din moment ce grupează într-un 
tot beneficiile sale, chiar dacă le realizează de la mai multe 
întreprinderi. De altfel, există întreprinderi care sînt gestionate de 
societăţi, altele sînt gestionate de persoane fizice, pe contul lor. 

Întreprinderea trebuie privităi dintr-un alt unghi de vedere, 
acela al grupărilor şi solidarităţii acestor grupări de întreprinderi. 
Aceasta, întrucît interdependenţe strînse reunesc în mod frecvent 
mai multe întreprinderi, ceca ce este o caracteristică a lumii 
moderne. Şi, acest lucru nu priveşte doar grupurile de societăţi. 
Structuri noi fac ca anumite întreprinderi să devină complemen- 
tare; astfel apar prelungiri verticale de întreprinderi prin legături 
care unesc, în amonte, o întreprindere oarecare cu grupul său de 
achiziţii. Tot aşa, o întreprindere grupează altele în aval, ca 
instrumente a reţelei sale de vînzări. O complementaritate inversă 
apare între o întreprindere dată şi cele ce-i pun la dispoziţie un 
serviciu general de aprovizionare, sau de maşini închiriate (a sc 
vedea contractul de Icasing), ori de asigurare a mîinii de lucru în 
perioadele de vîrf. Toate aceste întreprinderi releu schiţează o 
“concentrare” şi tind spre colaborare. 

În literatura noastră juridică se fac, de asemenca, sublinicri 
importante cu privire la noţiunca de “întreprindere”. Astfel, se 
arată că întreprinderea nu mai poate fi privită ca un simplu 
organism productiv, ea definindu-sc înainte de toate ca un grup 
uman coordonat de către organizator (persoană fizică sau 
societate comercială), în scopul realizării unci activităţi statutare, 
în condiţiile de stabilitate profesională pentru salariaţi, de irit- 
micitate şi de nivel calitativ al produselor oferite clientelei y. 

Concepţia tradiţională, potrivit cărcia întreprinderea era con- 
siderată ca bun propriu al patronului care o putca exploata în scop 
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manifestată, ca aceste două noţiuni să fie confundate. Între- 
prinderea se diferenţiază însă în mod net de fondul de comerţ, 
dacă este personalizată. Între altele, ca masă de bunuri, fondul de 
comerţ are o sfera mai restrinsă decît întreprinderea. Ea nu 
cuprinde nici imobile, nici creanţe şi debite faţă de alţii. Între- 
prinderea, dimpotrivă, integrează atît imobilele, cît şi creanţele 
furnizorilor săi, ca şi clientela. Fondul de comerţ este o masă 
impersonală de bunuri mobiliare, motiv pentru care proprietarul 
fondului de comerţ poate să păstreze proprietatea şi să o 
închirieze. Dimpotrivă, nu se poate concepe ca o întreprindere să 
aparţină celui care închiriază mijloacele de producţie, deoarece, 
în acest caz, locatarul va fi acela care va încarna întreprinderea. 
Proprietarul care a încetat activitatea nu mai este antreprenor. Nu 
este antreprenor decît cel care produce şi-şi asumă riscuri. 
Fondul de comerţ este un concept juridic destul de recent şi, de 
aceea, încă insuficient cristalizat. În trecut, fondul de comerţ cra 
definit ca fiind un ansamblu de valori constînd în mărturi, ustensile 
şi conturi curente, mai ales exprimate în mărfuri. Această optică este 
evident depăşită, în prezent elementul eser yţial al fondului de comerţ 
constituindu-l “clientela comercială”. Nu există fond de comerţ fără 
clientelă şi orice clientelă comercială trebuie considerată ca fă înd 
parte din fondul de comerţ, chiar dacă posesorul său, presupus a fi 
comerciant, nu mai adaugă şi un alt bun (la clientelă). Aşadar 
clientela reprezintă, din punct de vedere comercial, bun i 
portant. În literatura Juridică se face sublinierea că noţiunea de 
“clientelă” este greşit folosită, ea fiind constituită din bărbaţi şi 
femei care fiind liberi să se adreseze oricărui com erciant, nu poate 
constitui “proprietaiea” celui care deţine fondul de comerț &, 
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De obicei, în jurul acestui element esenţial, care este clientela, 
se reuneşte şi un ansamblu de bunuri pentru a forma o univer- 
salitate, care se numeşte “fond de comerţ”. Această universalitate 
de bunuri cuprinde bunuri materiale, adesea mărfuri, dar şi bunuri 
incorporale, în primul rînd dreptul de închiriere (care este detaşat 
de proprietatea imobilului), numele comercial şi firma. Fondurile 
de comerţ pot, de asemenea, să includă brevete de invenţii, mărci 
de fabrică şi chiar proprietatea literară şi artistică, opere negociate 
cu un editor sau cineast. Totul formează, din punct de vedere 
legal, un bun distinct care are reglementarea sa proprie. Deci, 
fondul de comerț nu înglobează nici un element imobil, maga- 
zinul unui comerciant, de exemplu, nu intră în fondul său de 
comerţ decît dacă îl deţine în calitate de locatar (chiriaş). De 
asemenea, nu conţine creanţele şi datoriile întreprinderii. În con- 
secinţă, cînd un fond de comerţ este vîndut sau amanetat, dobîn- 
ditorul sau creditorul nu au nici un drept asupra imobilului 
comercial care aparţine comerciantului care a făcut actul respec- 
tiv. Ei vor avea însă un drept asupra contractului de închiriere 
încheiat de comerciant pentru exercitarea comerţului său, 

Fondul de comerţ este un bun fragil, întrucît este vorba de o 
clientelă care nu poate fi considerată stabilă. În schimb, elementul 
care îl consolidează este dreptul la contractul de închiriere. 

Fondul de comerţ poate fi vîndut, dat în amanet, închiriat unui 
gestionar liber, dat ca aport într-o societate comercială. 

Incercîndu-se să se definească natura juridică a fondului de 
comerţ s-a ajuns la concluzia că acesta este un bun incorporal de 
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109 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit., vol. 1, p. 522-533. Dintre autorii care 
contestă calificarea de universalitate a fondului de comer a se vedea, G. 
Ripert, J. Boulanger, Traité de droit civil, vol. 2, Paris, 1957, p. 249. 
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Calificarea fondului de comerţ ca universalitate incorporală 
mobiliară are şi unele consecinţe de ordin juridic. Astfel, spre 
deosebire de bunurile mobile considerate individual (care în 
conformitate cu art. 1909 C. civ. devin proprietatea dobîndi- 
torului prin simplul fapt al posesiunii exercitate cu bună credinţă), 
fondul de comerţ nu poate fi însuşit prin posesie, uzucapiunca 
instantanee asupra universalităţii nefiind de conceput! 0. Pe de 
altă parte, prevederile art. 972 C. civ. nu pot fi aplicate fondului 
de comerţ, întrucît, aşa cum se subliniază în literatura juridică, 
textul sus-menţionat (în conformitate cu care, dacă lucrul ce 
cineva s-a obligat succesiv a da la două persoane este, mobil, 
persoana pusă în posesiune este preferată şi rămîne proprietară) 
cl priveşte exclusiv regimul bunurilor “ut singuli” 

c) In lumina celor arătate mai înainte este cazul a fi totuşi puse 
în evidență raporturile dintre întreprindere şi fondul de comerţ. 
In legătură cu această corelaţie s-au exprimat puncte de vedere 
diferite care în esenţă se reduc la două teze opusc. Într-o opinie 
se susţine existenţa unei echivalenţe între cele două noţiuni sau 
măcar a unei similititudini. Este o teză care suferă influenţa 
concepţiei tradiționale cu privire la fondul de comerţ şi între- 
prindere (privită în principal ca valoare patrimonială). În această 
concepţie, fondul de comerţ este definit ca fiind stabilimentul sau 
întreprinderea pe care un comerciant o exploatează în profitul 
său“. Aşa cum se remarcă, pe bună dreptate, în literatura juridică 
o asemenea calificare nu defineşte corect nici fondul de Comerţ, 
nici întreprinderea? 


10 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit., bol. 1, p. 526. 

11 A se vedea: I. Roseui-Bălănescu, O. Sachelaric, N. Nedelcu, Principiile 
dreptului civil român, Bucureşti, 1947, p. 191-195; G. Ripen, J. 
Boulanger, op. cit., p. 981-985. 

112 A se vedea: G. Hubrecht, A. Couret,J. J. Barbicri, Droit commercial, Paris, 

_ 1988, p. 40; I. L. Georgescu, op. cit., vol. 1, p. 252 nota 26. 

113 A se vedea, O. Căpăţină, op. cit., p. 171. 
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Într-o altă variantă, mai elaborată, se contestă cchivalenţa 


"dintre cele două noţiuni, dar disocierea ce se propune arc un 


caracter formal. Astfel, se afirmă că fondul de comerţ este un 
agregat amort de bunuri, fără coeziune internă, spre deosebire de 
întreprindere care constituie un tot unitar şi dinamic. Întreprin- 
derea, în această optică, se analizează ca un “fenomen de orga- 
nizare” deoarece atribuie “valoare funcţională bunurilor şi 
drepturilor din fondul de comerţ”, care nu au decît “o valoare 
materială intrinsecă” (deci, fondul de comerţ este considerat în 
forma sa statică, în timp ce întreprinderea ar fi un fond de comerţ 
în stare dinamică de funcționare” ó. Se recunoaşte, totodată, că 
în substanţa conceptelor de întreprindere şi fond de comerţ intră 
“aceleaşi clemente", Cu alte cuvinte “fondul de comerţ, şi 
întreprindere sînt două noţiuni care diferă numai prin momentul 
din care privim, sînt două feţe ale aceleiaşi noțiuni” i 

În opoziție cu aceste păreri, s-a exprimat şi o teză dualistă, 
care ţine seama de diferenţele dintre întreprindere şi fondul de 
comerţ, arătîndu-se că “întreprinderea este ansamblul tuturor 
clemenitelor umane şi materiale grupate şi organizate de către 
comerciant”. Aceasta, spre deoscbire de fondul de comerţ care 
este un conglomerat de bunuri corporale şi incorporale, dar lipsit 
de prezenţa factorului uman. 

Aşadar, în concluzie, în cadrul corelaţiei dintre întreprindere 
şi fondul de comerţ, întreprinderea reprezintă structura globală, 
care include, ca o parte componentă, alături de “elemente 
umane”, fondul de comerţ (privit în materialitatea sa fondul de 
comerţ corespunde numai uncia dintre laturile alcătuitoare ale 


4 A se vedea, 1. L. Georgescu, op. cit., vol. 1, p. 252. 

5 E. Cristoforeanu, Introducere la studiul juridic al întreprinderii 
comerciale, în “Pandectele române”, 1942-1V, p. 18, nota 1. 

116 A se vedea, I. L. Georgescu, op. cit., vol. 1, p. 252. 

117 A se vedea, A. Jauffret, Manuel de droit commercial, Paris, 1973, p. 73. 
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întreprinderii care este o noţiune cu caracter bivalent, atît patri- 
monial, cît şi uman. Datorită complexităţii sale, întreprinderea, 
spre deosebire de fondul de comerţ, prezintă multiple contingenţe 
cu dreptul muncii a cărui aplicare este obli gatoric în raporturile 
dintre patron — persoană fizică sau societate comercială — şi 
salariaţii proprii). 18, 


G. Regimul investiţiilor străine în România şi condiţia 
juridică a societăţilor comerciale străine 


România, la fel cu toate ţările din lume, face toate eforturile 
pentru a atrage investitori străini, în scopul atît a menţinerii, într-o 
primă fază, a funcţionalităţii economiei, cît şi pentru formarea, 
treptată, a unui mecanism de piaţă performant. 

Măsurile luate de statul român în acest sens, mai ales cele de 
ordin legislativ, sînt de natură să asigure, pentru investitorii străini, 
acea ambianţă care să-i atragă, adică: stabilitate politică, cadru 
juridic adecvat, garanţii şi facilităţi, infrastructuri corespunzătoare 
şi altele. Pe investitorii străini îi interesează cine adoptă deciziile, 
care sînt priorităţile economice, starea infrastructurilor, 
funcţionalitatea sistemului financiar-bancar şi, bincînţeles, care 
este cadrul juridic şi ce garanţii şi facilităţi sînt acordate. 

Din punct de vedere istoric, preocupări pentru Stimularea 
investiţiilor străine în România au început să se manifeste încă 
din anii 70, iar imediat după decembrie 1989 s-a adoptat Decretul- 
Lege nr. 96/1990 privind unele măsuri pentru atragerea investiţiei 
de capital străin. 


118 A se vedea, O. Căpăţînă, op. cit., P. 172. 
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Ulterior, Decretul-Lege nr. 96/1990 a fost abrogat şi a fost 
adoptată Legea nr. 35/1991 care constituie un cadru juridic al 
investiţiilor străine perfecţionat şi mult amplificat. 

În jurul Legii nr. 35/1991 sînt articulate şi alte acte normative, 
în special ordine şi circulare ale Guvernatorului Băncii Naţionale 
Române, care, toate alcătuiesc un ansamblu sistemic normativ 
care pune în evidenţă structurile organizatorice şi juridice în 
cadrul cărora se poate realiza activitatea de investiţii străine. 

Un examen sistematic al regimului investiţiilor străine în 
România necesită a fi avute în vedere cîteva puncte de reper şi 
anume: a) definirea noţiunii de “investitor străin”; b) delimitarea 
domeniilor în care pot fi făcute investiţii străine; c) aportul 
investitorilor străini; d) garanţiile şi facilităţile acordate investi- 
torilor străini; e) operaţiunuile financiar-valutare şi comerciale în 
legătură cu investiţiile străine; f) procedura de înregistrare a 
cererilor de investiţii străine, precum şi cea de constituire şi 
funcţionare a societăţilor comerciale cu capital integral sau 
parţial străine; g) drepturile persoanelor care sînt salariate ale 
societăţilor cu capital străin sau mixte, care participă la des- 
făşurarea de activităţi pentru investiţii străine. 

a) În ceea ce priveşte noţiunea de “investitor străin”, prin 
art. 3 din Legea nr. 3571991 se prevede că acesta este orice 
persoană fizică sau juridică cu domiciliul ori, după caz, cu sediul 
în străinătate, care efectuează investiţii în România, în oricare din 
modalităţile prevăzute de lege. Criteriul cetăţeniei investitorului 
străin este fără relevanţă, legea prevăzînd că investitorii străini 
beneficiază de regimul juridic stabililt în favoarea lor, indiferent 
de cetăţenia sau, după caz, naționalitatea acestora. 

b) În legătură cu domeniile în care pot fi făcute investiţii 
străine, prin art. 4 din Legea nr. 35/1991 se prevede că investiţiile 
străine pot [i efectuate în toate sectoarele din domeniul industriei 
explorării şi exploatării resurselor naturale, agriculturii, infra- 
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icaţiilor, construcţiilor civile şi industriale, 
i dezvoltării tehnologici, comerţului, 


3 


cercetării stii fi e 


nsporturilor, turismului, serviciilor bancare şi de asigurare şi a 
tor servicii. 

Prin lege sînt a trei condiţii care trebuie respectate de 
investitorii Străini: să nu încalce normele de protec cļia a mediului 


oii să nu se aducă atingere intereselor de securitarie ŞI 


apărare naţională a României şi să nu fic aduse daune ordinii 
publice, sănătăţii şi moralei. 

c) Aportul investitorilor străini poate consta în: capital în 
valută liber convertibilă;, maşini, utilaje, mijloace de transport, 
subansamble, piese de schimb şi alte bunuri; servicii, drepturi de 
proprietate industrială şi intelectuală — brevete, licențe, know- 
how, mărci de fabrică şi de comerţ, dreptul de autor, traducător, 
editor; cunoştinţe şi metode de organizare şi de conducere; 
profituri în valută liber convertibilă şi în lei obținute, în condiţiile 
legii, din activităţile realizate în România. Enumerarea nu trebuie 
considerată limitativă, ci doar exempliticativă. De altfel, o enu- 


merare limitativă ar fi şi lipsită de sens, în condiţiile în care 
scopul, finalitatea legii este tocmai atragerea capitalului străin 
sub orice formă. 

d) Garanţiile şi facilităţile acordate investitorilor străini, 
constituie partea cea mai substanţială a Legii nr. 35/1991. 

Garanţiile. Capitolul II din Legea nr. 35/1991, care conţine 
articolele 5-11, şi care are drept titlu “Garanţii” include două 
categorii de norme: sa-ti investitorului străin” (art. 9- 11) 
şi “garanţiile” propriu-zise (art. 5-8). Dar, deşi tratate distinct chiar 
de legiuitor ar fi dificil să facem o separare artificială a lor, întrucît 


chiar şi aceste “drepturi” pe care legea lè recunoaşte peniru inves- 
titorul străin reprezintă pentru cl garanții de securitate a investiţiei 
pe care a făcut-o. Aşa încît nu poate fi vorba decît de o sistematizare, 
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ca tehnică de legiterare, şi nu de vreo diferenţiere de fond, a 
naturii juridice a celor două categorii de texte. 

În categoria drepturilor investitorilor străini intră următoarele: 

- paruciparca la conducerea şi gestionarea învestiţiei, potrivit 
contractelor şi statutelor convenite; 

- posibilitatea de înstrăinare a drepturilor şi obligaţiilor lor 
contractuale către alţi investitori, români sau străini; 

- dreptul de transferare în străinătate a profiturilor ce li se 
cuvin în valută liber convertibilă, precum şi a părţii de profituri 
în lei, care, de asemenea, se transformă în valută convertibilă 
(pentru că scoaterea leilor peste hotarele ţării este interzisă — art. 
l alin. 2 din Ordinul Guvernatorului Băncii Naţionale a României 

616/1991, publicat în Monitorul Oficial nr. 245 din 30 
noiembrie 1991 şi pet. 12 din Regulamentul BNR /3616/2, publi- 
cat în Monitorul Oficial nr. 92 din 13 mai 1992); 

-dreptul de transferare în străinătate, a sumelor încasate din 
dreptul de autor, cotelor ce li se cuvin pentru asistenţă de spe- 
litate, expertize şi alte servicii, potrivit contractelor încheiate 


Ci 


(fireşte tot în valută convertibilă); 

- dreptul de transferare în străinătate a sumelor obținute în 
valută în urma vînzării, totale sau parţiale, a acţiunilor, părţilor 
sociale, obligaţiunilor sau altor efecte de comerţ, precum şi pe 
cele rezultate din lichidarea investiţiilor; 

- dreptul de transferare în străinătate, în valută, în trei rate 
anuale, a sumelor obţinute în lei în urma lichidării investiţiilor; 

- dreptul de transferare în străinătate, în valută convertibilă, a 

sumelor obţinute cu titlu de despăgubire în situaţia luării măsurii 
de naţionalizare, expropiere, rechiziţie sau alte măsuri de 
asemenea natură (art. 9 din Legea nr. 35/1991 

De regimul juridic stabilit pentru investiţiile străine se 
beneficiază, aşa cum se prevede în art. 10 al Legii nr. 35/1991, 
pe întreaga durată de existență a acestora (investiţiilor). De 
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asemenea, conform art. 11 din aceeaşi lege, investitorii străini 
benefiaciază de regimul juridic respectiv, indiferent de cetățenia 
sau, după caz, naționalitatea lor. 

Tot în capitolul consacrat “garanțiilor” este proclamat (prin 
art. 5) principiul potrivit căruia investiţiile străine în România nu 
pot fi naţionalizate, expropiate, rechiziţionate, decît în cazuri de 
interes public, cu respectarea procedurii prevăzute de lege şi cu 
plata unei despăgubiri corespunzătoare valorii investiţiei, des- 
păgubire care trebuie să fie promtă, adecvată şi efectivă. 

Prin art. 6 şi art. 7 ale legii se prevede că despăgubirea se 
determină în raport cu valoarea investiţiei pe piaţă la data luării 
vreuneia dintre măsurile sus-menţionate (naţionalizare, expro- 
piere, rechiziționare). Iar, dacă valoarea despăgubirii nu poate fi 
determinată, în acest mod, ea se stabileşte de părţi pe baza unor 
principii echitabile, în funcție de capitalul investit, creşterea 
valorii sau deprecierea acestuia şi de veniturile curente. 

În situația în care investitorul străin nu acceptă valoarea 
despăgubirii care a fost determinată în condiţiile art. 6 şi 7 ale 
legii, ea va fi stabilită, la cererea investitorului, pe cale 
judecătorească. 

Facilităţile. Capitolul III din Legea nr. 35/1991 (art. 12-18) 
este consacrat, aşa cum o arată însuşi titlul acestui capitol, faci- 
lităţilor pe care legea le acordă investitorilor străini. Aceste 
înlesniri privesc: scutiri de taxe vamale, scutiri sau reduceri de 
impozit pe profit, dreptul de transfer, în valută convertibilă, a 
profiturilor realizate. 

Scutirile de taxe vamale sînt acordate pentru maşinile, 
utilajele, instalaţiile, echipamentele, mijloacele de transport şi 
orice alte dotări de import necesare investiţiei şi care se constituie 
ca aport al investitorului străin. Sînt, de asemenea, scutite de taxe 
vamale materiile prime, materialele şi subansamblele importate, 
necesare producţiei, pe o perioadă de 2 ani de activitate a inves- 
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tiţiei, calculată de la data punerii în funcţiune a obiectivului (art. 
12 şi art. 13 din Legea nr. 35/1991). 

Scutirile de impozit pe profit privesc, aşa cum se prevede în 
art. 14 al legii, trei categorii de domenii (care, de fapt, acoperă 
întreaga suprafaţă de activităţi economice), investiţiile efectuate 
în industrie, agricultură şi construcţii (care se acordă pe o 
perioadă de 5 ani de la data începerii activităţii productive); 
investiţiile efectuate în domeniul explorării şi exploatării resur- 
selor naturale, comunicaţiilor şi transporturilor (care se acordă 
pentru o perioadă de 3 ani de la data începerii activităţii respec- 
tive) şi investiţiile efectuate în comerţ, turism, servicii bancare şi 
de asigurare, precum şi în orice alte prestări de servicii (care se 
acordă pe o perioadă de 2 ani de la data începerii activităţii). 

În afară de scutirile de impozit menţionate mai înainte (şi după 
expirarea perioadelor stabilite prin lege) se acordă şi reduceri ale 
impozitului pe profituri, după cum urmează: 50 % din impozitul 
aferent profitului utilizat în unitatea înfiiţată în România, pentru 
lărgirea şi modernizarea bazei tehnico-materiale, a tehnologiilor 
de fabricaţie sau extinderea activităţii, în scopul obţinerii de 
profituri suplimentare, precum şi pentru investiţiile destinate 
protejării mediului înconjurător; 25 % din impozitul aferent 
profitului, dacă este îndeplinită una din următoarele condiţii: se 
asigură din import cel puţin 50 % din necesarul de materii prime, 
energic şi combustibil; se exportă cel puţin 50 % din produsele 
sau serviciile realizate; se utilizează peste 10 % din cheltuielile 
pentru activitatea de cercetare ştiinţifică şi dezvoltare de teh- 
nologii noi în România şi pentru formarea profesională; se 
achiziţionează din producţia internă cel puţin 50 % din utilaje şi 
celelalte echipamente necesare dezvoltării investiţiilor existente 
sau efectuării de noi investiţii; se crează cel puţin 50 de noi locuri 
de muncă printr-o nouă investiţie sau dezvoltări ale investiţiilor 
existente (art. 15 din Legea nr. 35/1991). 
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Dar, pot exista situaţii juridice cînd investitorii străini care 
beneficiază de scutiri de impozit înţeleg să lichideze voluntar, 
investiţia. În acest caz dacă lichidarea are loc într-o perioadă de 
timp mai mică decît dublul celei pentru care beneficiază de astfel 
de scutiri, investitorii străini vor fi obligaţi să plătcască impozitele 
stabilite de lege, pe întreaga durată de funcţionare a investiţiilor 
(art. 17 din Legea nr. 35/1991). 

Dreptul de transfer a profiturilor în valută convertibilă. 
Potrivit art. 16 alin. 1 din Legea nr. 35/1991 “investitorii străini 
au dreptul să transfere în valută convertibilă, din profiturile 
anuale în lei, o cotă reprezentînd 8-15 % din aportul în numerar 
şi natură constituit în valută convertibilă şi vărsat la capitalul 
social, prin schimb valutar cfectuat de Banca de Comerţ Exterior 
sau de alte bănci autorizate...”. 

Prin acelaşi text de lege (art. 16 alin. 2 din Legea nr. 35/1991) 
se prevede şi modul diferențiat de realizare a dreptului de transfer 
al profitului în funcţie de situaţii juridice diferite şi anume: cota 
de 15 % din capitalul social vărsat pentru investiţiile efectuate în 
domeniile de interes deosebit pentru economia naţională, inclusiv 
producerea tehnicilor antipoluante (conform art. 17 al Legii nr. 
35/1991, domeniile de interes deosebit pentru economia naţi- 
onală se stabilesc prin hotărîrea Guvernului, la propunerea 
Agenţici Române de Dezvoltare); 12 % pentru investiţiile, efec- 
tuate în domeniul explorării şi exploatării resurselor naturale, 
comunicaţiilor şi transporturilor; 10 % pentru investiţiile efec- 
tuate în domeniul financiar-bancar şi de asigurări; 8 % pentru 
investiţiile efectuate în alte domenii. 

Facilităţi suplimentare. Prin art. 17 alin. 2 din Legea nr. 
35/1991 se prevede posibilitatea ca, la propunerea Guvernului, 
prin lege, să se acorde şi alte facilităţi suplimentare, atunci cînd 
este vorba de investiţii făcute în domenii de interes deosebit 
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pentru economia naţională, domenii stabilite prin hotărîrea 
Guvernului, la propunerea Agenţiei Române de Dezvoltare. 

Atât dispoziţiile cuprinse în Capitoulul II, cît şi cele ale 
capitolului III din Legea nr. 35/1991, pot să ducă, în practică, la 
interpretări ncunitare, deci la crearea de situaţii litigioase. Aşa 
încât, o analiză mai aprofundată a lor sc impune. 

Astfel, în ceca ce priveşte principiul consacrat prin art. 5 al 
Legii nr. 35/1991, potrivit căruia investiţiile străine nu pot fi 
naţionalizate, expropiate, rechiziţionate şi nici supuse “altor 
măsuri cu efecte similare”, conţinutul său este foarte larg, prin 
includerea expresiei “alte măsuri cu efecte similare” (alături de 
naţionalizare, cxpropiere şi rechiziţionare), acoperindu-se orice 
posibilitate de atingere a investiţiei străine. Dar, ca o garanție, 
prin lege se prevede că ascmenca măsuri pot fi luate, însă cle 
trebuic să fie justificate “de un interes public” şi, de asemenca, 
să se realizeze cu respectarea procedurii prevăzute de lege şi cu 
plata unci despăgubiri corespunzătoare valorii investiţiei, despă- 
gubire care trebuic, în plus, să fic promtă, adecvată şi efectivă. 

Legea nu defineşte nici ce se înţelege prin “interes public”, 
nici care este conţinutul noţiunilor de “promt”, “adecvat” şi 
“efectiv” în legătură cu despăgubirile ce trebuie acordate. 

Prin art. 41 din Constituţia României se prevede că ex- 
propicrea nu poate fi făcută decît pentru o cauză “de utilitate 
publică”, stabilită potrivit legii, cu dreaptă şi prealabilă des- 
păgubire. De asemenea, pentru “lucrări de interes general”, 
autoritatea publică poate folosi subsolul oricărei proprietăţi imo- 
biliare, cu condiţia de a despăgubi proprietarul pentru daunc!c 
aduse solului, plantațiilor sau construcţiilor. Este adevărat că în 
Constituţie se face referire doar la “expropicri”, dar întrucît prin 
art. 5 al Legii nr. 35/1991 se vorbeşte şi de “naţionalizare”, 
“rechiziţionare” şi “orice altă măsură cu efecte similare”, trebuie 
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să le considerăm pe toate ca încadrându-se în aceeaşi categorie şi 
supuse aceluiaşi regim juridic. 

În legislaţia noastră nu există vreun act normativ prin care să 
fic reglementată “expropierea” în sine (şi, bineînţeles, nici “naţio- 
nalizarea” sau “rechiziţionarea”). Ea se poate practica totuşi 
pentru cauză de utilitate publică, aşa cum o prevede art. 41 din 
Constituţie. Deci, trebuie să existe o “cauză de utilitate publică”. 
Dar, conţinutul expresiei “utilitate publică”, poate fi foarte larg şi 
variat, expropierea putînd fi justificată de consideraţii de ame- 
liorare agricolă sau industrială ori pentru consideraţii de igienă şi 
chiar estetice! !?, Şi această cauză de utilitate publică trebuie să fie 
prevăzută în lege, adică în chiar actul normativ prin care se prevede 
luarea acestei măsuri (desigur că nu este necesară o lege decît 
atunci cînd este vorba de mari lucrări, de interes naţional, în rest 
măsura putind fi luată prin acte normative de rang inferior legii 
sau Chiar prin acte administrative emise de autorităţile publice. 

Dificultăţi de interpretare se pot ivi şi în legătură cu des- 
păgubirea ce trebuie acordată investitorului străin, aceasta 
trebuind să fie “adecvată” “promtă” şi “efectivă”. În literatura de 
specialitate, recurgîndu-se la o documentaţie străină, s-a arătat că 
pentru a fi “adecvată” compensaţia trebuie să constea într-o sumă 
de bani, care este rezonabilă în împrejurările cazului dat: pentru 
a fi “promptă”, compensaţia trebuie făcută cît mai repede cu 
putinţă, iar pentru a fi “efectivă”, compensaţia trebuie să fie 
făcută în numerar (valută convertibilă) ori în bunuri care pot fi 
transformate imediat în numerar (valută convertibilă) w 


119 A se vedea, H. Berthélemy, Traité élémentaire de droit administratif, 
Paris, 1923, p. 581. 

120 A se vedea, D. Ciobanu, Investiții de capital străin în România pe baza 
legii nr. 35/1991, UNEX AZ, Complex Universitar Bucureşti, 1991, p. 30, 
notele de subsol nr. 34, 35, 36. 
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Credem că problema ar trebui examinată şi din unghiul de vedere 
pe care ni-l impune dispoziţiile Guvernatorului Băncii Naţionale a 
României, potrivit cărora orice plată pe teritoriul României (deci şi 
despăgubirile) se face în lei, urmînd ca transformarea leilor în valută 
convertibilă să se realizeze pe piaţa valutară, în condiţiile legii refe- 
ritoare la transferurile de capital cu mijloace de plată străine (a se vedea 
Regulamentul elaborat de B.N.R. nr. V/3616/2, publicat în Monitorul 
Oficial nr. 92 din 13 mai 1992). Vom face acest lucru cu ocazia tratării 
aspectului referitor la “Operațiunile financiar-valutare şi comerciale”. 

Tot în legătură cu despăgubirile ce sînt datorate investitorului 
străin, în caz de naţionalizare, expropiere, rechiziţie sau orice altă 
măsură avînd un atare efect, se pun şi alte probleme. 

Una dintre acestea poate avea drept obiect data în raport cu care 
se determină despăgubirea. Art. 6 din Legea nr. 35/1991 prevede că 
despăgubirea este determinată în raport cu valoarea investiţiei pe 
piaţă “la data luării uneia din măsurile prevăzute la art. 5 (naţio- 
nalizare, expropiere etc.). Pe bună dreptate, în literatura juridică s-a 
remarcat că pot fi socotite ca fiind date ale luării măsurii de 
deposedare mai multe momente situate în timp la intervale diferite: 
data actului normativ sau individual prin care s-a decis măsura 
respectivă; data la care acest act urmează a fi pus în executare: data 
la care investitorul străin cade de acord cu reprezentantul guvernului 
cu privire la calculul valorii investiţiei, pe principii echitabile; data 
la care instanța de judecată va stabili ca, conform art. 8 din Legea nr. 
35/1991, despăgubirile la care este îndreptăţit investitorul străin!21. 

Determinarea cu exactitate a acestei date , în raport cu care se 
stabileşte despăgubirea datorată investitorului străin, are o mare impor- 
tanță pentru că în funcție de aceasta şi valoarea despăgubirii poate fi alta. 

In această privinţă, trebuie să se facă distincţie între trei situaţii 
juridice diferite: o astfel de situaţie juridică este cea prevăzută de art. 


121 Ibidem, p. 30. 
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preocupă, aceea a datei la care se determină valoarea 
prejudiciului. 

În prima ipoteză, cea la care se referă art. 6, dacă părţile au 
convenit la despăgubirile ce urmează a fi plătite investitorului străin, 
nu se mai pune şi problema datei în raport cu care se fac calculele 
respective, pentru că înseşi părţile vor stabili această dată, care nu 
poate fi alta decît aceea pe care ele însele au ales-o. Ea va fi data 
elaborării sau cea a punerii în executare a actului normativ sau 
individual prin care a fost luată măsura, act care nu va trena întrucât 
intervine şi respectarea unei alte condiţii pevăzute de lege şi anume 
“promptitudinea”. În orice caz, chiar dacă s-ar scurge un interval mai 
mare de timp între data înţelegerii părţilor, elaborarea actului şi 
punerea sa în executare, partea păgubită (investitorul străin) ar avea 
dreptul la o acţiune în justiţie, statul aflindu-se în culpă pentru 
întirziere, adică nerespectarea condiţiei “promptitudinii”. 

Acelaşi raţionament este valabil şi în legătură cu procedura 
prevăzută de art. 7 al legii, în acest caz data determinării valorii 
despăgubirii fiind cea cînd părţile au căzut de acord şi care vor 
ține seama, aşa cum o prevede expres acest text, de creşterea sau 
deprecierea valorii capitalului investit şi de veniturile curente. 

Ultima ipoteză, aceea a determinării despăgubirilor de către 
instanţa de judecată nu există nici o dificultate, în această privinţă 
practica judiciară fiind de mult cristalizată, în sensul că des- 
păgubirile sînt datorate în cuantumul valorii acestora de la data 
pronunțării hotărîrii (dat fiind caracterul constitutiv de drepturi al 
hotărîrilor judecătoreşti de asemenea natură) 22 


122 A se vedea: Trib. Suprem, s. pen., dec. nr. 238/1975, în “Revista română 
de drept” nr. 1/1976, p. 63; Trib. Suprem, s. pen., dec. nr. 469/1976, în V. 
Papadopol, M. Popovici, Repertoriu 1976-1980, p. 115; Trib. Suprem, s. 
pen.m, dec. nr. 313/1977, în “Revista română de drept” nr. 8/1977, p. 66; 
Trib. Suprem, s. pen., dec. nr. 623/1982, în “Revista română de drept” nr. 
12/1982, p. 64 şi altele. 
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Indisolubil legat de “data” la care ia naştere dreptul la repa- 
raţie este şi aspectul întinderii acesteia, căci prejudiciul poate 
varia în ceea ce priveşte valoarea sa exprimată în moneda dată. 

Principiul potrivit căruia cel în cauză (investitorul străin) are 
drept la reparația integrală (deci şi actualizată) a prejudiciului 
suferit permite să se determine atît data care trebuie avută în 
vedere atunci cînd se procedează la operaţiunea de evaluare, cît 
şi cuantumul despăgubirii, acesta trebuind să asigure repunerea 
lucrurilor în starea lor anterioară. O despăgubire care ar reprezen- 
ta numai O valoare trecătoare (cum ar fi cea a pagubei calculată 
în raport cu ziua cînd prejudiciul s-a produs efectiv) nu ar repara 
integral prejudiciul. 

Ţinidu-se seama de această cerinţă, în art. 1895 alin. 2 din 
Codul civil francez se prevede în mod expres că atunci cînd există 
o diminuare (sau o scădere) de valoare monetară a banilor, 
înaintea datei plăţii, debitorul trebuie să restituie suma datorată 
drept despăgubiri la cursul din momentul plăţii. 

Ceea ce considerăm că este esenţial în această privinţă este 
faptul că nu trebuie, în astfel de cazuri, să se facă o confuzie între 
“paguba” şi determinarea “valorii” obiectului, în caz de naţi- 
onalizare, expropiere sau rechiziţie, pentru că, deşi Legea nr. 
35/1991 vorbeşte de despăgubiri, nu ne aflăm în faţa vreunei 
răspunderi contractuale sau delictuale, ci a unei indemnizaţii care 
se stabileşte, de regulă, prin lege. Dacă legea nu stabileşte cuan- 
tumul despăgubirilor (indeminzaţiei) atunci regimul aplicabil va 
fi incident în cazul investitorilor autohtoni, adică se va face, cu 
ajutorul experţilor, un calcul, tinîndu-se seama de valoarea de 
circulaţie actualizată. Paguba nu variază în timp. Ea este aceeaşi 
cu cea din momentul în care s-a produs. Ceea ce variază este 
valoarea exprimată în monedă. Cu alte cuvinte, există o singură 
pagubă invariabilă, a cărei valoare evoluează în timp datorită 
unor circumstanţe de ordin economic. Cel interesat avînd dreptul 
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la repararea integrală a pagubei suferite, o asemenea reparaţie nu 
poate fi realizată decît în măsura în care reprezintă valoarea ei în 
ziua în care trebuie reparată ^. 

Dar, nu numai în legătură cu garanția instituită prin art. 5 (în 
corelaţie cu art. 6, 7 şi 8) se pot ivi probleme de interpretare, ci şi 
în aceea ce priveşte şi celelalte garanţii (drepturi) la care se referă 
art. 9 al Legii nr. 35/1991. 

Prin art. 9 lit. a al legii se prevede că investitorii străini au 
dreptul “să participe la conducerea şi gestionarea investiţiei, 
potrivit contractelor şi statutelor convenite”. Desigur că este 
vorba de societăţile comerciale cu doi sau mai mulţi asociaţi 
(pentru că, în privinţa societăţilor comerciale cu asociat unic o 
atare prevedere fiind inutilă) şi de conducerea şi gestionarea 
investiţiei în ansamblul ei, nu numai a părţii proprii a inves- 
titorului străin. Modalităţile concrete şi întinderea participării 
investitorului străin vor fi cele stabilite prin contractele de 
asocieri şi statute. 

Conform prevederilor art. 9 lit. b, investitorii străini pot să 
înstrăineze “drepturile şi obligaţiile lor contractuale către alţi 
investitori, români sau străini”. Această dispoziţie a legii putea 
foarte bine să lipsească pentru că oricum părţile pot stabili, prin 
actul de asociere şi prin statut, că asemenea înstrăinării sînt 
prohibite, limitate sau condiţionate, legea neputînd să se sub- 
Stituie, în această privinţă, voinţei părţilor. De altfel, textul 
respectiv prevede că investitorul străin “poate” să înstrăineze 
drepturile şi obligaţiile sale contractuale, ceea ce înseamnă că 
părţile pot conveni şi altfel, contractul fiind legea părţilor. 

Un drept al investitorilor străini, cu privire la care sînt 
necesare unele explicaţii mai ample, este cel referitor la transferul 


123 A se vedea, H. şi L. Mazeaud, Leçon de droit civil, vol. II, Paris, 1962, p. 
600-601. 
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în s.ăinătate de valută. Prin art. 9 lit. c, d, e, f şi g din Legea nr. 
35/1991 sînt reglementate diferitele transferuri de valută pe care 
investitorii străini le pot face, şi anume: 

- profiturile ce li se cuvin în valută liber convertibilă, precum 
şi partea de profituri în lei stabilită în condiţiile prevăzute de art. 
16 al legii; 

- sumele încasate din dreptul de autor, cotele ce li se cuvin 
pentru asistenţa de specialitate, expertize şi alte servicii, potrivit 
contractelor încheiate; 

- sumele obţinute în valută în urma vînzării, totale sau parţiale 
a acţiunilor, părţilor sociale, obligaţiunilor sau altor efecte de 
comerţ, precum şi pe cele rezultate din lichidarea investiţiilor; 

- sumele obţinute în lei (transformate în valută) în urma 
lichidării investiţiilor; 

- sumele obţinute cu titlu de despăgubire în situaţia luării 
uneia din măsurile prevăzute de art. 5 (naţionalizarea, cx- 
propierea, rechiziţionarea şi alte măsuri cu efecte similare). 
Bineînţeles, şi în acest caz, în valuta convenită. 

Trebuie făcută distincţia între “transferurile în valută” prevă- 
zute de art. 9 din Legea nr. 35/1991 şi cele prevăzute la pct. 9 din 
Regulamentul privind efectuarea operaţiunilor valutare nr. 
V/3616/2 din 4 mai 1992. Art. 9 din Legea nr. 35/1991 se referă 
doar la unele componente din sfera largă a transferurilor cu 
mijloace de plată străine care pot îmbrăca mai multe forme: 
transferuri bancare, plăţi în numerar, compensaţii de creante etc. 
Ne limităm, aşadar, numai la “garanţiile” acordate investitorilor 
străini şi nu la transferurile în general cu mijloace de plată străine. 

După cum se observă, sumele în valută ce pot [i transferate în 
străinătate de investitorii străini (cele din categoria restrînsă a 
garanţiilor) sînt dobîndite de aceştia din diferite surse: profiturile 
obţinute în valută şi în lei; sumele încasate din dreptul de autor 
sau din cote ce li se cuvin pentru asistenţă de specialitate, exper- 
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tize şi alte servicii potrivit contractelor încheiate; sumele obținute 
în valută în urma vînzării totale sau parţiale a acţiunilor, părţilor 
sociale, obligaţiunilor sau altor efecte de comerţ, precum şi pe 
cele rezultate din lichidarea investiţiilor; sumele obţinute în lei în 
urma lichidării investiţiilor şi sumele obţinute cu titlu de des- 
păgubiri în caz de naţionalizare, expropiere şi alte măsuri cu 
efecte similare. 

Toate aceste categorii de sume se pot obţine de investitorii 
străini fie în valută fie în lei. Dar, în acest din urmă caz, cînd s-au 
obţinut sumele respective în lei, acestea trebuie în prealabil 
schimbate în valută, transferurile în străinătate în lei fiind inter- 
zise (art. 217 din Legea nr. 31/1990, pct. 12 din Normele privind 
sumele în valută şi în lei ce pot fi introduse sau scoase din 
România, anexa 1 la Regulamentul B.N.R. nr. V/3616/2 din 4 mai 
1992; art. 9 lit. c combinat cu art. 16 din Legea nr. 35/1991). 

Conturile în valută se alimentează din aportul financiar al 
investitorilor, din împrumuturile contractate şi din încasările în 
valută (art. 26 din Legea nr. 35/1991). 

Plăţile în valută, inclusiv drepturile în valută cuvenite inves- 
titorilor străini, se efectueză numai din disponibilul în valută din 
conturile proprii sau, după caz, ale societăţilor comerciale cu 
participare străină (art. 29 din Legea nr. 35/1991). Dar, inves- 
titorii străini au dreptul să transfere în străinătate şi profiturile 
realizate în lei, ca şi sumele în lei obţinute fie prin vînzarea 
acţiunilor, părţilor sociale, obligaţiunilor şi altor efecte, fie cu 
ocazia lichidării investiţiilor sau ca despăgubiri obţinute în caz 
de naţionalizare, expropiere, rechiziţie sau orice alte măsuri cu 
efecte similare. În toate aceste situaţii, aşa cum prevede art. 9 lit. 
c, d, e, f şi g din Legea nr. 35/1991, sumele de bani în lei trebuie 
transformate în valută mai înainte de a fi transferate în străinătate 
(altfel neputîndu-se realiza transferul). Schimbul leilor în valută 
se efectuează pe piaţa valutară din România, la cursurile de 
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schimb stabilite de Banca Naţională a României (pet. 18 şi 19 din 
Regulamentul B.N.R. nr. V/3616/2 din 4 mai 1992). 

O subliniere se cuvine a fi făcută în legătură cu profiturile 
anuale în lei obţinute de investitorii străini. Aceste profituri, 
transformate în valută convertibilă, vor putea fi transferate în 
Străinătate numai într-o cotă de 8-15 % din aportul în numerar şi 
în natură constituit în valută convertibilă şi vărsat la capitalul 
social (art. 9 lit. c, combinat cu art. 16 din Legea nr. 35/1991). 
Deci, pe de o parte, această limitare a dreptului de transfer 
priveşte numai profiturile anuale în lei (nu şi cele în valută care 
pot fi transferate integral), iar, pe de altă parte, limitarea se face 
avîndu-se în vedere nu Cuantumul profitului, ci aportul în 
numerar şi în natură constituit în valută convertibilă şi vărsat la 
capitalul social. 

Restul transferurilor la care se referă art. 9 din Legea nr. 
35/1991, se fac integral, după ce leii au fost trasnformaţi în valută 
convertibilă. Şi aici trebuie făcută o subliniere, în legătură cu 
prevederile art. 9 lit. f din Legea nr. 35/1991 » în sensul că sumele 
de bani în lei obţinute în urma lichidării investiţiilor, după ce sînt 
transformate în valută convertibilă, pot fi transferate în străinătate 
integral dar nu dintr-o dată, ci în trei rate anualc. 

Tot ca o restricţie, dar fără ca interesele agenţilor economici 
să fie afectate, trebuie privită şi interdicţia (instituită prin Cir- 
culara Guvernului României publicată în Monitorul Oficial nr. 
73 din 10 aprilie 1991, privind derularea prin bănci a operaţiunilor 
valutare) de a efectua plăţi prin conturile în valută deschise la 
bănci în străinătate, decît cu autorizarea Băncii Naţionale a 
României. 

Potrivit pct. 1 şi 2 din Circulara Sus-menţionată, regiile 
autonome societăţile comerciale, celelalte categorii de agenţi 
economici şi oricare alte persoane juridice derulează Operațiunile 
valutare prin conturi deschise la băncile comerciale româneşti sau 
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sucursalele băncilor străine care funcţionează în România. Este 
permisă deschiderea de conturi în străinătate de către persoanele 
juridice, dar cu autorizarea prealabilă a Băncii Naţionale a României 
(pentru ca operaţiunile valutare să rămînă sub control). 
Aceste dispoziţii legale, aparent, ar putea fi considerate pui o 
excepţie de la prevederile art. 25 alin. 1 din Legea nr. 35/ 1 2R 
(potrivit cărora “Operațiunile de încasări şi plăţi privind inves- 
tițiile străine se efectuează prin conturi în lei şi în valută deschise 
la bănci cu sediul în România sau prin conturi în valută deschise 
la bănci cu sediul în străinătate”). În realitate, aşa cum se explică 
în preambulul Circularei, efectuarea de plăţi prin conturile în 
valută deschise la bănci în străinătate “nu priveşte decît actul de 
efectuare a investiţiei” (în scopul realizării investiţiei iniţiale). 
“Realizarea şi exploatarea comercială a investiţiei se poate face 
însă numai cu respectarea regimului general de derulare a 
operaţiunilor valutarea în România” (adică numai prin conturi 
deschise la băncile comerciale româneşti sau sucursalele băncilor 
Străine care funcţionează în România). i i 
Facilităţile, care fac obiectul capitolului III al Legii nr. 
35/1991, sînt, aşa cum am văzut, destul de substanțiale. Totuşi, 
unele probleme de interpretare se pot ivi şi în această privință. 
Astfel, s-ar putea ridica problema dacă scutirile de taxe vamale, 
la care se referă art. 12 din Legea nr. 35/1991, privesc întreaga 
perioadă a investiţiei sau numai momentul vărsării iniţiale a colei 
de capital social a investitorului străin? Aceasta, întrucît aportul 
investitorului străin la capitalul social poate fi vărsat integral, încă 
de la început, dar, aceasta poate fi adus şi în etape şi, de asemenea, 
se pot face şi vărsări suplimentare, pe parcurs, dacă se decide o 
mărire a capitalului inițial. Dat fiind faptul că art. 12 nu prevede 
un termen pentru scutirea de taxe vamalc, atunci cînd este vorba 
de maşini, utilaje, instalaţii, echipamente, mijloace de transport 
etc., trebuie să se admită că aceasta operează pe toată durata 
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investiţiei. Un argument de text în sprijinul unei atare interpretări, 
poate fi dedus printr-un raţionament “per a contrario” din dis- 
poziţiile art. 13 ale legii, care privesc importul de materii prime, 
materiale şi subansamble, şi în legătură cu care investitorul 
beneficiază de scutiri de plata taxelor vamale numai pe o perioadă 
de 2 ani. Aşadar, cînd legiuitorul a vrut să limiteze în timp 
exceptarea de la plata taxelor vamale, a prevăzut acest lucru în 
mod expres, ceea ce nu este cazul atunci cînd este vorba de 
maşini, utilaje, instalaţii etc. Aceeaşi remarcă poate fi făcută Şi în 
legătură cu art. 14 prin care sînt prevăzute scutirile de impozit pe 
profit, care şi ele sînt limitate în timp. 

In literatura juridică sînt ridicate şi problemele: dacă scutirea 
de plata taxelor vamale pentru importul materiilor prime, 
materialelor şi subansamblelor operează şi în cazul cînd acestea 
nu reprezintă o parte din aportul investitorului străin la capitalul 
social, sau dacă regula este aplicabilă atunci cînd importul de 
materii prime, materiale şi subansamble este făcut de o societate 
cu capital mixt (român şi străin). În literatura de specialitate s-a 
dat un răspuns afirmativ în ambele situaţii, considerîndu-se, că 
“orice bunuri, intrînd în oricare din categoriile menţionate, 
trebuie să fie scutite de plata taxelor vamale, pe o perioadă de 2 
ani de activitate a investiţiei, chiar şi dacă ele sînt importate de o 
societate cu capital mixt (român şi străin) şi nu sînt raportate la 
cota de capital social al investitorului străin”!7, Sîntem de 
aceeaşi părere, întrucît legiuitorul, şi în legătură cu aceste cazuri, 
nu face vreo distincţie şi ubi lex non distinquit nec nos distin- 
quere debemus. 

In categoria facilităţilor, în afara scutirilor de plata taxelor 
vamale, mai figurează scutirile şi reducerile de plata impozitului 
pe profit, care operează, după caz, pe termene mai mult sau mai 


124 D. Ciobanu, op. cit., p. 36. 
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puţin îndelungate, după importanţa ce se acordă domeniului în 
care se face investiţia, sau procentual (în ceea ce priveşte 
reducerile) în funcţie de îndeplinirea anumitor condiţii şi anume: 
50 % impozitul aferent profitului utilizat în unitatea înfiinţată în 
România, pentru lărgirea şi modernizarea bazei tehnico- 
materiale, a tehnologiilor de fabricaţie sau extinderea activităţii, 
precum şi pentru investiţiile destinate protejării mediului 
înconjurător; 25 % dacă se asigură din import cel puţin 50 % din 
necesarul de materii prime, energie şi combustibil, se exportă cel 
puţin 50 % din produsele şi serviciile realizate, se utilizează peste 
10% din cheltuielile pentru activitatea de cercetare ştiinţifică şi 
dezvoltare de tehnologii noi în România şi pentru formare 
profesională, se achiziţionează din producţia internă cel puţin 50 
% din utilajele şi celelalte echipamente necesare dezvoltării 
investiţiilor existente sau efectuării de noi investiţii, se crează cel 
puţin 50 de noi locuri de muncă printr-o nouă investiţie sau 
dezvoltări ale investiţiilor existente. 

În literatura juridică se face o discuţie în legătură cu inves- 
tiţiile străine din domeniul informaticii, considerîndu-se că infor- 
matica este o parte a industriei sau a comunicaţiilor sau chiar a 
fiecărui domeniu de activitate economică şi că orice investiţii 
pentru cercetare şi dezvoltare reprezintă o parte componentă a 
investiţiilor în domeniul de activitate economică pentru care 
activităţile de cercetare şi dezvoltare sînt întreprinse 

În ce ne priveşte, credem că este de făcut observaţia că 
investiţiile în informatică nu privesc numai activităţile econo- 
mice ci şi activităţi din sfera suprastructurii: învăţămînt, drept, 
cultură, activităţi administrative, că nu numai industria, ci şi 
agricultura şi serviciile, dar şi activităţi privind exercitarea puterii 
în stat: legiferarea, guvernarea, realizarea justiţiei, pot fi bene- 


125 Ibidem, p. 37. 
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ficiare a unor investiţii străine în informatică. Aşa încît, este 
important să putem determina în ce măsură şi pe ce intervale de 
timp vor opera scutirile de plată a taxelor vamale şi scutirile şi — 
eventual — reducerile de plată a impozitului pe profit atunci cînd 
investiţia străină constă în import sau şi în import de echipamente 
electronice de calcul şi în general echipamente de informatică. 

Abordată din acest unghi de vedere ni se pare că problema 
este mai simplu de rezolvat şi anume: fiind vorba de un echipa- 
ment, conform prevederilor art. 12 din Legea nr. 35/1991, inves- 
Litorul străin va beneficia de scutire de plată a taxelor vamale pe 
toată durata investiţiei; apoi, în funcţie de domeniul în care acest 
echipament este folosit: industrie, agricultură, construcţii, turism, 
servicii bancare, învăţămînt sau alte servicii (concepute în sensul 
cel mai larg al acestei categorii de activităţi), scutirea de plata 
impozitelor pe profit va opara pe termenele expres prevăzute de 
art. 14 pentru fiecare din domeniile respective; la fel se va proceda 
şi în ceea ce priveşte reducerile la plata impozitului pe profit, mai 
ales aceea prevăzută de art. 15 lit. a, care se referă la modernizarea 
bazei tehnico-materiale. 

În legătură cu facilitatea constând în scutirea de plata im- 
pozitului pe profit, s-a exprimat şi o critică în sensul că perioada 
de scutire trebuia calculată nu de la data începerii activităţii, ci 
de la data obţinerii primului profit. Aceasta, deoarece, în anumite 
domenii de activitate, cum ar fi informatica sau exploararca şi 
exploatarea resurselor naturale profiturile încep să fie obţinute, 
de obicei, la cîţiva ani de la începerea activităţii respective (or 
tocmai atunci scutirea de impozit încetează). De asemenea, se 
arată că sînt şi situaţii cînd investiţiile străine se fac cu nicrderi 
iniţiale planificate. Aşa se întîmplă, de exemplu, în cazurile cînd 
investitorul doreşte să introducă pe piaţă un produs nou, cînd 
acesta arc nevoie de cîţiva ani pentru captarea interesului 
populaţiei pentru acel produs. Sau se poate ca investitorul străin 
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să [i făcut investiţii substanţiale în promovarea activităţii de 
cercetare şi dezvoltare, în construcţia unor clădiri sau în procura- 
rea unui utilaj modern pentru producerea unor mărfuri de calitate. 
Ca atare, investitorul străin face în mod deliberat nişte cheltuieli 
care iniţial vor reprezenta pierderi planificate, şi abia după cîţiva 
ani acestea să poată fi amortizate şi obţinute profituri. Dar, între 
timp, au expirat termenele de scutire de plata impozitului" = 

Critica este întemeiată pentru că deşi nu se datorează impozit 
decît dacă şi din momentul în care s-a obţinut un profit, nu mai 
puţin, în astfel de cazuri, s-ar putea ca investitorul să nu mai 
beneficieze de perioada de scutire de plata impozitului pe profit, 
aşa cum beneficiază toți investitorii care încep să obţină profituri: 
Chiar din momentul începerii activităţii. Acest tratament juridic 
discriminatoriu, care defavorizează tocmai pe investitorii străini care 
se angajează într-o activitate riscantă, complexă, de perspectivă, este 
vădit inechitabilă şi este de natură să-i determine pe investitori să 
ocolească astfel de activităţi şi domenii şi să aflueze spre altele unde 
profiturile se obţin cu uşurinţă, dar care, poate, sînt mai puţin 
interesante pentru dezvoltarea economică a ţării. 

In legătură cu facilitatea constând în scutirea de plata im- 
pozitului pe profit, trebuie menţionate şi dispoziţiile art. 18 din 
Legea nr. 35/1991, potrivit cărora “În cazul în care investiţiile 
Străine se lichidează voluntar într-o perioadă de timp mai mică 
decît dublul celei pentru care investitorii străini bencfiaciază de 
scutirile prevăzute la art. 14, aceştia vor fi obligaţi să plătească 
impozitele stabilite, potrivit legii, pe întreaga durată a investiţiei”. 

Aceste prevederi legale urmăresc să prevină situații de felul 
aceleia în care investitorii străini şi-ar retrage investiţiile după 
cXpirarea termenelor în care au beneficiat de scutiri de plata 
impozitului pe profit, pentru a evita să plătească în continuare 
126 Ibidem, p. 37-39. 
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acest impozit. Cu alte cuvinte, investiţiile s-ar face succesiv, pe 
termene scurte, încadrîndu-se în limitele de timp prevăzute de 
lege pentru care operează scutiri de plata impozitelor pe profit, 
investiţiile fiind făcute cu scopul vădit de a obţine profituri fără 
să se plătească impozitele aferente. Este o practică deja cunoscută 
în ţara noastră şi la care recurg nu numai investitorii străini ci şi 
cei autohtoni. Investiţiile succesive în afaceri diverse, sau în 
afaceri de acelaşi gen, dar pe baza unor noi autorizaţii, pe termene 
scurte, care se încadrează în perioadele legale de scutire, con- 
stituie, în mod evident, un procedeu ilicit care se cere sancţionat 
ca atare. Prevederile art. 18 din Legea nr. 35/1991, au o atare 
finalitate. 

O altă facilitate recunoscută, prin Legea nr. 35/1991, inves- 
titorilor străini priveşte dreptul acestora de a transfera în valută 
convertibilă o anumită cotă din profiturile pe care aceştia le 
realizează în lei. În acest sens, prin art. 16 al legii se prevede că: 
“Investitorii străini au dreptul să transfere în valută convertibilă, 
din profiturile anuale în lei, o cotă reprezentînd 8-15 % din aportul 
în numerar şi în natură constituit în valută convertibilă şi vărsat 
la capitalul social, prin schimb valutar efectuat de Banca Română 
de Comerţ Exterior sau de alte bănci autorizate...”. Prin acelaşi 
text al legii sînt stabilite în mod expres situaţii juridice concrete 
şi procentele corespunzătoare în care se pot face aceste transferuri 
de profituri în străinătate şi anume: 

- 15 % pentru investiţiile efectuate în domeniile de interes 
deosebit pentru economia naţională (care, potrivit art. 17, se 
stabilesc prin hotărîrea Guvernului, la propunerea Agenţiei 
Române de Dezvoltare), inclusiv producerea tehnicilor anti- 
poluante (stabilite, şi ele, prin hotărîrea Guvernului); 

- 12 % pentru investiţiile efectuate în domeniul explorării şi 
exploatării resurselor naturale, producţiei industriale, agricole, 
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construcţiilor, comunicaţiilor şi transporturilor, altele decît cele 
prevăzute mai sus (pentru care cota este de 15 %); 

- 10 % pentru investiţiile efectuate în domeniul financiar-ban- 
Car şi de asigurări; 

- 8 % pentru investiţiile efectuate în alte domenii. 

Aşa cum am mai arătat în cuprinsul acestui studiu, trebuie 
remarcată corelaţia care există între art. 9 lit. c şi art. 16 din Legea 
nr. 35/1991. Prin prevederile art. 9 lit. c este regelementată o 
“găranţie” constînd în dreptul investitorului străin de a transfera 
în străinătate profiturile realizate în valută, dar şi cele realizate în 
lei, iar art. 16 reglementează o “facilitate” constînd, de data 
aceasta, în dreptul investitorului străin de a transfera în străinătate 
numai un anumit procent din profiturile pe care le realizează în 
lei, bineînţeles însă că transformate în valută convertibilă, prin 
schimb valutar efectuat de Banca Română de Comerţ Exterior 
sau de alte bănci autorizate. Elementul comun al celor două texte 
ale legii, îl constituie dreptul investitorului străin de a transfera 
în străinătate profiturile pe care le realizează în lei, în procentele 
stabilite prin art. 16 lit. a-d. 

S-ar putea pune problema de ce acest element comun, care îl 
constituie segmentul de reglementare referitor la dreptul de transfer 
al profiturilor realizate în lei apare şi în capitolul rezervat 
“facilităţilor” şi nu este cantonat, cum ar fi firesc, numai în cadrul 
capitolului privind “garanţiile”. Ea nu are o semnificație deosebită 
şi de aceea nu este cazul a fi analizată mai în profunzime. 

O altă remarcă ce se cuvine a fi făcută este în legătură cu cota 
procentuală în care se poate face transferul în străinătate a 
profitului realizat în lei de investitorul străin. Acea cotă 
procentuală are ca punct de referinţă nu cuantumul profitului 
realizat, ci aportul investitorului străin la capitalul social vărsat 
ceea ce înseamnă că profitul poate fi transferat în totalitatea lui 
atunci cînd el nu depăşeşte procentul de 8-15 % din partea de 
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capital social reprezentînd aportul investitorului străin. Cu alte 
cuvinte, numai în situaţia în care profitul în lei cuvenit inves- 
titorului străin ar fi mai mare decît cota procentuală de 8-15 % 
din aportul acestuia la capitalul social, dreptul de transfer ar fi 
limitat pînă la nivelul acestei cote procentuale. În celelalte cazuri, 
profitul în lei, transformat în valută convertibilă, putînd fi trans- 
ferat în întregime. 

Mai credem că prezintă interes să facem şi o altă subliniere în 
ceea ce priveşte conţinutul art. 16 din Legea nr. 35/1991. După 
Cum este cunoscut, dispoziţii similare celor din art. 16 din Legea 
nr. 35/1991, le regăsim şi în art. 217 din Legea nr. 31/1990. Prin 
acest text al legii se prevede că “Din beneficiile anuale în lei, 
cuvenite părţii străine, o cotă reprezentînd 8-15 % din aportul 
acestuia la capitalul social vărsat poate fi transferată în străinătate 
în valută convertibilă prin schimb valutar efectuat de Banca 
Română de Comerţ Exterior sau alte bănci autorizate. Stabilirea 
cotei se face de către Agenţia Română pentru Promovarea Inves- 
tiţiilor şi a Asistenţei Economice din Străinătate” (în prezent 
Agenţia Română de Dezvoltare). 

Ceea ce se remarcă, în primul rînd, este faptul că prin art. 16 
din Legea nr. 35/1991 s-au reglementat în mod expres situaţiile 
juridice concrete şi procentele în care se pot efectua transferurile, 
nemailăsîndu-se acest lucru pe seama organului administraţiei 
reprezentată prin Agenţia Română de Dezvoltare (fosta Agenţie 
pentru Promovarea Investiţiilor şi a Asistenţei Economice din 
Străinătate). 

O altă modificare constă în aceea că referirea la aportul 
investitorului străin se face avîndu-se în vedere atît numerarul cît 
şi aportul în natură, ambele constituite în valută convertibilă. 
Aceasta înseamnă că, mai întîi trebuie să se opereze un calcul 
pentru a se putea determina ce valoare în lei are aportul inves- 
titorului străin, spre a sc putea stabili care este cuantumul 
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profitului în lei ce poate fi tranferat în străinătate şi numai după 
aceea suma respectivă în lei urmînd să fie convertită în valută prin 
schimb valutar. 

e) Operațiunile financiar-valutare şi comerciale. Legea nr. 
35/1991 consacră un capitol (capitolul V), în mod special, 
reglementării operaţiunilor financiar-valutare şi comerciale ale 
investitorilor străini. 

Prin art. 25 din Legea nr. 35/1991 se statutează că operaţiunile 
de încasări şi plăţi privind investiţiile străine se efectuează prin 
conturi în lei şi în valută, deschise la bănci cu sediul în România 
sau prin conturi în valută deschise la bănci cu sediul în străinătate, 
societăţile comerciale cu participare străină şi ceilalţi investitori 
străini avînd drept de dispoziţie asupra disponibilităţilor din 
conturile proprii. Am arătat că prevederile art. 25 din Legea nr. 
31/1991 au fost amendate prin Circulara Guvernului României, 
publicată în Monitorul Oficial nr. 73/1991, în sensul că des- 
chiderea de conturi în străinătate este permis numai cu autorizarea 
prealabilă a Băncii Naţionale a României. Această măsură a fost 
justificată prin aceea că unii agenţi economici au efectuat 
operaţiuni prin bănci din străinătate în scopul sustragerii de la 
regimul valutar din România. Aşa încît, s-a făcut precizarea că 
prevederile art. 25 fraza finală trebuie interpretate în sensul că 
efectuarea de plăţi prin conturile în valută deschise la bănci în 
străinătate nu priveşte decît actul de efectuare a investiţiei, 
realizarea şi exploatarea comercială a investiţiei putîndu-se face 
numai cu respectarea regimului general de derulare a ope- 
rațiunilor valutare în România. Aceste prevederi sînt în deplină 
concordanță cu cele cuprinse la pct. 11 din Regulamentul privind 
efectuarea operațiunilor valutare nr. V/3616/2, potrivit cărora 
“Persoanele juridice române, indiferent de forma de organizare 
şi tipul de proprietate, pot deschide conturi în valută numai la 
băncile comerciale române şi străine autorizate să funcţioneze în 
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România”, iar “Deţinerea de disponibilităţi valutare în conturi 
bancare sau sub orice altă formă, în străinătate, precum şi utili- 
zarea acestor disponibilităţi... pot fi făcute numai pe baza şi în 
condiţiile autorizării prealabile a Băncii Naţionale a României”. 

Societăţile comerciale cu participare străină şi ceilalţi inves- 
titori străini pot să contracteze credite în lei şi în valută de la 
unităţi finanţatoare din ţară sau credite în valută de la bănci sau 
instituţii financiare din străinătate (art. 27 din Legea nr. 35/1991). 
Aceasta înseamnă că în privinţa conturilor valutare ale per- 
soanelor juridice române, deci şi ale societăţilor cu participare 
Străină sau altor investitori străini, pot fi alimentate, printre altele, 
Şi cu resurse obţinute de la bănci şi alte instituţii financiare din 
străinătate. 

Schimburile valutare constituie şi ele o sursă de alimentare a 
conturilor valutare ale societăţilor comerciale cu participare 
străină sau cu capital integral străin. Potrivit dispoziţiilor pct. 13 
alin. 2 din Regulamentul privind efectuarea operaţiilor valutare 
nr. V/3616/2 “Operațiunile de cumpărare şi vînzare de valută de 
către persoanele juridice române se fac numai prin intermediul 
pieţii valutare bancare rezervată acestei categorii de persoane, în 
conformitate cu Normele Băncii Naţionale a României emise în 
acest scop”. 

Nici o operaţie financiar-valutară, inclusiv drepturile în valută 
cuvenite investitorilor străini, nu pot fi făcută decît din dip- 
sonibilul în valută din conturile proprii sau, după caz, ale 
societăţilor comerciale cu participare străină (art. 29 din Legea 
nr. 35/1991). 

Importante sînt şi prevederile legale referitoare la dreptul de 
dispoziţie cu privire la disponibilităţile din conturile valutare ale 
investitorilor străini sau, după caz, ale societăţilor cu participare 
străină. art. 25 alin. 2 din Legea nr. 35/1991 statutează că 
“Societăţile comerciale cu participare străină şi ceilalţi investitori 
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Străini au drept de dispoziţie asupra disponibilităţilor din con- ` 
turile proprii”. Pct. 7 din Regulamentul B.N.R. privind efectuarea 
operaţiunilor valutare este şi mai precis stabilind că “Persoanele 
juridice române, indiferent de forma de organizare şi tipul de 
proprietate, au dreptul să deţină şi să dispună integral de încasările 
în valută provenite din exportul de mărfuri, executări de lucrări, 
prestări de servicii internaţionale precum şi alte surse prevăzute 
în prezentul regulament” (deci, inclusiv, creditele bancare 
primite în valută şi sumele în valută cumpărate pe piaţa valutară 
bancară - pct. 12 din Regulament). 

Sînt însă şi prevederi legale prin care acest drept de dispoziţie 
asupra disponibilităţilor din conturile valutare este totuşi limitat. 
Este vorba de prevederile pct. 13 din Regulamentul B.N.R. 
potrivit cărora din conturile în valută ale persoanelor juridice 
române (indiferent că acestea sînt şi cu participare străină sau 
chiar cu capital integral străin), nu pot fi efectuate decît plăţi 
externe pentru operaţiuni de cont curent (importuri, executări de 
lucrări şi prestări de servicii internaţionale, dividente, deplasări 
externe în interes de serviciu, transferuri de profituri în străinătate 
în limitele şi condiţiile prevăzute de lege, precum şi alte plăţi 
externe legate de obiectul de activitate al titularului contului). De 
asemenea, sînt interzise transferurile de valută între persoanele 
juridice române, precum şi transferurile de valută din contul 
persoanelor juridice române, în conturile persoanelor fizice (în 
acest din urmă caz, transferurile putînd fi totuşi efectuate numai 
pentru plăţi de dividente în valută cuvenite, potrivit legii, per- 
soanelor fizice în calitate de acţionari sau asociaţi la societăţi 
comerciale româneşti). 

În ceea ce priveşte operaţiile comerciale ale societăţilor româ- 
neşti cu participare străină şi ale investitorilor străini, art. 28 din 
Legea nr. 35/1991 prevede că acestea “se efectuează pe bază de 
contracte comerciale... la preţurile convenite în lei şi în valută”. 
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Aşa cum se remarcă în literatura juridică”, aceste contracte 
pot fi încheiate şi cu desemnarea unei legi străine — ca lex causae 
—, atunci cînd ele conţin un element de extraneitate şi nu sînt 
contrare dispoziţiilor imperative ale legii române, ordinii publice 
şi bunelor moravuri din România (art. 5 C. civ. prevede că “Nu 
se poate deroga prin convenţii sau dispoziţii particulare, la legile 
care interesează ordinea publică şi bunele moravuri pă 

Se mai face sublinierea că toate tranzacţiile unei societăţi 
comerciale (inclusiv cele cu participare străină sau cu capital 
integral străin) sînt necesarmente de natură comercială, acestea 

128 
putînd fi şi de natură civilă 

O altă problemă ridicată se referă la posibilitatea pe care un 
investitor străin ar avea-o de a tranzicționa, în România, în valută, 
pentru bunurile sau serviciile pe care societatea sa le oferă. 
Invocîndu-se prevederile art. 3 din Regulamentul B.N.R., publi- 
cat în Monitorul Oficial nr. 101 din 13 mai 1991 (potrivit cărora 
încasările şi plăţile care au loc pe teritoriul de plăţi al Românei 
vor fi efectuate numai în monedă naţională, leul) s-a conchis că 
tranzacţiunea în valută convertibilă nu este posibilă. 

Socotim că problema nu este bine pusă deoarece tranzac- 
țiunea unor bunuri şi servicii pe teritoriul României, de către o 
societate comercială sau o persoană fizică străină, nu reprezintă 
o “investiţie străină”, ci un act de comerţ obişnuit. Prin art. 1 din 
Legea nr. 35/1991 se dă o definiţie exactă a ceea ce înseamnă o 
investiţie străină, or vinderea unor bunuri sau prestări de servicii 
nu se încadrează în această categorie. 

Apoi, Regulamentul B.N.R. din 13 mai 1991 a fost abrogat 
expres prin pct. 23 alin. 4 din Regulamentul B.N.R. nr. V/3616/2 
din 4 mai 1992. 


127 Ibidem, p. 45. 
128 Ibidem, p. 44-45. 
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În sfîrşit, prin pct. 13 din Regulamentul B.N.R. nr. V/3616/2 
se îngăduie a fi făcute plăţi, din contul în valută al persoanelor 
juridice române, pentru operaţiuni de cont curent, printre care şi 
importuri. 

f) Procedura de realizare a investiţiilor străine. Efectuarea 
de investiţii străine în România, indifernt de forma juridică a 
acestora se face pe baza unei cereri a investitorului străin, ce se 
înregistrează la Agenţia Română de Dezvoltare (art. 19 din Legea 
nr. 35/1991). 

Înscrierea cererii investitorului străin la Agenţia Română de 
Dezvoltare are un dublu scop: pe de o parte, analizarea bonităţii 
investitorului, domeniul şi modalităţii în care urmează a fi făcută 
investiţia, precum şi a cuantumului capitalului de investit (art. 
20), iar, pe de altă parte, informarea corectă şi complexă a 
investitorilor străini, cu ocazia răspunsului la cererea lor, în baza 
datelor de care dispune A.R.D. sau pe care le-au putut obţine de 
la organele centrale şi locale ale administraţiei publice, precum 
şi de la regiile autonome şi societăţi comerciale în domeniul 
cărora urmează a fi efectuată investiţia străină (art. 21). 

Răspunsul la cererile investitorilor străini trebuie să fie dat cu 
promtitudine, legea prevăzînd că dacă nu s-a dat un răspuns în 
termen de 30 de zile de la data înregistrării cererii, investiţia poate 
fi făcută şi în lipsa acestuia (art. 22). De regulă, însă, investitorii 
au dreptul să efectueze investiţii numai în condiţiile prevăzute de 
legea română, stabilite în raport cu modalitatea de realizare a 
acestora şi în baza confirmării date de A.R.D. Excepţie se face 
numai în cazul absenței comunicării agenţiei, aşa cum se prevede 
prin art. 22 (art. 23). 

Deci, procedura de efectuare de investiţii străine în România este 
prevăzută de Legea nr. 31/1990 privind societăţile comerciale. 

Este de reţinut faptul că oricare ar fi forma aleasă pentru 
realizarea investiţiilor străine, persoana juridică ce se va crea va 
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fi considerată “persoană juridică română”. În acest sens sînt 
dispoziţiile cuprinse în art. 1 alin. 2 din Legea nr. 31/1990, în 
conformitate cu care “societăţile comerciale cu sediul în România 
sînt persoane juridice române”, care sînt supuse regimului juridic 
de constituire, organizare, funcţionare şi lichidare aplicabil per- 
soanelor juridice române. 

Dar, în afară de forma constituirii de societăţi comerciale (la 
care se referă art. 1 lit. a din Legea nr. 35/1991), investitorul străin 
poate să investeacă şi în alte forme: participarea la majorarea 
capitalului social al unei societăţi existente sau dobîndirea de 
părţi sociale ori acţiuni la asemenea societăţi, precum şi de 
obligaţiuni sau alte efecte de comerţ (art. 1 lit. b); concesionarea, 
închirierea sau locaţia gestiunii a unor activităţi economice, ser- 
vicii publice, unităţi de producţie ale unor regii autonome sau 
societăţi comerciale (art. 1 lit. c); dobîndirea dreptului de pro- 
prietate asupra unor bunuri mobile sau imobile ori altor drepturi 
reale, cu excepția dreptului de proprietate asupra terenurilor (art. 
1 lit. d); dobîndirea de drepturi de proprietate industrială şi 
intelectuală (art. 1 lit. e); dobîndirea de drepturi de creanţă sau 
altor drepturi referitoare la prestări cu valoare economică asociate 
unei investiţii (art. 1 lit. f); cumpărarea de spaţii de producţie sau 
alte clădiri, cu excepţia locuinţelor, altele decît cele auxiliare 
investiţiei, precum şi construirea lor (art. 1 lit. g); contractarea 
executării de lucrări de exploatare şi împărţire a producţiei în 
domeniul resurselor naturale (art. 1 lit. h). 

Fiecare din formele sus-menţionate în care poate fi realizată 
investiţia străină se supune unor reguli procedurale specifice. 
După data intrării la tipar a lucrării prezente, în Parlamentul 
României a fost luată în discuţie modificarea Legii nr. 35/1991. 
Aşa încît, în ipoteza adoptării unei legi modificatoare va trebui, 
evident, să fie luată în considerare şi aceasta. 
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CAPITOLUL VI 


Falimentul cauză de dizolvare a 
societăţii comerciale 


Temeiurile care îndreptăţesc dizolvarea societăţilor comer- 
ciale pot fi generale (care privesc orice categorie de societăţi 
comerciale) sau speciale (care interesează numai societatea în 
nume colectiv, în comandită simplă sau cu răspundere limitată) 2, 

Printre cauzele generale de dizolvare. prevăzute de art.169 din 
Legea nr.31/1990, figurează şi „falimentul“, instituţie juridică 
reglementată de lege cu scopul de a asigura administrarea şi 
lichidarea, în interesul creditorilor comuni, a patrimoniului unei 
persoane juridice sau al unei persoane fizice, care are calitatea de 
comerciant şi se află în imposibilitatea de a-şi plăti datoriile 
asumate în legătură cu actele de comerţ încheiate în nume propriu. 

De multă vreme legiuitorul a devenit conştient de faptul că 
securitatea generală a comerţului depinde de solvabilitatea 
fiecărei întreprinderi comerciale. Şi debitorul persoană fizică 
civilă poate fi un rău platnic, dar, în acest caz, pierderile se 
limitează doar la nivelul unor creditori individuali. Însă, pentru 
comercianţi lucrurile stau cu totul altfel, încetarea plăţilor, în 
astfel de cazuri, înseamnă dezorganizarea juridică şi economică 
a unei întreprinderi şi, în consecinţă, întregul negoţ suferă. Exem- 
ple grăitoare în acest sens le avem în repetatele blocaje financiare 


129 A se vedea: D.D.Gerota, op.cit., p.182-186; 1.L.Georgescu, op.cit., vol.2, 
p.669-722; O.Căpăţină, op.cit., p.212. 
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şi economice care zguduie cu regularitate întreaga noastră eco- 
nomie (şi acestea se datorează insolvabilităţii unor întreprinderi 
economice, devenite societăţi comerciale, care nu-şi acoperă 
cheltuielile din venituri). 

Reacţia legiuitorului s-a manifestat în trei sensuri: s-a con- 
siderat că în acest fel comerciantul a provocat o dezordine 
economico-socială, aşa încît s-a dat falimentului un caracter 
infamant; apoi, pentru că acesta nu a ştiut să-şi conducă între- 
prinderea, trebuia lipsit de bunurile sale; în sfîrşit, pentru a fi 
amortizată pierderea adusă intereselor generale ale comerțului, 
trebuia vegheat ca ceea ce-i mai rămîne comerciantului să fie 
repartizat creditorilor săi. Acestea reprezintă trăsăturile originare 
ale falimentului. Desigur că ele s-au transformat în timp. Carac- 
terul infamant al falimentului a căzut în desuctudine, în cel aflat 
în dificultate văzîndu-se mai ales o întreprindere care fiind prea 
îndatorată nu mai poate funcţiona ca o unitate economică de 
producţie. Apoi, cauzele acestei situaţii pot fi multiple, unele 
datorîndu-se, într- adevăr, faptei omului dar altele, în schimb, 
putînd consta într- un fapt imprevizibil sau unei inadaptări 
economice a întreprinderii. Ca atare, remediile nu vor fi identice. 
De aceea, mai recent această dificultate, care în limbajul uzual 
continuă să fie denumită faliment, este supusă unor noi trata- 
mente, aşa încît se urmăreşte în principal dacă întreprinderea nu 
este susceptibilă de a fi salvată, fie preventiv, fie ca urmare a 
judecății prin care se constată situaţia sa dificilă. 

Prin lege se va prevede, aşadar, o procedură de salvare 
preventivă. Este ceea ce se cheamă „redresare economică şi 
financiară a întreprinderii“ (lucru care la noi se face, chiar în 
absenţa unor prevederi legale în acest sens). 

Numai în situaţia în care planul de redresare se dovedeşte a fi 
irealizabil sau nu este executat se va reveni la tratamentul de drept 
comun, adică se va constata starea de dificultate în care se află 
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întreprinderea, iar, în acest caz, tratamentul ce se va aplica nu mai 
poate fi preventiv, ci unul curativ. 

În cele ce urmează ne vom ocupa numai de tratamentul juridic 
de drept comun aplicabil în cazul întreprinderilor aflate în situaţia 
de încetare a plăţilor, adică de procedura falimentului. 

Falimentul are un dublu obiect: să se permită unei persoane 
îndatorate să se libereze de obligaţiile sale, pentru a fi în măsură 
să pornească de la început, într-o mpuă activitate şi stabilirea unei 
egalităţi între creditori în ceea ce priveşte partajarea bunurilor 
debitorului. 

Pentru ca o persoană să poată fi declarată în stare de faliment 
trebuie ca ca să fi comis un act din care să rezulte că ea va fi foarte 
probabil incapabilă să-şi plătească datoriile. Prin art.695 şi 696 din 
Codul comercial se prevede că este în stare de faliment comerciantul 
care a încetat plăţile pentru datoriile sale comerciale, dar această 
Situaţie nu poate rezulta din orice fel de act, de exemplu simplul refuz 
al unor plăţi pe care debitorul de bună credinţă îl socoteşte întemeiat 
nu constituie o probă de încetare a plăţilor. 

În desfăşurarea procedurii falimentului se disting mai multe 
faze şi anume: a) procedurile prefalimentare; b) hotărîrea de 
declarare a falimentului; c) moratoriul; d) concordatul şi pro- 
ceduri similare; e) consecinţele declarării falimentului; f) 
reabilitarea. 


a) Procedurile prefalimentare 


Potrivit art.697 C.com., tribunalul (secţiunea sa comercială) 
încunoştințat de unul sau mai mulţi creditori despre situaţia 
dificilă în care se află un comerciant relativ la comerţul său, şi 
care înstrăinează în condiţii dezavantajoase avutul său, va putea 
ordona prezentarea acestuia în camera de consiliu şi depunerea 
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registrelor, a bilanţului său comercial şi a listei nominale cu toţi 
creditorii săi, cu indicarea scadenţelor respective. 

În cazul cînd arătările creditorilor se găsesc întemeiate sau 
cînd comerciantul, fără just motiv, nu se înfăţişează, tribunalul va 
putea, dacă crede de cuviinţă, mai înainte de orice dispoziţii ar 
lua cu privire la punerea sa în stare de faliment, să numească, după 
importanţa comerţului, pe unul sau mai mulţi dintre creditori care 
să verifice registrele şi să supravegheze regularitatea ope- 
raţiunilor comerciantului. 

Aceste măsuri preventive încetează dacă majoritatea cre- 


ditorilor arată că situaţia afacerilor comerciantului nu le mai 
inspiră teamă, prin justificarea plăţii în mod regulat a datoriilor 
ajunse la scadenţă. De asemenea, măsurile preventive încetează 
prin declararea în stare de faliment (art.700 C.com.). 


b) Hotărîrea de declarare a falimentului 


Potrivit art.701 şi art.703 C.com. falimentul se declară prin 
hotărîre judecătorească, ce se pronunţă după ce falitul a făcut o 
declaraţie în faţa tribunalului sau după cererea unuia sau mai 
multor creditori ori chiar din oficiu. 

Declaraţia falitului trebuie să fie însoţită de depunerea 
bilanţului şi de registrele sale de comerţ. Bilanţul trebuie să 
conţină indicarea şi estimarea aproximativă a tuturor bunurilor 
mobile şi imobile ale falitului, starea datoriilor şi a creanţelor, 
numele şi domiciliul fiecărui creditor şi, pe cît posibil, cauza 
fiecărei datorii, tabloul profiturilor şi pierderilor, precum şi cel al 
cheltuielilor personale ale falitului şi familiei sale în timpul 
exercitării comerţului. 
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Orice creditor a cărui creanţă are o cauză comercială poate 
cere tribunalului competent declaraţia în faliment a debitorului 
său comerciant, probînd încetarea plăţilor (art.704 C.com.). . 

Dacă încetarea plăţilor unui comerciant este notorie, sau dacă 
ea rezultă din alte fapte neîndoioase, tribunalul va declara 
falimentul din oficiu; însă va putea, dacă va crede de cuviinţă, să 
asculte mai întîi pe falit (art.705 C.com.). 

Falimentul se declară prin hotărîre judecătorească, prin sen- 
tinţa declarativă de faliment, tribunalul trebuind să arate numele 
judecătorului-sindic chemat să administreze falimentul, să or- 
done punerea sigiliilor, să stabilească un termen în care creditorii 
să prezinte la grefa sindicatului declaraţiunea creanţelor lor, să 
determine ziua şi ora în care se va proceda (la reşedinţa tribu- 
nalului) la verificarea creanţelor. 

Această sentinţă, care este supusă căilor de atac, este exe- 
cutorie provizoriu (art.708 C.com.). 

Sentința declarativă de faliment ridică de drept falitului, din 
ziua pronunțării sale, administraţia bunurilor sale chiar şi a 
acelora pe care le-a dobindit în timpul falimentului. 

Acţiunile care aparţin falitului nu vor putea fi exercitate decît de 
către judecătorul sindic, afară de cele care privesc drepturi exclusiv 
personale sau care sînt străine falimentului (art.717 C.com.). 

Sentința declarativă de faliment suspendă, însă numai faţă de 
masa creditorilor, curgerea dobînzilor, a creanţelor negarantate 
prin ipotecă, gaj sau alt privilegiu (art.718 C.com.). 

Din momentul declarării în stare de faliment, creanţele contra 
falitului vor rămîne fixate în mîinile ultimului purtător. Tot aşa şi 
cele aflate în circulaţie în străinătate, care vor rămîne fixate în 
mîinile ultimului purtător din ţară (art.719 C.com.). 

Pentru chiriile datorate de falit, actele de executare asupra 
bunurilor mobile care servesc la comerţul său vor fi suspendate 
timp de 30 de zile de la data sentinţei declarative de faliment, 
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afară de măsurile de conservare şi de dreptul pe care proprietarul 
îl dobîndise mai înainte pentru a reintra în posesia bunurilor 
închiriate. Cînd proprietarul a obţinut acest drept suspendarea 
actelor de executare încetează de drept (art.720 C.com.). 

Prin sentința declarativă de faliment, sau printr-o alta 
posterioară, instanţa, din oficiu ori la cererea oricărui interesat, 
determină provizoriu ziua încetării plăţilor. În lipsa unei 
determinări speciale, încetarea plăţilor se socoteşte că a avut loc 
în ziua pronunțării sentinţei care a declarat falimentul sau în ziua 
morţii falitului, sau aceea a retragerii sale din comerţ, dacă 
falimentul a fost declarat în urma acestor evenimente. În nici un 
caz încetarea plăţilor nu se va putea fixa de la o epocă mai 
îndepărtată de 3 ani de la datele respective (art.722 C.com.). 

Contra sentinţei care determină provizoriu data încetării plă- 
ţilor se poate face contestaţie înaintea instanţei care a pronunţat-o, 
cu condiţia ca această constestaţie să fie notificată cel mult pînă 
în 8 zile de la verificarea creanţelor. 

Contestaţiile contra sentinţei se discută în contradictoriu cu 
judecătorul sindic şi se rezolvă prin una şi aceeaşi hotărâre!*0, 

Toate actele şi operaţiunile falitului şi toate plăţile făcute de 
el, în urma sentinţei declarative de faliment, sînt nule de drept. 

Sînt, de asemenea, nule de drept, faţă de masa creditorilor: 
toate actele de înstrăinare cu titlu gratuit făcute cu 6 luni înainte 
de data încetării plăţilor; plata datoriilor ncajunse la scadență, 
făcute în urma datei încetării plăţilor, fie în bani, fie prin cesiune, 
vînzare, compensaţiune sau altfel; toate înstrăinările cu orice titlu, 
însă numai de bunuri mişcătoare, făcute de falit în interval de 6 
luni înainte de epoca încetării plăţilor, către soţul sau Soţia 


130 Pe lîngă fiecare tribunal județean se înființează unul sau mai mulţi 
judecători sindici, însărcinaţi special cu administrarea falimentelor (an.731 
C.com.). 
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falitului, către rudele sale în linie directă şi către rudele colaterale 
sau aliaţi pînă în gradul al patrulea (art.724 C.com.). 

Toate actele, plăţile şi înstrăinările făcute în frauda cre- 
ditorilor, în orice timp ar fi fost făcute, trebuie să fie anulate. Se 
presupun a fi făcute în frauda creditorilor, şi în lipsă de probă 
contrară, următoarele acte, dacă survin în urma datei încetării 
plăţilor: actele, plăţile şi înstrăinările cu titlu oneros cînd cel de-al 
treilea cunoştea starea de încetare a plăţilor în care se găsea 
comerciantul, cu toate că încă nu era declarat falit; actele şi 
contractele comutative, în care valorile date sau obligaţiile luate 
de falit întrec cu mult ceea ce i-a fost dat sau promis; plăţile 
datoriilor ajunse la scadenţă şi exigibile, care nu au fost efectuate 
în bani sau cu efecte de comerţ; gajurile şi ipotecile constituite 
asupra bunurilor debitorului (art.725 şi art.726 C.com.). 

În cazul în care comerciantul a fost declarat falit după moartea 
sa, sau moare după declaraţia de faliment, soţul, fiii şi moş- 
tenitorii săi pot să se prezinte în persoană sau prin mandatar, în 
locul defunctului, la formarea bilanţului, la cercetarea registrelor 


şi la procedura falimentului (art.729 C.com.). 
Falimentul unei societăţi comerciale se declară de instanţa de 


judecată din circumscripţia în care societatea îşi are sediul 


(art.866 C.com.). 
În caz de faliment al unei societăţi pe acţiuni sau în comandită 


pe acţiuni, actele de procedură se fac contra administratorilor, 
directorilor şi lichidatorilor, care sînt ţinuţi să compară înaintea 
judecătorului sindic ori de cîte ori ar fi chemaţi şi în special a 
procura informaţiile necesare pentru formarea şi verificarea 
bilanţului şi pentru descoperirea cauzelor şi împrejurărilor 
falimentului. Ei vor fi ascultați ca reprezentanţi legali ai societăţii 
falite (art.869 C.com.). 
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c) Despre moratoriu 


Dacă sentinţa declarativă de faliment a fost pronunţată la 
cererea creditorilor sau din oficiu, falitul, justificînd cu probe 
valabile că încetarea plăţilor a fost consecinţa unor evenimente 
extraordinare şi neprevăzute, ori acestea sînt scuzabile, şi 
stabileşte cu documente sau prin dare de garanţii suficiente, că 
activul patrimoniului său depăşeşte pasivul, va putea cere in- 
Stanjei, în termen de 3 zile de la publicarea sentinței, ca să se 
suspende executarea ci (art.834 C.com.). 

Preşedintele instanţei va convoca pe creditori înaintea 
judecătorului sindic pentru a discuta cererea de moratoriu şi va 
fixa, dacă este cazul, o zi, care să nu fic posterioară zilei primei 
adunări ordonate prin sentinţa declarativă de faliment. 

Această ordonanţă se va notifica imediat judecătorului sindic 
şi tuturor creditorilor prin îngrijirea falitului. 

Ordonanţa nu împiedică îndeplinirea actelor decurgînd din 
declaraţia de faliment (art.835 C.com.). 

La cea dintii audienţă care va urma după ziua adunării cre- 
ditorilor în prezenţa judecătorului sindic, instanţa va statua, în 
contradictoriu cu falitul, cu judecătorul sindic şi cu creditorii 
intervenienţi asupra cererii de suspendare, ţinîndu-se mai ales 
seama de dorinţa exprimată de majoritatea creditorilor. 

Dacă instanţa găseşte această cerere admisibilă, ia una din 
următoarele măsuri: fixează termenul moratoriului, care nu poate 
fi mai mare de 6 luni; ordonă debitorului ca înăuntrul aceluiaşi 
termen să producă dovada că a plătit toate datoriile ajunse la 
scadenţă sau că a obţinut de la creditori amînarea plăţii; prescrie 
măsurile conservatorii pentru a asigura integritatea patrimoniului 
debitorului; numeşte o comisie de creditori însărcinaţi cu supra- 
vegherea, administrarea şi lichidarea patrimoniului căzut în fali- 
ment (art.837 C.com.). 
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Debitorul care a obţinut moratoriul are dreptul să procedeze 
la lichidarea voluntară a activului falimentului său şi la stingerea 
pasivului cu concursul comisiei creditorilor, sub direcţiunea 
judecătorului sindic (art.838 C.com.). 

Moratoriul nu are efect în privinţa creanţelor statului 
provenind din contribuţii, nici în privinţa creditorilor ipotecari 
sau avînd gaj ori alt privilegiu (art.839 C.com.). 

Dacă în timpul moratoriului intervine o înţelegere de bună 
voie cu „toți creditorii“, relaţiile ulterioare dintre aceştia şi 
debitori se rezolvă conform acelei convenţiuni. Învoiala se 
realizează în mod valabil şi numai cu „majoritatea creditorilor“ 
care reprezintă cel puţin trei pătrimi din pasiv, cu condiţia ca 
creditorii care au consimţit să-şi ia asupra lor, împreună cu 
debitorul, consecinţele oricărui litigiu cu creditorii disidenţi şi, la 
nevoie, obligaţia plăţii integrale a creanţelor lor. 

În ambele cazuri, dacă declaraţia de faliment intervenise deja, 
învoiala trebuie să fic omologată de instanţă şi produce efectele 
concordatului, în privinţa închiderii falimentului (art.840 C.com.). 

Cererea de moratoriu poate fi formulată chiar şi înaintea 
declaraţiei de faliment, comerciantul trebuind, şi în acest caz, să 
fie în stare să justifice concursul de condiţii care sînt scuzabile. 
Dacă aceste justificări sînt suficiente, instanţa ascultînd pe recla- 
mant în camera de consiliu va putea ordona convocarea credi- 
torilor şi să prescrie măsurile provizorii ce le va crede necesare. 

Dacă instanţa găseşte că cererea nu este justificată se păşeşte 
fără întârziere la declararea de faliment (art.842 C.com.). 


d) Despre concordat 


În orice stadiu al procedurii falimentului se poate încheia 
concordat, între falit şi creditorii săi, oricare ar fi cota concor- 
datară, dacă „toţi“ consimt la aceasta. 

Concordatul este o convenţie intervenită între debitor şi masa 
creditorilor care, după ce a fost omologată de către instanţa de 
judecată, conferă debitorului dreptul de a reintra în posesia ac- 
tivului său, cu obligaţia de a plăti integral sau parţial (în cota 
concordată) datoriile sale, la termenele şi în condiţiile stabilite. 

Concordatul poate fi prefalimentar, atunci cînd constă în 
convenţii încheiate de către debitor cu fiecare creditor în parte, 
mai înainte de declararea falimentului. Prin el se modifică rapor- 
turile juridice preexistente, cu scopul de a se evita declanşarea 
procedurii falimentului şi consecinţele ce ar decurge din starea 
de încetare a plăţilor. Încheierea lui nu necesită intervenţia instan- 
tei judecătoreşti, întrucît concordatul prefalimentar are caracterul 
unei înţelegeri extrajudiciare. 

Este cunoscut şi concordatul prin abandon de activ, care este 
o înţelegere intervenită între falit şi adunarea creditorilor, prin 
care cel dintîi abandonează pe seama celor din urmă bunurile sale 
(în totalitate sau numai în parte), în schimbul anulării integrale 
sau parţiale a datoriilor. 

Prin concordat se poate conveni „încetarea“ sau „suspen- 
darea“ procesului comercial al falimentului (neputîndu-sc însă 
împiedica continuarea urmăririi penale, atunci cînd este cazul). 

Concordatul judiciar este supus omologării instanţei (art. 845 
C.com.). 

Dacă nu s-a obţinut un concordat prin consimţământul tuturor 
creditorilor, judecătorul sindic trebuie să convoace, în termen de 
3 zile de la verificarea creanţelor, pe creditori pentru a fi consul- 
taţi cu privire la încheierea concordatului. 
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Propunerea de concordat poate fi făcută, în acelaşi termen, de 
falit sau un număr de creditori reprezentînd cel puţin a patra parte 
din pasivul falimentului. 

Propunerea concordatului nu suspendă actele întreprinse 
pentru lichidarea falimentului (art.846 C.com.). 

În adunarea pentru concordat, judecătorul sindic trebuie să 
prezinte un raport scris cu privire la starea falimentului, a 
îndeplinirii formalităţilor, a operaţiunilor ce au avut loc şi a 
măsurilor ce crede a fi necesare. 

Procesul-verbal al adunării va menţiona tot ceea ce s-a 
deliberat şi hotărît în această privinţă (art.847 C.com.). 

Concordatul nu se poate realiza decît cu acceptul creditorilor 
ale căror creanţe au fost verificate şi admise provizoriu, cu 
condiţia ca creditorii aderenţi să reprezinte trei pătrimi din 
totalitatea creanţelor, altfel concordatul este nul (art.848 C.com.). 

Pentru formarea majorităţii cerută pentru validitatea concor- 
datului nu se ţine seamă de creanţele cu ipotecă, gaj sau alt 
privilegiu, dacă creditorii nu renunţă la privilegiul lor. 

Concordatul trebuic subscris în aceeaşi adunare în care a fost 
consimţit. 

În caz de vreo schimbare în condiţiunile concordatului adezi- 
unile date în prima adunare rămîn fără efect (art.851 C.com.). 

Concordatul trebuie supus omologării instanţei (art.852 C.com.). 

Concordatul judiciar este inadmisibil în următoarele cazuri: 
cînd falitul se ascunde; cînd falitul este inculpat pentru bancrută 
frauduloasă (cînd încetarea plăţilor se datorește unor împrejurări 
deosebite: cheltuieli extravagante, jocuri de noroc, speculaţii 
etc.); cînd falitul a mai fost în stare de faliment; cînd falitul nu se 
obligă a plăti cel puţin 60 % din capitalul creanţelor; cînd ter- 
menul stipulat pentru plata cotei trece de 18 luni; cînd nu se 
garantează plata cotei concordatare (art.853 C.com.). 
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Creditorii care n-au consimţit sau n-au intervenit la concordat 
vor putea face opoziţie la omologare, în termen de 8 zile de la 
închiderea procesului-verbal care constată operaţiunile votării 
concordatului sau de la expirarea termenului concedat de 
judecătorul sindic. 

Dacă acest termen a expirat instanţa va statua, în camera de 
consiliu, asupra omologării (art.854 C.com.). 

După omologare se poate exercita calea de atac legală contra 
sentinței pronunţate, atît de creditorii care au votat împotriva 
concordatului, cît şi de cei care n-au intervenit la votare. 

Dacă concordatul se respinge la omologare pot recurge la 
calea de atac şi falitul, precum şi creditorii care au votat concor- 
datul (art.855 C.com.). 

Îndată ce sentinţa de omologare a concordatului a rămas 
definitivă, încetează starea de faliment şi totodată încetează 
funcţiile judecătorului sindic. 

Judecătorul sindic va da seamă instanţei de judecată de ad- 
ministrarea sa şi va remite falitului toate bunurile sale, registrele, 
hirtiile şi orice alte efecte. EI va încheia despre toate un proces- 
verbal şi astfel funcţiile sale vor înceta (art.860 C.com.). 

Mai înainte de îndeplinirea obligaţiilor luate prin concordat, 
falitul concordatar nu va putea constitui fondul său de comerţ în 
gaj, nici înstrăina acest fond în alt mod decît acela cerut de felul 
comerțului său. Orice constituire de gaj sau înstrăinare, făcute cu 
nerespectarea acestei reguli, sînt nule de drept şi creditorii inte- 
resaţi pot cere chiar anularea concordatului şi restabilirea stării 
de faliment (art.861 C.com.). 

Şi în situaţia în care falitul nu îndeplineşte condiţiile concor- 
datului, unul sau mai mulţi creditori, care au luat parte la 
deliberări şi care nu au fost îndestulaţi cu sumele cuvenite prin 
concordat, vor putea cere rezilierea concordatului. 
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Prin rezilierea concordatului, de către instanţa de judecată, se 
redeschid operaţiunile falimentului şi creditorii neîndestulaţi 
reintră în drepturile lor faţă de falit, ţinîndu-se însă seamă de 
partea proporţională din creanţa stinsă prin plata cotelor deja 
efectuate. 

Repunerea în stare de faliment, pentru neplata cotelor stipu- 
late prin concordat, va atrage pentru falit pedeapsa prevăzută 
pentru bancruta simplă (art.863 C.com.). 


e) Consecințele declarării falimentului 


Îndată după declaraţia de faliment sau cel mult în 24 de ore 
judecătorul sindic va proceda la punerea sigiliilor. Chiar şi înainte 
de declaraţia de faliment, secţia comercială a instanţei de judecată 
poale ordona punerea sigiliilor, din oficiu sau la stăruința unuia 
sau unor creditori, dacă debitorul a ascuns sau a sustras, măcar şi 
paral, din activ (art.743 C.com.). 

Registrele de comerţ ale falitului, dacă judecătorul sindic găseşte 
de cuviinţă, nu se pun sub sigilii, dar trebuie parafate, încheindu-se 
proces-verbal a stării în care se găsesc (art.747 C.com.). 

Cambiile şi celelalte titluri de credit cu scadenţă scurtă sau 
care sînt de prezentat la acceptare, sau actele în privinţa cărora ar 
[i necesar a se face acte conservatorii pot fi ridicate de judecătorul 
sindic (art.748 C.com.). 

Judecătorul sindic procedează la inventarierea bunurilor 
[alitului în prezenţa acestuia sau citîndu-l în condiţiile legii. El 
trebuie să cuprindă descrierea întregului activ al falitului şi să fie 
subscris de toţi aceia care au participat la facerea lui. Judecătorul 
sindic poate apela, în acest scop, şi la un expert desemnat de 
instanţa de judecată (art.750-751 C.com.). 
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Inventarul odată terminat, judecătorul sindic se constituie 
depozitar judiciar al mărfurilor, banilor, titlurilor de creanţe şi 
celelalte obiecte ale falitului. Cu aprobarea instanţei de judecată, 
judecătorul sindic poate lua orice măsură de asigurare pentru paza 
bunurilor falimentului pentru care este constituit „depozit 
judiciar“. 

Banii trebuie depuşi la casa de economii şi consemnaţiuni, iar 
recipisa la instanţa de judecată (art.752 C.com.). 

După aplicarea sigiliilor, judecătorul sindic va trebui, în 
raport cu ceea ce va constata din bilanţ, registre şi hîntii ale 
falitului sau orice alte informaţii ce a putut culege, să întocmească 
un tablou despre creditorii falimentului şi să adreseze fiecăruia o 
înştiinţare specială, cu arătarea dispoziţiilor din sentinţa declara- 
tivă de faliment privitoare la prezentarea declaraţiilor creanţelor 
şi la verificare (art.754 C.com.). 

De asemenea, judecătorul sindic trebuie să cheme pe falit 
înaintea sa ca să examineze registrele, să le cunoască conţinutul, 
să le certifice starea în care se află, să le încheie şi să le semneze 
în prezenţa sa (art.757 C.com.). 

Judecătorul-sindic trebuie să încaseze creanţele falitului şi să 
dea chitanţă. El trebuie să facă şi toate actele conservatoare pentru 
drepturile falitului în contra debitorilor săi şi să ia asupra 
bunurilor lor inscripţia ipotecară care nu ar fi fost înscrise de falit 
(art.759 C.com.). 

Judecătorul-sindic poate fi autorizat de instanţă să vîndă 
bunurile supuse stricăciunii sau micşorării valorii lor, ori a căror 
conservare ar fi costisitoare. Vînzarea se face numai prin licitaţie 
publică, după o prealabilă expertiză ordonată de instanţă. 

Continuarea comerţului, în totalitate sau în parte, nu se va 
putea [ace decît cu încuviințarea majorităţii creditorilor verificaţi 
care vor determina timpul, limitele şi condiţiile în care se va 
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realiza acest lucru. De asemenea, va fi desemnată şi persoana care 
va face aceasta, sub răspunderea ei. 

Incheierea instanţei de judecată, atît pentru vînzare, cît şi 
pentru continuarea comerțului, se publică în Monitorul Oficial 
(art.760 C.com.). 

Judecătorul-sindic trebuie să lucreze personal, afară de cazul 
cînd a fost autorizat de instanţă să fie reprezentat, în unele 
operaţiuni determinate, de alte persoane sau cînd, datorită unor 
împrejurări particulare, este autorizat să fie ajutat de una sau mai 
multe persoane retribuite. El poate fi autorizat să-l întrebuinţeze 
şi pe falit, caz în care instanţa va stabili condiţiile conlucrării 
(art.761 C.com.). 

Lunar, judecătorul-sindic va trebui să raporteze instanţei 
despre modul cum a administrat falimentul (art.765 C.com.). 

Creditorii falimentului trebuie să prezinte declaraţia 
creanţelor şi titlurilor din care acestea derivă, în termenul fixat de 
sentinţa definitivă de faliment. 

Secretarul arhivar al sindicatului (este vorba de grefa sin- 
dicatului instanţei de judecată) va forma, pe baza declaraţiilor 
creanjelor depuse de creditori, un tablou pe care îl va comunica, 
cu 5 zile înainte de ziua fixată pentru verificarea creanţelor, 
judecătorului-sindic. 

Judecătorul-sindic, examinînd acest tablou, va putea, din 
oficiu sau la cererea unuia sau mai multor creditori, să dispună 
ca la ziua fixată pentru verificare să fie de faţă şi falitul (art.768 
şi art.77] C.com.). 

in ziua fixată de sentinţa declarativă a falimentului pentru 
verificarea creanţelor, judecătorul-sindic va proceda, în con- 
tradictoriu cu cei interesați, la verificarea creanţelor. Verificarea 
se face în ordinea înscrierii creditorilor în tablou, prin confrun- 
tarea titlurilor prezentate cu registrele şi hîrtiile falitului. Falitul 
se poate opune la admiterea oricăreia dintre creanţe. Creanţele 
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necontestate sau acelea pe care toţi cei interesaţi le recunosc ca 
justificate sînt admise la masa falimentului. 

Cu privire la contestaţiile făcute, judecătorul-sindic le rezolvă 
printr-o singură sentinţă. Dacă este depăşit plafonul valoric 
prevăzut de lege în care este determinată competenţa instanţei 
inferioare, contestaţiile respective vor fi înaintate instanţei com- 
petente pentru rezolvare. 

Judecătorul-sindic va viza creanţele admise arătînd şi suma 
pentru care s-au admis. } 

Un segment foarte important al producerii falimentului îl 
constituie „lichidarea activului“, 

În conformitate cu prevederile art.803 şi următoarele din 
Codul comercial, judecătorul-sindic trebuie să procedeze, sub 
supravegherea instanței de judecată, la lichidarea activului fali- 
mentului, fie asigurînd şi încasînd creanțele, fie procedînd la 
vînzarea averii mobile şi imobile, în termen de 10 zile de la 
pronunțarea hotărîrii date asupra contestaţiilor la verificare. 

Dacă în acest interval de timp intervine o propunere de 
concordat, în vederea căreia s-ar crede oportun să se amîne 
vînzarea, judecătorul-sindic va putea fi autorizat de instanţă să 
suspende vînzarea, fără însă a se prejudicia dreptul de urmărire 
al creditorilor amanetari, privilegiați sau ipotecari. 

V înzarea se suspendă şi dacă creditorii vor decide a se con- 
tinua comerţul, în tot sau în parte. 

Înainte de efectuarea vînzării, instanța va trebui să procedeze la 
estimarea lucrurilor ce urmează a fi vîndute, prin experţi numiţi de ea. 

Sumele de bani aparţinînd falimentului se repartizează, cu 
autorizarea instanţei, între creditori, mai întîi cei gagişti sau avînd 
un alt privilegiu. Restul va fi distribuit între toţi creditorii, pro- 
porţional cu creanţele lor verificate. În acest scop, judecătorul- 
sindic trebuie să prezinte, în fiecare lună, instanţei, o situaţie a. 
falimentului şi a banilor disponibili pentru a fi repartizaţi. 
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Statul de repartiție întocmit de judecătorul-sindic devine exe- 
cutoriu prin ordonanța instanţei. 

După terminarea repartiţiei sumelor provenite din averea 
mobiliară şi imobiliară a falitului, procedura falimentului va fi 
închisă. 


f) Reabilitarea falitului 


Aşa cum se prevede în art.826 C.com., falitul care va fi plătit 
creanţele admise la masa falimentului va putea obţine reabilitarea sa. 

Cererea de reabilitare se adresează instanţei care a pronunţat 
sentinţa de declarare a falimentului. 

Preşedintele instanţei, primind cererea de reabilitare, va dis- 
pune afişarea sa pe uşa instanţei, la bursă şi camera de comer şi, 
de asemenea, va dispune şi publicarea ei de două ori în Monitorul 
Oficial (art.827 C.com.). 

Creditorul neplătit şi orice parte interesată va putea să se 
opună la reabilitare, printr-o petiție depusă la grefa instanţei, 
însoţită de actele pe care se întemeiază (art.828 C.com.). 

Instanţa fixează un termen de cercetare a cererii, ascultînd pe 
falit şi examinînd actele pe care se întemeiază cererea. 

Dacă cererea de reabilitare se respinge, sentinţa poate fi 
atacată doar de falit. 

Falitul nu va putea introduce o nouă cerere de reabilitare decît după 
trecerea unui an de la data sentinței de respingere (art.829 C.com.). 

Falitul poate fi reabilitat şi după moartea sa, la cererea moş- 
tenitorilor (art.830 C.com.). 

Bancrutarii frauduloşi, precum şi cei condamnaţi pentru fals, 
abuz de încredere, excrocherie şi delapidare de bani publici nu 
pot obţine reabilitarea. 
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Bancrutarii simpli pot fi reabilitaţi dar numai după ce au 
executat pedeapsa la care au fost condamnaţi. 

Cererea de reabilitare este inadmisibilă pînă la închiderea 
acţiunii penale (art.831 C.com.). 


CAPITOLUL VII 


Contractele comerciale 


A. Structura juridică a afacerilor 


Cunoscînd subiectele raportului juridic de drept comercial 
este necesar, în continuare, să pătrundem în teritoriul afacerilor 
propriu-zise. 

Mai întâi este necesar să se explice ce este o afacere: este un 
mijloc de a cîştiga bani? este o piaţă? este un act juridic? 

Afacerea este un act juridic, adică o manifestare de voinţă 
producătoare de efecte juridice. Ea poate căpăta forma contrac- 
tului sau forma unei manifestări unilaterale de voinţă. Cel mai 
adesea ea îmbracă forma contractului. 

a) Actul unilateral în afaceri. Oferta permanentă a unui 
contract este un act unilateral, dacă se ia angajamentul, implicit 
sau explicit, de a nu o retrage într-un anumit termen. Dar, în mod 
obişnuit oferta este revocabilă, numai contractul presupunînd un 
acord de voințe. 

Datorită rapidităţii cu care se desfăşoară activităţile de afa- 
ceri, se încheie mai multe acte juridice în care prin manifestarea 
unei voințe unice se iau decizii definitive, adesea însă, sprijinite 
de un anumit formalism cu rol protector. Exemplele de acest fel 
sînt numeroase: subscripţia unei acţiuni; ordinul în bursă; 
retragerea depozitului din bancă; producerea unui faliment. Toate 
aceste situaţii juridice ridică, întocmai ca şi în cazul contractelor, 
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probleme de consimţămînt, formă, ordine publică. Vom prezenta, 
în continuare, cîteva dintre ele. 

Opţiunea este un act care face să se nască un efect de drept, 
deja potenţial dar subordonat deciziei optantului. Cea mai clasică 
opţiune este legată de „promisiunea de vînzare“ foarte frecventă 
în afaceri. Aşa, de exemplu, în cazul unui industriaş, care 
închiriază un teren în apropierea uzinei sale, datorită incer- 
Litudinii viitorului, stipulează, în acelaşi timp cu închirierea, şi o 
promisiune de vînzare. Proprietarul terenului se angajează să-i 
vîndă terenul industriaşului dacă acesta, constatînd că acest lucru 
prezintă utilitate, îşi manifestă opţiunea în acest sens într-un 
termen determinat, la preţul promis. 

Întocmai ca şi promisiunea de vînzare, există şi promisiunea 
de închiriere, promisiunea de cumpărare etc. Toate acestea des- 
chid opţiuni. Iar manifestarea opțiunii este un act unilateral. 

Uneori opţiunca constă în a alege între două obligaţii. De 
exemplu, cînd se cumpără în bursă valori mobiliare la termen, 
uzanţa permite ca acestea să nu [ic livrate, ci să se regularizeze 
doar diferențele de curs în bursă (ale titlului cumpărat) între ziua 
cumpărării şi cca a termenului. 

Încetarea contractului prin voinţa unilaterală a uneia 
dintre părţi. Cînd un contract cu execuţie continuă este făcut fără 
ai se determina durata, legea nu admite ca el să fie perpetuu. Deci, 
fiecare dintre părţi poate să-i pună capăt după bunul ei plac, cu 
obligaţia, uneori, de a-l preveni pe celălalt într-un anumit timp 
înainte. Aceasta este o manifestare unilaterală de voinţă prin care 
se pune capăt unui contract. Ea produce efecte juridice. Joacă un 
rol deosebit în cazul închirierii unui lucru sau a unor servicii. 

Renunţările. În anumite cazuri — cînd renunţarea nu vatămă 
interesele altuia — titularul unui drept poate renunţa la el prin act 
unilateral. Acest lucru este rar în afaceri, unde nici o renunțare nu 
este dezinteresală. 
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b) Contractele în afaceri 


Înainte de a ne ocupa de contractele în afaceri trebuie să 
subliniem că orice contract pentru a fi valid trebuie să înde- 
plinească următoarele condiţii: consimţământul liber exprimat al 
părţilor; capacitatea părţilor contractante şi — pentru fiecare dintre 
obligaţiile pe care contractul le generează — o cauză şi un obiect 
certe, licite şi posibile. 

În contractele cu titlu oneros „cauza“ unuia dintre angajamentele 
luate se confundă cu „obiectul“ celeilalte. Aşa, de exemplu, în cazul 
vînzării, preţul promis constituie obiectul obligaţiei cumpărătorului, 
dar reprezintă „cauza“ obligaţiei vînzătorului şi invers. 

În cazul unor anumite acte există şi o condiţie de validitate 
specială: forma lor. 

În principiu, în materie contractuală nu este necesar a fi înde- 
plinită nici o formă (principiul consensualismului consacrat şi de 
legislaţia noastră civilă). Aceasta înseamnă că pentru formarea 
contractului este suficient acordul de voințe intervenit între părți. 

Un alt principiu „autonomia de voinţă“ înseamnă că părţile 
sînt libere să înscrie în contract tot ceea ce ele doresc. 

Aceste două principii comportă totuşi nişte limite. Astfel, în 
ceea ce priveşte consensualismul, fac excepţie „actele solemne“ 
pentru validitatea cărora sînt necesare anumite forme. La fel şi în 
ceea ce priveşte autonomia de voinţă care trebuie să se manifeste 
în cadrul permis de „ordinea publică“ instaurată prin lege (există 
două categorii de legi: legile imperative şi legile prohibitive care 
sînt de ordine publică). 

Cu aceste precizări introductive, intrăm în analiza condiţiilor 
de validitate a contractelor în afaceri. 

Consimţămîntul în încheierea afacerii este important. În 
mod tradiţional sînt admise patru vicii de consimţămâînt: eroarea, 
dolul (care, în realitate, este tot o eroare provocată de manevrele 
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neloiale ale cocontractantului), violenţa (cînd se obţine contractul 
prin frică) şi leziunea (constînd în încheierea, din neatenţie, a unui 
contract dezavantajos). 

Eroarea nu antrenează nulitatea contractului decît dacă 
priveşte o „calitate substanţială“ a lucrului negociat. Această 
distincţie în afaceri se face ţinîndu-se seama de ceea ce pentru 
cocontractant este fundamental. Desigur că, în caz de reprezen- 
tare, caracterul substanţial al erorii trebuie apreciat în raport cu 
mandantul, deşi în eroare s-a aflat mandatarul. 

Dolul nu priveşte o eroare substanţială; el se referă, de exem- 
plu; la calitatea contractantului, valorii sau utilității prestaţiilor şi 
altele asemenea. El n-ar fi, în sine, o cauză de nulitate a contrac- 
tului. Dar, devine o astfel de cauză dacă este opera unor manopere 
frauduloase ale celeilalte părţi (or, tocmai în aceasta constă 
dolul). În caz de reprezentare, cealaltă parte poate fi atît mandan- 
tul, cât şi mandatarul, căci manoperele dolosive ale unuia sau 
altuia sînt suficiente. 

Leziunea este o cauză specială în materia contractelor co- 
merciale. Este cert că nu se încheie o afacere decît dacă este 
considerată ca fiind bună. Dacă ea este rea atunci persoana în 
cauză este lezată. Cu toate acestea contractul subzistă şi partea, 
chiar lezată, rămîne obligată. Aceasta, întrucît dacă ar fi posibil 
ca una din părţile contractante, care constată că a făcut o afacere 
proastă, să nu-şi execute obligaţia asumată prin contract, n-ar mai 
exista încrederea necesară derulării normale a afacerilor. 

Deci, leziunea nu anulează contractele cu excepţia unor cazuri 
pe care legiuitorul le consideră ca fiind totuşi cauze de nulitate. 

Violenţa este un alt viciu de consimțămînt şi o cauză de 
nulitate a contractului, întrucât cel care se obligă nu a făcut-o decît 
sub imperiul fricii. Şi, aceasta indiferent de împrejurarea că 
manifestarea de voinţă nu emană direct de la contractant ci de la 
reprezentantul său. 
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În unele legislații şi în practica judiciară, uneori, se admite că 
această intenţie de violentare a consimţămîntului cocontractan- 
tului poate fi dedusă şi din specularea efectelor unui eveniment 
exterior. De exemplu, în Franţa printr-o lege din 29 aprilie 1917 
s-a anulat pentru violenţă orice convenţie de asistenţă sau salvare 
maritimă stipulîndu-se o remunerare exagerată în profitul sal- 
vatorului şi dictată de pericolul care ameninţă nava. 

Un alt exemplu semnificativ în legătură cu această cauză de 
nulitate (violenţa) este cazul cînd un contract colectiv de muncă 
a fost încheiat în condiţiile în care muncitorii unci întreprinderi 
l-au sechestrat pe patron obligîndu-l să semneze contractul. Un 
astfel de contract, încheiat în atare condiţii, trebuie anulat pentru 
cauză de violenţă. 

Sînt şi cazuri cînd furnizorul unui produs sau unui serviciu 
tinde, profitînd de situaţia sa, să subînţeleagă, în contractele pe 
care le încheie cu furnizorii, condiţii generale pe care el le fixează 
cu un oarecare arbitrariu şi caută să le impună clienţilor, fără însă 
să le fi înscris în ofertele acceptate de aceştia. În astfel de cazuri, 
clienţii vor putea să refuze a se supune, afară de situaţiile cînd 
acestea sînt similare unor uzanţe rezonabile. 

Cauza contractului trebuie să fie licită. De regulă, în 
materie contractuală liceitatea priveşte atît obiectul, cît şi cauza 
obligaţiei. Dar, în cazul contractelor de afaceri se leagă obligaţiile 
reciproce unele de altele, de aşa manieră încît prestaţia care face 
obiectul obligaţiei uneia dintre părţi reprezintă cauza obligaţiei 
reciproce (corelative). Aici rezidă interesul noţiunii de „cauză“: 
fiecare angajament trebuie să aibă nu numai un obiect licit, ci, în 
ansamblul juridic din care face parte, o cauză licită. De exemplu, 
o persoană prezintă un bilet prin care o altă persoană se angajează 
să-i verse 100.000 lei, într-un termen determinat. Nimic altceva 
nu este indicat în acel bilet. Suma a fost indicată şi în litere, biletul 
a fost semnat, dar cauza obligaţiei respective nu apare. Este sau 
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nu acest bilet valabil? Potrivit legii civile (art.967 C.civ.) o astfel 
de convenţie este prezumtivă a fi valabilă, dar se poate dovedi şi 
că este nulă stabilindu-se că angajamentul are o cauză ilicită 
(aceasta cu excepţia regulilor de protecţie a terţilor în cazul 


efectelor de comerţ). 
Deci, validitatea oricărui angajament este subordonată 


validității cauzei sale juridice. Iar, această cauză va fi cunoscută 
reintegrînd angajamentul în ansamblul contractului din care face 
parte, nu lăsîndu-l izolat. 

Desigur că este o imposibilitate de a se face o listă completă 
cu toate actele ilicite, ceea ce ar duce la anularea obligaţiilor care 
constituie [ie obiectul, fie cauza lor. 

În orice caz, ceea ce trebuie reţinut este aceea că nulitatea 
loveşte fie contractul în întregul său, fie numai unele clauze care 
sînt contrare prevederilor legale. Aceasta depinde de indivi- 
zibilitatea contractului în conştiinţa părţilor. 

Pentru exemplificare se pot cita şi unele acte ilicite mai des 
întâlnite în practică. 

Astfel, sînt ilicite contractele prin care este violat un monopol 
(cum ar fi, de pildă, cele privind transportul pe calea ferată). 

În sens contrar, sînt ilicite toate acele contracte prin care sînt 
violate libertatea comerţului şi concurenţa. 

Sînt, de asemenea, ilicite angajamentele perpetui. Libertatea 
individuală, garantată de ordinea publică, interzice unei persoane 
să se angajeze în mod indefinit în timp. Un angajament perpetuu 
este contrar libertăţii individuale dar nu este vorba de nulitate, ci 
acesta este doar reziliabil. De exemplu, un furnizor de ţesături se 
angajează să livreze, fără limitare de durată, anumite cantități din 
produsul său. Acest angajament, nelimitat în timp, poate fi rupt, 
după bunul său plac, în orice moment, de oricare dintre părţile 
contractante. 
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Aceeaşi regulă este valabilă şi pentru contractul de închiriere. 
În astfel de cazuri contractul poate numai să comporte, pentru 
ruperea sa unilaterală, un termen de preaviz. 

În afara acestor principii generale, trebuie insistat şi asupra 
unei reguli mai speciale care marchează importanţa, în afaceri, a 
preocupărilor de natură fiscală. Este vorba de nulitatea unor acte 
prin care se disimulează preţul real încasat. Există în lumea 
afacerilor o practică frecventă în sensul că mulţi cumpărători de 
imobile, fonduri de comerţ, al unui drept de închiriere etc., 
stipulează într-un act secret că vor disimula o parte din preţ în 
actul de vînzare-cumpărare, scopul fiind evident: frauda fiscală. 

Astfel de acte sînt evident nule, ca fiind ilicite şi ele au drept 
consecinţă anularea operaţiunii în întregul ei. 

Convenţiile ilicite sînt foarte multe. Este cazul tuturor 
vînzărilor şi închirierilor prin care sînt încălcate reguli imperative 
sau prohibitive ale legii, cum ar fi clauzele contrare legilor 
monetare, dreptului bancar sau bursier şi altele. 

Formalităţile necesare eficacităţii unei afaceri. Deşi în 
materie contractuală domină principiul consensualismului este 
adesea necesar, pentru ca actul juridic să fie pe deplin eficace, să 
fie îndeplinite anumite condiţii de formă. Teoretic aceste situaţii 
sînt excepţionale, dat fiind aplicarea principiului consensualis- 
mului, mai ales în materie comercială cînd există interesul de a 
nu se mai recurge la serviciile notarului, şi cînd, uneori, o afacere 
se încheie chiar printr-o convorbire telefonică. Cu toate acestea 
nu trebuie exagerat pentru că şi comerţul are nevoie de securitate 
şi aceasta se bazează pe garanţii formale. Cu alte cuvinte, for- 
malismul renaşte ca instrument de securitate. El trebuie însă să 
fie în acelaşi timp şi simplu şi riguros. 

În afara formalismului direct, prescris cu titlul de solemnitate 
(pentru o anumită categorie de acte juridice), sub sancţiunea 
nulităţii actului juridic, necesar pentru validitatea actului juridic, 
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există şi un formalism extrinsec, indispensabil eficacităţii actului, 
mai curînd decît pentru validitatea lui. Contractele comerciale au 
adesea un suport sau o acoperire administrativă. Este nevoie 
aproape întotdeauna de sprijinul, de autorizarea Statului sub o 
formă directă sau indirectă, în special în caz de credite sau 
subvenții. Şi, în astfel de situaţii, trebuie completate formulare. 
Bineînţeles, că şi fără aceste formalităţi actul este valabil dar 
aproape întotdeauna administraţia va fi întâlnită în cursul derulării 
contractului sau actului unilateral. Este un prim aspect de „for- 
malism accesoriu“, indirect, dar există şi altele. 

Mai întîi, anumite forme sînt indispensabile pentru a proba un 
anumit act. Este adevărat că în dreptul comercial proba este 
liberă, în principiu, dar nu totdeauna. De exemplu, Codul comer- 
cial prevede că pentru a proba operaţiunea în bursă borderourile 
trebuie semnate de agentul de schimb. 

În afaceri se întîlnesc şi alte aspecte de formalism indirect, cum 
este, de pildă, publicitatea, instituită tot din motive de securitate a 
comerţului. Pentru a exista siguranţa cu privire la condiţiile esenţiale 
ale afacerii ce se tratează, trebuie să existe informaţii publice în care 
să te poţi încrede. Legea declară adesea inopozabile actele nepubli- 
cate. De asemenea, trebuie publicat capitalul unei societăţi, terți 
avînd nevoie să cunoască acest lucru. 

În concluzie, formalismul nu trebuie repudiat, el prezentînd 
interes din mai multe puncte de vedere: formele se gravează în 
memorie mai bine decît o simplă conversaţie, apoi ele atrag 
atenţia cu privire la actul ce se încheie prin aceea că trebuie să-l 
conceapă, să-l scrie, să-l copieze, să-l corecteze şi să-l semneze. 
Şi, de regulă, astfel de acte scrise se întocmesc cu asistenţa unui 
specialist, ceea ce constituie o garanţie în plus. În sfârşit, actul scris 
sau altă formă de înregistrare asigură conservarea sa şi după moartea 
celor care l-au încheiat şi permite consultarea de către terți. 
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În practica comerțului internaţional se admite, de asemenea, 
necesitatea încheierii contractelor în formă scrisă. 

Condiţiile generale de vînzare C.E.E. nu conţin o precizare 
expresă şi unitară, cu caracter de principiu, în acest sens. Ele 
manifestă totuşi o preferinţă deosebită pentru forma scrisă. În 
unele condiţii generale! 3l există chiar şi dispoziţii exprese privind 
forma scrisă a contractului. 

În sistemul Condiţiilor generale de vînzare ale C.E.E., cerința 
înscrisului unic reprezintă o formă facultativă, părţile avînd deci 
posibilitatea să-şi manifeste opțiunea. În măsura în care părţile 
aleg însă forma prevăzută expres, ea devine, pentru formarea 
contractului, un element esenţial. Deci, forma scrisă, prin voinţa 
părţilor, capătă o valoare „ad solemnitatem“, 

În alte condiţii generale (cum sînt cele referitoare la echipa- 
mente), deşi nu se fac referiri la forma contractului, se arată totuşi 
că acceptarea nu poate fi făcută decît în formă scrisă”, În mod 
corelativ, aşadar, înseamnă, per a contrario, că şi oferta trebuie 
făcută în scris (mai ales că, în astfel de cazuri, este vorba de 
echipamente, deci de ansambluri tehnologice). 

Cerinţa înscrisului constatator nu implică întotdeauna ca 
raporturile obligaţionale să îmbrace forma unui contract. Se pot 
folosi şi alte forme de concretizare care echivalează cu un con- 
tract încheiat în formă scrisă. 

Modalităţile prin care se consideră că se pot constata în scris 
raporturile contractuale externe sînt următoarele: oferta fermă 
urmată de acceptare; cererea de ofertă urmată de facerea ofertei 
şi confirmarea acesteia; comanda urmată de confirmare; redac- 


tarea în comun a unui înscris unic. 


131 Condițiile generale pentru exportul şi importul de combustibile solide, 
Geneva, 1958 şi Condiţiile generale pentru exportul şi importul buştenilor 
de foioase şi de cherestea de foioase din zona temperată, Geneva, 1961. 

132 Condițiile generale referitoare la materialele de echipament, Geneva, 1955. 
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Încheierea contractului prin modalităţile ofertă-acceptare sau 
comandă-confirmare sînt folosite pentru operaţiunile comerciale 
de mai mică importanţă. 

Întrucît, de multe ori, partenerii nu intră în contact direct, este 
indicată calea corespondenței, dar numai în anumite cazuri şi 
anume: în relaţiile cu clienţii tradiţionali; pentru produse cunos- 
cute sau standardizate care au făcut obiectul unor livrări recente, 
pe bază contractuală; pentru acoperirea unor necesităţi curente şi 
presante. 

Pentru o mai completă edificare în această privinţă, credem 
că nu este lipsit de interes să trecem în revistă modurile cum este 
abordată instituţia antecontractului în legislaţiile şi literatura 
juridică contemporană, cu atît mai mult cu cît acest lucru ne este 
facilitat de o relativ recentă lucrare de drept comparat elaborată 
de Institutul de Drept Comparat din Paris (în anul 1976) avînd 

drept obiect prepararea unor anteproiecte de unificare a diver- 
selor legislații a ţărilor din componenţa C.E. BS 

În lucrarea sus-menționată se găsesc informaţii la zi cu privire 
la instituţia „promisiunii de contract“, care, în unele ări, este 
considerată ca suprapunîndu-se sau fiind identică cu instituţia 
„antecontractului“. Astfel, de exemplu, se remarcă faptul că în 
dreptul francez se vorbeşte despre antecontract fără a-l distinge 
de promisiunea de vînzare. 

În sistemul belgian, care se apropie cel mai mult de cel francez, 
nici nu se face referire la antecontract. Dreptul italian, cu o ter- 

minologie diferită, nu este prea departe de sistemul belgian. 

Spre deosebie de sistemele de drept sus-menţionatc, dreptul 
german şi dreptul olandez nici nu văd interesul pe care l-ar 
prezenta o noţiune (antecontractul) care, în optica lor, n-ar tinde 


133 A se vedea, Institutul de Drept Comparat din Paris, La formation du 
contrat, Paris, 1976. 
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decît să facă irevocabilă oferta. Pentru aceleaşi motive dreptul 
englez sau irlandez nu cunosc instituţia antecontractului. 

Intrînd mai în amănunţime cu privire la sistemul din diferitele 
țări europene, echipa de cercetători de la Institutul de Drept 
Comparat din Paris au pus în evidență următoarele: 

Franţa (documentar redactat de C.Souchon). 

Promisiunea de contract este o convenţie prin care o persoană se 
angajează [aţă de o alta să încheie un anumit contract ale cărui 
condiţii sînt de pe acum determinate. Exemplul cel mai frecvent de 
promisiune de contract este „promisiunea unilaterală de vînzare“. 

Promisiunea de contract este o convenţie, care presupune un 
acord de voințe, este diferită de oferta de a contracta, act pur 
unilateral. 

În ceca ce priveşte antecontractul în dreptul francez Şi în 
literatura juridică a acestei ţări nu este dată o definiţie precisă, 
mulţi autori recurgînd fără nici o diferenţiere la noţiunile de 
promisiune de contract şi antecontract (Mazeaud, A.Weill). 

Alţi autori arată că sub pretextul unei confuzii posibile între 
ofertă şi promisiune, s-a propus să se întrebuinţeze expresia 
„antecontract“ împrumutată de la autorii germani. Dar, ei critică 
această terminologie căci, după ei, cuvîntul antecontract nu este 
precis, fiind susceptibil să desemneze orice acord încheiat în 
cursul negocierilor şi chiar aceste negocieri înseşi (Planiol, 
Ripert, Esmein). 

După alţi autori, noţiunea de antecontract acoperă, fie acor- 
duri preliminare încheiate în cursul negocierilor (de exemplu, 
acordul de principiu, care este deja obligatoriu, urmînd a fi doar 
precizate printr-un acord complementar al părţilor, sau, în lipsă, 
prin aprecirea instanței potrivit criteriilor stabilite prin lege), fie 
adevărate contracte autonome, cu care însă contractele ulterioare 
se vor articula (exemplu: promisiunile de contracte). 
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Promisiunea de contractare angajează pe promitent să încheie 
contractul definitiv în ziua în care beneficiarul opțiunii îşi 
manifestă voinţa în acest sens. 

Dacă promitentul refuză să încheie actul, beneficiarul se poate 
adresa tribunalului care va constata existenţa contractului prin 
faptul manifestării opțiunii, iar hotărîrea instanţei va valora ca act. 

Belgia şi Luxemburg (documentar redactat de Th. 
Schimidtz). 

Promisiunea de contract este o convenţie în virtutea căreia una 
dintre părţi se angajează definitiv faţă de o alta, de a încheia cu 
aceasta, în viitor, un contract determinat, al cărui conţinut, în 
esenţă, a fost deja determinat. 

Deşi însăşi contractul este deci rezervat în profitul 
beneficiarului promisiunii, este totuşi o convenţie care are forţă 
obligatorie pentru că există acord de voințe cu privire la un obiect 
determinat în vederea producerii de efecte juridice. 

Deci, promisiunea de contract, care este o convenţie, diferă 
de oferta de a contracta care este un act pur unilateral. i 

Dreptul belgian nu cunoaşte instituţia antecontractului. In 
afară de negocieri, promisiuni de contract, ofertă şi acceptare nu 
există nimic. 

Contractul nu este format decît dacă părţile sînt de acord 
asupra tuturor punctelor care-l constituie. În principiu, nu se face 
vreo distincţie între punctele principale şi cele accesorii. 

Adaptări: contractul poate fi considerat format dacă s-a 
realizat acordul asupra elementelor esenţiale. 

Cînd acordul lipseşte numai în legătură cu elementele secun- 
dare ale contractului se poate prezuma că părţile se referă la lege 
Sau uzanţe pentru determinarea--acestor clauze. Dar, această 
prezumție nu va exista dacă părţile au antamat o discuţie asupra 
uneia sau alteia din aceste clauze. În acest caz, contractul nu se 
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realizează decît în momentul în care există acordul asupra 
punctelor discutate. 

Promisiunea de contract angajează pe promitent să încheie 
contractul promis în locul convenției „sui generis“ de promisiune 
de contract, în ziua manifestării opțiunii. 

Dacă în acel moment al manifestării opțiunii, promitentul 
refuză să încheie actul, beneficiarul se poate adresa tribunalului 
care va constata existenţa contractului prin faptul manifestării 
opțiunii şi hotărîrea pe care o va pronunţa va ține loc de act. 

Italia (documentar redactat de H.Curtois). 

Promisiunea de contract (promessa di contratto sau 
precontratto) este cunoscută şi reglementată de Codul civil italian 
prin art.1351, sub denumirea de „contract preliminar“ (contratto 
preliminare). 

Prin contractul preliminar părţile se angajează să încheie între 
ele un alt contract, denumit contract definitiv ale cărui condițiuni 
sînt deja determinate, dar ale cărui efecte nu se vor produce decît 
mai tîrziu. 

Contractul preliminar trebuie să conţină elementele esenţiale 
ale contractului definitiv, absenţa unuia sau mai multor elemente 
duce la invalidarea contractului preliminar. 

Doctrina italiană nu admite în general ca contractul preliminar 
să fie înserat în teoria formării contractului. Se consideră că acesta 
nu poate constitui o etapă în formarea acordului contractual, 
deoarece constituie el însuşi un acord deja format. 

Contractul preliminar poate fi unilateral sau bilateral. El este 
unilateral atunci cînd numai una dintre părţi se angajează să 
încheie un contract definitiv (exemple: prenotazione, patto di 
opzione, vendita con riserva di gradimento). El este bilateral 
atunci cînd obligația de a încheia contractul definitiv este 
reciprocă; fiecare dintre părți poate pretinde ca cealaltă parte să-şi 

îndeplinească promisiunea de a încheia celălalt contract. 
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Recurgerea la instituţia contractului preliminar este extrem de 
răspîndită în Italia, în numeroase domenii (vînzare, locaţiune, 
împrumut, depozit, transport, societăţi, mandat, asigurări, 
cesiune de creanţă, cesiunca unui contract, constituirea de drep- 
turi realce, ipotecă etc.). 

Sînt frecvent utilizate şi alte forme de negocieri prealabile 
contractului definitiv. Unele dintre ele pot fi considerate, şi ele, 
contracte preliminarii, cum ar fi, de exemplu, pactul de opţiune. 
Altele au aceeaşi funcţiune ca şi contractul preliminar, cum este 
„la puntuazione“ (sau minuta) care serveşte la fixarea în scris a 
anumitor puncte ale viitorului contract, cu privire la care părţile 
au căzut de acord, dar ca nu are în sine decît o valoare docu- 
mentară sau de memorizare. 

Cu privire la formarea contractului, în principiu, conformi- 
tatea de voințe trebuie să fie absolută şi să se refere la toate 
punctele principale şi secundare ale convenției. Aceasta este 
soluţia care este, în general, reţinută atît de doctrină, cît şi în 
jurisprundenţă. Totuşi părțile pot face proba că au avut intenţia, 
în speţă, de a considera contractul ca fiind format chiar dacă 
acordul nu a intervenit asupra unor puncte cum ar fi momentul 
sau locul de formare sau modalităţile de executare a contractului, 
cu condiţia ca aceste puncte să nu fie de natură a compromite 
conţinutul sau validitatea acordului deja realizat. Instanţa va avea 
deci obligaţia să descopere intenţia părţilor. l 

Promisiunea de contract pune în sarcina fiecăreia dintre părți 
sau numai a uneia dintre elc o obligaţie de a contracta. Dar, dacă 
cel ce este obligat să încheie un contract definitiv nu-şi 
îndeplineşte această obligaţie, cealaltă parte poate obţine o 
hotărîre judecătorească care produce efectele contractului care 
n-a fost încheiat (art.2932 C.civ. italian). 
Anglia şi Irlanda (documentar redactat de R.Munday). 
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Un antecontract este un acord încheiat (subject to contract) 
care nu leagă părţile decît din momentul în care a fost redactat 
contractul formal. 

Problema de a şti ce constituie un antecontract depinde de 
aprecierea tribunalului care, dacă consideră că redactarea unui con- 
tract formal este de dorit dar nu necesară, va declara că antecontractul 
constituie un contract care leagă părţile; dacă redactarea unui con- 
tract formal constituie o condiţie sau o clauză a acordului, an- 
tecontractul va fi considerat ca atare şi nu va lega părţile. 

Atunci cînd părţile au încheiat o promisiune de contract prin 
care beneficiarul poate să-şi manifeste opţiunea într-un anumit 
termen, cealaltă parte se va găsi legată şi nu va putea revoca 
convenţia, deşi contractul intervenit este doar sub condiţia inter- 
venirii manifestării opțiunii. Contractul este format în momentul 
în care beneficiarul îşi manifestă opţiunca. 

În caz de antecontract părţile nu sînt legate decît din momentul 
în care a fost redactat contractul formal, 

Olanda (documentar redactat de E.J.Rotshnizen). 

Contractul este un act juridic realizat prin declaraţiile de 
voințe concordante şi interdependente a două sau mai multe părţi 
independente, Aceste declaraţii sînt făcute în vederea producerii 
de efecte de drept ale obligaţiilor în profitul unci părţi şi în sarcina 
alteia sau în profitul şi sarcina ambelor părţi, în mod reciproc. 

Promisiunea de contract (al cărei exemplu, cel mai frecvent, 
îl constituie promisiunea unilaterală de vînzare) este definită ca 
fiind o ofertă irevocabilă de vînzare. Dreptul pe care-l dobîndeşte 
cealaltă parte, este cel mai adesea „opţiunea“. Contractul zis de 
opţiune, compus, pe de o parte, din promisiunea de contract, iar, 
pe de altă parte, din opţiune, reprezintă o fixare pe cale con- 
tractuală a unei oferte irevocabile, potrivit căreia o parte se 

angajează faţă de alta, dacă aceasta din urmă manifestă voința 
necesară în acest sens, de a încheia un contract ale cărei condiţii 
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sînt, chiar din acest moment, determinate. Oferta —şi deci con- 
tractul de opțiune- este valabilă pe perioada de timp pe care 
ofertantul o fixează. În lipsa unei atare clauze, validitatea contrac- 
tului se apreciază în raport cu diferite circumstanţe. 

Antecontractul se defineşte ca fiind contractul în virtutea căruia 
părţile se angajează să încheie un alt contract, al cărui conţinut este 
în mod suficient determinat sau determinabil, cel puţin în ceea ce 
priveşte punctele esenţiale. Un astfel de contract este un contract 
auxiliar în vederea încheierii contractului principal. pi 

În opinia majorităţii autorilor, antecontractul este diferit de 
promisiunea de contract. 

Promisiunea de contract fiind o ofertă irevocabilă, ea obligă 
pe ofertant să o menţină pe durata termenului fixat prin 
promisiune sau, în lipsa unui atare termen, pe durata timpului 
socotit rezonabil după circumstanță. Prin retragerea promisiunii 
promitentul poate împiedica realizarea contractului prin accep- 
tarea de către cealaltă parte. 

Antecontractul este în principiu, aşa cum îl desemnează însăşi 
denumirea sa, un adevărat contract. O legătură contractuală se 
leagă între părţi. Cu toate acestea, este posibil ca termenii an- 
tecontractului să fie prea imprecişi sau chiar absenţi pentru a se 
putea determina intenţia părţilor în ceea ce priveşte conţinutul 
contractului principal. 

Germania (documentar întocmit de R.Raiser). 

Instituţia promisiunii de contract nu este cunoscută în doctrina 
germană. O atare promisiune poate fi fie un antecontract care 
angajează una dintre părți să încheie, la cererea celeilalte părţi, 
un contract, fie o opţiune. Se vorbeşte de opţiune atunci cînd una 
dintre părţi acordă celeilalte dreptul de a realiza, mai tîrziu, prin 
simpla sa declaraţie de voinţă (opţiunea), un contract ale cărei 
condiţii sînt deja determinate în convenţia de opţiune. Este vorba 
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deci de un contract încheiat sub condiție suspensivă (el depinzând 
de exercitarea dreptului de opţiune). 

Antecontractul este un contract care angajează părţile (în 
principiu două) să încheie mai tîrziu un contract. 

Încheierea unui antecontract are, de regulă, drept scop de a 
realiza o legătură anticipată între părţi atunci cînd obstacole, de 
fapt sau de drept, se opun încheierii unui contract definitiv (legea 
germană nu prevede nici opţiunea nici antecontractul). 

Potrivit jurisprundenței antecontractul trebuie să îmbrace 
aceeaşi formă prevăzută pentru contractul avut în vedere. 

Danemarca (documentar redactat de S.Vaisse). 

Practica daneză cunoaşte antecontractele dar, pe planul drep- 
tului, acordurile preparatorii nu se disting în mod net de contractele 
propriu-zise. Într-adevăr, sau acestea nu conţin toate elementele 
contractului — şi atunci nu au forţă obligatorie —, fie ele conţin toate 
aceste elemente şi atunci sînt asimilate contractelor. 

Din Codul elveţian al obligaţiilor (reeditat în 1990) am 
extras chiar texte de lege referitoare la „promisiunea de a con- 
tracta““, pe care le redăm în continuare: 

Art.22. Obligaţia de a încheia o convenţie viitoare poate fi 
asumată pe cale contractuală. 

Atunci cînd, în interesul părţilor legea subordonează 
validitatea contractului de respectarea unei anumite forme, aceas- 
ta se aplică de asemenea şi în cazul promisiunii de a contracta. 

Art.97 alinl. Cînd creditorul nu poate obţine executarea 
obligaţiei sau nu poate obţine decît executarea sa imperfectă, 
debitorul este ţinut să repare prejudiciul cauzat... 

Art.98 alin.1. Cînd este vorba de o obligaţie „de a face“, 
creditorul poate să ceară autorizarea de a proceda el însuşi la 
executare pe cheltuiala debitorului; orice acţiune în daune-inte- 
rese rămîne rezervată. 
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Art.216. Promisiunile de vînzare... nu sînt valabile decît dacă 
sînt făcute prin act autentic. 

Acest larg tur de orizont pe care l-am întreprins este — credem 
— de natură să învedereze tendinţa de a se considera „antecontrac- 
tul“ (în cazurile cînd forma autentică nu este impusă ca o condiţie 
„ad validitatem“) ca o convenţie producînd aceleaşi efecte cu ale 
contractului de vînzare propriu-zisă, inclusiv transmiterea drep- 
tului de proprietate, afară de cazurile cînd antecontractul este 
asimilat unei faze de constituire a contractului (deci prezentînd 
un interes limitat cum este cazul în dreptul german, unde i se 
atribuie doar rolul de a face irevocabilă oferta). 

De regulă, oferta reprezintă actul care declanşează tratativele. 
În cadrul lor, părţile discută proiectul de contract care este prezen- 
tat de exportator, iar dacă părţile sînt de acord asupra tuturor 
elementelor se trece la încheierea contractului în formă scrisă. 

Încheierea contractelor în forma clasică (scrisă) este folosită, 
în mod obişnuit, în următoarele cazuri: în exporturile complexe; 
în livrarea de mărfuri de masă, pe o durată mai îndelungată; în 
cadrul tîrgurilor internaţionale; în acţiunile de cooperare. 

În dreptul comerţului internaţional se manifestă destul de 
insistent şi încercări de simplificare a modatăţilor de încheiere 
a contractului în formă scrisă. Prin perfectarea unor înţelegeri 
generale şi scurtarea procedurii părţile urmăresc crearea unui 
cadru juridic propice desfăşurării fructuoase a operaţiilor comer- 
ciale. Aceste modalităţi simplificate sînt următoarele: 

- Contractele cadru. Între partenerii tradiţionali, con- 
tinuitatea legăturilor comerciale se asigură prin încheierea unor 
contracte cadru, al căror scop este acela de a se determina clauzele 
esenţiale ale unci serii de înţelegeri ulterioare. Obiectul furnizării 
este prevăzut în mod generic, urmînd ca în fiecare contract să fie 
stabilite condiţii speciale privind felul mărfii, cantitatea, calitatea, 
preţul şi condiţiile de livrare; 
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- Reteririle la operaţiuni anterioare. Părţile concretizează 
clauzele unui contract printr-o referire la o operaţiune anterioară. 
Cu toate că operaţiunea anterioară nu a reprezentat un contract 
cadru, ca îndeplineşte acecaşi funcţie. Ca atare, contractul per- 
fectat de părţi sc completează cu dispoziţiile înserate în această 
operaţiune; 

- Contractele standardizate. Contractul standardizat 
cuprinde un număr de clauze predeterminate, care produc efecte 
juridice prin semnarea de către acceptant. Cu alte cuvinte, sem- 
narea contractului semnifică acordul acceptantului cu conţinutul 
clauzelor preformulate. 

Contractul standardizat reprezintă creaţia unei singure părţi 
(care, dacă se află şi în poziţie de monopol, îşi poate asigura o 
poziţie dominantă în cadrul raportului juridic, încălcîndu-se prin- 
cipiul egalităţii părţilor). 

Datorită faptului că numai una dintre părţi stabileşte condiţiile 
sau legea aplicabilă în cazul operaţiilor juridice respective, în scopul 
protejării celeilalte părţi contractante, aflată în poziţie de in- 
[crioritate, atît pe plan legislativ, cît şi în practică s-a încercat o 
ameliorare a situaţiei acceptantului, insistîndu-se şi asupra intenţiei 
contractuale a părţilor, precum şi asupra bunei-credinţe a obligaţiilor 
asumate. In Codul civil italian se prevede, în acest sens, că în 
contractele standardizate, clauzele unilaterale oncroase sînt valabile 
numai dacă au fost aprobate expres, în scris, de către acceptant. Cînd 
există îndoieli, ele se interpretează în favoarea acceptantului. În 
S.U.A., Codul comercial uniform dispune înlăturarea sau limitarea 
aplicării acelor clauze ale unui contract standardizat, care au fost 
constatate de către instanţă ca fiind neraţional redactate; 

- Condiţiile generale de livrare. Contractele-tip şi condiţiile 
generale de livrare constituie procedeele cele mai uzitate, ele 
fiind preferate altor forme de simplificare a raporturilor juridice 
comerciale internaţionale. 
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Oferta unui exportator poate fi însoţită şi de condiţiile de 
livrare prin care este precizat conţinutul ofertei şi elementele 
viitorului contract. 

Dacă oferta este acceptată, atunci se consideră că prevederile 
condiţiilor generale sînt clauze ale contractului, indiferent că ele 
au mai fost sau nu incluse şi în contractul propriu-zis. 


B. Clasificarea şi tipurile de contracte în afaceri 


În lumea afacerilor, în general, contractele sînt cu titlu oneros 
şi sinalagmatice, aşa încît clasificările juridice uzuale pot fi mult 
simplificate. Aceasta, întrucît, cu excepţia cauţiunii, în acest 
domeniu nu sînt întâlnite contractele cu titlu gratuit. În afaceri, 
contractele sînt cu titlul oneros, întrucît oamenii de afaceri 
urmăresc realizarea de beneficii (profituri); contractul putînd fi 
profitabil pentru ambele părți contractante. 

Aceste contracte, zise sinalagmatice (pentru că fiecare dintre par- 
teneri se obligă faţă de celălalt), nu rămîn în mod indefinit în această 
stare. Cînd una dintre prestații se execută, contractul nu va mai lega 
decît pe debitorul celuilalt şi, deci, el va înceta să mai fie sinalagmatic, 
pentru a deveni „unilateral“ (contractul unilateral fiind acela care nu 
obligă decît una dintre părţi). Aşa, de exemplu, promisiunea acceptată 
a unui împrumut cu dobîndă este un contract sinalagmatic, dar odată 
acest împrumut primit nu mai este vorba de o promisiune de împrumut, 
ci un împrumut şi nu va genera o obligaţie decît pe seama 
împrumutătorului; el devine un contract unilateral. 

Contractele care au fost sau care sînt sinalagmatice crează o 
strînsă legătură între cele două prestații care constituie cauza 
juridică a uneia în raport cu cealaltă. Cînd una dintre prestații nu 
este îndeplinită, cealaltă parte poate refuza să şi-o îndeplinească 
pe a Sa şi să ceară rezoluţia contractului. 
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O altă categorie de contracte, devenită clasică în dreptul 
contemporan, o constituie contractele aleatorii, adică acele con- 
tracte la încheierea cărora nu este cunoscută existenţa sau întin- 
derea exactă a avantajelor patrimoniale ce vor rezulta pentru părţi 
din ele, fiindcă au înţeles să se oblige în funcţie de un eveniment 
viitor şi incert. Astfel de contracte comportă pentru fiecare dintre 
părţi o şansă de cîştig sau un risc de pierdere. Jocul la bursă este 
un contract aleatoriu, asigurările, de asemenea. 

Cu privire la tipurile de contracte comerciale se disting, în general, 
următoarele grupuri de contracte: a) contractul de vînzare-cumpărare 
(cel mai important contract afît pe planul comerţului intern, cît şi a 
comerţului internaţional); b) contractele de intermediere (contractul de 
mandat; contractul de comision; contractul de agency); c) contractele 
de concesiune (contractul de concesiune exclusivă; contractul de 
franchising); d) contractele de transfer de tehnologie (contractul de 
licenţă; contractul de know-how; contractul de consulting-engineer- 
ing); e) contractele de finanţare a operaţiunilor comerciale (contractul 
de leasing; contractul de factoring). 

a) Contractul de vînzare-cumpărare reprezintă contractul 
cel mai des utilizat în afaceri. El este prototipul actului de comerţ. 

Vînzarea este contractul prin care una din părţi promite 
celeilalte să-i transfere proprietatea unui bun oarecare, contra 
unei sume de bani la care aceasta din urmă se obligă să o verse. 

Vînzarea poate privi indiferent ce bun. Se poate vinde un brevet 
de invenţie, o creanţă, un imobil. Cu toate acestea, în mod tradiţional, 
juriştii consideră în mod separat negocierea unor anumite „servicii“, 
făcînd din acestea o categorie separată de „contracte speciale“, cum 
Sînt: închirierea lucrurilor, contractele de muncă, contractul de 
antrepriză, contractele de spectacole sau de editură etc. În ceea ce-i 
priveşte pe economişti ei nu fac această diferenţiere. 

V înzarea comercială are o mare importanță pentru „distribuție“ şi 
„consum“. Cumpărarea în scopul de a revinde este ceea ce carac- 
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terizează actul de comerţ. De aici, şi importanţa sa pentru dis- 
tribuție (adică ansamblul de operaţiuni psihologice, juridice şi 
materiale care asigură transferul mărfurilor de la producător la 
consumator). 

Pentru un acelaşi bun se pot încheia, succesiv, numeroase con- 
tracte de vînzare, în cadrul circuitelor de distribuţie. Acestea s-au 
diversificat enorm, în societăţile în care puterea de cumpărare a 
crescut. Dar, în acelaşi timp asistăm şi la o standardizare a modurilor 
de viaţă. Rezultatul este că s-a ajuns la forme de distribuire de masă, 
însoţite de un fenomen de concentrare care a dat naştere marelui 
capitalism comercial. Sînt însă, printre distribuitori, şi multe între- 
prinderi mici. Lupta între diversele forme în care se realizează, în 
zilele noastre, comerțul generează tensiuni în cadrul profesiunilor 
din domeniul distribuţiei şi chiar dezechilibre sociale care au 
necesitat intervenţia legiuitorului, pentru protejarea categoriilor 
defavorizate: artizanii, micii comercianţi detailişti. Puterea publică 
trebuie să vegheze ca dezvoltarea comerțului Şi artizanatului să 
permită expansiunea tuturor formelor de întreprinderi independente, 
grupate sau integrate, evitîndu-se ca această creştere dezordonată a 
noilor forme de distribuţie să ducă la zdrobirea micilor întreprinderi 
şi la risipirea echipamentelor comerciale. 

Vocaţia comerţului este aceea de a satisface nevoile consu- 
matorilor. Aceştia au căpătat conştiinţa intereselor lor colective şi de 
asemenea a puterii lor de cumpărare, o veritabilă putere în sensul 
politic al cuvîntului. Această mişcare de protejare a consumatorului 
s-a născut dintr-o nevoie de securitate născută din ignoranţa 
profanului faţă de tehnicitatea produselor ce-i sînt oferite. 

În felul acesta, se dezvoltă în public o mare sensibilitate la 
problemele consumaţiei. 

Societatea de consumaţie afectează ansamblul distribuţiei şi mai 
ales vînzările faţă de destinatarii finali ai produselor. Aceasta a 
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contribuit la diferenţierea regimului juridic aplicabil în acest plan, 
în raport cu cel aplicabil în cazul vînzărilor între comercianţi. 
Scopul comercianților este, evident, acela de a atrage clienţi din 
ce în ce mai numeroşi. Dar şi producătorii au propriile lor preocupări 
în alegerea canalelor de distribuire: reducerea costurilor 
comercializării şi cucerirea durabilă a pieţelor. De aici şi explozia de 
tehnici juridice diversificate la care se recurge în cadrul rețelelor de 
distribuţie. Pot fi citate, cu titlu de exemplu, mai multe astfel de 
tehnici, care toate reprezintă forme de vînzare comercială, mai mult 
Sau mai puţin sofisticate, şi anume: vînzările pe credit, vînzările cu 
prime, atragerea clientelei prin remize, vînzările în bulgăre de 
zăpadă, vînzările sub condiţie, vînzările publicitare, magazine cu 
vînzări pe mari suprafeţe, vînzările prin corespondenţă, vînzările la 
domiciliu, combinaţiile de vînzări cu transporturi şi asigurări etc. 
Examinarea Chiar sumară a tuturor acestor forme diverse de 
vînzare ar necesita un spaţiu grafic prea extins, aşa încât, ne vom rezuma 
doar la forma clasică generală a contractului de vînzare-cumpărare în 
comerţul internaţional (fără a insista asupra instituţiei contractului de 
vînzare-cumpărare din dreptul intern, cunoscută din dreptul civil). 
Contractul de vînzare-cumpărare în comerţul internaţional 
este actul juridic prin care părţile, vînzător şi cumpărător, 
aparţinînd unor state diferite, se obligă reciproc, să transfere 
proprietatea unui bun în schimbul plăţii unui preţ ~. 


134 În legătură cu definirea contractului de vînzare-cumpărare în comerţul 
internaţional a se vedea: P.Kahn, La vente commerciale internationale, 
Paris, 1961, p.2 şi urm.; Y.Loussouam, J.Denis, Droit du commerce 
international, Paris, 1969, p.649 şi urm.; R. et J.Savatier, J.M.Leloup, 
op.cit., p.232 şi urm; I.Stoian, AlPuiu, Anica Moţiu, Tehnica 
operațiunilor de comerț exterior, Editura Ştiinţifică, Bucureşti, 1973, 
p.119 şi urm.; O.Căpăţină, Al.Detesan, G.Ţigăeru, Vînzarea comercială 
internaţională, editată de „Revista economică“, Bucureşti, 1974, p.9 şi 
urm., şi alţii. 
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Contractul de vînzare-cumpărare. în comerţul internaţional 
prezintă unele caracteristici juridice care se pot grupa în două 
categorii: caractere juridice comune (care coincid cu cele din 
dreptul comun) şi caractere juridice specifice sau particulare. 

Din prima categorie trebuie menţionate: caracterul sinalag- 
matic, bilateral; titlul oneros şi caracterul comutativ. 

Dintre caracterele specifice sau particulare, trebuie 
menţionate următoarele: 

- contractul de vînzare-cumpărare în comerţul internaţional 
are un caracter exclusiv comercial, el reglementînd numai 
relaţiile care apar în operaţiile de Comerţ exterior (pe plan inter- 
naţional însă, deosebirea între vînzarea comercială şi cea civilă 
are o semnificaţie minoră, reglementările în materie neprevăzînd 
nici o distincţie, întrucît ambele tipuri de vînzări sînt supuse unui 
regim juridic identic) w : 

- contractul de vînzarc-cumpărare are un caracter interna- 
tional, întrucît cuprinde clemente de extraneitate. Aceasta nu 
înseamnă că vînzarea-cumpărarea în comerțul internațional este 
un contract intern, la care se adaugă un element de extraneitate. 
Dimpotrivă, vînzarea-cumpărarea în comerţul internaţional este 
un contract original, care prezintă Caracteristici proprii şi 
generează probleme specifice 4 

- Legea uniformă asupra vînzării internaţionale de bunuri 
mobile corporale se aplică contractelor de vînzare-cumpărare 
între părţi care îşi au sediul sau reşedinţa obişnuită pe teritoriul 
unor state diferite, în oricare din următoarele cazuri: cînd con- 


135 A se vedea în acest sens ant. 1 din Legea aplicabilă vînzărilor cu caracter 
internațional de bunuri mobile corporale, Haga, 1955 şi art.7 din Legea 
uniformă asupra vînzării internaționale de bunuri mobile corporale (a 
se vedea şi T.R.Popescu, Dreptul comerțului internațional, Editura 
Diadactică şi Pedagogică, Bucureşti, 1976, p.283). 

136 A se vedea, Y.Loussouam, J.D.Bredin, op.cit., p.9. 
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tractul prevede că marfa vîndută face sau va face obiectul unui 
transport, din teritoriul unui stat, în teritoriul altui stat; cînd actele 
care constituie oferta şi acceptarea sînt îndeplinite pe teritoriile 
unor state diferite; cînd predarea lucrului vîndut urmează să se 
realizeze pe teritoriul unui stat, altul decît acela în care s-au 
îndeplinit actele constituind oferta şi acceptarea contractului (în 
cadrul Legii uniforme, sediul părţilor contractante reprezintă un 
criteriu principal şi stabil, nu însă şi unul determinant. De aceea, 
legea prevede şi un element complementar sau secundar şi 
anume: mişcarea obiectelor vîndute; locul încheierii contractului 
şi locul predării lucrului vîndut). 

Obiectul contractului de vînzare-cumpărare în comerţul inter- 
naţional îl formează marfa vîndută, în schimbul căreia cumpă- 
rătorul plăteşte vînzătorului preţul stabilit. În practica comerţului 
internaţional, în determinarea obiectului contractului, se face 
distincţie, după natura mărfurilor, în: bunuri fungibile (al căror 
obiect se stabileşte prin parametrii calitativi şi cantitatea generală: 
specificaţiile fiecărei livrări fiind indicate de cumpărător prin 
comenzi) şi bunuri nefungibile (al căror obiect se determină prin 
elemente precise şi amănunțite). 

Efectele contractului de vînzare-cumpărare în comerţul inter- 
naţional se concretizează prin: obligaţiile care se crează în sarcina 
părţilor şi transmiterea proprietăţii şi a riscurilor. 

În ceea ce priveşte obligaţiile vînzătorului, acestea constă în: 
predarea efectivă a mărfii vîndute; asigurarea conformităţii mărfii 
predate cu clauzele contractuale; predarea documentaţiei tehnice. 

Obligaţiile cumpărătorului sînt, în principal, două: plata 
preţului şi luarea în primire a lucrului vîndut. 

Atît obligaţiile vînzătorului, cît şi cele ale cumpărătorului ar 
comporta prezentări şi discuţii ample care însă nu este cazul a fi 
abordate în condiţiile tratării doar a unor elemente de drept 
comercial. 
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Cît priveşte celălalt efect al contractului, transmiterea pro- 
prietății şi a riscului sînt de făcut, de asemenea, unele sublinieri. 

În sistemul dreptului nostru, transmiterea proprietății mărfii 
asupra cumpărătorului are loc prin simplul efect al încheierii 
contractului. Această regulă, prevăzută de art.1295 C. civ., este 
însă facultativă, părțile putînd deroga de la dispoziţiile ei. 

În celelalte sisteme de drept nu există o reglementare unitară, 
dar, totuşi, soluţiile admise pot fi grupate în două Categorii: 
proprietatea se transmite în momentul realizării acordului de 
voinţă (Codul civil francez, Codul civil italian, Codul civil 
polonez) sau proprietatea se transmite în momentul predării 
mărfii vîndute (Codul civil german, Codul civil austriac, Codul 
civil olandez, Codul civil spaniol, Codul civil grec). 

În practica comerţului internaţional există tendinţa spre sim- 
plificarc, în ceea ce priveşte momentul transmiterii proprietății 
mărfii, ca urmare a unui contract de vînzare - cumpărare, el fiind 
stabilit de părți prin intermediul „clauzelor tip uzuale“, 

Legea uniformă asupra vînzării internaționale de bunuri 
mobile corporale nu reglementează modalităţile de transfer (deşi, 
în art.18, se prevede că transmiterea proprietății constituie o 
obligație a vînzătorului). În art. 52 al legii se statuează doar 
consecințele unui netransfer de proprietate sau a unui transfer 
incert (cînd lucrul vîndut este obiectul unui drept sau al unei 
pretenții din partea unui terț). În acest caz, cumpărătorul are 
posibilitatea să nu accepte cumpărarea lucrului revendicat de tert 
sau să ceară vînzătorului (după denunțarea dreptului sau pre- 
tenției terțului) remedierea lipsei într-un termen rezonabil, ori 
livrarca unei alte mărfi (cu sau fără daune interese). 

Odată cu transferul proprietății are loc, desigur, şi transferul 
riscului lucrului de la vînzător la cumpărător, eveniment care se 
produce fie din momentul încheierii contractului (aşa cum o prevede, 
de exemplu, art.1138 C. civ. francez sau art.1376 C. civ. italian), fie 
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din momentul tradiţiei lucrului (aşa cum o prevede art.446 C..civ. 
german ori art. 639 C. civ. olandez). În Codul civil român, prin art. 1295 
se prevede că „Vinderea este perfectă între părţi şi proprietatea este de 
drept strămutată de cumpărător, în privința vînzătorului, îndată ce părţile 
s-au învoit asupra lucrului şi asupra preţului, deşi lucrul încă nu va fi 
predat şi preţul încă nu se va fi numărat...“ (Deci, în legislaţia noastră 
civilă s-a adoptat aceeaşi regulă ca şi în dreptul francez sau italian). 

În practica comerţului internaţional părţile stabilesc, de 
regulă, prin clauze tip, momentul transmiterii riscului, în prin- 
cipiu fiecărei modalităţi de vînzare corespunzîndu-i un anumit 
moment în care are loc transferul riscurilor (în acest sens sînt şi 
regulile conţinute în Condiţiile generale de vînzare ale C.EE.). 

Potrivit Legii uniforme asupra vînzării internaţionale de bunuri 
mobile corporale riscurile se transferă la cumpărător chiar şi în 
situaţia în care s-a predat o marfă necorespunzătoare (dacă, bine- 
înţeles, nu s-a cerut rezoluţia contractului sau înlocuirea lucrului). 

În cazul cînd predarea este întîrziată din culpa cumpără- 
torului, riscurile se transmit din momentul în care ar fi trebuit să 
aibă loc (potrivit clauzelor contractuale) livrarea mărfii. 

Între transferul proprietăţii şi cel al riscului nu există o core- 
laţie obligatorie, aceste două momente putînd fi independente 
(părţile putînd prevedea în contract şi alte momente cînd să aibă 
loc transferul riscurilor), dar, în astfel de situaţii, intenţia părţilor 
trebuie să se manifeste cu claritate şi preciziune. În consecinţă, în 
absenţa unei clauze exprese, momentul transferului riscurilor este 
supus legii aplicabile contractului (lex contractus)”, în acest 


137 A se vedea, I.Macovei, Dreptul comerțului internațional, Editura 
Junimea, laşi, 1980, p.234. În sens contrar: H.Batiffol, Traité élémentaire 
de droit international privé, Paris, 1959, p.570; Al.Deteșan, I.Rucăreanu, 
B.Ştefănescu, Dreptul comerțului internațional, editată de „Revista 
economică“, Bucureşti, 1976, p.270 şi urm. (susținîndu-se aplicarea legii 
locului situaţiei bunului lex rei sitae). 
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sens sînt dispoziţiile art.2 şi art.5 pcL.3 din Legea aplicabilă 
vînzărilor cu caracter internaţional de bunuri mobile corporale, 
semnată la Haga la 15 aprilie 1958. 

Despre operaţiunile de vînzare-cumpărare este necesar să fie 
făcute ample expuneri, în cadrul unor tratate, dar asupra cărora 
nu ne putem opri din motivele expuse mai înainte. Totuşi, este 
indispensabil să cxaminăm, măcar şi în linii foarte generale, două 
forme specifice de vînzare-cumpărare şi anume: 1) vînzarea prin 
burse şi 2) vînzarea prin licitaţii: 

1) Vinzarea prin burse constituie o modalitate, o formă de 
vînzare specifică economiei capitaliste. 

Bursa este o piaţă unde se întîlnesc comercianții sau inter- 
mediarii lor pentru a încheia afaceri, pe bază de cerere şi ofertă. 

Operațiunile la bursă se încheie, fie pentru mărfuri care nu sînt 
prezente (care sînt reprezentate prin mostre sau descrise prin 
anumite caracteristici), fie pentru mărfuri viitoare. Absența 
mărfurilor la locul tranzacţiei permite şi realizarea unor operațiuni 
pur speculative, prin înstrăinarea titlurilor de valoare cumpărate, 
profiturile fiind obținute din încasarea diferențelor de preţ. 

Aşadar, la bursă se vind şi se cumpără produsele fungibile, 
hîrtiile de valoare şi, desigur, şi valutele. Aşa încît, în raport cu 
această varietate a tranzacţiilor, bursele pot fi împărţite, în prin- 
cipal, în două categorii: burse de mărfuri sau de comerţ şi burse 
de valori (care sînt de efecte şi de devize). 

Activitatea bursieră este considerată ca un indicator al situației 
economice şi un mijloc de influențare a prețurilor mondiale. 

Datorită dezvoltării telecomunicaţiilor, care facilitează legă- 
turile dintre diferitele pieţe ale lumii, comercianții au posibilitatea 
să cunoască simultan situaţia cererii şi ofertei din majoritatea 
țărilor lumii, fiind astfel determinată dezvoltarea relaţiilor eco- 
nomice internaţionale. 
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Rezumînd, putem spune că, în principiu, bursele îndeplinesc 
următoarele funcţii: constituie o piaţă principală pentru unele 
mărfuri sau valori (prin concentrarea cererii şi ofertei); facilitează 
încheierea rapidă a tranzacţiilor; asigură acoperirea din timp a 
nevoilor de materii prime; permite transmiterea sau divizarea 
riscurilor; înlesneşie realizarea operaţiunilor speculative; in- 
fluenţează nivelul preţurilor care se formează în afara burselor; 
reprezintă un izvor de informaţii cu caracter economic şi juridic. 

Bursele pot [i clasificate după mai multe criterii: varietatea 
tranzacţiilor; obiectul de activitate; forma de organizare; modul 
de admitere a participanţilor. 

În funcţie de varietatea tranzacţiilor, bursele sînt: generale (la 
care se negociază atît mărfuri, cît şi hîrtii de valoare, cum este, de 
exemplu, cazul burselor din Amsterdam, Rotterdam, Rio de Janeiro) 
şi specializate (la care se tranzacţionează grupe de mărfuri, anumite 
produse sau numai valori, cum este, de exemplu, cazul bursei din 
New-York Cotton Exchange sau Stok Exchange din Londra). 

Din punct de vedere al obiectului, bursele pot fi clasificate în 
următoarele grupe: burse de mărfuri sau de comerţ (pieţe pentru 
produse fungibile înrudite calitativ, substituibile şi conservabile); 
burse de valori (care au ca obiect hiîrtiile de valoare, la ele 
negociindu-se acţiunile şi titlurile de credit de toate categoriile); 
burse pentru operaţiuni ajutătoare comerţului internaţional (care 
pot fi de asigurări sau navlosiri, cum sînt Loyd’s din Londra, 
bursele din Anvers, Pircu şi New-York). 

Din punctul de vedere al formei de organizare se deosebesc 
două tipuri de bursă: bursele private (înfiinţate şi organizate de 
particulari) şi bursele înfiinţate şi organizate de stat. 

În sfirşit, în raport cu admiterea participanţilor bursele pot fi 
clasificate în: burse la care participarea nu este limitată sau se face 
pe baza unui bilet de intrare şi burse la care sînt admişi numai cei 
ce au calitatea de membri. 
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Bursele au forma unor societăţi pe acţiuni, ele prezentînd 
periodic dări de seamă publice. 

Capitalul social este divizat într-un număr de acţiuni sau 
certificate, ele oferind dreptul de a participa la afaceri, nu la 
dividente. 

Bursele sînt conduse de către un comitet (care are un 
preşedinte ales), acest comitet (denumit, în Franţa: Commission 
de la Bourse, în Anglia: Board of Directors sau Committee, în 
S.U.A.: Board of Managers) exercitînd următoarele prerogative: 
menţinerea ordinei la bursă; supravegherea respectării uzanțelor 
şi regulamentului bursei; reprezintă bursa faţă de terţi; 
îndeplineşte sarcinile curente. 

Operațiunile propriu-zise de bursă se încheie de membrii 
bursei carc au rolul de intermediari profesionişti. Ei se împart în 
două categorii: brokeri (intermediari care primesc ordine de la 
persoane din afara bursei, plătiţi din comisioanele pe care le 
încasează în urma tranzacţiilor efectuate) şi dealeri sau jobberi 
(care pot încheia operaţiuni şi pe cont propriu, legătura cu com- 
itentul se realizează prin intermedidul brokerului, cîştigul său 
fiind format din diferenţa de preț dintre cursul la data cumpărării 
şi momentul vînzării). La bursele franceze, mi jlocitorii se numesc 
curtieri, iar la cele germane, bărenmakler. 

Un interes deosebit îl prezintă tehnicile operaţiunilor de bursă. 

La bursă preţurile se numesc „cotaţii“ sau „cursuri“, iar 
nivelul lor se determină zilnic. 

Cotaţiile se afişcază în holul bursei şi se publică în presă, în 
felul acesta potenţialii clienţi fiind informaţi în timp util şi fiind, 
deci, în situaţia să poată lua operativ deciziile necesare. Prin 
intermediul mijloacelor de comunicaţie modeme, cotaţiile se 
înregistrează şi se transmit simultan în toată lumea. 
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Încheierea tranzacţiilor în bursă se realizează în cadrul 
şedinţelor care au loc zilnic, procedura acestora fiind prevăzută 
prin reglementări legale sau uzanţe 

Mărfurile sau efectele de comerţ trebuie înscrise oficial la 
bursă, această operaţiune fiind efectuată de un comitet special 
care stabileşte şi limita valorică minimă a operaţiunii. 

Sub supravegherea sindicului bursei, brokerul (Curtierul) 
fixează cursul de deschidere şi de închidere. De asemenea, el 
calculează şi cursul sau preţul unitar al zilei. 

Tranzacţiile se încheie prin strigările publice de ofertă şi 
cerere a agenţilor oficiali, care se află în jurul unui perimetru 
circular (denumit ring sau corbeille). Momentul perfectării 
operaţiunii este marcat de brokeri (curticri) prin expresiile: am 
cumpărat şi am vîndut. 

La unele burse, stabilirea cotaţici este modernizată prin folo- 
sirea unor sisteme electronice, prin intermediul cărora tranzacţiile 
se înregistrează automat. 

Întreaga desfăşurare a operaţiunii este controlată de către 
sindic care are şi calitatea de şef al brokerilor (curtierilor). Acesta, 
împreună cu comisia specială a cotei, alcătuieşte lista încheierilor 
de tranzacţii, care sînt consemnate în registrul de procese-verbale. 

Tranzacţiile care, aşa cum am văzut, se încheie, iniţial, verbal, 
sînt perfectate pe urmă în formă scrisă, acest lucru realizîndu- se, 
de obicei, printr-un contract tip. 

Pentru facilitarea încheierii operaţiunilor şi prevenirea si- 
tuaţiilor litigioase, la bursele de mărfuri se folosesc condiţii 
uniforme, inspirate de uzanţele comerciale. Astfel, sînt unifor- 
mizate calitatea mărfii, mărimea tranzacţiei, locul de livrare, 
termenul de livrare şi de plată, ambalajul. 


138 A se vedea pe larg în M.de Juglar, B.Ippolito, Cours de droit commercial, 
Sociétés commerciales, vol.2, Paris, 1972, p-319 şi urm. 
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În bursăexistă două categorii de operaţiuni: operaţiuni pe bani 
gata, cash (cînd livrarea mărfii este imediată sau la disponibil) şi 
operaţiuni la termen (cînd livrarea mărfii are loc la o dată 
ulterioară). 

Tranzacţiile la termen pot avea fie un caracter efectiv, fie un 
caracter speculativ (acestea fiind, la rîndul lor, de două feluri: à 
la hausse sau ă la baisse; în primul caz, cumpărătorul 
achiziţionează o marfă pe care o revinde la termenul de livrare cu 
un preţ mai mare, speculînd, aşadar, majorarea preţului, pe cînd, 
în al doilea caz, vînzătorul vinde o marfă pe care şi-o procură 
ulterior la o valoare mai redusă, speculînd scăderea preţului). 

Operațiunile la termen pot fi de mai multe feluri: operaţiuni 
ferme; operaţiuni cu primă sau reziliabile; operaţiuni facultative 
multiple (options for call of more); filiera (notice of delivery); 
corner-ring; arbitrajul la termen; operaţiunea hedging. 

Fiecare din aceste feluri de operaţiuni la termen necesită unele 
mici dezvoltări. 

Operațiunile ferme sînt acelea în care părţile se înțeleg ca la 
termenul stabilit să-şi îndeplinească obligaţiile ce şi le-au asumat, 
prin încheierea contractului. 

În situaţia în care părţile nu-şi realizează intenţiile speculative 
pînă în ziua lichidării, ele pot prelungi termenul tranzacţiei re- 
curgînd, în acest scop, la următoarele operaţiuni de prelungire: 
reportul (Care se practică de cumpărător şi constă în obţinerea de 
credite pentru plata mărfii ce va fi revîndută, datorită unei con- 
juncturi favorabile, la un preţ mai mare); deportul (care se 
practică de vînzător şi reprezintă un procedeu invers reportului, 
urmărindu-se scăderea preţului). 

Operațiunile cu primă sau reziliabile sînt acele operaţiuni 
prin care unul dintre parteneri îşi rezervă dreptul de a rezilia 
contractul, plătind o anumită sumă de bani, numită primă. 
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Prin intermediul operaţiunilor reziliabile pierderile sînt 
limitate la nivelul primei. 

Operațiunile facultative multiple (options for call of more) 
sînt acelea prin care una din părţi are dreptul de a dubla sau tripla 
volumul tranzacţiei. 

În acest gen de operaţiuni, cumpărătorul plăteşte un curs mai 
mare, iar vînzătorul vinde cu unul mai mic. Diferenţa faţă de 
cursul zilei se numeşte écart. 

Filiera (notice of delivery) constituie o formă specială de 
speculație bursieră. Pînă în ziua lichidării, marfa cumpărată poate 
fi vîndută printr-un număr de operaţiuni repetate. La lichidare, 
ultimul cumpărător se va adresa vînzătorului iniţial. 

Pentru evidenţa mărfii se emite un document (filiera) de către 
vînzătorul iniţial. Filiera este un titlu la ordin, reprezentînd o cantitate 
de marfă livrabilă la o anumită dată, care se transmite prin gir (sau 
andosare). Filierea se întocmeşte pe loturi sau partizi de mărfuri. 

Derularea contractelor se face prin casele de lichidare de pe 
lîngă burse, acestea decontînd diferenţele de preţ, prin cum- 
părătorii intermediari, stabilind profiturile şi pierderile. 

Corner-Ring este o operaţie de speculație bursieră folosită 
de cumpărătorii ă la hausse. Ea necesită însă importante mijloace 
financiare care, de regulă, se obţin prin reunirea cumpărătorilor 
ă la hausse într-o asociaţie ad-hoc (ring) în care sînt atrase şi 
instituţiile de credit. 

Operaţiunea constă în aceea că la termenele convenite, vîn- 
zătorii ă la baisse pot să nu-şi îndeplinească obli gaţiile de livrare, 
dacă cumpărătorii se unesc şi achiziţionează, prin intermediari, 
anumite mărfuri disponibile. În acest fel, preţurile sînt stabilite de 
cumpărătorii ă la hausse. 

Arbitrajul la termen, reprezintă diferenţa de preţ dintre două 
termene de livrare sau între două pieţe, realizată printr-o 
cumpărare şi vînzare simultană. 
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Arbitrajul la termen este folosit atît de comercianţi, cît şi de 
producători. În comerțul cu bumbac, arbitrajul la termen se 
numeşte straddle, iar cel de cereale, spread. 

Operaţiunea Ledging (acoperire la bursă) este o combinaţie 
ce îngrădeşte riscurile unei tranzacţii reale. 

Pierderile care se înregistrează la bursă, în urma fluctuaţiei 
preţurilor, pot fi acoperite prin tranzacţii de sens opus. Astfel, 
operaţiunea Ledging poate fi de vînzare sau de cumpărare. 

2. Vînzarea prin licitaţii constituie o piaţă specială care 
concentrează oferta şi cererea de mărfuri netipizate. 

În raport cu bursele, licitaţiile prezintă unele caracteristici în 
sensul că: mostrele sau mărfurile se găsesc la locul unde se desfă- 
şoară licitaţia; programul de funcţionare a licitaţiei nu este continuu. 

n practica comerţului internațional, la fel ca şi în comerţul 
intern, funcţia licitaţiilor constă în valorificarea mărfurilor care 
nu pot fi încadrate în tipurile uzuale folosite în bursă. Datorită 
acestui fapt, mărfurile supuse licitaţiei trebuie să fie vizionate de 
către eventualii cumpărători. 

Licitaţiile sînt de mai multe feluri, clasificarea lor fiind dife- 
rită în funcţie de criteriile la care se recurge pentru o astfel de 
operaţie. Două dintre aceste criterii ni se pare că prezintă interes 
a fi reţinute: posibilitatea de participare şi poziţia sau calitatea 
organizatorilor. 

În raport cu posibilitatea de participare, licitaţiile pot fi des- 
chise (sau publice) sau licitaţii închise, limitate, restrictive (la 
care pot participa numai anumite firme, invitate de organizatori). 

Ţinîndu-se seama de poziţia sau calitatea organizatorilor, 
licitaţiile pot avea fie forma licitaţiilor de mărfuri, fie a licitaţiilor 
pentru cumpărarea de produse, instalaţii şi atribuirea de lucrări 
de construcţii. 

În legătură cu această din urmă clasificare a licitaţiilor trebuie 
făcute unele sublinieri, absolut necesare. 
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Licitaţia pentru vînzarea de mărfuri sau licitaţia pentru 
export se instituie de producători, vînzători sau persoane 
specializate (cum sînt, de exemplu: Hudson's Bay Company din 
Londra sau Nederlandsche Handels Maotshapy din Amsterdam). 
De obicei, ele se organizează de către agenţi specializaţi 
(denumiți auction brokers), societăţi comerciale şi bănci. În unele 
țări (cum sînt, de exemplu: Franţa, Olanda, Belgia) funcţionarea 
licitaţiilor este supravegheată de stat, la desfăşurarea operaţiilor 
participînd şi oficiali numiţi de autorităţi (commissaires priseurs, 
în Franţa, sau deurwaarder, în Olanda, ori huissier, în Belgia). 

Pregătirea licitaţiei presupune efectuarea unei publicităţi care 
se realizează prin înserarea de anunţuri în presă, prin trimiterea 
de cataloage, prospecte sau invitaţii persoanelor interesate. 

Mărfurile oferite spre vînzare se expun, grupate pe poziţii, 
pentru a fi examinate de cumpărători. 

Pentru informarea detaliată a participanţilor, organizarii. 
elaborează condiţiile de vînzare care prevăd condiţiile de par- 
ticipare, vizionarea loturilor, atribuirea lor, condiţiile de plată, 
modalitatea de livrare şi transport a mărfii cumpărate, solu- 
ționarea litigiilor. 

Cumpărătorii pot participa la licitaţii fie personal, fie prin 
agenţi (ceea ce prezintă unele avantaje printre care şi acela al 
secre tului participării). 

Înaintea începerii licitației, participanții trebuie să depună o 
cauțiune care, în principiu, are forma unei garanții bancare. 

În legătură cu procedura licitației, este necesar a fi reținute 
cele două tehnici de stabilire a prețului: tehnica prețului crescător 
şi tehnica prețului descrescător. 

Licitarea prin tehnica prețului crescător poate avea loc prin 
metoda publică şi cea nepublică. Prin metoda publică, licitatorul 
comunică numărul şi preţul minim al lotului, după care 

cumpărătorii ridică preţul. Vînzarea are loc pe bază de strigări, 
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iar marfa se atribuie cumpărătorului care oferă preţul cel mai 
mare. În cazul metodei nepublice (tacită) ridicarea preţurilor se 
anunţă de cumpărători prin folosirea unor semne speciale. 
Licitarea prin semne oferă cumpărătorilor posibilitatea păstrării 
secretului asupra cantităţii mărfii. 

Licitarea prin tehnica preţului descrescător se realizează 
prin comunicarea preţului maxim, care în mod treptat este redus, 
pînă se anunţă o ofertă. În acest sistem, cumpărătorul care 
licitează primul devine proprietarul mărfii. 

La terminarea licitaţiei, se încheie o notă de vînzare-cum- 
părare, care are funcţia de contract scris. În baza notei, după 
achitarea de către cumpărător a preţului, se emite ordinul de 
livrare a mărfii. 

Licitaţia pentru cumpărarea de produse, instalaţii şi 


atribuirea de lucrări de construcţii constituie, alături de! 


licitaţia pentru vînzarea de mărfuri, o a doua categorie de licitaţii 
care mai poartă denumirea de „licitaţii de import“ sau „tratative 
de concurenţă“. 

Această formă de comerţ conferă următoarele avantaje: 
asigură obţinerea unui mare număr de oferte (deci oferă o paletă 
largă de opţiune); facilitează luarea unor decizii obiective şi 
rentabile; contribuie la cunoaşterea pieţelor externe; permit şi 
Statului să aibă o privire de ansamblu asupra activităţii de comerţ 
exterior şi să adopte, în cunoştinţă de cauză, măsuri stimulatorii, 
de sprijinire sau, dacă este cazul, şi de frînare. 

În ceca ce priveşte procedura licitaţiilor de import, acestea se 
pot desfăşura în două feluri (după două metode): licitaţii 
obişnuite (la care comanda se atribuie în ziua organizării) şi 
supralicitaţiile (la care atribuirea comenzii este condiționată de 
împrejurarea ca într-un anumit interval de timp de la ţinerea 
licitaţiei să nu intervină o ofertă mai avantajoasă). 
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Ofertele depuse se deschid la data fixată (de comisia de 
adjudecare a licitaţiei), printr-o procedură publică, în cadrul 
căreia se comunică numele participanţilor şi valoarea ofertelor. 

Decizia de adjudecare a licitaţiei este determinată, pe lîngă 
nivelul preţului, şi de alte elemente care pot fi considerate ca 
esenţiale în acceptarea ofertei (de exemplu: caracteristicile teh- 
nice şi tehnologice ale utilajului oferit, economicitatea în 
producție, indicatorii de eficiență economică aprobaţi pentru 
investiția respectivă, termenele de livrare, condițiile de plată,a 
gradului de antrenare a producției interne în fabricarea unor 
subansamble etc.). 

Adjudecarea licitației se constată printr-un proces-verbal, în 
baza căruia comisia de adjudecare anunță participanților 
hotărîrea luată. De asemenea, se comunică în scris firmei care a 
obținut comanda, data pînă la care se va încheia contractul de 
import”. 

În ceea ce priveşte legislația română referitoare la forma de 
vînzare prin licitație, există atît acte normative vechi încă ncabro- 
gate cum este, de exemplu, şi Decretul nr.152/1974 referitor la 
regimul licitaţiilor de import, dar şi acte normative noi care însă 
nu se referă la vînzările de bunuri mobile, ci la vînzările de active 
ale societăţilor comerciale care sînt reglementate prin Normele 
metodologice aprobate prin Hotărîrea Guvernului nr.634/1991 
sau la concesionarea, închirierea şi locaţia gestiunii la care se 
referă atît Legea nr.15/1990 cît şi Regulamentul privind organi- 
zarea licitaţiilor, prezentarea ofertelor şi adjudecarea lucrărilor 
publice, aprobat prin Hotărîrea Guvernului nr.291/1991. 

O completare, corelare şi unificare a tuturor actelor normative 
avînd acest obiect s-ar impune, cu necesitate. 


139 Cu privire la întreg capitolul consacrat contractului de vînzare-cumpărare 
a se vedea I.Macovei, op.cit., p.229-273. 
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b) O grupă importantă de contracte comerciale, alături de 
grupa contractelor de vînzare-cumpărare (de toate tipurile), o 
constituie „contractele de intermediere“ care cuprinde: contrac- 
tul de mandat; contractul de comision; contractul de agency. 

Toate contractele de intermediere, indiferent de tipul lor 
(mandat, comision, agency), conţin, în principal, un număr de 
clauze după cum urmează: titlul contractului: părţile contractante 
(cu menţiunea numelui, domiciliului şi adresa lor comercială); 
textul autentic (Care este învestit cu putere deplină); data intrării 
în vigoare şi a expirării contractului; produsele care fac obiectul 
contractului; teritoriul de acţiune a intermediarului; dreptul de 
exclusivitate; clientela contractului; drepturile şi obligaţiile păr- 
ţilor; comisionul, remiza sau curtajul (care se calculează asupra 
valorii nete sau brute a facturii clientului ori a contractelor 

„ încheiate); rezilierea contractului: litigiile şi modalitatea lor de 
rezolvare; clauze accesorii 

Există şi trăsături caracteristice fiecărui tip de contract de 
intermediere care trebuie examinate separat. 

Contractul de mandat comercial este contractul prin care o 
persoană (mandatarul) se obligă către o altă persoană (mandantul) 
să îndeplinească însărcinarea primită în numele şi în contul 
acestuia din urmă. 

Instituţia civilă a mandatului se aseamănă, prin structură, cu 
instituția comercială a acestui tip de contract, dar se deosebesc 
prin funcţia îndeplinită. Calificarea unui mandat este dată de 
natura obiectului. În comerţul internaţional, obiectul mandatului 
constă în tratarea de afaceri comerciale (bineînţeles avînd un 
element de extraneitate). 

Elementele care individualizează mandatul comercial sînt 
următoarele: poate fi numai convenţional (părţile stabilind 


140 A se vedea, M.G.Le Pan de Ligny, Exportation, Paris, 1967, p.46 şi urm. 
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limitele lui); reprezentarea este de natura contractului şi nu de 
esenţa lui; este întotdeauna un contract cu titlu oneros: man- 
datarul este împuternicit de a face toate actele necesare executării 
operaţiunii cu care a fost însărcinat; se revocă numai pentru 
motive întemeiate 

Mandatarul poate fi un agent, un reprezentant sau cu curtier 
(cu privire la intermediarii dependenţi sau auxiliarii întreprinderii 
comerciale: prepusul, comisul voiajos şi comisul pentru comerţ, 
a se vedea prevederile art.392-404 C.com.). 

Agentul este un intermediar împuternicit să mijlocească, în 
țară sau străinătate, tranzacţii comerciale, 

Activitatea agentului comercial are un caracter profesional şi 
este independentă de durată. 

Raporturile dintre părţi au la bază un interes comun. 

Agentul comercial poate acţiona, ca mandatar, cu sau fără 
reprezentare, în primul caz el negociind şi încheind operaţii 
comerciale, pe cînd ca simplu mandatar (fără reprezentare) el 
doar transmiţînd, după caz, ofertele şi comenzile primite, man- 
dantului, care va decide asupra lor. 

Agentul comercial se poate specializa într-o anumită branşă 
şi, în această calitate de specialist, el poate lucra pentru mai multe 
firme de export. Aşa, de exemplu, în Statele Unite ale Americii, 
agenţii (care sînt denumiți directori de export combinat) 
comercializează produsele unor întreprinderi care nici nu se 
cunosc între cle; aceasta, în schimbul unor reţineri băneşti şi un 
comision!*?, Astfel, pentru întreprinderile industriale care nu au 


141 A se vedca: M.Ilacman, Drept comercial comparat, vol.I, Bucureşti, 
1930, p.580; T.R.Popescu, Dreptul comerţului internaţional, Editura 
Didactică şi Pedagogică, Bucureşti, 1976, p.331 şi urm.; N.Ghimpa, Curs 
de drept civil şi comercial al statelor capitaliste, Bucureşti, 1970, p.513 
1 urm. 

142 A se vedea, [1.13.Maynard, Conducerea activităţii economice, vol.IV, 
Editura Tehnică, Bucureşti, 1972, p.395 şi urm. 
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organe proprii de desfacere, agentul comercial îndeplineşte rolul 
compartimentului comercial, sau, după caz, al compartimentului 
de export. Aceste atribuţii de comercializare sau export, agenţii 
comerciali le realizează cu ajutorul fie a unui aparat specializat, 
fie prin trimiterea de comis-voiajori. 

În raport cu operaţiunile la care participă, agentul comercial mai 
poate fi: distribuitor, depozitar, consignatar sau chiar producător. 

Reprezentantul este un agent comercial căruia o firmă 
producătoare sau comercială, din ţară sau din străinătate, îi 
încredinţează desfacerea curentă a mărfurilor sale. 

Prin contractul de reprezentanţă se stabileşte ca reprezentan- 
tul să se ocupe cu plasarea mărfurilor, să ia măsuri pentru a crea 
condiţii cît mai favorabile şi să reprezinte interesele reprezentan- 
tului. Agentul reprezentant poate avea şi obligaţia de a transmite 
informaţii comerciale curente, de a organiza propaganda Şi 
reclama în ţara importatoare, de a închiria mijloace de transport 
şi de a apăra drepturile asupra brevetelor, patentelor şi mărcilor 
de fabrică. Uncori, are ca sarcini organizarea service-ului sau a 
unei manifestații economice internaţionale. În anumite limite, el 
poate rezolva şi reclamaţiile clienţilor şi să încaseze sumele 
provenite din vînzare. 

În situaţiile în care reprezentantul desfăşoară o activitate de 
mare amploare sau susținută pentru introducerea unci mărfi pe 
piaţă, acesta poate cere apărarea drepturilor sale printr-o „clauză 
de exclusivitate“, prin înscrierea căreia firma exportatoare se 
obligă să nu acorde altor intermediari dreptul de a plasa produsele 
lor pe un anumit teritoriu, iar agentul este recunoscut ca 
„reprezentant general“. Această clauză poate [i şi reciprocă, în 
sensul că şi reprezentantul se poate obliga să nu primească 
reprezentanța unor articole similare de la alţi exportatori. 

În caz de încălcare a prevederilor clauzei de exclusivitate, 
partea în culpă trebuie să plătească, de obicei, o penaliazare. Prin 
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contract se poate stabili „realizarea unor rulaje minime“, sub 
sancţiunea anulării exclusivităţii sau chiar a rezilierii contractului 
de reprezentanţă. 

Curtierul este un intermediar care se ocupă cu mijlocirea 
încheierii contractelor comerciale (de orice fel), prin punerea în 
contact a celor doi parteneri virtuali. 

Curtierul îşi desfăşoară activitatea pe baza unor ordine izo- 
late, fără a avea relaţii contractuale de durată. 

Caracteristica activităţii comerciale desfăşurate de acest in- 
termediar este aceea că nu el personal încheie contractul, ci numai 
constată perfectarea lui, pe baza consimţămîntului exprimat de 
către părţi. În practică dovada încheierii contractului se face prin 
înregistrarea făcută la intermediar. 

Ambele părţi contractante pot lucra cu curticri diferiţi, fiecare 
dintre aceştia acţionînd pentru partea respectivă. 

În principiu, curticrul nu poate fi cumpărător sau vînzător al 
mărturilor tranzacţionate. 

Contractul de comision este un alt tip de contract de inter- 
mediere, prin el o persoană (comisionarul) obligîndu-se din 
însărcinarea altei persoane (comitentul) să efectueze operaţii 
comerciale, încheiind acte juridice. De fapt, contractul de comi- 
sion reprezintă o formă comercială a reprezentării. 

Contractul de comision se poate încheia în două forme: comi- 
sionarul lucrează în nume propriu, dar în contul comitentului sau 
comisionarul acţionează în numele comitentului. 

Trăsăturile contractului de comision sînt următoarele: în 
raporturile dintre comisionar şi comitent există relaţii de mandat; 
comisionarul care a lucrat în numele comitentului apare ca un 
adevărat mandatar, între el şi terţ nestabilindu-se raporturi juri- 
dice; comisionarul care a acţionat în nume propriu are calitatea 
de parte în raportul perfectat cu terțul, garantînd executarea 
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contractului; privilegiul comisionarului asupra bunurilor încre- 
dinţate, ca o garanţie a creanţelor împotriva comitentului!?, 

Contractul de comision se deosebeşte totuşi de contractul de 
mandat prin structură (nu prin esenţă). În practica comerţului 
internaţional, contractul de comision este folosit în vînzarea- 
cumpărarea de mărfuri, în domeniul transporturilor şi în ope- 
raţiunile asupra valorilor mobiliare. 

Trebuie să facem distincţie şi între intermediarii care lucrează 
pe baza contractului de comision, din acest punct de vedere avînd 
de-a face cu: comisionari sau cosignatari. 

Comisionarul are sarcina de a vinde sau cumpăra anumite 
mărfuri, avîndu-şi sediul fic în ţara exportatoare fic în ţara impor- 
tatoare (art.407-412 C.com.). 

Mărturile nu pot fi valorificate de către comisionar decît în 
condiţiile stavilite prin contractul de comision. Prin acordul 
părţilor (comitentul şi comisionarul) sc fixează limita de preţ (în 
cazul vînzării limita este inferioară, neputînd fi redusă, iar în 
cazul cumpărării limita fiind maximă, neputînd fi depăşită). 

Ca măsuri de siguranţă împotriva eventualelor riscuri, comi- 
tentul poate înscrie în contract clauze privind garantarea stocului 
de mărfuri din depozitul din străinătate şi decontarea sumelor 
încasate din valorificarea mărfurilor. De asemenea, se poate 
prevedea dacă din mărfurile aflate la comisionar acesta poate 
cumpăra pe cont propriu. 

Dacă valorificarea mărfurilor se poate face şi pe credit, comi- 
sionarul va răspunde de achitarea ratelor de către cumpărător (în 
acest caz, el avînd dreptul la o retribuţie suplimentară denumită 
„delcredere'*). 


143 A se vedea: M.Ilacman, op.cit., vol.I, p.562 şi unm.; N.Ghimpa, op.cit., 
p.515 şi urm.; T.R.Popescu, op.cit., p.33 şi urm. 
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Consignatarul este un intermediar care primeşte în depozit, 
în ţara importatoare, mărfuri în consignaţie. În felul acesta, comi- 
sionarul devine „consignatar“, iar comitentul „consignant“. 

Contractul de consignaţie reprezintă o formă particulară a con- 
tractului de comision, prin el urmărindu-se accelerarea desfacerii şi 
apărarea în mai bune condiţii a interesului consignantului. 

În contrac tul de consignaţie se prevede valoarea şi sortimentul 
mărfurilor expediate, modul de comercializare şi modalitatea de 
completare a stocurilor. Consignantul îşi rezervă întotdeauna 
dreptul de proprietate asupra mărfurilor trimise, pînă în momen- 
tul vînzării sau depunerii în cont a contravalorii. 

Contractul de agency este tot un tip de contract de inter- 
mediere. În dreptul anglo-american nefiind reglementate contrac- 
tele de mandat şi de comision, intermedierea are loc prin instituţia 
„agency“ 

Raporturile juridice de „agency“ se pot realiza şi prin simplă 
înţelegere (agreement) nu numai neapărat prin contract (deşi 
aceasta este calea obişnuită). 

Prin contractul de agenție o persoană (agent) se obligă să 
acționeze în contul unci alte persoane (principal sau patron). 

Contractul de agenţie se încheie prin acordul părților (el poate 
rezulta şi dintr-o prezumție legală în favoarea terţilor). 

Agentul, care îndeplineşte acte juridice şi prestații materiale 
sub controlul principalului sau patronului, acţionează pe scama 
Sau în interesul patronului, pe baza unei împuterniciri - autority. 
Împuternicirea poate fi reală sau aparentă (cea reală putîndu-se 
da expres sau tacit). 


144 A sevedea,G.C.Cheshire, C.IL.S.Fifoot, M.P.Furmaston, Law of contract, 
Londra, 1972, p.450 şi urm. 
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În funcţie de gradul controlului exercitat de principal sau 
patron, agentul poate fi agent-servant sau independent contractor- 
agent. Iar după felul prestaţiei: general-agent sat cial-agent. 

Contractul de agenţie îndeplineşte atît funcţiile contractului 
de mandat, cît şi cele ale contractului de comision. 

Obligaţiile principale ale părţilor contractante sînt 
următoarele: 

Agentul are îndatorirea să acţioneze potrivit promisiunii făcute. 
El trebuie să lucreze numai în folosul principalului sau patronului şi 
să respecte instrucţiunile primite. În cazul cînd este retribuit are Şi 
obligaţia de a depune o anumită diligenţă şi să fic competent. 

Principalul sau patronul este ţinut să furnizeze agentului 
informaţiile necesare şi să plătească suma stabilită pentru ser- 
viciile prestate. Pentru pierderile şi spezele suportate de agent, 
principalul sau patronul trebuie să acorde o indemnizaţie. 
Pentru serviciile efectuate de agent, principalul sau patronul 


are, în limitele împuternicirii pe care a dat-o, atît o răspundere 


contractuală (cea rezultînd din contractul de agency), cî ŞI O 
răspundere delictuală. 


In privinţa delictelor civile, principalul sau patronul răspunde 
numai pentru actele ilicite comise de apentul 

Agenţii care lucrează în baza col 
brokerii şi factorii. 

Brokerul cste un agent comercial care, 


agency sînt 


ca reprezentant al 
principalului, încheie tranzacţii comerciale 
controlul bunurilor negociate. 
În Anglia şi S.U.A., brokerii sînt reuniți în asociaţii comer- 
ciale, pe criteriul tipurilor de mărfuri. 
Firmele de brokeri asigură desfacerea 


ră a avea posesia şi 


mărfurilor, oferă 
garanţia executării ordinelor primite, calitatea corespunzătoare a 
mărfurilor şi finanţarea tranzacţiilor efectuate. Uneori, în schim- 
bul unei taxe suplimentare, garantează şi 
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Ie, 


realizarea trar 


În comerţul cu unele mărfuri (de exemplu: cauciucul, lemnul, 
untul) brokerii sînt intermediari permanenţi. Ei pot chiar mono- 
poliza intermedierea comercială între exportator şi importator. 

Factorul este un intermediar care lucrează în nume propriu, 
la fel ca şi comisionarul. Activitatea sa constă în vînzarea 
bunurilor pe care i le încredinţează principalul. Asupra acestor 
bunuri, factorul are un drept de posesie şi control, vînzarea lor 
producînd efecte asupra terţilor de bună credinţă, autorizarea 
proprietarului fiind prezumată! “5, 

c) Contractele de concesiune, grupă în care sînt cuprinse: 
contractul de concesiune exclusivă şi contractul de franchising, 
reprezintă o altă categorie de contracte comerciale (interne şi 
internaţionale) care necesită măcar o scurtă trecere în revistă. 

Contractul de concesiune exclusivă este operaţiunea prin 
care o persoană (concedentul) vinde mărfuri unei alte persoane 
(concesionarul) care, la rîndul său, le revinde clienţilor săi. Con- 
cesionarul are o dublă calitate, de cumpărător şi revînzător, el 
lucrînd în nume şi pe cont propriu. 

Avantajele pe care acest tip de contract comercial le oferă 
părţilor sînt următoarele: 

Concedentul îşi asigură desfacerea produselor şi pătrunderea 
pe noi pieţe fără cheltuieli de investiţii. De asemenea, prin 
vinderea mărfurilor concesionarului se obţine şi creşterea vitezei 
de rotaţie a fondurilor circulante. 

În ceea ce îl priveşte pe concesionar acesta beneficiază de 
marca de fabrică a concedentului, obţine monopolul comer- 
cializării mărfurilor şi evită concurenţa. 

Contractul de concesiune are trăsături proprii, care-l disting 
de mandat şi comision, el putîndu-se prezenta în mai multe 


145 În legătură cu contractele de intermediere a se vedea, I. Macovei, op.cit., 
p.274-282. 


211 


variante şi putîndu-se încheia cu clauza de exclusivitate a apro- 
vizionării sau a vînzării. Aceste trăsături sînt următoarele: 

Dubla legătură de exclusivitate prin care concedentul se 
obligă să vîndă anumite mărfuri, iar concesionarul să le cumpere 
şi revîndă clientelei sale; 

Activitatea concesionarului se desfăşoară în mod independent; 

Retribuţia concesionarului constă în diferenţa dintre preţul de 
cumpărare şi cel de revînzare; 

Durata concesiunii este, în principiu, pe termen de un an. 

Contractul de concesiune are următoarele efecte: 

Concedentul are obligaţia să vîndă într-o zonă determinată 
numai concesionarului, trebuind, în plus, să asigure o aprovi- 
zionare ritmică, precum şi condiţii de credit avantajoase; 

Concesionarul este obligat să comercializeze mărfurile stabi- 
lite prin contract şi să nu facă concurenţă concedentului prin 
vînzarea de produse similare aparţinînd altor producători. Pentru 
realizarea eficienţei necesare, concesionarul poate fi ţinut să 
asigure un anumit rulaj, să organizeze publicitatea comercială, să 
efectueze service-ul după vînzare etc.; 

Concesiunea exclusivă poate necesita şi încheierea unui contract de 
depozit, caz în care concesionarul, ca depozitar de data aceasta, va avea 
îndatorirea să conserve mărfurile primite şi să le restituie la termen. 

Încetarea contractului de concesiune survine la împlinirea 
termenului sau prin reziliere. 

Concesiunea poate fi reînnoită (ţinîndu-se, desigur, seamă de 
rezultatele obţinute), refuzul de reînnoire putînd da loc la daune 
interese, dar numai în situaţia în care este vorba de un abuz de 
drept. În cazul cînd contractul de concesiune nu a mai fost 
reînnoit, concesionarul este liber să preia o altă concesiune, chiar 
similară, utilizînd rețeaua comercială existentă. “5, 


146 Ibidem, p.286-287. 
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Contractul de franchising este operaţiunea prin care o 
persoană (franchisorul) acordă altei persoane (franchiser) con- 
cesiunea unei mărci, precum şi mijloacele de comercializare a 
mărfii sau serviciului. 

Conceput ca o metodă de a realiza afaceri (producere sau 
comercializare într-un anumit teritoriu, de mărfuri sau servicii 
lansate anterior cu succes în alte zone) franchising-ul se constituie 
într-o relaţie contractuală ce are ca obiect acordarea unei con- 
cesiuni prin care franchiser-ul primeşte de la franchisor dreptul 
de a se angaja în producerea, ofertarea, vînzarea sau distribuirea 
unor bunuri sau servicii conform unui anumit plan general de 
marketing elaborat de franchisor. 

Contractul de franchising (al cărui concept istoric datează 
încă din Evul Mediu, odată cu instituţionalizarea categoriei colec- 
torilor de impozite) este una din cele mai moderne metode 
contemporane de a face afaceri, pe baza colaborării permanente 
dintre deţinătorul de licenţă sau depozitarul unei experienţe avan- 
Sate într-un domeniu dat şi cel ce primeşte dreptul de concesiune 
care-şi asumă obligaţii legate de difuzarea din teritoriu. 

Franchisorul transferă experienţa sa franchiser-ului, îl instru- 
ieşte, îi pune la dispoziţie sistemul de know-how, inclusiv metodele 
secrete comerciale şi copy-right-ul, îi asigură accesul la sistemele de 
publicitate şi reclamă, la rețelele de aprovizionare şi desfacere, îl 
asistă oriunde este necesar pentru asigurarea succesului. 

Franchising-ul converge cu tendinţa actuală a fiecărui individ de 
a lucra pentru sine însuşi, devenind propriul său stăpîn. Acest sistem 
- renăscut după anii 80, mai ales în S.U.A. - se dovedeşte în prezent 
metoda cea mai sigură de a deveni om de afaceri independent. 
Franchisorul îşi promovează activitatea în teritorii noi, în cunoştinţă de 
cauză şi încasează procente din profiturile realizate, iar franchiser-ul 
beneficiază de o experienţă, reduce povara şi riscul investiţional şi se 
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va afla în fața unui produs sau serviciu cunoscut, apreciat şi stabil 
din punct de vedere financiar şi comercial. 

Pe plan teoretic mai larg franchisingul poate fi considerat că 
are şi un rol modelator al fenomenelor social-politice pe baza 
influenţei pe care metoda o poate avea, lumea dezvoltată jucînd 
rolul franchisor-ului, iar restul lumii rolul franchiser-ului, dar 
aceasta reprezintă o idee care, deşi exprimată în literatura de 
specialitate n , depăşeşte sfera economicului. 

După cum se observă, contractul de franchising prezintă 
Oarecum caracterele şi a altor operaţii comerciale şi anume: 
vînzarea cu monopol, know-how şi reprezentarea. Prin inter- 
mediul franchising-ului se creează o unitate economică între 
întreprinderile producătoare şi societăţile specializate în vînzarea 
mărfurilor, activitatea franchiser-ului fiind controlată în mod 
strict de către franchisor. 

Contractul de franchising oferă multiple avantaje ambelor părţi: 

Franchisor-ul pătrunde pe pieţele externe fără eforturi de 
investiţii şi în condiţii de eficienţă, el avînd şi posibilitatea de 
reinvestiţii şi de diversificare a activităţii de export. 

Franchisec-ul îşi desfăşoară activitatea cu mijloacele con- 
cedentului, asigurîndu-şi astfel clientela şi extinderea operaţiilor 
comerciale. În acelaşi timp el îşi menţine independenţa avînd şi 
dreptul, în anumite condiţii, de a revinde concesiunea acordată. 

Efectele contractului de franchising au anumite trăsături 
specifice, care-l deosebesc de contractul de concesiune exclusivă 
(deşi există şi similitudini). 

Franchisorul cedează concesionarului, aşa cum am arătat mai 
înainte, un proces de fabricaţie şi de distribuţie a unei mărfi sau 
serviciu. Însă, pentru a-şi asigura eficienţa operaţiei va trebui să 
supravegheze activitatea comercială a concesionarului şi să-i dea 


147 A sevedea, D. Voiculescu, Franchising, Editura “ Intact”, Bucureşti, 1992. 
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şi asistenţa necesară: tehnică, publicitară şi de altă natură. De cele 
mai mule ori îi asigură acestuia şi exclusivitatea operaţiunilor pe 
un anumit teritoriu. 


Franchisce-ul, la rîndul său, are unele obligaţii: acţionează în 
numele m sau în baza unei formule de proprietate a con- 
cedentului; asigură funcţionarea comercială; finanţează inves- 
tiţiile; plăteşte concedentului o taxă de intrare pentru admiterea 
în afacere şi o redevenţă (royaltie) care se calculează în procente 
sau într-o cotă fixă, în funcţie de desfacerile realizate. 

Încetarea contractului de frachising are loc prin ajungerea la 
termen şi reziliere. La expirarea termenului părţile au posibilitatea 
de a reînnoi contractul. În caz de neîndeplinire a obligaţiilor asumate 
prin contract, rezilierea operează de plin drept j 

d) Contractele de transfer de tehnologie constituie o altă grupă 
de contracte comerciale, cu mare pondere şi prezentînd o impor- 
tanță deosebită în cadrul schimburilor internaționale. Aşa cum s-a 
subliniat în literatura juridică elementul esențial al acestei operații 
de comerț îl reprezintă, cum o arată chiar şi titlul acestei grupe 
speciale de contracte, transferul sau schimbul de tehnologic. 

Sub efectul difuzării bunurilor tehnice raporturile interumane 
sînt pe punctul de a se transforma fundamental. Sociologii au 
demonstrat de multă vreme că viaţa în societate s-a schimbat 
radical din momentul apariţiei telecomunicaţiilor şi aparaturii 
electrice destinate gospodăriilor. O atare evoluţie spectaculoasă 


v 


148 A se vedea, I.Macovei, op.cit., p.287-288 

149 A se vedea: Yolanda Eminescu, Transferul de tehnologie în raporturile 
Juridice ale societăților mixte, în lucrarea colectivă “Societăţile mixte 
constituite în România”, Editura Academiei, Bucureşti, 1976, p.200 şi urm.: 
Idem, Probleme juridice ale transferului de tehnologie, Editura 
Academiei, Bucureşti, 1979, p.11 şi urm.; Silvia Brebenel, Practica 
transferului internaţional de tehnologie, Editura Tehnică, Bucureşti, 
1977, p.41 şi urm.; O. Crauciuc, Transferul de tehnologie, în lucrarea 
colectivă “Principii şi forme juridice ale cooperării economice 
internaţionale”, Editura Academiei, Bucureşti, 1979, p.153 şi urm. 
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nu putea să nu influenţeze profund şi sfera raporturilor juridice. 
Bunurile tehnice, factor de transformare a multor aspecte a rapor- 
turilor juridice umane, au contribuit, de asemenea, şi la o evoluţie 
a raporturilor juridice corespunzătoare primelor. Cu alte cuvinte, 
raporturile juridice referitoare la bunurile tehnice (producerea şi 
difuzarea lor) prezintă particularităţi care nu pot fi ignorate. 
Tehnicitatea acestor obiecte exercită o influenţă deosebită asupra 
regimului juridic aplicabil în cazul unor operaţiuni comerciale 
avînd un atare obiect (producerea şi difuzarea bunurilor tehnice), 
fie că este vorba de responsabilitatea contractuală sau cxtra- 
contractuală, fie că este vorba de litigii în legătură cu producerea 
şi difuzarea de bunuri tehnice. 

Influențele pe plan juridic îşi au geneza în însăşi calităţile 
bunurilor tehnice care consistă în “aplicarea de cunoştiinţe teh- 
nologice” şi “precizia” acestor bunuri. 

Aplicarea cunoştinţelor tehnologice se operează la două ni- 
vele distincte: pe de o parte, bunul tehnic este fructul unei 
investiţii (întrucît existenţa sa nu depinde numai de elementele 
materiale ci şi - mai ales - de ceea ce se numeşte “materie 
cenuşie”), iar, pe de altă parte, chiar şi utilizarea sa necesită foarte 
adesea anumite cunoştiinţe. Chiar dacă, în cea mai mare parte, 
este vorba de cunoștiințe simple necesitatea lor nu poate fi negată. 
De altfel, o bună parte din bunurile tehnice trebuic să fie utilizate 
de specialişti, de oameni de meserie (cum este, de exemplu, cazul 
aparatelor de radiografie, strungurile etc.). 

O altă caracteristică a bunurilor tehnice este cea a “preciziei” 
lor. Aceasta, desigur, variază de la un bun la altul, de la o categorie 
de bunuri, la altă categorie de bunuri. Astfel, dacă în privința 
echipamentelor domestice precizia este relativă (un program al 
unei maşini de spălat neavînd nevoie de o mare rigoare în sta- 
bilirea duratei fiecărei operații), în schimb, echipamentul in- 
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dustrial trebuie să fic foarte precis, iar această calitate interesează 
atît producția, cît şi utilizarea acestor bunuri. 

Produs al științei, bunul tehnic poate fi, eventual, şi o victimă 
a sa, datorită rapidității apariției descoperirilor științifice care nu 
au doar efectul perfecţionării tehnicilor deja realizate, ci nasc noi 
procedee, aparate din ce în ce mai perfecţionate. Şi, această 
mişcare continuă, de un dinamism din ce în ce mai accelerat, 
atrage, ca o consecinţă ineluctabilă, o depreciere a bunurilor 
tehnice mai vechi care îndeplinesc acceaşi funcţiune (uzura 
morală). Adesca ea provoacă chiar o cădere brutală a interesului 
existent pînă la un moment dat de a se utiliza bunuri tehnice încă 
aflate în funcţiune, acestea trebuind înlocuite (retehnologizare) 
întrucît folosirea lor în continuare ar deveni oncroasă dacă nu şi 
neraţională sau ridicolă (fenomenul de obolescenţă, modalitate 
de desuetudine proprie bunurilor tehnice). Informatica oferă un 
exemplu frapant în această privinţă. Din momentul naşterii sale, 
spre anul 1952, au apărut trei sau patru generaţii de ordinatoare 
electronice, adică trei sau patru concepţii radical noi, fiecare 
dintre ele reprezentînd un progras fantastic faţă de cel precedent. 

Evident că proprietăţile sus-menţionate (aplicarea de cunoş- 
tințe tehnologice şi precizia) nu se manifestă cu aceeaşi inten- 
Sitate în privinţa tuturor bunurilor tehnice; la uncle, ele sînt puţin 
perceplibile, la altele un prezintă aceeaşi importanţă, la altele, 
dimpotrivă, ele capătă un relief pregnant. Tehnicitatea comportă, 
aşadar, o infinitate de grade. Ca atare, se pot diferenţia bunurile 
de înaltă tehnicitate şi să se identifice caracteristicile lor, pentru 
a putea fi evidenţiate în contractele de distribuţie a lor, pentru a 
se putea profita de aceasta pentru ocuparea unui segment cît mai 
important al pieţei. Dar, desigur, trebuie să se ţină scama de toată 
gama de bunuri tehnice, de la cele mai modeste pîna la cele mai 
sofisticate, pentru că numai astfel se poate realiza o gradaţie a 
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anumitor efecte juridice, proporţională cu nivelul tehnic al 
bunurilor respective. 

Deja asemenea probleme ritoare la bunurile tehnice au 
reţinut atenţia legiuitorului şi ir telor de judecată. De cxem- 
plu, în materie de navigaţie aeriană, puterile extinse acordate 
ministrului transporturilor at ientare potrivi 
exigenţele tehnice sînt cele ritatea zborurilor. De 
asemenca, în telecomunicaţii controlul statului este calculat pe 
dispoziţii tehnice precise. 

Impactul produs de maşină asupra civilizaţiei şi dreptului este 
extrem de profund. Astfel, înregistrările muzicale (discuri şi 
casete), cinematograful şi televiziunea au necesitat adaptări im- 
portante ale dreptului de proprietate literară şi artistică. Enor- 
mitatea prejudiciilor rezultate din catastrofele aeriene au condus 
pe legiuitor la limitarea cuantumului r | 

Observarea tuturor repercusiunilor juridice ale difuzării bunu- 
rilor tehnice în societate este o sarcină gigantică care, de altfel, 
depăşeşte obiectul preocupării noastre. De aceea, ne vom limita, 
în cele ce urmează, doar la aspectul distribuirii la utilizatori a 
bunurilor tehnice, mai precis numai de instrumentele contractuale 
specifice acestor operaţii. 

Desigur însă, că această categorie de contracte comerciale vor 
trebui să reflecte influenţele la care ne-am referit mai înainte, căci 
distribuirea de bunuri tehnice către industriaşi, comercianţi, pro- 
fesionişti de toate categoriile sau simplii consumatori reprezintă un 
tot în care sînt angrenate interesele tuturor persoanelor respective; 
înaintea utilizatorului există detailistul şi în spatele acestuia grosistul 
şi fabricantul. Or, nu există un echilibru Just între toate aceste 
categorii, din cauza inegalităţi de posibilităţi şi forţe. Dar, interesele 
fiecăruia trebuie apărate şi acest lucru se realizează prin diferitele 
tipuri de contracte din această categorie de care ne ocupăm. 
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Mai înainte de a trece la analiza propriu-zisă a fiecărui tip de 
contracte comerciale care se încadrează în categoria globală de 
contracte de distribuire a bunurilor tehnice, este necesar să sub- 
liniem trei trăsături care caracterizează profilul distribuirii 
bunurilor tehnice: complexitatea, fragilitatea şi rigoarea (acest 
examen fiind concludent pentru analiza conţinutului contractelor 
comerciale din această categorie). 

Complexitatea. Distribuirea bunurilor tehnice se face, de 
regulă, acompaniată de prestații accesorii sau servicii după 
vinzare. Apoi, varietatea formelor de distribuire a bunurilor şi 
serviciilor complică şi mai mult aceste operaţii. 

Fragilitatea derivă din posibilităţile multiple ale invocării 
viciului de consimţămînt. Adesea se spune despre curnpărătorul 
unui bun tehnic că este dezamăgit, pur şi simplu pentru că s-a 
înşelat în alegerea sa. Iar, instanţele de judecată apleacă o ureche 
favorabilă acestor doleanţe. De aceea, un contract avînd drept 
obiect distribuirea unui bun tehnic este adesea expus nulităţii 
pentru viciu de consimţămînt. 

Dar, fragilitatea operaţiei mai poate rezulta chiar şi dintr-o 
alegere deliberată a părţilor; căci, în faţa unor riscuri crescute 
datorită insatisfacţiei utilizatorilor, ele preferă să recurgă la o 
formă contractuală foarte suplă, cum ar fi, de exemplu, în- 
Chirierea pe scurtă durată. 

Rigoarea reprezintă transpoziţia pe plan juridic a con- 
secinţelor de ordin tehnologic. Ca atare, executarea anumitor 
obligaţii, cum ar fi, de exemplu, livrarea şi garanţia devin mult 
mai exigente. 

Rigoarea apare şi ca un efect secundar al complexităţii ope- 
raţiei. Într-adevăr, se poate interpreta ca o marcă de rigoare, 
legătura excepţională de ordin juridic stabilită (fie de tribunal, în 
caz de conflict, fie chiar de părţi) între distribuirea bunului tehnic 
şi mijloacele indispensabile utilizării sale. 
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Iată în linii foarte generale contextul în care trebuie privite şi 
analizate tipurile de contracte care se integrează în ansamblul 
contractelor avînd drept obiect transferul de tehnologie. 

Din această categorie de contracte comerciale fac parte: con- 
tractul de licenţă,contractul de know-how şi contractul consul- 
ling-engineering.; 

Contractul de licenţă este acea convenţie prin care titularul 
unui brevet (licenţiatorul) transmite unui beneficiar (licenţiatul) 
dreptul de folosinţă a unei invenţii. 

Contractul de licenţă conferă părţilor importante avantaje: 

Licenţiatorul evită barierele vamale şi măsurile restrictive cu 
caracter netarilar; beneficiază de repartizarea zonelor de des- 
facere şi înlăturarea concurenței; are avantajul stimulării ex- 
porturilor de utilaje, maşini şi materii prime; poate valorifica 
rezultatele cercetării, precum şi potenţialul de proiectare; obţine 
participaţi directe la beneficiile obiectivelor realizate etc. 

Licenţiatul are şi el avantaje nu mai puţin importante: rea- 
lizează economii valutare prin reducerea importului de mărfuri 
similare sau identice; introduce tehnici avansate, deci devine 
competitiv pe piaţă; poate asimila tehnici complexe; beneficiază 
de promovarea exporturilor de mărfuri produse sub licenţă. 

Caracterele juridice ale contractului de licenţă sînt urmă- 
toarele: este un contract “intuitu personae”, întrucît se încheie în 
vederea calităţilor personale ale licenţiatorului; în lipsa unei 
prevederi exprese este un contract incesibil; contractul de licenţă 
nu implică un act de dispoziţie asupra dreptului exclusiv din 
brevet. Licenţiatorul transmite numai folosinţa dreptului de ex- 
ploatare, care poate fi totală sau parţială. 

În funcţie de întinderea drepturilor atribuite prin contractul de 
licenţă, acesta poate fi de două feluri: licenţă exclusivă şi licenţă 
neexclusivă sau simplă. 
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Licenţa exclusivă este aceea prin care licenţiatorul renunţă 
la posibilitatea de a mai acorda alte licenţe, licenţiatul avînd un 
drept exclusiv de utilizare a invenţiei. 

La rîndul lor, licenţele pot să îmbrace mai multe forme: 
licenţe nelimitate sau depline (cînd licenţiatul beneficiază de 
exclusivitate pe toată durata de valabilitate a brevetului); licenţe 
limitate (cînd dreptul de folosire a invenţiei, deşi exclusiv, 
prezintă unele îngrădiri cu privire la: modul de aplicare a 
invenţiei; utilizarea obiectului contractului; perioada de timp). 

Licenţa neexclusivă este cea prin care licenţiatorul are drep- 
tul de a utiliza sau transmite brevetul, iar licenţiatul de a folosi 
invenţia în condiţiile convenite. 

Licenţele neexclusive pot fi, şi ele, depline sau limitate. 

În ceea ce priveşte clauzele restrictive, în afară de îngrădirile 
specifice licenţelor neexclusive limitate, se mai recurge şi la 
următoarele limitări: întinderea în spaţiu; cantitatea de obiecte 
produse; preţurile de vînzare. 

În Situaţia în care există mai mulţi licenţiaţi (fiind vorba de 
licenţe neexclusive) condiţiile create pot fi diferite pentru fiecare 
dintre ei. Pentru aplicabilitatea unui regim unitar, în contractul de 
licenţă se poate insera clauza naţiunii celei mai favorizate sau 
clauza licenţei colective. 

Efectele contractului de licenţă se concretizează după cum urmează: 

Licenţiatorul are obligaţia să asigure beneficiarului o exploatare 
optimă a invenţiei şi de a garanta „ui existența dreptului acordat. 

Licenţiatul este ţinut să folosească invenţia în condiţiile 
stabilite şi să plătească preţul (acesta se poate plăti în mai multe 
modalităţi: o sumă forfetară integrală; o sumă globală iniţială; un 


150 A se vedea, P.Roubier, Le droit de propriété industrielle, vol.II, Paris, 
1954, p.256 
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suplimentare pentru compensarea diferențelor). 

Contractul de licență încetează la expirarea duratei pentru 
care licența a fost acordată sau cînd invenția a inirat în domeniul 
liberei concurențe, după împlinirea perioadei stabilită de lege ne 

Contractul de know-how necesită u sta explicaţii prealabile 
cu privire la noţiunea de “know-how”. Acest termen wey ine de 
la expresia “the know-how to do iť ’ (a şti cum sau în ce fel să se 
facă). El reprezintă un ansamblu de cunoştinţe au nebre- 
vetate, necesare la elaborarea, fabricarea, exploatarea şi, uneori, 
chiar comercializarea unui produs ' 

Calea specifică de transmitere a know-how-ului (tehnologie, 
procedee, cunoştinţe de specialitate) o constituie contractul de 
know-how care are următoarele caracteristici: noutatea (care deşi 
relativă şi subiectivă are valoare prin eficienţa şi utilizarea rezul- 
tatului); secretul (care trebuie păstrat de părţile contractuale); 
potire pie componente (care pot îmbrăca forme 

ariate); dinamismul operaţiunii (fiind un proces în continuă 
ere aim 

Contractul de know-how poate fi de mai multe fe luri, în raport 
de criteriile deduse fie din complexitatea operaţiunii, fie din 
interferența cu alte operaţiuni. 

După gradul de complexitate a operaţiunilor, contractele de 
know-how se pot împărţi în: contracte prin care se transferă o 
tehnologie sau un procedeu (în stadiul determinat de mome entul 
încheierii) prin acte simple; contracte care cuprind acele: şi ope- 
raţiuni de transfer, dar prin acte complexe şi succesive stabilite 
în mai multe faze; contracte prin care se transferă produse şi 


acovei, op.cit., p.293 
specialitate noțiunea de know-how a fost definită în mai 
elementele esenţiale rămîn: abilitatea tehnică, 
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Acest transfer poate avea loc în mai multe modalităţi şi anume: 
rimiterea de documente, planuri, desene, manuale, modele, for- 
cl >; furnizarea de material sau a unei părţi din material; trimiterea 
de tehnicieni în întreprinderea beneficiarului; primirea de tehnicieni 
ai beneliciarului pentru stagii de SI e 

Datorită complexității clemer 
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La rîndul său beneficiarul sau dobînditorul are şi el obligaţii 
şi anume: plata prețului; păstrarea secretului; menţinerea calităţii 
produselor obţinute. 

Plata preţului poate consta într-o sumă de bani, în produse sau 
alte cunoştiinţe tehnice (în schimb). Iar, atunci cînd plata se face 
printr-o sumă de bani, aceasta poate fi globală, forfetară sau cote 
părţi din valoarea producţici rezultate. 

Păstrarea secretului, în absenţa brevetului, constă în obligaţia 
beneficiarului de a nu divulga şi altor persoane informaţiile pe 
care le-a primit de la transmiţător. 

În practica internaţională, în lipsa unor texte de lege refe- 
ritoare la această problemă, se folosesc, înainte de începerea 
tratativelor, următoarele două modalităţi: 

- beneficiarul emite un document prin care se obligă să ţină 
strict confidenţial toate informaţiile primite; 

- între partenerii potenţiali se încheie o convenţie. 

De proprietatea documentaţiei tehnice oferită în timpul nego- 
cierilor se ocupă şi Condiţiile generale de vînzare ale C.E.E. care 
prevăd că documentaţia care se va utiliza la fabricarea totală sau 
parţială a obiectului rămîne în proprietatea vînzătorului. Fără o 
aprobare expresă, documentaţia nu poate [i folosită, reprodusă 
sau comunicată terţilor de către cumpărător. Cu titlul de excepţie, 
documentaţia poate trece şi în proprietatea cumpărătorului dar 
numai dacă: s-a stipulat o clauză expresă în acest sens sau cînd 
documentaţia ţine de un contract prealabil şi distinct de studiu, 
care nu conţine vreo rezervă a vînzătorului 

Părţile, de comun acord, pot stipula în contract şi alte obligaţii, 
reciproce sau unilaterale, cum ar fi: comunicarea eventualelor 


153 A se vedea: par.3.2 lit.b din Condiţiile generale de furnizare la export a 
materialelor de echipament nr.547, Geneva, 1955; par. 3.2 lit.b din 
Condiţiile generale pentru livrarea şi montajul materialelor de echipament 
pentru import şi export nr.188, Geneva, 1957. 
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perfecționări şi modificări aduse obiectului contractului (foarte 
importantă, pentru a se evita efectele uzurii morale); regimul 
taxelor fiscale şi altele. 

Contractul de know-how încetează la expirarea termenului 
stipulat, prin denunţare sau reziliere, 

Contractul de consulting-engineering constă în studierea şi 
cercetarea, în folosul beneficiarului, a posibilităţilor tehnice şi com- 
erciale, raportate la stadiul actual al ştiinţei şi practicii, într-un anumit 
domeniu, şi acordarea corespunzătoare de asistenţă tehnică. 

Consultantul propune numai soluţii fără a participa la luarea deciziilor. 

După cum se poate observa, este vorba de două activităţi 
distincte: consulting şi engineering. 

Consulting-ul este o activitate de consultare care cuprinde o 
sferă largă de operaţiuni, confundîndu-sc cu interesele bene- 
ficiarului, cxceptindu-se, totuşi, participarea la luarea deciziilor. 

Engencering-ul este un complex de operaţiuni, prealabile sau 
concomitente, de concepţie şi elaborare, precum şi de coordonare 
şi executare a proiectelor şi lucrărilor pentru realizarea unui sau 
unor obicctive, Astfel de operaţiuni se îndeplinesc în două faze: 
faza de studii, care include cercetările în baza căreia se elaborează 
un proiect; faza de executare, care cuprinde realizarea sau 
punerea în funcţiune a unui obiectiv, 

În raport cu natura prestaţici executate sau care urmează a se 
executa, activitatea de engincering poate implica următoarele ope- 
raţiuni: engineering economic (stabilirea ştiinţifică a soluţiei optime 
pentru realizarea unui obiectiv); engineering de proiectare (lucrările 
de proicctare necesare pentru realizarea fizică a obiectivului); en- 
ginecring industrial (organizarea şi coordonarea activităţii oa- 
menilor, materialelor şi utilajelor, în vederea realizării la termen şi 
cu cheltuielile minime a unor produse competitive). 

Noţiunile ca şi activităţile de “consulting” şi “engincering” 
pot fi utilizate împreună sau separat (contractele putînd fi, aşadar, 
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fie de consulting, fie de engineering, fie de consulting - engineer- 
ing). Fiecare dintre ele prezintă trăsături proprii. Dar, prin conți- 
nutul lor, ele se aseamănă. Tendinţa actuală este aceca de a se da 
preponderență laturii comerciale a engincering- ului. 

Activitatea de consulting-enginecring se desfăşoară de in- 
gineri şi tehnicieni, de obicei grupaţi în societăţi sau organizaţii 
de specialitate. Din acest punct de vedere (cel organizatoric), 
societăţile de consulting-engincering sînt de două feluri: societăţi 
comerciale autonome (organizaţii sau cabinete de ingineri con- 
sultanţi; gradul lor de autonomie fiind determinat de aportul cu 
care băncile sau firmele industriale participă la capitalul social); 
societăţi comerciale integrate (care depind, nemijlocit, de fir- 
mele industriale, prezentînd filiale sau servicii de Studii, ce 
lucrează pentru terţi. Prin activitatea lor, societăţile comerciale 
integrate îndeplinesc şi serviciile care sînt premergătoare înche- 
ierii operaţiunilor comerciale internaţionale). 

Ţinîndu-se seama de obiectul lor de activitate soc ictăţile respec- 
tive pot fi: societăţi de proiectare şi construcţii; societăţi specializate 
în conducerea activităţii întreprinderilor; societăţi de cercetare!5% 

Potrivit principiilor generale aplicabile în materi gs, contrac- 
tul de consulting-engineering este supus legii beneficiarului sau 
legii constructorului "6 

În activitatea de consulting-engineering sînt utilizate următoa- 
rele forme de contracte: contractul în regie (cheltuielile firmei de 


154 A se vedea, A Pascale, N. Stanciu, Consulting-engincering, mijloc de 
stimulare a exportului de maşini şi utilaje, în “Informaţii de comerţ 
exterior” nr.50/1970. p.1 şi urm. 

155 A se vedea: Ada Peiris, Noțiunea de contract de engincering 
propriu-zis, în “Analele Universității Bucureşti”, seria ştiinţe juridice, 
nr.1/1969,p.64 şi urm.; V.Babiuc, Contractul de engincering în comerţul 
exterior, în “Revista română de drept” nr.11/1975, p.6 şi urm. 

156 A se vedea, par.28 pct.2 din Condiţiile generale pentru fumizarea şi 
montajul materialelor de echipament la import şi export nr. 188 A, Geneva, 
1957 
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engineering pentru lucrările efectuate se controlează de 
beneficiar); contractul la cheie (firma de engineering livrează 
beneficiarului un anumit obiectiv în stare de funcţionare, lucrarea 
fiind plătită printr-o sumă globală forfetară); contractul pentru 
servicii (retribuţia se face printr-o sumă fixată sau procentuală, 
raportată la costul obiectivului); contractul mixt sau combinat 
(echipamentele şi serviciile prestate se plătesc printr-o sumă fixă 
globală, iar materialele şi serviciile locale se vor achita în forma 
cost plus onorar). 

Sfera largă a operaţiunilor ce se efectuează în baza contrac- 
tului de consulting-engineering, care merge de la simple consul- 
taţii pînă la realizarea unor proiecte sau chiar înfăptuirea fizică a 
unor obiective, impune o stabilire riguroasă a obiectului contrac- 
tului, domeniul său de cuprindere trebuind a fi determinat printr-o 
descriere cît mai exactă posibil. 

Fără ca distincţia să fie netă, contractul de consulting- en- 
gineering cuprinde obligaţii de mijloace, iar contractul comer- 
cial-engineering conține obligații de rezultat ™. 

În ceea ce priveşte efectele contractului de consulting- en- 
gineering, acestea sînt în funcţie de specificul (forma, conținutul) 
contractului încheiat, societatea respectivă trebuind să-şi îndepli- 
nească obligaţiile asumate prin convenţie, respectînd indicaţiile 
beneficiarului. Aceste obligaţii pot consta în “a da”, “a face” sau 
“a nu face”. În linii generale, obligaţiile societăţii pot fi urmă- 
toarele: efectuarea de studii; prestarea de asistenţă tehnică; con- 
ducerea realizării obiectivului lucrărilor de montaj; predarea 
documentaţiei obiectivului; garantarea funcţionării şi capacităţii 
obiectivului; păstrarea secretului informaţiilor şi realizăritor etc. 


157 A se vedea în această privință: T.R.Popescu, op.cit., p.403; V. Babiuc, 
Unele aspecte ale executării contractului de engineering în comerţul 
exterior, în “Revista română de drept” nr. 10/1976, p.23 şi urm. 
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Clientul (beneficiarul) are, în principal, obligaţia de a plăti preţul 
și a preda toate datele şi informaţiile cerute. De asemenea, e! poate 
fi obligat să presteze unele servicii, să furnizeze anumite materiale 
sau produse sau să obţină autorizaţiile şi avizele. necesare. 

Plata preţului se face numai de client (beneficiar). 

Valoarea retribuţiei include şi cheltuielile cu caracter permanent, 
întreprinse de societate pentru sporirea potenţialului tehnico-ştiinţific. 

Pentru calcului plăţii se pot folosi mai multe metode (în funcţie 
de obligaţiile societăţii de consulting-engineering): metoda timpului 
folosit (retribuirea se face prin aplicarea unor nivele de plată pe 
unitatea de timp consumat, la care se adaugă cheltuielile specifice); 
metoda cost plus onorar (plata se determină prin adăugarea la 
cheltuielile societăţii a unci sume, convenite anticipat, cu titlu de 
onorar); metoda sumă forfetară (volumul retribuţiei se stabileşte sub 
forma unei sume globale, ce acoperă toate activităţile societăţii); 
metoda procentajului (suma de plată se stabileşte prin aplicarea la 
valoarea lucrării a unui procent fix, prevăzut în contract). 

Răspunderea părţilor pentru neexecutarea obligaţiilor asu- 
mate prin contractul de consulting-engineering va răspunde, în 
raport cu întinderea şi caracterul obligaţiilor asumate, plătind 
daune - interese şi penalităţi. 

Se va ţine seamă de anumite reguli şi anume: societatea 
răspunde numai dacă a săvirşit o greşeală profesională; răs- 
punderca este angajată numai în măsura în care, datorită culpei 
societăţii, s-a cauzat o pagubă; reparația prejudiciului va cuprinde 
doar consecinţele directe (damnum emergens); despăgubirile 
sînt proporţionale cu onorariul, fără a-i depăşi cuantumul 5%, 


158 A se vedea, R.Coleue, A. Huben, P.Peli, Les contrats de consulting- 
engincering, în “Contrats d'engineering”, Liege, 1964, p. 108 
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Clientul (beneficiarul) răspunde pentru neplata prețului, dar şi 
pentru respectarea dreptului de proprietate industrială şi intelectuală 
a societăţii, precum şi pentru exactitatea datelor transmise. 

În caz că lucrarea se întrerupe sau este redusă ca dimensiune, 
fără ca societatea de consulting-engineering să aibă vreo culpă 
pentru aceasta, clientul trebuie să plătească lucrările executate şi 
să restituie cheltuielile efectuate. De asemenea, el va trebui să 
plătească şi o despăgubire de 20% din sumele ce ar fi revenit 
societăţii dacă lucrarea se executa în întregime. 

e) Contractele de finanţare a operaţiunilor comerciale 
constituie ultima grupă de contracte comerciale de care înțelegem 
să ne ocupăm, în acest capitol. 

În această grupă trebuiesc incluse: contractul de leasing şi 
contractul de factoring. 

Contractul de leasing 159 este o operaţiune comercială prin care 
o persoană cumpără unele bunuri de la un vînzător, pentru a le 
închiria unui client care le solicită (cu acest ultim titlu). Deci, în 
contractul de leasing intervin mai multe persoane: vînzătorul (fur- 
nizorul, constructorul, producătorul) lucrului; cumpărătorul bunului 
(care este finanţatorul operaţiei, de obicei o persoană specializată) şi 
clientul solicitator (Chiriaşul, locatarul, beneficiarul, utilizatorul). 

Prin operaţiile de leasing se închiriază temporar bunuri de 
investiţii, bunuri imobiliare şi servicii. Dar, de regulă, bunurile 
date în locaţie sînt maşinile şi utilajele. 

Caracteristica contractului de leasing constă în posibilitatea pe care 
oare clientul ca la împlinirea termenului să cumpere bunul închiriat 50, 


159 Noțiunea de “leasing” provine de la verbul to lease care înseamnă “a 
închiria”, š 

160 A se vedea, pe larg, în legătură cu acest tip de contract: D.Eftimescu, 
V.Babiuc, Contractut de leasing ca instrument de realizare a unor 
activităţi de comerţ exterior, în “Revista română de drept” nr.1/1973,p.19 
şi urm.; I.R.Popescu, op.cit., p.363 şi urm. 
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Leasingul a apărut, ca modalitate operaţională comercială, 
urmare a rigidităţii procedeelor de finanţare a comerţului şi a 
necesităţii dotării întreprinderilor cu maşini şi utilaje moderne, 
dar şi datorită structurii şi valorii maşinilor şi utilajelor sau 
reţinerii beneficiarilor de a le cumpăra pentru a nu înfrunta 
riscurile uzurii morale. Într-adevăr, achiziţionarea de utilaje, in- 
stalaţii şi alte echipamente industriale necesită un mare cfort 
financiar şi, în plus, cumpărătorii trebuie să suporte şi riscurile ce 
decurg din transferul dreptului de proprietate, inconvenientele 
legate de eventuala nerealizare a parametrilor tehnico-economici 
proiectaţi, de uzura morală a acestora (care în condiţiile revoluţiei 
ştiinţifice şi tehnice contemporane este foarte rapidă) etc. Apoi, 
intervin şi alte dificultăţi legate de obţinerea unor garanţii bancare 
sau plata de dobînzi (care sînt ridicate). 

Pentru a se evita aceste dificultăţi şi inconveniente şi, în acelaşi 
timp, fără a se pierde nici unul din avantajele dotării cu instalaţii, 
utilaje, maşini-unelte, alte echipamente industriale moderne, s-a 
recurs la operaţia juridică, cunoscută sub denumirea de “leasing”. 

Recurgerea la operaţiunile de leasing, formă modernă de 
circulaţie a mărfurilor, prezintă avantaje pentru toate părţile 
interesate şi implicate. 

Clientul îşi poate procura, operativ şi în forme simplificate, 
maşinile şi utilajele de care are nevoie, fără cheltuieli imediate de 
investiţii şi cu evitarea riscurilor aferente. El beneficiază şi de 
reducerea cheltuielilor de producţie sau cele ocazionate de credite 
curente pentru plăţi, precum şi de un rabat, în măsura în care va 
cumpăra, în final, bunurile închiriate. 

Vînzătorul are posibilitatea să-şi asigure debuşeuri pentru 
produsele sale, realizînd şi cîştiguri suplimentare peste preţul net 
de export al bunului închiriat. 
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Societatea specializată poate obţine, prin rata chiriei, impor- 
tante beneficii, cheltuielile sale cu întreţinerea bazei materiale şi 
personalul nefiind prea ridicate. 

În mod practic, la cererea unei unităţi economice (regie auto- 
nomă sau societate comercială), o altă întreprindere, de regulă 
specializată, cumpără bunuri de genul celor de mai sus de la o 
întreprindere producătoare (bunuri fabricate în concordanţă cu 
specificaţia clientului solicitator) pe care apoi le închiriază între- 
prinderii solicitatoare, pe o anumită perioadă de timp, în schimbul 
acestei folosințe locatarul plătind o redevenţă locativă, calculată 
astfel ca să asigure întreprinderii cumpărătoare amortizarea inte- 
grală a bunurilor în cursul perioadei de închiriere determinată prin 
contract. În mod accesoriu, contractul de închiriere rezervă loca- 
tarului o opţiune de cumpărare arespectivelor bunuri, ce va putea 
fi exercitată la sfîrşitul locaţiunii (contra unui preţ corespunzător 
valorii reziduale prezumate a bunurilor închiriate). Aşadar, la 
scadenţa contractului de închiriere, locatarul are de ales între a 
cumpăra bunurile închiriate (desigur la un preț destul de redus, 
deoarece în perioada închirierii au fost acoperite în mod sub- 
stanţial cotele de amortizare), a reînnoi locaţiunea pe o nouă 
perioadă de timp, în schimbul unei redevenţe (de asemenea 
reduse) sau a înceta pur şi simplu raportul de locaţiune' AR 

În literatura juridică s-au purtat discuţii cu privire la natura 
juridică a operaţiei de leasing care poate fi caracterizată ca o 
formă de finanțare cu termen, dar se aseamănă şi cu contractul de 
închiriere, vînzare în rate, locaţie-vînzare 2i 


161 A se vedea, B.Mera, Le leasing en France, în “Revue trimestrielle de droit 
commercial” nr.1/1966, p.50 

162 A se vedea: A.Portale, ÎI leasing. Una moderna tecnica financiariae le 
sue posibilita di utilizatione in Italia, Milano, 1967; I.Jugănaru, 
Principalele caracteristici economico-juridice ale contractului de 
leasing, în “Informaţii de comer exterior” nr.43/1973, p.1; D.Eftimescu, 
V.Babiuc, op.cit., p.20 şi urm.; T.R.Popescu, op.cit., p.372 şi urm. 
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Într-adevăr, contractul de leasing implică mai multe procedee: 

un contract de vînzare-cumpărare (prin care se achiziţionează 
bunul solicitat de utilizator); un contract de mandat (prin care se 
determină elementele vînzării şi se realizează operaţiunile teh- 
nice şi formalităţile administrative); un contract de locaţie (a cărui 
durată, precum si ratele chiriei sînt determinate de termenul de 
amortizare a bunului); un contract prealabil (care include o 
promisiune unilaterală de vînzare a cumpărătorului). 

Dacă sînt luate în considerare separat, oricare din cele patru 
contracte sus-arătate, raportul juridic se stabileşte, de regulă, între 
două părţi: vînzător şi cumpărător; mandant şi mandatar; locator 
şi locatar; împrumutător şi împrumutat. 

La contractul de leasing, însă, participă trei părţi: vînzătorul 
(producătorul bunului care formează obiectul contractului), 
locatarul (care determină caracteristicile bunului ce doreşte să-l 
folosească) şi societatea de leasing (avînd dubla calitate de 
cumpărător şi locator). 

Dacă în raporturile dintre producătorul-vînzător şi socictatea 
de leasing şi cele dintre acesta din urmă şi beneficiarul efectiv 
(locatarul) se recurge la instrumentele juridice tradiţionale, adică 
contractul de vînzare-cumpărare şi contractul de locaţiune (al- 
terate, totuşi, sub unele aspecte), în schimb, raporturile Juridice 
dintre vînzător şi locatar şi calitatea în care aceştia intră în 
respectivele raporturi prezintă o înfăţişare specifică, originală. 
Achiziţionarea bunurilor ce formează obiectul contractului de 
leasing se face, aşa cum am arătat, potrivit cu specificaţiile 
locatarului care intră în relaţii directe cu proprictarul-vînzător 
(comunicîndu-i ce utilaje doreşte, cu ce caracteristici tehnico- 
economice, stabileşte cu acesta preţul, termenele de livrare, locul 
expedierii şi orice alte elemente de natură să asigure efectuarea 
unei livrări complete şi la timp. Vînzătorul garantează pe locatar 
- nu pe cumpărător - pentru bunurile vîndute). 
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Desigur că locatarul acţionează, în raporturile sale cu vîn- 
zătorul, în numele şi pe socoteala societăţii de Icasing care este 
cumpărătoarea, motiv pentru care s-a considerat că această ac- 
tivitate a locatarului este depusă în calitate de mandatar ”. 

Ţinîndu-se scamă de toate caracteristicile sus-menţionate, s-a 
tras concluzia că leasing-ul este un contract original complex, ale 
cărui elemente formează un cadru distinct şi unitar. Un contract 
de finanţare, realizat printr-o fuziune de tehnici juridice'S. De 
altfel, în Belgia, prin Decretul nr. 55 din 10 ianuarie 1967 se 
prevede în mod expres că este vorba de întreprinderile care 
practică “o nouă formulă de finanţare, denumită leasing sau 
închiricre-finanţare”. 

Operațiunile de leasing sc pot realiza în diferite forme, în 
funcţie de posibilităţile de finanţare ale societăţii de leasing, 
limitele pieţei, scopurile marketingului de export, gradul de or- 
ganizare a desfacerii şi service-ului etc. 

În raport cu părţile contractante, leasingul poate fi împărţit în 
două grupe: Icasing direct (încheierea nemijlocită a contractului între 
fumizor şi client) leasing indirect (se realizează prin societăţile 
specializate; societăţile de leasing pot fi generale, de intermediere 
sau integrate; ele îndeplinesc funcţia de creditare şi de prestare de 
Servicii, suportînd riscurile operaţiilor pe care le încheie). 

În funcţie de conţinutul ratelor, operaţiunile de leasing sînt de 
două feluri: financiar leasing (în perioada de bază a închiricrii 
se recuperează preţul de export, costurile auxiliare şi un benc- 
ficiu. În Icasing-ul financiar, părţile nu pot - în perioada de bază 


163 A se vedea, C.Champaud, Le leasing, în “Renaissance du phenomene 
contractuel”, Facultatea de Drept din Liege, Haga, 1971, p.206 şi urm. 

164 Ibidem, p.205 j i 

165 “Perioada de buză” înseamnă “prima durată de închiriere a bunului” 
(M.Coraş, Leasing - operaţie simplă de comerţ exterior, în “Invenţii şi 
inovaţii” nr.2/1974, p.58 şi urm. 
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- să rezilieze contractul. Riscurile sînt asumate de către client, iar 
în caz de neplată a ratelor, societatea sau furnizorul are dreptul să 
dispună de bunul care formează obiectul contractului); operating 
leasing (în perioada de închiriere de bază, se obţine numai o parte 
din preţul de export. În leasingul funcţional, termenul de 
valabilitate a contractului este redus, ratele sînt mai mari, riscurile 
revin societăţii de leasing sau furnizorului. După perioada de 
bază, părţile pot opta pentru prelungirea duratei închirierii, 
rezilierea contractului sau cumpărarea bunurilor la valoarea lor 
reziduală). 

Dar, nu numai în raport cu conţinutul ratelor, ci şi după 
elementele în funcţie de care acestea se calculează, leasingul 
poate fi grupat în două categorii şi anume: leasing net (ratele 
cuprind preţul net de vînzare şi beneficiul) şi leasing brut, full- 
service leasing (ratele includ preţul net de vînzare, beneficiul şi 
cheltuielile pentru întreţinere, reparaţii şi servicii). 

Dacă se ţine seama de durata închirierii leasing-ul poate fi: pe 
termen scurt (se încheie succesiv un număr de contracte; situaţie 
asimilată cu operating leasing); pe termen lung (se încheic un singur 
contract, situaţia corespunzînd formei de financial leasing). 

Avîndu-se în vedere particularităţile tehnicii de realizare, 
leasingul poate fi realizat în următoarele variante: leasing ex- 
perimental (se urmăreşte promovarea vînzării de maşini unelte şi 
utilaje industriale. Bunurile se închiriază experimental, pe o 
perioadă de două sau trei luni. În raport cu rezultatele obţinute, 
beneficiarul le poate cumpăra sau restitui); time shring sau leas- 
ing-ul ordinatoarelor (se finanţează şi comercializează calcu- 
latoare electronice şi utilaje. Această metodă se foloseşte pentru 
închirierea în comun de către un număr de utilizatori, a unui utilaj, 
în timpi partajaţi - de exemplu, un computer poate fi utilizat 
simultan de aproape 300 de firme şi, deci, chiria plătită este mult 
redusă); lease-back (permite unui industriaş să-şi procure mij- 
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loace financiare, prin transformarea investiţiilor în fonduri dis- 
ponibilc. Prin această operaţie, un bun este vîndut de către pro- 
prictar unei societăţi specializate care, după efectuarea 
tranzacţiei, închiriază bunul respectiv fostului proprietar, cu 
promisiunea de răscumpărare, la încetarea locației. În contractul 
de lease-back, propietarul bunului este atît furnizor, cît şi uti- 
lizator, Obiectul contractului îl formează în special bunurile 
imobile care facilitează finanţarea pe termen lung. De asemenea, 
prin închirierea imediată a bunului lcase-back-ul prezintă impor- 
tante avantaje fiscale); renting sau hire (operaţiuni simple ce se 
perfectează pe o perioadă redusă. Contractul de renting se 
utilizează pentru închirierea mijloacelor de transport şi de con- 
strucţii. Bunurile se închiriază în mod succesiv, proprietarul 
trebuind să asigure şi service-ul). 

Efectele contractului de leasing sînt, în general, următoarele: 

Vînzătorul îşi asumă un număr de obligaţii, printre care: 
livrarea bunului în stare de funcţionare; participarea la instruirea 
personalului destinat exploatării bunului; reparația defecţiunilor 
care nu provin din culpa clientului; asigurarea pieselor de schimb 
necesare reparaţiei sau achitarea contravalorii lor şi altele. 

Clientul este ţinut să plătească ratele chiriei şi să respecte 
dreptul de proprietate a societăţii de leasing. 

Rata de leasing se poate determina prin mai multe metode, dar 
elementele cu caracter general folosite în calculul unei rate sînt: 
preţul real de achiziţie a bunului închiriat; nivelul comisionului; 
cotele de amortizare; ajutorul financiar acordat clientului. 

În ceca ce priveşte folosinţa bunului închiriat, clientul 
(utilizatorul) trebuie să respecte cîteva reguli: să exploateze bunul 
închiriat potrivit instrucţiunilor tehnice; să se îngrijească de in- 
Struirea personalului destinat exploatării bunului (la care par- 
ticipă şi vînzătorul); să nu aducă nici un fel de modificări în 
construcţia bunului, fără acordul societăţii de leasing; să conserve 
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bunul în perfectă stare de funcţionare; să asigure bunul închiriat 
în folosul societăţii de leasing (asigurarea pentru altul). 

Dacă utilizatorul (clientul) nu plăteşte o rată a chiriei sau nu-şi 
îndeplineşte vreo altă obligaţie din cele pe care le are, societatea 
de leasing poate invoca rezilierea de plin drept a contractului. În 
acest caz, utilizatorul trebuie să restituie bunul, să suporte chel- 
tuielile aferente şi să plătească chiriile restante, precum şi o 
despăgubire forfetară de reziliere, care corespunde ratelor 
viitoare care ar fi urmat să fie achitate. 

Societatea de leasing are şi ea, în funcţie, bineînţeles, de 
cauzele stipulate, anumite obligaţii şi anume: să schimbe, în 
anumite condiţii, bunul avariat, iar în schimbul unei chirii, majo- 
rate, să înlocuiască lucrul vechi, depăşit. 

Pe toată durata contractului, societatea de leasing are dreptul 
de a controla, periodic, starea bunului si modul lui de folosire. 

De asemenea, societatea poate vinde bunul, cu condiţia ca 
noul proprietar să respecte contractul de locaţie şi promisiunea 
de vînzare, 

Contractul de leasing încetează la expirarea termenului pentru 
care a fost încheiat (cu excepţia reînnoirii locației) şi prin reziliere! %. 

Contractul de factoring este acel tip de contract prin care o 
persoană (aderentul) cedează creanţele sale unui terț (factorul) ce se 
obligă să preia activitatea de încasare, în schimbul unui comision. 

Cedarca se realizează prin intermediul unei subrogări con- 
venţionale, prin simpla transmitere a facturilor, fără nici o altă 
formalitate, factorul devenind proprietarul creanţelor. 

În relaţiile comerciale internaţionale, recurgerea la contractul 
de factoring este influenţată şi de diversitatea prevederilor legale 


166 Cu privire la contractul de leasing a se vedea, în afara autorilor deja citați, 
şi I. Macovei, op.cit., p.303-310. 
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din diferite ţări, referitoare la transmiterea creanţelor şi deter- 
minarea legii aplicabile. 

Contractul de factoring implică, în afară de aderent (vînză- 
torul de bunuri sau furnizorul de servicii) şi factor (cesionarul 
creanţelor) şi pe client (persoana care a cumpărat marfa sau a 
beneficiat de sarviciile respective). 

Operațiunile de factoring sînt de două feluri: factoring la 
scadenţă, maturity factoring (factorul plăteşte facturile la data 
scadenei lor) şi factoring tradiţional (obişnuit), old line factoring 
(factorul plăteşte creanţele imediat). 

Factoring-ul obişnuit este un mijloc de finanţare pe termen 
scurt încasîndu-se imediat valoarea facturilor cedate. Datorită 
simplificărilor în activitatea contabilă, factoring-ul constituie şi 
o modalitate de gestiune economică. 

In ceea ce priveşte natura sa juridică (pentru a sc putea 
determina regimul aplicabil), contractul de factoring prezint 
asemănări cu “'cesiunea de creanţă” şi “scontul”, cu care totuşi nu 
se confundă, date fiind trăsăturile sale specifice“. 

Factoring-ul, aşa cum se subliniează în literatura juridică, 
constituie un contract original complex reprezentind o operaţie 
de finanţare comercială. 

Clauzele convenției fiind stabilite de cesionarul creanţelor, 
contractul de factoring este un contract de adeziune, cu caracter 
“intuitu personae”. El este un contract cu titlu oneros şi cu 
executare succesivă. 

În contractul de factoring se poate include şi o clauză de 
exclusivitate, în baza căreia aderentul cedează creanjele în 
totalitatea lor (integral, global), 


167 A se vedea: R.Rodière,J.I „Rive-Lange, Droit bancaire, Paris, 1973, p.314 
şi urm.; T.R.Popescu, op.cit., p.384 şi urm. 
168 A se vedea, I.Macovei, op.cit., p.311. 
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CAPITOLUL VIII 


Garanţiile de plată în afaceri 


Reputația pe piaţă a unei societăţi comerciale depinde, printre 
altele, şi de creditul pe care-l arc. Acesta constă din încrederea 
care i se acordă de cei cu care colaborează în afaceri, graţie 
certitudinii că aceasta îşi va respecta angajamentele luate. 

Încrederea în partenerul de afaceri constituie o practică 
uzuală, o mulţime de înţelegeri, angajamente şi plăţi imediate 
cfectuîndu-se pe încrederea pură şi simplă. 

Totuşi, cînd este vorba de angajamente importante sau pe 
termene medii şi lungi, pentru mai multă siguranţă trebuie să se 
recurgă şi la sistemul de garanţii comerciale, în centrul cărora se 
situcază ansamblul bunurilor debitorului care constituie “gajul 
general al obligaţiilor” sale. 

Aceasta înseamnă că dacă debitorul nu-şi îndeplineşte obligaţia, 
creditorul va putea sesiza (sechestra) unele din bunurile acestuia 
pentru a putea obţine plata. Acest drept de gaj gencral este dublat de 
două acţiuni accesorii: acţiunea pauliană şi acţiunea oblică. 

Acţiunea pauliană permite creditorilor să desființeze din 
punct de vedere juridic actele prin care debitorii lor au devenit în 
mod conştient insolvabili. Datorită acestei acţiuni sînt readuse în 
patrimoniul sechestrabil al debitorilor bunurile pe care aceştia le 
scoseseră. 

Acțiunea oblică permite creditorilor să exercite drepturile 
pecuniare pe care debitorul său le-a neglijat cu riscul de a le 
pierde. Aceasta pentru a-şi salva gajul lor general. 
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Dreptul de gaj general al creditorului dă o garanţie destul de 
fragilă chiar şi pentru creanţele pe termen scurt. Debitorul 
înglodat în datorii poale să părăsească țara, poale să-şi vindă 
bunurile fără să se ştie unde au fost plasați banii proveniţi din preţ. 
De aceea, mulţi creditori contractează “asigurări-credit 
acoperindu-şi astfel riscul pentru eventuala insolvabilitate a 
debitorilor, neprevizibilă în mod normal (dar, aceste lucruri 
aparţin domeniului asigurărilor). Ki ; 

Este preferabil, atunci cînd acest lucru este posibil, să se 
asigure plata prin “garanții directe”. De altfel, atunci cînd ter- 
menele angajamentului se prelungesc nici un asigurător nu vamai 
vrea să acopere insolvabilitatea posibilă a debitorului. Ca atare, 
pentru a putea obține credit, însuși debitorul va fi ţinut să garan- 
teze solvabilitatea sa. A) | 

Creditul este esenţial în afaceri. O întreprindere fără credit 
este la discreţia oricărei situaţii neprevăzute, fără să se poată f; ace 
faţă acesteia. Astlel, nu va putea, eventual, să beneficiaze de aa 
cerile care pot apărea, care ar necesita invest ipii mai mari decit cele 
pe care le permite trezoreria sa curentă. Intreprinderea va fi la 
discreţia situaţiilor imprevizibile carc o va epuiza financiarmente. 

Dar, creditorii trebuie să fie asiguraţi că-şi vor putea obține 
înapoi, la scadenţă, banii împrumutați. ȘI ni 

Obţinerea creditelor în condiţii avantajoase, adică cu dobinzi 

reduse, interescază întreprinderea şi din punct de vedere al preju- 

rilor de cost asupra cărora apasă dobinda pe care ca o plăteşte 

pentru banii pe care-i împrumută (care va fi cu atit mai mică cu 

cît întreprinderea asigură creditorilor garanţii mai solide). A 
Garanţia este un drept accesoriu pe care debitorul îl acordă 

creditorului său pentru a asigura plata datoriei sale. ip 
Garanţiile aparţin tradițional domeniului dreptului civil. Dar, 

a trebuit să se adapteze garanţiile civile şi la nevoile şi ritmul 
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afacerilor. De aceea, în dreptul comercial s-au impus soluţii de 
corectare a dreptului civil. 

Garanţiile pot fi clasate în două categorii: “garanţii reale” şi 
“garanţii personale”, 

A.Garanţiile reale constă în a se da creditorului drepturi 
asupra unor bunuri determinate, care să-i permită acestuia să le 
poată da o afectare specială de natură să asigure plata creanţei 
sale, autorizîndu-l să le vîndă forţat pentru a putea să se 
îndestuleze din preţul obţinut, de dorit, cu prioritate asupra 
oricărei alte creanţe. 

B.Garanţiile personale constă în a aduce creditorului alţi 
debitori care se vor angaja, ei însuşi, să plătească datoria, în caz 
de neplată din partea debitorului. 

Garanţiile personale pot fi importante în afaceri deoarece, pe 
de o parte, investiţiile statului, în favoarea întreprinderilor pe care 
are motiv să le sprijine, pot consta în cauţiuni personale faţă de 
bănci, iar, pe de altă parte, există anumite solidarităţi între 
întreprinderi care le împinge să se sprijine unele de altele, atunci 
cînd căderea uneia dintre ele ar avea consecinţe negative 
(prejudiciabile) şi pentru altele. 

În mod deosebit, întreaga reţea de participări între societăţi, 
întreaga genealogie a societăţilor mame şi societăţilor filiale, 
duce la garantarea reciprocă a creditelor pe care le obţin, 
obligîndu-se astfel “cu titlu de garanţie”, pentru datoriile altor 
societăţi ale grupului. 

Interdependenţele comerciale facilitează creditul prin însăşi 
instituţiile lor. Societăţile care obţin cel mai uşor creditele sînt 
“societăţile în nume colectiv”, unde fiecare dintre asociaţi 
reprezintă o cauţiune solidară pentru toate datoriile societăţii. 

Tot aşa, atunci cînd un împrumut este făcut mai multor 
împrumutători aceştia sînt, de drept, debitori solidari. Obiceiurile 
comerciale sînt de asemenea natură încît se generalizează această 
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solidaritate a debitorilor în toate cazurile cînd mai mulţi comer- 
cianţi se angajează împreună, cum ar fi, de exemplu, în cazul 
preluării în comun a unei pieţe. i 

Garanţiile pot fi legale sau convenţionale. 

Pentru unii creditori, legea însăşi prevede, de plin drept, 
garanţii. Aşa, de exemplu, vînzătorul atîta vreme cît nu a fost 
plătit are un privilegiu asupra lucrului vîndut, ceea ce-i permite, 
atunci cînd lucrul este repus în vînzare (la nevoie, ca urmare a 
propriei sale urmăriri), de a fi primul îndestulat din preţul încasat. 

Tot aşa, locatarul de imobile are asupra bunurilor mobile 
plasate în locurile închiriate, un privilegiu care-i permite, atunci 
cînd va face aceste mobile să fie vîndute, să fie îndestulat din preţ 
înaintea altor creditori ai locatarului. 

Şi statul îşi asigură privilegii pentru a-şi asigura plata im- 
pozitelor, avînd precădere faţă de alţi creditori ai contribuabilului. 

Alte privilegii importante garantează (asupra tuturor bu- 
nurilor patronului) pe salariaţi şi securitatea socială. 

Dar, în mod curent, atunci cînd se împrumută bani unei 
persoane nu există garanţie legală. În astfel de cazuri se instituie 
garanţii convenţionale (atît reale, cât şi personale). 

Din motive de ordin practic ne vom ocupa mai întîi şi în mod 
special de garanţiile convenţionale şi numai după aceea de 
garanţiile legale care, adesea, se dovedesc insuficiente. 


A. Garanţiile reale 


Garanţiile reale reprezintă modalitatea uzuală clasică de 
asigurare a plăţii. Cel care încheie un contract sinalagmatic poate 
reţine bunul care trebuie să-l livreze (în virtutea acestui contract), 
pînă cînd cealaltă parte contractantă face plata preţului. Aşa, de 
exemplu, întreprinderea care repară o maşină are dreptul să o 
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rețină atita vreme cît n-a fost plătit preţul reparaţiei. Ceilalţi 
creditori ai debitorului nu vor putea sechestra util această maşină 
decît plătind mai întîi întreprinderea care a reţinut maşina. 

Acest gen de garanţie este incomplet, deoarece creditorul, în 
lipsa unei za anţii mai largi, dacă va elibera maşina (deşi putea 
s-o reţină) îşi pierde garanţia. 

Garanţiile reale se caracterizează prin “dreptul de preferinţă”, 
adică dacă bunul este vîndut, titularul acestuia trebuie în primul 
rînd să îndestuleze din preţ pe creditorul garantat. Şi, de 
asemenea, creditorul garantat poate cere vînzarea pentru a trece 
înaintea altor creditori ai debitorului. 

Cel mai adesea, în cazul garanţiei reale, la dreptul de 
preferință se mai adaugă un “drept de urmărire”, în virtutea 

ăruia, atunci cînd bunul a fost înstrăinat înainte de stingerea 
iti şi creditorul nu a cunoscut acest fapt, acesta poate cere 
ca bunul să fie vîndut la licitaţie pentru a putea fi îndestulat din 
preţ. El poate deci urmări chiar la terţii dobînditori, bunul afectat 
de gar anţia reală 

Garanţia reală poate consta fie dintr-un amanet, fie într-o 
potecă. 

ct cînd bunul este sustras posesiei debitorului 

stie! nu-l va putea deturna, distruge sau deteriora) şi trece 

n mîinile creditorului sau al unui terţ (însărcinat să-l reţină în 
interesul credite rului). 


fe 
LA 
$ 


in cazul ipotecii, bunul este păstrat de debitor dar dacă acesta îl 
istrăinează, creditorul care şi-a înscris ipoteca sa, îl va putea lua din 
îinile dobînditorului, pentru a putea fi îndestulat din preţ. 
Orice garanţie reală este în acelaşi timp şi un bun incorporal 
căci dreptul titularului său are un obiect abstract (deşi se exercită 
upra unui lucru). 
Deci, garanţia reală este un bun incorporal care are un caracter 
accesoriu dintr-un îndoit punct de vedere: în ceca ce priveşte 
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creanţa, cl nu există decît pentru a garanta creanţa şi dispare odată 
cu ca, iar, în ceea ce priveşte bunul care este afectat de garanţie, 
garanţia dispare odată cu dispariţia bunului, dar creditorul poate 
să-l urmărească la un dobînditor. 

O întreagă tehnică juridică asigură circulaţia bunului în 
acelaşi timp cu circulaţia creanţei garantate. 

Garanţiile convenţionale în afaceri pot fi de diferite feluri: 

a) Ipoteca imobiliară. Imobilele se pretează mai bine decît 
mobilele corporale la ipotecă. 

Ipoteca însă este o garanţie greoaie şi supusă unor regului de 
drept minuţioasc, costisitoare şi complexe, privind publicitatea sa. 

Ipoteca care necesită un act notarial, antrenează drepturi 
fiscale şi cheltuieli de publicitate oneroasc. De aceca, ea nu este 
folosită în afaceri decît pentru a se garanta creanţe pe termen lung, 
cînd aceste cheltuieli se pot amortiza pe o durată suficient de mare. 

Ipoteca imobiliară este un drept real care dezmembrează 
proprietatea. 

Primul creditor care-şi va înscrie ipoteca în registrul de 
publicitate va fi preferat celor înscrişi după cl şi va putea opune 
ipoteca dobînditorilor al căror titlu va fi publicat ulterior în registru. 

b) Gajul comercial. Această garanţie este adesea folosită în 
afaceri. Ca şi creditorul ipotecar, creditorul gagist posedă asupra 
lucrului un drept real, desprins din dreptul de proprietate. 

Gajul priveşte întotdeauna bunuri mobile şi este, de fapt, un 
amanet, care presupune deci deposedarca debitorului. Acest lucru 
este jenant, dar nu întotdeauna. 

Există momente cînd marfa sau alte valori sînt fără mişcare şi 
Chiar stînjenesc. Dacă ele stagnează, sînt depuse la un terţ pentru 
garantarea creditorului. Acesta este rolul magazinelor generale. 
Comerciantul care-şi încredinţează mărfurile magazinelor gene- 
rale, primeşte două “titluri la ordin” pe care el le poate pune în 
circulaţie: recipisa (al cărei purtător va fi proprietar al mărfurilor, 
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în locul depozantului originar) şi warantul (prin andosarea căruia 
depunătorul originar va da aceste mărfuri în gaj). 

Magazinele gencrale vor păstra mărfurile în contul celui 
căruia îi vor aparține. 

În mod similar, băncile, atunci cînd debitorii posedă valori 
mobiliare, pot să le primească în depozit. În acelaşi timp se poate 
stipula de la bancă un avans în bani, cu garanția acestor valori 
mobiliare. Deci, se constituie un gaj. 

Pentrù un gaj civil, validitatea acestuia necesită, în afara 
deposedării debitorului, un înscris, prin care să se indice data 
constituirii gajului. Dar, în materie comercială se dispenscază de 
această obligaţie (vezi Codul comercial). 

Cînd este vorba de titluri la ordin sau nominale sc recurge în 
mod curent (pentru a fi gajate) la aceleaşi forme de transmitere a 
proprietăţii lor: dacă este vorba de un titlu la ordin, acesta este 
andosat, iar dacă este vorba de un titlu nominal, se transferă pur 
şi simplu gajul (în registre). 

Pot fi date în gaj şi mobilele incorporale, o creanţă, un brevet 
de invenţie. Dar, în astfel de cazuri, trebuie îndeplinite aceleaşi 
[ormalităţi ca în cazul transferului de proprictate. 

Gajul comercial este mult mai uşor de realizat decît ipoteca 
imobiliară. Cum în astfel de cazuri debitorul este deja deposedat, 
creditorul nu mai arc nevoie să procedeze la sechestrare. Dacă nu 
este plătit la termen, cl poate vinde bunurile gajate şi să-şi obțină, 
pe această cale, preţul. 

Sc impunc însă creditorului ca vînzarea să fic făcută la lici- 
tație, care se va face prin intermediul unui curtier (dacă este vorba 
de mărfuri), unui agent de schimb (dacă este vorba de valori 
cotate în bursă) sau un comisar-evaluator de obiecte scoase la 
licitație, ori un notar (dacă este vorba de Obiecte mobiliare). 

Inainte de a-şi realiza pe această cale dreptul său, creditorul 
gagist arc un drept de retenţie, graţie căruia cl va fi, de regulă, 
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plătit înaintea creditorilor care au un privilegiu general asupra 
bunurilor debitorului, cum este fiscul sau salariaţii debitorului, 
căci aceştia nu vor putea să preia bunul decît după ce au plătit 
creditorului gagist. 

c) Ipoteca mobiliară. Dreptul francez interzice, în principiu, 
debitorului să constituie o ipotecă asupra bunurilor sale mobile, 
căci o eventuală deturnare a lor ar face iluzorie garanţia. La fel şi 
în dreptul românesc (art. 751 C. civ.). 

Dar, tehnicile moderne au făcut să apară multe cazuri cînd 
bunurile mobile pot şi trebuie să fic înscrise în registre care permit 
să [ic regăsite. În aceste condiţii, este suficient să [ic înscrise ipotecile 
care lovesc aceste bunuri pentru a fi asigurată securitatea atît a 
dobînditorilor, cît şi a creditorilor. Şi aceasta, întrucât dobinditorul 
avertizat nu va plăti niciodată prețul acestor bunuri mai înainte de a 
se fi asigurat, verilicînd aceste registre, că sînt libere de ipotecă. ŞI, 
de asemenea, el va putea să-şi înscrie dobindirca bunului înaintea 
oricarui act prin care s-ar dispune de acesta. 

ToLaşa, împrumutătorul de bani nu va elibera suma respectivă 
mai înainte de a verifica în aceleaşi registre dacă ipoteca sa 
precede orice act de înstrăinare. 

Este suficient deci, pentru ca toată lumea să fic garantată, de 
a se decide (ceea ce, în general, se face prin lege) că primul 
dobâînditor sau primul creditor ale cărui drepturi au fost înscrise 
va fi prelerat celorlalți (ale căror drepturi nu-l vor putea vătăma). 

În felul acesta s-a constituit un anumit număr de garanţii 
analoage ipotecilor imobiliare. Iată care sînt acestea: 

Ipoteca asupra instrumentelor de lucru. 

Primele instrumente de muncă care au fost înscrise în registre 
prin care se constată drepturi în legătură cu ele au fost navele. 
Ipoteca maritimă si ipoteca fluvială asupra vaselor de pe rîuri sînt 
stabilite prin lege, încredinţindu-se această sarcină funcționarilor 
care ţin registrele de înmatriculare. 
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Prin alte legi s-a permis ceea ce se numeşte punerea în gaj a 
automobilelor (care este o gajare fictivă întrucît nu comportă o 
deposedare), care ulterior a fost extinsă asupra tractoarelor şi 
remorcilor. O atare punere în gaj nu este posibilă decît în profitul 
celor care împrumută banii necesari cumpărării de automobile şi 
celor care vînd automobile pe credit. În Franţa s-a profitat de 
cerința ca pentru punerea în circulaţie a automobilelor să se obţină 

carte gri”, pentru eliberarea căreia se ţine un registru numerotat 
a proprietarilor de automobile. Pe aceste registre se fac şi 
înscrierile de punere în gaj a automobilelor. 

În mod fictiv, creditorul gagist este presupus ca fiind pro- 
prietarul automobilului, exact ca şi în cazul amanetului efectiv. 
Ca atare, el poate vinde automobilul la licitație pentru a putea 
să-şi obțină banii din prețul vînzării. Din acest moment, dreptul 
său de retenţie asupra lucrului împiedică pe creditorii privilegiați 
şi chiar fiscul, de a-şi exercita drepturile lor asupra automobilului. 

Este permisă şi amanetarea utilajului şi echipamentelor din 
cadrul întreprinderilor. Este o garanţie avînd un obiect bine 
determinat, deci mai precisă şi mai stabilă decît în cazul 
amanctării fondurilor de comerţ, luate în ansamblul lor. 

Pentru a se individualiza piesele materialului sau utilajului, 
creditorul poate să aplice pe ele o marcă vizibilă, paralizînd astfel 
posibilitatea de deturnare. 

Această garanţie nu poate fi acordată decît vînzătorului de 
material şi de utilaj care sînt gajate, ca şi împrumutătorului de 
fonduri care sînt folosite pentru achiziţionarea lor. 

Deşi poartă asupra unor mobile corporale şi întăreşte privi- 
legiul vînzătorului, această garanţie este considerată de legiuitor 
ca un diminutiv al amanetului fondurilor de comerţ şi face obiec- 
tul publicităţii în registrele tribunalului de comerţ. Dar, în acelaşi 
timp, această garanţie depăşeşte amanetul deoarece se referă la 
obiecte care (cum este. cazul materialelor şi utilajelor ce aparţin 
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întreprinderilor) sînt imobile prin destinaţie, deci supuse ipotecii 
imobiliare, înlăturîndu-se astfel! amanetarea fondurilor. Credi- 
torul înarmat cu un amanet al utilajului este preferat, în ceea ce 
priveşte preţul de vînzare a acestui gaj, creditorilor ipotecari 
înscrişi cu privire la uzină, ca fiind creditori amanetari asupra 
fondurilor de comerţ. 

Ipoteca asupra mărfurilor şi a altor bunuri mobiliare. 

Caracterul mobil al mărfurilor constituie o piedică în calea 
amanetării unui fond de comerţ. Mijlocul normal de a se putea 
obţine credit pe baza lor constă în depunerea lor în magazine 
generale pentruca apoi să poată fi warrantate. Numai că mărfurile 
rămîn aici blocate, atîta vreme cît depunătorul nu a acoperit 
warrantul. Comerciantul, deci, nu le va putea utiliza decît 
plătindu-l pe gagist. Posesia mărfurilor este pierdută pentru el. 

Dar, există întreprinderi care doresc să facă din aceste mărfuri 
a căror posesie o au, un instrument de garanție reală. Pentru 
aceasta, prin legi speciale, sînt organizate garanții asupra acestor 
mărfuri, garanții care în realitate sînt ipoteci mobiliare. In felul 
acesta s-au creat o serie de ipoteci mobiliare care sînt prezentate 
sub numele fals de warrant (warrantul agricol, alte warrante). 

Warrantul agricol. Agricultorii constituie garanţii reale 
asupra unor mobile cum sînt: alimentele, animalele şi instrumen- 
tele agricole pe care le posedă (warrantele agricole). 

Dar, cel care împrumută pe o asemenea bază este un creditor 
care îşi asumă riscuri, bancherii o ştiu şi de aceca nu au încredere; 
căci, de regulă, prin legea civilă se prevede că dobînditorul de 
bună credinţă al unui bun mobil devine proprietarul acestuia din 
momentul intrării în posesiunea lui. Este deci sulicient ca ani- 
malele warrantate să fie vîndute la tîrg, sau alimentele warrantate 
să fie ridicate de un cumpărător, pentru ca gajul purtătorului 
warrantului să se evapore instantaneu. Este adevărat că legea 
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prevede condamnarea corecțională a debitorului, dar aceasta nu-l 
face pe creditor să-şi recapete banii împrumutaţi. 

De aceea, warrantele agricole nu prezintă interes decît în 
cazul cînd o garanţie indirectă poate fi dată creditorului printr-o 
reglementare concxă, de obicei fiscală. Căci, statul instituie un 
control special asupra unor produse agricole: vin, tutun şi într-o 
anumită măsură grîu. Aceste produse nu pot circula şi nu pot fi 
negociate decît pe baza unor titluri eliberate de administraţie. 

Dacă, deci, administraţia este prevenită de existenţa unui 
warrant cu privire la aceste produse şi dacă ca nu autorizează 
circulaţia şi plata lor decît după plata creditorului purtător al 
warrantului, creditorul va avea astfel o garanție electivă. 

Alte warrante. Hotelicrii, petroliştii şi în gencral industriaşii 
pot recurge la warrante. 

Warrantele hoteliere nu poartă asupra mărfurilor ci asupra 
materialelor şi mobilicrului hotelurilor. Hotclicrul poate constitui 
asupra acestor bunuri o garanţie pentru a putea obţine 
împrumuturi. Dar, această siguranţă este fragilă. Mai întîi, 
creditorul nu are nici un drept de urmărire contra cumpărătorului 
de bună credinţă a mobilicrului, în cazul unei înstrăinări făcută 
de debitor. 

De asemenea, warrantul hotelier poate [i concurat de ama- 
netarca fondului de comerţ, din care face parte şi mobilierul, ca 
şi de ipoteca stabilită asupra imobilului care aparţine hotelicrului, 
ipotecă care grevează, în acelaşi timp, imobilul ca şi accesoriile 
sale care constituie imobile prin destinaţie. Dacă imobilul nu 
aparţine hotelicrului ci a fost închiriat, purtătorul warrantului este 
în concurenţă cu privilegiul locatorului. 

Precauţiile luate prin lege împotriva acestor riscuri sînt insuficiente. 

Warrantul petrolier dă o mai mare garanţie, pentru aceleaşi 
raţiuni ca şi în cazul warrantelor agricole. 
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Industriaşii din domeniul petrolului sînt constrînşi de stat să 
păstreze unele stocuri de securitate. Tocmai aceste stocuri ci le 
dau în garanţie purtătorului de warrant petrolier. Or, statul 
veghează ca aceste stocuri să fie păstrate şi, ca atare, el nu va lăsa 
să iasă şi să circule petrolul decît pe baza unor titluri de mişcare. 
În felul acesta, purtătorii de warranturi vor găsi echivalentul 
gajului lor la debitor. 

Warrantele industriale au drept obiect mărfurile de anumite 
categorii şi anumite tipuri determinate (lăsate în mîinile 
împrumutătorilor). 

Legiuitorul a voit ca permiţînd să fie date în gaj să faciliteze 
creditul pentru cel ce le-a fabricat. Într-o economie dirijată 
această garanție este subordonată unor scrisori de autorizaţie 
eliberate de ministerele economice. Graţie acestora, industriaşul 
va putea obține, pe baza mărfurilor pe care Ie are în stoc, creditele 
necesare pentru a fabrica altele. Dar, există pericole. Dacă 
produsele sînt vîndute şi livrate, gajul dispare; şi dacă nu au fost 
fabricate altele, creditorul îşi pierde garanţia. De aceca, se per- 
mite creditorului să verifice, din timp în timp, stocurile. 

Warrantul este mai ales valorizat printr-un aval. 

Warrantul industrial, ca şi warrantul petrolier în loc să aibă 
drept obiect corpuri certe, individualizate prin contract, se referă 
la bunuri de gen, care se reînnoiesc şi se înlocuiesc. 


B. Garanţiile personale 


Noţiunea de “garanţii personale” înseamnă că debitorul oferă, 
cu titlu de garanţie, nu lucruri, ci persoane care se angajează ele 
însele să garanteze datoria sa. Iar, ceea ce interesează pe creditor 
este averea acestor persoane. 
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Garanţia cea mai sigură o constituie “solidaritatea” între mai 
mulţi debitori, fiecare dintre ei obligindu-se pentru întreaga datorie. 

Adesea creditorul stipulează ca toţi să se angajeze nu numai 
“solidar” ci şi “indivizibil” ceea ce înseamnă că dacă creditorul 
o pretinde fiecare va trebui să plătească datoria întreagă şi că acest 
lucru este valabil şi pentru moştenitorii lor. 

În aceste ipoteze, nu există, din punct de vedere al cre- 
ditorului, debitor principal şi debitor accesoriu. 

a) Cauţiunea. Atunci cînd debitorul principal furnizează 
Cauţiuni, aceasta înseamnă că “cauţiunea” este debitorul ac- 
cesoriu care nu se angajează decît în caz de insolvabilitate a 
debitorului principal. Cu cît creditorul are mai multe cauţiuni şi 
cu cât fiecare dintre ele este mai solvabilă cu atît garanţia sa este 
mai bună. 

Dreptul civil dă unele protecţii cauţiunilor care însă jenează 
pe creditori. Una dintre ele este “beneficiul de discuţiune” care 
permite cauţiunii ca creditorul să urmărească pe debitorul prin- 
cipal înainte de a-l urmării pe el însuşi. 

O alta este “beneficiul de diviziune” în virtutea căreia fiecare 
cauţiune poate să pretindă ca şi celelalte cauţiuni să fic urmărite 
în acelaşi timp cu el pentru ca datoria să fie divizată între ci. 

Dar, creditorilor le place să se debaraseze de asemenea reguli 
de protecţie grație “cauţiunii solidare”. Orice cauţiune comercială 
este solidară. Chiar şi creditorii civili, dacă sînt prudenţi, stipulează 
în general solidaritatea atunci cînd acceptă cauţiunea plurală. 

Spre deosebire de cauţiunea ordinară, cauţiunea solidară nu 
are nici beneficiul de discuţiune nici beneficiul de diviziune. 
Dacă creditorul cere plata totala de la unul dintre ei, el va trebui 
să plătească putînd apoi să ceară de la debitorul principal rambur- 
sarea integrală. 


Tot aşa cînd un purtător al unei scrisori de schimb face ca 
aceasta să fic preluată de un debitor accesoriu, avalul este o 
cauţiune solidară. 

Cîtcodată, în loc să se angajeze cu toate bunurile pentru altul, 
un terţ se mulţumeşte să sc angajeze faţă de creditor numai cu 
unul sau mai multe bunuri determinate ale patrimoniului său. În 
acest fel el devine o “cauţiune reală” şi dacă creditorul preia bunul 
angajat, cauţiunca reală sc va putea rambursa de la debitorul 
principal. 

Uneori, băncile cauţioncază pe unii din clienţii lor faţă de alte 
bănci care vor acorda acestora împrumuturile pe care ci le solicită. 
Este o modalitate mai puţin costisitoare de a se angaja în acest fel 
decît să furnizeze ele însele sumele respective care rămîn la 
dispoziţia lor pentru alte operaţiuni profitabile. Statul poate şi cl 
să cauţioneze întreprinderile pe care doreşte să le sprijine pentru 
a obţine credit. 

b) Sechestrul. Drepturile unui creditor cu privire la bunurile 
debitorului său, carc constituie gajul său gencral, sau garanţie, nu 
devin eficiente decît atunci cînd el poate să ia aceste bunuri, să le 
vîndă şi să sc poată îndestula asupra preţului. Accastă operaţie 
este “sechestrul”. 

Sechestrul dă satisfacţie creditorului care arc asupra bunului 
o garanţie suficientă. Totuşi, în cazul creanţelor chirografare pot 
să se producă surprize. Astfel, s-ar putea ca atunci cînd creditorul 
s-ar decide să sechestreze bunul să constate că acesta a dispărut 
din patrimoniul debitorului. 

Apoi, chiar după ce bunul a fost sechestrat, pot interveni alţi 
creditori în concurs cu cl, unii trecînd şi înaintea lui dacă 
beneficiază de garanţii reale. 

Deci, simplii creditori vor putea rămîne ncîndestulaţi. 

De acceca, prin lege s-au prevăzut unele posibilităţi de natură 
să protejeze interesele creditorilor, permiţindu-le acestora să ia 
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de urgenţă măsuri cînd simt că debitorul începe să aibe dificultăţi 
Şi sînt pe punctul de a deveni insolvabili. Aceste măsuri sînt: 

-Somaţia de a plăti. Creditorul care se loveşte de reaua 
credință a debitorului şi se teme că acesta poate să-l înşele 
înstrăinîndu-şi bunurile mai înainte ca el să poată obţine condam- 
narea sa (care este condiţia normală a sechestrului) se adresează, 
după caz, preşedintelui tribunalului de comerţ sau unui judecător 
al instanţei civile ordinare, pentru a obţine, contra debitorului, a 
cărui datorie este certă şi lichidă, o somaţie de a plăti. Dacă 
debitorul nu contestă această procedură sau dacă contestaţia sa 
este respinsă, somaţia de a plăti, investită cu formulă executorie, 
permite creditorului să procedeze la sechestrarea imediată. 

-Sechestrarea conservatorie. Chiar înainte de condamnarea 
definitivă, sechestrarea conservatorie va împiedica înstrăinarea 
bunului de către debitor. Ea se cere preşedintelui tribunalului 
comercial sau judecătorului instanţei civile ordinare. Această 
procedură permite creditorului nu numai să blocheze bunurile 
afectate de sechestrul conservatoriu, ci să înscrie, dacă judecă- 
torul permite aceasta, fic un amanet asupra fondurilor de comerţ 
ale debitorului, fic o ipotecă asupra imobilelor debitorului. În 
felul acesta creditorul va fi mai liniştit. 

c) Diverse sechestre propriu-zise. Scchestrele sînt de mai 
multe feluri: sechestrul imobiliar; sechestrul-executare; 
sechestrul-blocare; sechestrul-gaj. 

-sechestrul-imobiliar constă în sechestrarea imobilului 
debitorului, dar aceasta este o procedură lungă şi costisitoare, ca 
prezintă interes mai ales pentru creditorii ipotecari; 

-sechestrul-executare constă în sechestrarea mobilelor 
pentru a le vinde; 

-sechestrul-gaj este cel la care recurge locatorul care poate 
vinde mobilele locatarului sau fermierului, procedura fiind mult 
simplificată; 
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-sechestrarea-blocare are drept obiect creanţe pe care 
debitorul însuşi le are împotriva altor persoane. In acest caz, 
creditorul sechestrează creanţa pe care debitorul său o are 


împotriva unui terţ. Procedura începe printr-o somaţie făcut 
terţului poprit, ce se face de portărel şi care este notificată de 


asemenea debitorului poprit. 

Din acel moment creanta sechestrată este blocată. Debitorul 
poprit (adică debitorul creditorului, nu terțul poprit) nu o va putea 
ceda nici s-o încaseze. Terţul poprit nu poate nici cl să-şi achite 
creanţa debitorului poprit. 

Creanţa poprilă va constitui gajul creditorilor debitorului 
poprit. Toţi aceştia sc pot alătura la sechestrul înfiinţat cu acelaşi 
titlu ca şi popritorul. Terţul poprit va plăti el, direct. 

După aceste succinte consideraţii cu privire la garanţiile con- 
venţionale, este cazul să facem o trecere în revistă şi a garanţiilor legale. 

Printre garanţiile legale trebuie menţionată, mai întâi 
“ipoteca judiciară” (asupra imobilelor debitorului) care aparţine 
oricărui creditor care a obținut condamnarea debitorului. Există 
deci interesul creditorului chirografar al unui proprietar de imo 
bile de a obţine condamnarea acestuia, şi apoi să înscrie ipoteca 
judiciară asupra imobilului. 

Mai există şi “privilegiile speciale”, care sînt gara 


ţii legale 


care afectează preţul unui bun care trebuie plătit, prin preferința 
acordată unui creditor favorizat de lege, datorită naturii creanţei 
sale. Unele dintre ele permit creditorului să urmărească bunul la 
dobînditori. Cea mai mare parte nu dau decît un drept de 
preferinţă asupra preţului bunului luat din mîinile debitorului 
creanţei privilegiate şi care în caz de înstrăinare, dispare 

Dar, cele mai importante dintre privilegii sînt “privilegiile 
generale”, care în loc să greveze unul sau mai multe bunuri 
determinate, grevează toate bunurile debitorului, aşa încît 


254 


creditorul, atunci cînd un bun oarecare al debitorului a fost vîndut, 
poate să [ie plătit preferenţial din prețul încasat. 

În realitate, printre privilegii sînt unele care stimulează 
afacerile, iar altele care sporesc garanţia dar grevează (stînjenesc) 
afacerile. 

Privilegii favorabile afacerilor. Există, mai înainte, 
privilegiul vînzătorului bunului. Dacă vînzătorul a făcut credit 
cumpărătorului, el trebuie să fie plătit asupra preţului bunului, 
preferenţial asupra altor creditori ai cumpărătorului (iar dacă nu 
se face plata, se procedează la sechestrarea bunului). 

Această garanţie este fragilă cînd este vorba de bunuri mobile. 
Dar, în privinţa imobilelor, privilegiul devine o ipotecă pe care 
vînzătorul, încă neplătit, o înscrie util. 

În afara privilegiului vînzătorului este şi cel al locatorului de 
imobile. Mobilele cu care locatarul sau fermierul garniseşte 
locurile închiriate sînt considerate ca un gaj privilegiat care 
garantează chiria şi fermajul. Vînzîndu-le locatorul îşi va încasa 
drepturile, înaintea tuturor creditorilor locatarului. Şi, există un 
anumit drept de urmărire asupra celor pe care locatarul le-ar muta. 

Un alt privilegiu există în favoarea “conservatorului lucrului”, 
adică a profesionistului care a salvat valoarea lucrului făcînd 
reparaţii şi lucrări. El este privilegiat asupra bunului astfel conservat. 

Arhitecţii şi antreprenorii au un privilegiu asupra edificiului 
la care ei au muncit, în măsura în care au făcut să crească valoarea 
acestuia. Dar, acest privilegiu este subordonat inscripţiei funciare 

a celor două procese-verbale comparative, înainte şi după lucrări. 

Privilegii care grevează afacerile. Aceste privilegii sînt, în 
general, privilegiile generale, acordate creditorilor datorită 
protecţiei speciale pe care le-o acordă legiuitorul. Ele grevează 
toate bunurile debitorului, astfel încît dacă unul din aceste bunuri 
este sechestrat, este suficient pentru creditorii privilegiați 
beneficiari de privilegii generale să-şi exercite dreptul lor pentru 
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ca orice valoare a bunului să dispară adesea între mîinile lor. 
Asemenea privilegii generale riscă să absoarbă averea unui falit 
fără să lase nimic creditorilor chirografari. 

Astfel sînt privilegiile fiscului care-şi atribuie un privilegiu 
general asupra tuturor bunurilor debitorului, pe care, de altfel, îl 
cumulează cu cîteva privilegii speciale şi ipoteci legale. 

Pe de altă parte, salariile datorate personalului sînt garantate 
de asemenea de un privilegiu general care totuşi merge mai puţin 
departe, deoarece întârzieri mari în această materie sînt rare. 

Un superprivilegiat se adaugă la cel de mai sus, cu atît mai 
grav cu cât se întinde pe câţiva ani şi se sporeşte şi cu penalităţi. 
Este vorba de privilegiile care garantează cotizaţiile datorate 
caselor de securitate sociale şi alocaţii familiale. Îndrzicrile sînt 
adesea de asemenea proporţii încît bunurile debitorului pot să nu 
ajungă pentru alţi debitori. 

Alte privilegii generale: cele datorate furnizorilor de subzis- 
tenţă, celor care au efectuat cheltuielile funerare etc. Ele sînt 
aproape neglijabile în afaceri. 


CAPITOLUL IX 


Regimul juridic al titlurilor de 
credit şi relaţiile de plăţi în dreptul 
comercial 


A. Titlurile de credit în dreptul comercial 


Titlurile de credit sînt documente negociabile care permit 
titularilor să-şi exercite, la scadenţă, drepturile menţionate în 
cuprinsul lor (literale şi autonome) Ă 

În literatura juridică titlurile de credit mai sînt denumite şi 
efecte de comerţ, instrumente negociabile, valori mobiliare sau 
titluri de valoare 

Efectele comerciale sînt înscrisuri care servesc ca mijloace de 
angajare pe termen scurt, mijloace de plată pe termen lung, 
mijloace de garanţie care prezintă astfel de caracteristici încât 
asigură circulaţia lor uşoară, între oamenii de afaceri şi prin 


169 A se vedea: C.Vivante, Tratatto di diritto comerciale, vol.III, Milano, 
1929, p.123; G.Lagarde, A. Jauffret, Traite de droit commercial, tome II, 
Paris, 1966, p.414; M.de Juglan. B.Ippolito, Cours de droit commercial, 
Vol.I, Paris, 1971, p.449 şi urm.; P.V.Pătrăşcanu, O.Sachelarie, Titluri de 
credit în comerțul internaţional, Craiova, 1975, p.9 şi urm.; T.R.Popescu, 
op.cit., p.411 şi urm. 

170 A se vedea: Thamel G.D.Bredin, op.cit., p.410 şi urm.; Y.Loussouam, 
J.D.Bredin, op.cit., p.535; Al.Deteşan, M.G.Imireanu, Plățile şi creditul 
comercial internaţional, în “Drept şi tehnică comercială internaţională”, 
volII, supliment “Viaţa economică”, Bucureşti, 1973, p.290; R. şi 
J.Savatier, J-M. Leloup, op.cit., p.342 şi urm. 
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intermediul cărora se transmit, de la unii la alţii, drepturile 
presupuse a fi cuprinse în aceste înscrisuri, prin forme simple dar 
necesare. 

Înscrisul comercial constituie un “titlu abstract”. Hîrtia, prin 
ca însăşi, reprezintă drepturi care (Chiar dacă ele n-ar avea o 
existență regulată pînă la momentul respectiv) sînt transmise 
purtătorilor celor cărora le este andosată. 

Efectele (înscrisurile) comerciale sînt, în general “la ordin” şi 
uneori “la purtător”. Înscrisul “la purtător” se transmite prin 
simpla posesie a hîrtici. Înscrisul “la ordin” nu se transmite decît 
print-o semnătură (andosare). 


1. Clauza “la ordin” şi garanţiile sale 


Înscrisul “la ordin” circulă prin andosare. Purtătorul prece- 
dental hîrtici o trece la ordinul unei alte persoane care, la rîndul 
ei, va putea să o treacă la ordinul unci a treia şi aşa mai departe. 
Pentru aceasta, purtătorul va pune pur şi simplu numele noului 
beneficiar pe spatele hîrtici, făcînd mențiunea “la ordin”, urmată 
de semnătura acestuia (adică a noului purtător). Cîte odată, 
purtătorul precedent se va mulţumi doar să-şi pună numai propria 
sa semnătură. 

Clauza “la ordin” prezintă mai multe garanţii (din mai multe 
puncte de vedere). 

Mai înfîi, garanţia contra furtului, pentru că, spre deosebire 
de titlul la purtător, înscrisul “la ordin” are nevoie de semnăturile 
celor doi: purtătorul precedent şi noul purtător (în orice caz 
trebuie semnătura celui care andosează). De altfel, în caz de 
pierdere “avîndu-l cauză” poate face contestaţie (întocmai ca şi 
în cazul titlului de purtător) prin care debitorul său este sesizat ca 
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să nu facă plata celui care ar fi furat titlul neandosat sau care, 
furîndu-l, a imitat semnătura andosatorului. 

Alte garanţii pe care le prezintă clauza “la ordin” sînt garanţii 
de plată şi anume: 

- ultimul dintre andosatari (cel care a fost ultimul andosat) va 
găsi înscrise în hîrtia respectivă mai multe semnături. Fiecare din 
aceste semnături obligă, solidar, faţă de ultimul purtător, pe toţi 
semnatarii. În felul acesta, la sfîrşit, titlul “la ordin” va fi întărit 
tot circulînd; el va [i mai sigur decît în momentul iniţial. Acest 
avantaj nu există în cazul titlului la purtător ai căror posesori 
precedenţi nu sînt cunoscuţi; 

- la garanţia personală sus-menţionată, se adaugă (ca şi în 
cazul titlurilor la purtător) un fel de garanţie reală prin cedarea 
datorici. 

Întrucît beneficiarul iniţial al înscrisului comercial este, în 
general, creditorul (posesorul unci creanţe) primul debitor al 
acelui înscris (o creanţă preexistentă sau previzibilă contra 
primului debitor al înscrisului), această creanţă este cedată 
fiecăruia dintre purtătorii succesivi ai înscrisului comercial. Deci, 
drepturile acestor purtători succesivi ai înscrisului comercial au 
drept obiect această creanţă originară a emiţătorului, aşa încît 
odată cu creanţa se transmit şi accesoriile acesteia, deci şi 
garanţiile care o însoțesc. Aşa încît, atunci, cînd este vorba de un 
conosament, sau o scrisoare de trăsură dreptul transmis este un 
dreptasupra mărfurilor. Acest drept va însoţi titlul “la ordin” (este 
un credit documentar). 

Tot aşa, cel care emite o scrisoare de schimb este creditorul 
emitentului, cel puţin în espectativă. Creanţa sa va însoţi înscrisul 
comercial la toţi cei pe care el îi va andosa. Creanţa le va fi cedată 
însoţită de garaţiile instituite asupra ei; 

- titlul “la ordin” (ca şi titlul la purtător) implică ceca ce este 
cunoscut sub numele de “ştergerea excepțiilor”. Fiecare dintre 
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semnatarii înscrisului comercial s-ar putea prevala (faţă de cei pentru 
Care şi-au recunoscut o datorie) să invoce beneficiul unor excepţii, 
justificînd refuzul de a plăti prin aceea că, de exemplu, datoria sa s-a 
stins prin compensaţia sau rezoluţiunea unui contract. 

Aceste excepţii nu sînt opozabile beneficiarilor clauzei “la 
ordin”. Excepţiile semnatarilor sînt opozabile creditorului cu titlu 
personal, dar ele vor constitui literă moartă faţă de purtătorii 
înscrisului comercial. Ca atare, cei care nu mai datorează bani 
creditorului iniţial vor trebui totuşi să onoreze înscrisul comercial 
pe care l-au semnat. 


2. Efectele comerciale principale 


Cele mai cunoscute şi uzuale efecte comerciale sînt: a) cecul, 
b) scrisoarea de schimb, c) biletul la ordin, d) warrantul, e) 
conosamentul. 

Înainte de a proceda la analizarea acestor efecte comerciale 
este necesar să ne referim la relaţia dintre efectele de comerţ şi 
bancheri. 

Marea majoritate a efectelor comerciale se negociază între 
bănci. Purtătorul le dobîndeşte prin intermediul băncii sale, iar 
debitorul va stipula că ele vor fi plătite prin banca sa (efectul 
domiciliului). 

Fiind redactate în general prin referire la monedă ele se vor 
compensa între băncile creditoare şi debitoare prin conturile cărora 
vor fi alimentate fluxurile şi refluxurile de monedă scripturală. 

Bancherii sînt preocupaţi de cheltuielile de manipulare (ges- 
tionare, administrare) şi de contabilitate (care rezultă pentru ei în 
cazul acestor operaţii), mai ales cînd este vorba de cecuri mici, 
de aceea ei fac eforturi pentru a evita astfel de cheltuieli recurgînd 
la cărţile de credit, facturi protestabiie grupate în vederea unor 
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bilete de mobilizare, factoring. În realitate, însă, băncile sînt mai 
bine plasate pentru a ţine contabilitatea clienţilor lor. De altfel, 
ele vor fi astfel în posesia unei documentări prețioase pentru 
operațiile lor, iar în trezoreriile lor vor tranzita permanent valuri 
continue de “valori” de pe urma cărora vor avea profituri. 

a) Cecul este un mandat scris, dat unui bancher, de a plăti “la 
ordinul purtătorului” o sumă determinată. 

Bancherul este “trasul”, iar mandantul este “trăgătorul”. Sînt 
asimilați bancherilor şi agenţii de schimb. 

Cecul este transmisibil prin andosare. 

Există şi o reglementare specială a cecurilor poştale. 

Asupra acestor agenţi financiari se poate trage un cec, nu şi 
asupra altora (pentru că cecul reprezintă bani şi, ca atare, el nu 
poate fi tras decît asupra unor agenţi financiari profesionişti). 

Bancherul este trezorierul prin excelenţă pentru că la el se depun 
banii şi trăgîndu-se un cec se vor utiliza aceşti bani astfel depuşi. 

Cecul, ca instrument de plată nu poate fi tras asupra unui 
bancher decît dacă la acesta există o acoperire (un fond 
depus=provizion). 

În mod curent se spune că se poate trage un cec atunci cînd 
bancherul are o datorie faţă de trăgător, acesta din urmă avînd o 
creanţă faţă de bancher (ca urmare a depunerii unei sume de bani) 
şi că această creanţă va profita purtătorului cecului. 

Într-adevăr, oamenii au la bancher bani puşi în depozit sau în 
cont creditor. 

Dar, sînt şi cazuri cînd alţi trăgători de cecuri nu sînt iniţial 
creditori ai bancherului, ba chiar sînt debitorii acestuia şi totuşi 
ei pot trage asupra lui cecuri valabile. Este cazul celor cărora 
bancherul le-a deschis un credit prealabil şi precis (linie de 
credit). Această deschidere de credit reprezintă o creanţă a clien- 
tului şi are valoarea unei datorii (proviziuni). 
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Deci, datoria (proviziunea) poate avea două surse, 
corespunzătoare celor două roluri ale bancherului care, fie 
furnizează banii săi clienților, fie primeşte banii acestora. În 
ambele cazuri el poate să-şi autorizeze clienții să tragă asupra lui 
cecuri. 

Proviziunea trebuie să existe din ziua în care se emite cec ul, 
căci acesta este un instrument de plată imediată. Deci, 
proviziunea nu poate fi la termen, dar este, necesarmente, la 
vedere. Beneficiarul cecului trebuie să fie creditat cu suma ce i 
se cuvine, imediat ce se prezintă bancherului. 

Aceasta este marea diferenţă între cec şi scrisoarea de schimb. 
În mod curent, în afaceri, este preferată, de debitorii comerciali, 
scrisoarea de schimb. Aceasta, datorită dorinţei şi nevoii de credit 
pe care o au comercianții. Pentru a nu fi nevoiţi să aibă la ci în 
permanenţă bani inerţi, ci preferă să conteze pe bani la termen. 

Cecul, dimpotrivă, presupune bani imediat disponibili la bancher. 

Faptul de a emite un cec fără acoperire (provision) constituie 
fapt penal. Constituie, de asemenea, infracţiune faptul de 
retragere a fondului (provisiunii) după ce s-a emis un cec sau să 
se tragă un cec fără acoperire suficientă. 

Securitatea cecului este astfel asigurată şi prin măsuri penale!7! 

Dacă totuşi cecul este regularizat, într-un termen legal de 10 
zile, prin constituirea, la bancher, a unei acoperiri (provision) 
suficiente, deficienţa din momentul emisiunii nu mai antrenează 
decît o amendă forfetară. 

O listă neagră de trăgători de cecuri fără acoperire este 
păstrată la Banca Naţională şi înscrierea pe această listă poate 


171 În literatura noastră juridică s-au formulat rezerve cu privire la aplicarea 
sancţiunilor penale prevăzute de Legea nr.59/1934 republicată în 1989 (a 
se vedea, V.Urse, Mioara-Keuy Guiu, Discuţii în legătura cu legea 
cecului, în “Dreptul” nr.1/1993). 
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atrage interdicţia de emitere de cecuri. Băncile vor fi şi ele 
prevenite să refuze eliberarea de carnete de cecuri culpabililor. 

Cecurile sînt trase asupra bancherului trăgătorului şi, în 
general, primite la bancherul purtătorului. 

Băncile în ansamblul lor vor compensa cecurile purtate la 
ordinul lor, cu cele trase asupra lor, pentru aceasta fiind suficientă 
o simplă şedinţă de compensare. 

În practică se întîmplă să fie trase cecuri fără acoperire, atunci 
cînd lipsa provisiunii este temporară şi acoperirea necesară 
urmează a se face în scurt timp. În astfel de cazuri trăgătorii îşi 
fac următoarea socoteală: cîteva zile se pierd cu trimiterea cecului 
prin poştă, beneficiarul mai pierde şi el cîteva zile pînă să prezinte 
cecul băncii sale şi banca la rîndul ci va întârzia şi ca înainte de a 
o încasa de la bancherul tras prin compensare bancară. Aceasta 
înseamnă 7, 8, 10 zile înainte ca cecul să fie confruntat cu 
acoperirea (provision). Pînă atunci acoperirea poate fi asigurată, 
Chiar dacă ca n-a existat în momentul emiterii. 

În asemenea condiţii este de înţeles că vor fi totuşi şi cazuri 
cînd cecurile ajung fără acoperire la bancherul tras. 

Se mai întîmplă şi ca să fie emise, de bună credinţă, cecuri 
fără acoperire, deoarece se ignoră sau se uită, în momentul 
emiterii, că pentru o cauză oarecare, emitentul a devenit debitor 
al bancherului, creditul său fiind epuizat, deci şi acoperirea. 
Într-un astfel de caz obli gaţia semnatarului rămîne, dar acesta nu 
este pedepsibil, căci emiterea unui cec fără acoperire nu con- 
stituie infracţiune decît dacă trăgătorul a avut intenţia să vatăme 
drepturile altcuiva. 

Ca atare, băncile din prudenţă nu reglează plata cecurilor 
prezentate de persoane necunoscute decît “la încasare”, şi nici nu 
înscriu cecuri în creditul clientului, andosîndu-le în numele lor, 
decît “la încasare”. 
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Purtătorii cecului vor fi în ignoranță pe tot timpul circuitului 
acestuia precedînd întoarcerea cecului la bancherul tras. Abia din 
acest moment, al ajungerii cecului la bancherul tras, se va con- 
Stata existenţa acestei monede scripturale false, adică în momen- 
tul în care bancherul tras va trebui să debiteze contul trăgătorului, 
cu suma înscrisă în cec. 

Bancherul tras, constatînd lipsa acoperirii unui cec, refuză să-l 
plătească, la prezentare. El înregistrează acest incident şi face o 
somaţie trăgătorului prin scrisoare recomandată cu confirmare de 
primire, de a regulariza situaţia, plătind el însuşi pe purtătorul 
cecului, sau constituind o acoperire corespunzătoare. 

Somajia de regularizare se întinde, expres, la toate celelalte 
cecuri emise şi care ar putea să se găsească în aceeaşi situaţie din 
lipsă de acoperire. 

Trăgătorul este invitat, în acelaşi timp, să restituie toate car- 
netele de cec pe care le posedă căci incidentul îl privează pe acesta 
de dreptul de a emite un nou cec, afară de cazul de retragere a 
fondurilor sale, sau cînd trebuie să certifice un cec admis de 
bancher. 

Interdicţia poate fi ridicată dacă, într-un termen ce se va fixa, 
emițătorul şi-a regularizat în întregime situaţia. Dar, tribunalul 
căruia îi va fi supus delictul (dacă socoteşte măsura utilă pentru 
securitatea publică) va putea el însuşi să pronunţe contra condam- 
natului interdicţia de a emite cecuri. 

În acelaşi timp cu somaţia făcută trăgătorului, bancherul 
previne pe purtătorul cecului şi semnalează incidentul Băncii 
Naţionale, pentru ca aceasta să înscrie trăgătorul fără acoperire 
pe o listă neagră pe care o ţine la dispoziţia tuturor bancherilor. 

Băncile sînt invitate astfel să asigure ele însele propria lor 
poliţie. Prima datorie a bancherului va fi aceea de a refuza 
eliberarea de camete de cecuri clienţilor lor care nu prezintă 
încredere şi în special celor înscrişi pe lista neagră. 
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Trăgătorul fără acoperire va trebui să repare orice pagubă 
cauzată [ie băncilor care s-ar putea să fi şi onorat cecurile, fie 
purtătorilor cărora le-a fost refuzată plata. 

Băncile care au onorat cecurile se vor subroga în drepturile 
purtătorilor contra trăgătorului şi în garanţiile care ar putea 
asigura aceste drepturi. 

Toţi cei păgubiţi pot protesta creanţa lor contra emitentului şi 
să sechestreze bunurile mobile ale acestuia. 

Marele risc este însă insolvabilitatea emitentului fără 
acoperire. În acest caz, purtătorul cecului va suporta nulitatea ce- 
cului, neputînd să acționeze băncile pentru această pierdere decît în 
cazul de culpă din partea acestora, mai ales în cazul de imprudență 
în deschiderea unui cont şi eliberării de carnete de cecuri. 

Emiterea conştientă a unui cec fără acoperire sau cu acoperire 
insuficientă este asimilată cu o excrocherie şi constituie in- 
fracțiune. Lipsurile şi abaterile bancherului de la prevederile 
legale sînt, de asemenea, pedepsite. 

Un procedeu care urmăreşte securitatea constă în vizarea sau 
certificarea cecului de către bancher care recunoaşte în felul 
acesta existenţa acoperirii (provision). 

Viza este, cu toate acestea, mai puţin sigură decît certificarea, 
căci aceasta din urmă nu numai că atestă existenţa acoperirii dar 
(în situaţia în care aceasta dispare) şi că bancherul va plăti totuşi 
cecul. Dar, practic acoperirea nu va dispare pentru că bancherul 
o va bloca pentru a-şi asigura astfel o garanţie. Acest procedeu 
face ca cecul să fie utilizabil, pentru destinatarul său, în momentul 
recepției (cecului). 

Între altele, orice persoană care se deplasează într-o ţară unde 
presupune că va avea nevoie de bani, poate cere de la banca sa 
“cecuri de voiaj”. Acestea sînt certificate de bancă şi dacă este 
vorba de o bancă mare vor fi acceptate oriunde drept plată, fără 
verificare a resurselor plătitorului. Cecurile pot chiar să fie şi 
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cumpărate şi, în acest caz, încetează să mai fie nişte veritabile 
cecuri reprezentînd mai curînd un fel de valoare monedă străină. 
Este adevărat că practica a pus în evidenţă un pericol: falsificarea 
cecurilor de voiaj de cxcroci foarte abili. De aceca, băncile se 
asigură contra acestor riscuri prin plata unci prime de asigurare 
care grevează preţul cecului. 

Securitatea cecului contra furtului şi deturnării poate rezulta 
şi din “barare”. Actualmente cea mai mare parte a cecurilor 
circulă barate, de frica unei falsificări a identităţii purtătorului. 

Bararea constă din două linii paralele şi transversale făcute de 
trăgător care iniţial erau destinate să încadreze numele unei alte 
bănci. Trăgătorul nu o mai desemnează de loc, pentru că simplul 
fapt al barării, chiar anonime, interzice bancherului tras să 
plătească altuia decît unui bancher sau unui purtător cunoscut 
personal de bancherul andosator al cecului şi care are un cont la 
el. Cecul barat nu va putea deci în mod normal să fie plătit de 
bancherul unui fals purtător. De altfel, un cec nebarat nu este 
niciodată plătit decît cu reticență de bancherul căruia îi este 
prezentat, afară de cazul cînd acesta îl cunoaşte pe purtător. În 
felul acesta există uzanţa de a se face încasarea cecului prin 
intermediul propriului bancher acesta din urmă el însuşi fiind 
cunoscut de bancherul tras. 

Am arătat mai înainte că circuitul cecului se încheie între 
bancheri. 

Primul purtător este, de regulă, o persoană particulară căruia 
trăgătorul îi plăteşte, pe această cale (a emiterii cecului), o datorie. 
După aceea cecul poate circula prin andosare, dar acest lucru se 
întîmplă mai rar decît în cazul scrisorii de schimb (aceasta întrucît 
atunci cînd cecul este plătibil la vedere şi cînd banii sînt la vedere, 
de regulă se procedează la încasarea lor fără să se mai pre- 
lungească circulaţia cecului, pe cînd în cazul scrisorii de schimb, 
aceasta fiind la termen, poate avea timp să circule înainte de 
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scadenţă. Cu toate acestea, dacă cineva nu are cont în bancă şi nu 
este un client cunoscut al unui bancher şi primeşte un cec barat 
el îl va putea primi şi apoi să-l andoseze unui titular de cont în 
bancă. 

Într-un cec trebuie să figureze, obligatoriu, unele menţiuni. 

În carnetele de cecuri fiecare cec este ataşat la un talon (aide- 
memoire a emitentului) pe care emitentul înscrie, de obicei, la 
ordinul cui a emis cecul, suma şi data emiterii. Acest talon poate, 
după caz, să reprezinte un început de probă a unci plăţi. 

Menţiunile obligatorii din cecul detaşat de talon sînt: 
trăgătorul, trasul (care este bancherul trăgătorului), suma în cifre 
şi litere, beneficiarul şi locul plăţii, data şi locul emiterii. Cecul 
se semnează de trăgător. 

Locul de plată este banca trasului (a bancherului trăgătorului). 

În principiu, cecul trebuie să fie prezentat trasului în termen 
de 8 zile de la data emiterii sale. Sancţiunea, mai mult teoretică, 
constă în pierderea recursului contra andosatorilor, dar aşa cum 
am arătat, de obicei nu există andosatori intermediari în cazul 
cecurilor. 

După 6 luni de la expirarea termenului de 8 zile cecul este 
lovit de prescripţie, dar bancherul tras, dacă are acoperire asi- 
gurată, nu poate să refuze plata decît în cazul cînd cecul datează 
de mai mult de 3 ani. 

Există totuşi primejdia că dacă cecul nu este încasat multă vreme 
să dispară acoperirea (provision). Trăgătorul are obligaţia să menţină 
acoperirea timp de 8 zile de la emiterea cecului, după care el este 
presupus că a uitat că a tras un cec în urmă cu cîtva timp. 

Cînd cecul (sau carnetul de cecuri) este pierdut sau furat este 
prudent să fie înștiințat trasul fäcîndu-sc contestaţie la plată. 

Cînd cecul nu este plătit este normal ca bancherul să se tcamă 
de lipsa acoperirii. Pe de altă parte, bancherul pretinde pur- 
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tătorului să prezinte piese de identitate cu fotografie căci cecul 
poate fi falsificat. 

Bancherul va fi răspunzător de plata făcută dacă falsificarea 
era de recunoscut, sau dacă purtătorul nu-şi probează identitatea, 
verificarea putînd să dureze un timp. În zilele noastre cecul fără 
acoperire fiind un lucru rar, bancherii cărora li se prezintă un cec, 
chiar barat, tras asupra altei bănci, nu va plăti prea repede. Ei vor 
recurge la procedeul plăţii “la încasare” a 

Plata pe care o face trasul trebuie să fie la vedere; acesta este 
principiul, atunci cînd există acoperire. La nevoie, bancherul 
plătitor va verifica prin telefon existenţa acoperirii. 

Neplata cecului atrage recursuri (acţiuni în regres), în special 
împotriva trăgătorului care ar fi trebuit să tragă un cec valabil şi cu 
acoperire. Acest recurs se poate introduce ca urmare a unui protest. 

Dar, protestul nu este necesar; şi, dacă nu există acoperire, 
purtătorul se poate mulțumi cu introducerea unei plîngeri cu 
constituire de parte civilă în faţa judecătorului şi cu o citare în 
faţa acestuia. 

Între alte cazuri, dacă există prezentare la bancă în 8 zile şi 
introdus un protest, există un recurs contra tuturor andosatorilor. 

Ceea ce tracasează cel mai mult pe bancheri sînt imitaţiile şi 
falsificările. Poate fi o falsificare de semnătură, fie a trăgătorului, 
fie a purtătorului. De aceea, bancherul nu eliberează un carnet de 
cecuri decît persoanelor care i-au dat un specimen de semnătură. 
El va fi făcut răspunzător de a nu fi decelat o semnătură rău imitată 
de falsificator. 

Există însă şi alte genuri de falsuri, în special la andosări, cînd 
purtătorul de cec poate fi tentat să tragă din cec mai mult decât 
valoarea sa. Andosînd un cec de mică valoare el poate adăuga 


172 Acest sistem a fost introdus şi în legislaţia noastră fiind, pe nedrept, 
contestat ca fiind o măsură de natură a frîna fluiditatea afacerilor. 
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unul sau două zerouri la suma indicată în cifre şi alterează mai 
mult sau mai puţin abil suma indicată în litere. 

Cînd falsificarea este de recunoscut, bancherul care a plătit va 
fi răspunzător, ceea ce-l expune la plată pentru a doua oară făcînd 
operaţiunea de scădere respectivă din contul clientului său 
trăgător. 

În privinţa cecului barat riscul este mai mic. Neplătind decât 
unui Client pe care-l cunoaşte el va avea, în caz că cecul nu este 
în regulă, un recurs împotriva acestuia. 

De asemenea, bancherul poate să încheie un contract de 
asigurare contra falsificărilor. 

b) Scrisoarea de schimb este un înscris comercial. Emiterea 
ei este un act de comerţ, întrucât un trafic de credit are în sine ceva 
de natură comercială. Deci, nu s-ar putea pretinde unui debitor, 
care nu este comerciant, să accepte o scrisoare de schimb. 
Dimpotrivă, un comerciant dacă este debitor trebuie să accepte 
scrisoarea de schimb trasă asupra lui de creditorul său. 

Scrisoarea de schimb, denumită “trată” este un mijloc de 
credit ca şi un instrument de plată la distanţă. 

Ca şi în cazul cecului, trata este un mândat dat altuia de a plăti 
datoria mandatarului, dar, spre diferenţă de cec, el poate fi dat 
unui comerciant oarecare asupra căruia se trage scrisoarea de 
Schimb. Acesta este trasul, dar în cadrul acestui raport triun- 
ghiular mai există trăgătorul şi purtătorul înscrisului, exact ca şi 
în cazul cecului. 

Scrisoarea de schimb fiind un instrument de credit este “la 
termen”. De exemplu se trage la sfîrşitul lunii curente, la sfîrșitul 
lunii următoare sau pentru două sau trei luni mai tîrziu, ceea ce 
nu împiedică dacă există nevoie de bani de a se sconta scrisoarea 
imediat la bancherul persoanei purtătoare. Cîte odată, bancherul 
care a scontat o va reesconta la o altă bancă. Cu trei semnături 
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scrisoarea va fi în cele din urmă bună să fie reescontată la Banca 
Naţională. 

Pentru că cea mai mare parte a comercianților traşi sînt ei 
însuşi clienţi la un bancher, trata pe care purtătorul o face să fie 
scontată sau încasată prin intermediul propriului său bancher, la 
ordinul căruia el o trece, se va compensa între bănci, cu sau fără 
intermedierea Băncii Naţionale. 

Scrisoarea de schimb scurtează lanţul plăţilor deoarece graţie 
ei, fiecare dintre purtătorii succesivi cărora ca le-a fost andosală 
va fi considerat, provizoriu, ca fiind plătit. 

Un alt avantaj al scrisorii de schimb este că procură credit 
trăgătorului. În fond, trata constituie un mijloc de a face să-ţi fie 
plătită datoria, cînd nu ai bani, de un altul care nu-ţi datorează 
încă bani (de exemplu, peste două luni). Se trage trata şi este dusă 
la un bancher care o va sconta şi astfel ai căpătat bani. 

Scrisoarea de schimb, ca şi cecul este şi un instrument de plată 
în timp dar acest aspect prezintă un interes mai mic. Ceca ce 
interesează cu deosebire este faptul că pe acestă cale se pot obţine 
dinainte banii care abia urmează să fie datoraţi. De accea, 
scrisoarea de schimb este preferată cecului (în comerţ). 

Fără îndoială, plata nu este efectivă decît dacă trasul se 
dovedeşte, la scadenţă, a fi debitor şi solvabil; dar securitatea 
operaţiei poate veni din mers şi de o manieră mai electivă decît 
în cazul cecului care nu se andosează niciodată decît la bancherul 
beneficiarului, în timp ce scrisoarea de schimb poartă adesea mai 
multe andosări. Fiecare dintre semnatari devine debitor solidar. 
Dar, cea mai mare parte a tratelor sînt trase direct la ordinul 
bancherului scontat sau încasator. 

Ca şi în cazul cecului, proprietatea provisionului poate fi 
transmisă prin scrisoare de schimb. 

Nu este necesară existenţa acoperirii (provision) în momentul 
emiterii scrisorii de schimb. Este suficient ca să se spere că 
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aceasta va exista la scadență. Această speranță poate fi transmisă 
şi dacă scrisoarea de schimb este acceptată ea devine angajament. 
Intr-adevăr, scrisoarea de schimb poate fi acceptată şi efectiv m 
este acceptată destul de adesea, dar cea mai mare parte a scri- 
sorilor de schimb circulă fără acceptare. rea 
Auf acceptare, trasul îşi asumă el angajamentul trăgătorului. 
gătorul îi dăduse un ordin care nu avea valoare decît în legătură 
cuo datorie presupusă a trasului. Purtătorul are un mijloc de a obţine 
acordul trasului, făcîndu-l pe acesta să accepte scrisoarea de pesti 
In acest caz acoperirea (provision) devine certă. 
„Acceptarea este rar cerută pentru tratele de mică importanţă 
ŞI în cazul celor care prezintă încredere, afară de cazul cînd 
bancherul Scontator O solicită pentru a avea o semnătură în plus 
Dar, dacă există acoperire, trasul, comerciant sau debitor este 
obligat să accepte scrisoarea de schimb. Şi dacă refuză el se 
expune la un protest, act de portărel, prin care se constată refuzul 
El poate de altfel, să accepte o scrisore de schimb fără să existe 
încă acoperire, ceea ce-l plasează într-o Situaţie analoagă celei a 
bancherului care deschide un credit clientului său. Numai că 
bancherul este un om a cărui profesiune este de a deschide 
asemenca credite unor oameni pe care-i verifică minuţios cu 
privire la solvabilitatea lor. 
Intre comercianţi fără scrupule se întîmplă să se deschidă 
credite fictive, fără intenţia fermă de a le onora. Este cunoscut că 
băncile scontează mai uşor hîrtiile cu mai multe semnături. De 
exemplu, trei comercianţi a căror semnătură a devenit aleatorie 
ei ştiind mai bine decît oricine că nu mai au credit, nici mi jloace 
serioase de a şi-l procura, se înţeleg ca unul dintre ci să tragă o 
scrisoare de schimb asupra unui al doilea, plătibilă celui de al 
treilea. După acceptare de către cel de al doilea comerciant, cel 
de al treilea comerciant va sconta trata la o bancă. În fond ci nu 
sînt creditori între ei, dar ei vor să-şi prelungească viaţa 
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comercială procurîndu-şi bani imediat, pe baza unor angajamente 
fictive, în speranţa că lucrurile vor merge mai bine la scadenţă. 
Aşadar, cu toate numeroasele semnături de pe trată, bancherul 
care a plătit s-ar putea să rămînă în faţa unui vid. 

Exemplul de mai sus este mai simplu. El însă a fost mult 
perfecţionat. Frauda poate fi dublă sau triplă. Aşa, de exemplu, 
primul comerciant nu numai Că a tras o scrisoare asupra celui de 
al doilea, plătibilă celui de al treilea, pentru ca acesta din urmă să 
o poată sconta pe contul primului, dar şi cel de al doilea comer- 
ciant trage o scrisoare pe seama primului, care ar însemna că se 
compensează cu scrisoarea trasă de acesta pe seama sa, cel de al 
treilea fiind cel însărcinat, după andosare, cu scontarea pentru el. 
Şi, de asemenea, se poate imagina că şi cel de al treilea comerciant 
va trage şi el o scrisoare pe seama primului şi plătibilă celui de al 
doilea, precum şi o scrisoare pentru cel de al doilea plătibilă 
primului. În felul acesta, toate aceste trate faţă de bancheri diferiţi, 
vor fi creat un întreg complex de situaţii bazate pe nimic. Şi, la 
scadenţă, se va reîncepe. 

Jurisprudenţa se arată jenată de aceste fraude. Ea anulează 
efectele între fraudatori şi suprimă recursul cambial. Dar, 
nulitatea este înlăturată la purtătorul de bună credinţă, mai ales în 
ceea ce priveşte pe bancheri care au desigur calea recursului, care 
însă adesea se dovedeşte inutilă, contra fraudatorilor. Cel care 
prin complezenţă a semnat un atare înscris şi care, prin noroc, are 
mijloacele de a onora la scadenţă, nu are recurs contra celorlalţi 
nici contra purtătorului de bună credinţă. Înscrisurile de com- 
plezenţă pot, de altfel, să constituie o infracţiune.” 

Formele scrisorilor de schimb sînt cele prevăzute pentru cec, 
dar cu o menţiune în plus: scadenţa plăţii. Căci, în timp ce cecul 


173 A se vedea, R. şi J. Savatier, ].M.Leloup, op.cit., p.353. 
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este plătibil imediat, scrisoarea de schimb este plătibilă la o 
scadență ce se va preciza. 

Ca şi în cazul cecurilor, comercianții recurg la carnete de 
formulare de scrisori de schimb. Nu rămîne decît să fie com- 
pletate rubricile respective şi să se recurgă, după caz, la clauze şi 
semnături diverse pe care legea şi uzajul le permite să fie intro- 
duse în scrisoare. 

Prin efectul obişnuinţei, scrisorile de schimb continuă adesea 
să poarte o menţiune prescrisă la origine de Codul comercial şi 
anume “valoarea furnizată” (originea datoriei pe care trăgatorul 
înţelege să o plătească primului purtător, graţie scrisorii de 
schimb). Aşa, de exemplu, cînd este vorba de cumpărarea unei 
mărfi pe care trăgătorul vrea să o plătească printr-o scrisoare de 
schimb, trăgînd scrisoarea la ordinul vînzătorului, trăgătorul va 
înscrie menţiunea “valoare furnizată în mărfuri”. Dar, el va ceda 
în acelaşi timp vînzătorului creanţa pe care o are sau pe care o va 
avea la scadenţă: adică provisionul. 

O scrisoare de schimb este emisă, apoi andosată şi în cele din 
urmă ajunge la scadenţă. Ea va fi prezentată pentru plată fie la 
tras, fie la banca domiciliatoare (aproape toate tratele sînt 
domiciliate la un bancher). Esie, într-adevăr, mult mai comod 
purtătorului să se adreseze unui bancher decît trasului care între 
timp poate dispărea. De altfel, debitorul solvabil preferă şi el să 
plătească prin intermediul bancherului său. Şi acest lucru se 
pretează adesea la practica “creditului confirmat”, bancherul 
fiind obligat, în limita creditului deschis clientului său, să 
plătească sau să accepte scrisorile trase asupra lui. În fine, scon- 
tatorul tratei fiind el însuşi bancher, acest lucru va permite să fie 
lichidate, între bănci, tratele, prin simple compensaţii. 

Deci, bancherii facilitează aceste practici, care le procură 
clienţi şi bani. Aşadar, cea mai mare parte a tratelor sînt domi- 
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ciliate la un bancher. Însă, bancherii fac un triaj temîndu-sc să 
domicilieze la ei scrisori indezirabile. 

Deci, trata va fi prezentată şi dacă există acoperire ca va fi 
plătită. Aceasta este regula normală, dar trasul va căuta uneori să 
cîştige timp. Atunci banca domiciliară trimite trata, cu mențiunea 
“fără aviz” (trasul ncindicîndu-i să facă plata, sau chiar zicîndu-i 
să nu facă plata). De aceea, este mai bine ca trata să fie acceptată. 

Dacă nu se face plata, acest lucru duce la declanşarea unei 
serii de recursuri (acțiuni recursorii). 

Explicații suplimentare sînt necesare în legătură cu semnă- 
turile ce se pun pe scrisoare (andosarea) şi ştergerea excepțiilor. 

Andosarea. Andosarea indică că înscrisul comercial 
(scrisoarea) trece la ordinul X, indicație care este datată şi 
urmată de semnătura andosatorului. Toate acestea figurează pe 
spatele înscrisului. 

Dar, pe multe înscrisuri, fiecare andosare constă doar în 
semnătură. Sînt “andosările în alb”. În transmiterile între bănci, 
semnătura este chiar înlocuită printr-o parafă. Legea o permite, 
cu excepţia acceptărilor şi avalurilor. 

Această simplă semnătură face din înscrisul comercial 
aproape un titlu la purtător, căci ea suprimă, pentru purtătorii care 
le primesc, anumite garanţii, rezultând din andosările normale. 

Dar, în astfel de cazuri, transmiterea devine mai uşoară. 

Andosarea în alb nedatată lasă necunoscută, în lanţul 
purtătorilor succesivi, ordinea în care ei s-au succes. Aceasta nu 
suprimă însă recursurile între ei, căci în ceea ce-l priveşte pe 
ultimul purtător ei sînt cu toţii debitori solidari. 

Dacă andosarea nu indică nimic special, ea transportă la 
benefiaciarul ei proprietatea înscrisului comercial şi a tuturor 
drepturilor cambiale. Andosatarul devine proprietarul. pro- 
visionului şi garanţiilor sale. Dar în cazul anumitor andosări, 
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semnătura poate fi precedată de menţiuni deosebite, prin care sînt 
precizate şi limitele înscrierilor comerciale. 

In cazul particular al andosării cu clauză de răscumpărare nu 
se transmite scrisoarea de schimb la noul purtător decît titlul de 
gaj. Deci, acesta nu devine proprietar nici al tratei, nici al pro- 
viSionului; el este un simplu gagist. 

Andosatorul înainte de a semna, face menţiunea că trece 
înscrisul la ordinul purtătorului “cu titlu de gaj” sau “cu titlu de 
amanet”. Este însă prudent să se precizeze datoria garantată şi 
voinţa de a reduce efectul andosării doar la valoarea unui gaj. 

Este un gaj comod care se realizează fără formalităţi. 
Scrisoarea de schimb va fi automat prezentată (la scadenţă) 
trasului, dar de gagist care va fi plătit în limita creditului său. 
Numai că, pînă la scadenţă, andosatorul, plătindu-l pe gagist, 
poate să-i reia înscrisul. 

Avalul. Spre deosebire de andosarea cu clauză de răs- 
cumpărare, care diminuează drepturile purtătorului, avalul le 
sporeşte printr-o cauţiune solidară, cea a semnatarului avalului. 

Deci, avalul este o cauţiune comercială, în scrisoarea de 
schimb acesta fiind reputat ca dînd purtătorului o garanţie a 
solvabilităţii trăgătorului şi nu al trasului, cu excepţia cazului cînd 
s-a prevăzut invers prin rată. 

Andosarea-procură. Are drept scop să permită ando- 
satarului să primească scrisoarea de schimb, fără să aibă asupra 
ci nici un drept. Ea îi dă acestuia mandatul de a acoperi înscrisul 
în contul mandantului. Andosatarul va fi obligat să dea socoteală 
andosatorului de executarea mandatului său. 

Şi în acest caz, natura andosării trebuie indicată cu claritate, 
altfel nu este opozabilă terţilor cărora mandatarul le-a andosat 
înscrisul în contul mandantului. 
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Ştergerea excepțiilor. Andosarea normală produce efectele 
caracteristice ale scrisorii de schimb, prin aceea că şterge 
excepţiunile, în profitul purtătorului de bună credinţă. 

Dreptul cambial se caracterizează prin aceea că titlul transmis 
prin andosare are valoarea transmiterii la andosatar a drepturilor 
inerente şi abstracte, care rezultă din simplul fapt al semnatarilor. 

Beneficiarul are dreptul să ignore cauzele acestor semnături 
şi validitatea creanţelor cărora acestea le corespund. Din moment 
ce figurează semnături pe trata sa, semnatarii îi sînt obligaţi. 

Semnatarii nu se pot prevala de apărări pe care le-ar fi putut 
opune creditorului care i-a atras în circuitul cambial. Angajamen- 
tul andosatorilor este identic cu cel al trasului acceptant. 

Tot aşa, fiecare dintre andosatori acoperă, cu semnatura sa 
cambială, cu privire la purtătorul final, aproape toate viciile 
angajamentelor sale. Aceasta permite purtătorului de a ceda toate 
drepturile sale cambiale care rezultă din înscrisul comercial 
purtătorilor ulteriori. Aşa, de exemplu, viciile de consințămînt, 
care ar putea afecta una din creanţele încorporate momentan în 
scrisoarea de schimb, sînt acoperite. Şi dacă una dintre datoriile 
astfel încorporată este stinsă prin plată, compesanţie sau con- 
fuziune nu are nici o importanţa; trata, remisă ultimului purtător, 
îl va obliga pe semnatar să-i plătească integral, deşi el a mai plătit 
parţial odată (prin compensare, confuziune etc.). În aceasta constă 
securitatea de drept cambial. 

Se fac cîteva excepţii. Astfel, se admite că incapacitatea unui 
semnatar nu este acoperită prin circulaţia scrisorii de schimb. 

c) Biletul la ordin este cel mai simplu dintre înscrisurile de 
comerţ. 

Biletul la ordin nu implică decît două persoane şi nu trei ca în 
cazul cecului sau scrisorii de schimb. Semnatarul se angajează, 
la ordinul beneficiarului, să plătească suma indicată în biletul la 
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ordin. De asemenea, biletul nu va purta decît tot două semnături 
dacă purtătorul vrea să-l sconteze. 

În operaţiunile comerciale, biletul la ordin este mai puţin 
utilizat. Emiterea sa, de altfel, nu constituie un act de comerţ decît 
dacă ea reprezintă un accesoriu al unei operaţii comerciale. 

El este supus aceloraşi două forme ca şi scrisoarea de schimb 
şi, în ceea ce priveşte semnăturile pe care le poartă, el este 
guvernat de acelaşi drept cambial. 

Biletul la ordin foloseşte adesea la prepararea transmiterii 
uşoare a unei creanţe. Astfel, împrumutătorii care furnizează 
(procură) cumpărătorului unui fond de comerţ banii necesari 
plăţii preţului, fac să li se subscrie bilete de fonduri, în care se 
menţionează modul de întrebuințare (folosire) a împrumutului, 
pentru ca ei să fie astfel subrogaţi în ceea ce priveşte privilegiul 
ce se exercită asupra fondului de comerţ, vînzătorul fiind 
îndestulat graţie lor. 

Alte bilete la ordin sînt emise în profitul băncilor pentru a 
deveni înscrisuri de mobilizare. Credite de mobilizare de creanţe 
comerciale negarantate sau bilete la ordin ar deveni scontabile de 
bănci graţie facturilor protestabile care vor fi anexate la acestea, 
ca garanţie, de către emitent. 


3. Executarea înscrisului şi protestul 


a) Prezentarea la scadenţă şi eventualul protest. Înscrisul 
de comerţ trebuie prezentat, la scadenţă, trasului, pentru a se 
constata dacă acesta plăteşte sau nu. În caz de neplată intervine 
protestul. 

Marea majoritate a scrisorilor de schimb sînt emise “fără 
cheltuieli”. Ele trebuie totuşi să fie prezentate la scadenţă, dar fără 
a putea fi protestate din cauza neplăţii. Emitentul va emite numai 


z 


o nouă trată, consimţind, poate, trasului, un nou termen. Numai 
în caz că trasul se încăpăţinează în poziţia sa, trăgătorul va emite 
o scrisoare “cu cheltuieli” pentru ca să se poată face protestarea 
în caz de neonorare a plăţii. 

Protestarea este cea mai bună probă că prezentarea la scadenţă 
a fost inutilă (insuficientă). În lipsa protestării, proba trebuie 
făcută altfel. Dacă nu, recursurile cambiale ar fi pierdute. 
Desigur, aceasta nu ar ancantiza angajamentele anterioare 
valabile, încorporate în scrisoarea de schimb. Trăgătorul rămîne 
ținut de acestea (angajamentele sale). Şi, prin scrisoarea de 
schimb s-a cedat, tuturor purtătorilor succesivi, creanţa contra 
trasului, adică, provisionul care trebuie, în principiu, să apară la 
scadenţă. Deci, dacă acest provizion există la scadenţă, lipsa 
prezentării tratei eşuate îl lasă ţinut pe tras. Şi scrisoarea de 
schimb uşurează proba. 

Ceea ce obligă la prezentare, la scadenţă, este conservarea 
drepturilor cambiale. Este vorba de drepturi care, prin cle însele, 
le crează înscrisul comercial contra fiecăruia dintre semnatari, 
drepturi devenite independente (libere) de excepţiile susceptibile 
să paralizeze propria lor datorie. 

După cum se ştie, aceste drepturi îi angajează solidar pe 
semnatari. Purtătorul scrisorii de schimb poate să urmărească pe 
indiferent care dintre semnatari. Dar, cînd trata nu a fost stabilită 
“fără cheltuieli” el nu-i poate urmări ca atare decît cu condiţia de 
a fi protestat scrisoarea neonorată la scadenţă. 

Protestarea este un act de portărel. Se remite trata unui por- 
tărel care va atesta în scris refuzul plăţii; cînd există domiciliere, 
el constată, de asemenea, că banca domiciliatară refuză să 
plătească scrisoarea de schimb. 

Prin intermediul procedurii protestării se poate, la nevoic, 
constata şi că trata prezentată la scadenţă n-a fost plătită decît 
parţial. Aceasta, deoarece, pentru creanţele încorporate într-o 
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scrisoare de schimb, se derogă de la dreptul comun unde se 
permite creditorului să refuze o plată parţială. Dimpotrivă, trasul 
unci scrisori de schimb poate plăti o parte. 

b) Recurgerea la publicitate. Imediat după protestare, se 
avizează trăgătorul, care devine imediat răspunzător de 
semnătura sa, întrucît trasul nu a plătit. 

O serie de alte avize urmează în termene foarte scurte, cu 
privire la fiecare dintre semnatari. Ultimul purtător va aviza 
andosatorul său în termen de 4 zile şi fiecare andosator va aviza 
propriul său andosator în 2 zile. Numâi că aceste avize sînt 
aproape lipsite de sancțiune. Daune-interesc nu pot fi cerute decît 
dacă există prejudiciu. Ceca ce este esenţial, este prezentarea 
tratei la scadenţă şi, în cazul cînd trata n-a fost stipulată “fără 
cheltuieli”, să fie protestată în termen de 2 zile de la scadenţă. În 
aceste condiții sînt salvate recursurile (acţiuni în regres). 

Protestarea face, de altfel, obiectul unei semipublicităţi. Prin 
lege se prevede că o copie va fi trimisă la grefa tribunalului de 
comerţ care va întocmi un stat nominativ alfabetic a traşilor 
contra cărora s-a făcut protestarea. Acest stat nu va fi publicat în 
presă. Dar, fiecare reclamant poate obţine de la grefă un extras al 
statului debitorilor contra cărora s-au făcut proteste, în felul 
acesta răii platnici putînd fi cunoscuţi. 

Protestarea este o procedură devenită rară. Ea este costisitoare 
şi nu prezintă interes dacă trata poartă semnături a unor andosatori 
prin care s-ar putea garanta trata. Se recurge mai bine la somaţia 
de plată, mai ales pentru o trată acceptată. Protestarea nu intervine 
decît în ultimă instanţă. Ea preludează, de obicei, o regularizare 
judiciară, căci ea punc în evidenţă o încetare de plăţi. 
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B. Relaţiile de plăţi în comerţul internaţional 


1. Mijloacele de plată străine (sau externe) reprezintă totali- 
tatea posibilităţilor materiale prin care se poate lichida o creanţă 
internaţională . Dintre acestea, mai importante sînt: aurul, 
valutele şi devizele. 

Aurul reprezintă un mijloc universal de plată, fiind 
echivalentul general al mărfurilor. Aurul este şi un instrument de 
acumulare şi de rezerve. 

Prin utilizarea etalonului aur, între sistemele băneşti naţionale 
s-a creat, în trecut, un mijloc de plată cu caracter unitar şi 
internaţional. În zilele noastre însă, datorită contradicţiilor din 
sfera relaţiilor valutar-financiar internaţionale, rolul aurului este 
în declin! 5, avînd un preț instabil şi fiind inegal distribuit, aurul 
nu mai constituie un instrument direct de lichidare a obligațiilor 
comerciale. În consecință, în relațiile internaționale, plățile prin 
aur nu se mai practică decît atunci cînd condițiile concrete nu 
permit utilizarea altor mijloace. 

Valuta este moneda națională a unei ţări folosită (în măsura 
în care este folosibilă, adică convertibilă) în plăţile internaționale. 

Valutele pot fi clasificate în funcţie de două criterii principale: 
forma lor şi posibilitatea de preschimbare. 

În raport cu forma, valutele sînt de două feluri: efective (sub 
formă de numerar, bancnote, monede divizionare) şi în cont (sub 
formă de disponibil la o bancă). 

În funcţie de posibilitatea de preschimbare, valutele pot fi: 
convertibile (care pot fi preschimbate cu alte valute) şi neconver- 
tibile (care nu se pot preschimba în monedele altor ţări). 


174 A se vedea, P. Goreniuc, T. Karp, E. Stem, Schimburile cu străinătatea 
şi tehnica plăţilor externe, Editura Ştiinţifică, Bucureşti, 1957, p. 52. 

175 A se vedea, C. Maiorescu, Aurul şi criza relaţiilor 
valutar-internaţionale, Editura Academiei, Bucureşti, 1976, p. 9 şi urm. 
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Raporturile valorice dintre valute se concretizează prin 
parităţile monetare (raportul dintre valorile paritare ale două 
monede) şi cursurile valutare sau cursul de schimb (raportul 
valoric dintre moneda unui stat şi moneda altui stat). 

Stabilirea valorii paritare a monedelor (conţinutul valoric al 
unităţii monetare naţionale) poate avea ca etalon (sau numitor 
comun) aurul, o valută oarecare sau dreptul de tragere (DTS). 
Paritatea reprezintă o noţiune fixă şi abstractă. Ea poate fi, în 
raport cu exprimarea valorică, metalică, valutară sau DTS. 

Cursul valutar se poate determina de autoritatea monetară sau 
de piaţă, în funcţie de aceasta cursul fiind oficial sau liber. El se 
stabileşte pe baza parităţii sau în mod convenţional, atît pentru 
banii convertibili, cît şi neconvertibili. Cursul oficial este un curs 
fix, cel liber fiind, dimpotrivă, variabil (flotant, flexibil), datorită 
oscilaţiei cererii şi ofertei. Stabilirea cursului pieţei se numeşte 
„cotaţie* şi se face prin două metode: cotaţia directă sau incertă 
(prin care unitatea monetară străină se exprimă în monedă 
naţională) şi cotaţia indirectă sau certă (prin care unitatea 
monetară naţională se indică în monedă străină). 

Devizele sînt titluri de credit pe termen scurt, exprimate în 
monedă străină. 

Titlurile de credit utilizate ca devize trebuie să fie lichide. În 
ce priveşte plăţile, ele se realizează de către bănci şi constituie 
operaţiuni cu devize. 

După forma lor, devizele pot fi grupate în: cambii, cecuri şi 
valori mobiliare. 

Iar, după regimul de utilizare sau calitate ele sînt: convertibile, 
neconvertibile sau în cliring. 


2. Modalităţile de plată în schimburile internaţionale con- 
stituie totalitatea mecanismelor prin care se poate transmite de la 
importator la exportator contravaloarea mărfurilor livrate, 
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serviciilor prestate sau lucrărilor executate" 'S. Modalităţile de 
plată sînt diverse, ele fiind determinate de raporturile existente 
între părţile contractante, natura schimburilor comerciale, situaţia 
politică generală sau regională etc. 

Stabilirea modalităţilor de plată se realizează fie prin acorduri 
internaţionale, fie prin contracte. 

Printre modalităţile de plată pot fi menţionate, în principal, 
următoarele: a) creditul documentar; b) incaso-ul documentar; c) 
ordinul de plată. 

a) Creditul documentar reprezintă aranjamentul prin care o 
bancă se obligă faţă de un terţ beneficiar, la cererea şi în conform- 
itate cu instrucţiunile unui client. La aceasta participă: impor- 
tatorul (debitorul-client al băncii care este ordonatorul); 
exportatorul (creditorul sau terţul beneficiar); banca emitentă 
(ordonatoare); banca corespondentă (intermediară). 

Creditul documentar se aprobă pe baza unor documente care 
dovedesc expedierea mărfii, motiv pentru care cl se realizează în 
două faze: verificarea de bancă a documentelor de expediţie şi 
plata, acceptarea sau negocicrea documentelor prezentate ori a 
cambiilor trase de beneficiar. 

Deschiderea creditului documentar implică două operaţii: un 
acord între importator şi expeditor (prin contractul de import- 
export părţile stabilesc modalitatea de plată - creditul documentar 
- importatorul obligîndu-se să deschidă un credit documentar în 
favoarea exportatorului). În caz de neîndeplinire a acestei 
obligaţii esenţiale, exportatorul are dreptul să rezilicze contractul 
cu daune interese; o convenţie între importator şi bancă (între 
importator şi bancă se încheie un contract „intuitu personac“, prin 
care banca se obligă să pună la dispoziţia clientului un credit, 
acesta, adică importatorul, plătind dobinda şi comisionul). 


176 A se vedea, I. Macovei, op.cit., p. 363. 
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După deschiderea creditului, banca ordonatoare avizează 
banca exportatorului, prin notificare precizîndu-se care sînt 
obligaţiile băncii şi drepturile exportatorului. 

Creditele documentare au la bază contractele de import-cx- 
port încheiate între părţi, dar ele însele reprezintă rezultatul unor 
tranzacţii comerciale separate care se concretizează î în alte con- 
venţii, distincte de primele. În literatura juridică!” 7 s-a încercat a 
se determina natura juridică a rapoartelor dintre persoanele (fizice 
şi juridice) participante la realizarea aranjamentului de plată prin 
mijlocirea creditului documentar apelîndu-se la instituţiile man- 
datului, cauţiunii, stipulaţici pentru altul, delegaţiei imperfecte 
sau cambiei. În realitate însă, aşa cum s-a subliniat , creditul 
documentar nu poate fi explicat în mod satisfăcător prin inter- 
mediul altor instituţii juridice, dreptul beneficiarului fiind direct 
şi independent de celelalte relaţii dintre părţi, iar banca ncputind 
opune exportatorului excepţiile ce ar rezulta din raportul fun- 
damental sau de deschidere a creditului. Deci, creditul documen- 
tar este o instituţie juridică distinctă, proprie dreptului comerţului 
internaţional. 

Acreditivul documentar este modalitatea de plată prin care 
importatorul dă dispoziţie băncii sale să achite exportatorului 
(printr-o altă bancă, cea a exportatorului) contravaloarea mărfii, 
a cărei livrare o dovedeşte cu documente (documentele de 
încărcare şi expediere: conosament, scrisoare de trăsură, scrisoare 
de transport aerian, recipisa poştală; documentele de asigurare: 
poliţa de asigurare sau certificatul de asigurare; documentele de 
recepție: certificatul de recepţie calitativă şi cantitativă, procesul 
verbal de recepţie calitativă şi cantitativă, buletinul de analiză 


177 - A se vedea, J. Stoulflet, Le crédit documentaire, Paris, 1957, p. 373 şi 
urm. 
178 A se vedea, I. Macovei, op.cit., p. 365. 
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chimică; documente secundare; factură, autorizaţie de export; 
specificaţiile tehnice, certificatul de origine, certificatul de 
greutate, certificatul fitopatologic, certificatul sanitar-veterinar 
certificatul de germinaţie, certificatul de agreaj.” 

Acreditivul documentar apare (în raport cu persoanele care 
intervin în această operaţie) ca o dispoziţie sau o promisiune de 
plată. Importatorul emite dispoziţia de plată pe baza creditului 
acordat de bancă sau a unui depozit propriu, iar exportatorul este 
acreditat pe lîngă banca emitentă, putînd beneficia şi de un 
avans . Acreditivele pot fi de mai multe feluri, în funcţie de: 
natura angajamentului; locul şi clauzele cuprinse în document. 
Astfel, pot exista: acreditive revocabile; acreditive irevocabile; 
acreditive irevocabile neconfirmate; acreditive irevocabile con- 
firmate; acreditive domiciliate în țara importatorului; acreditive 
domiciliate în țara exportatorului; acreditive domiciliate într-o 
terță ţară; acreditive transferabile; acreditive netransferabile; 
acreditive utilizabile total sau parţial; acreditive pentru livrări 
eşalonate; acreditive revolving. 

Cîteva cuvinte despre fiecare din aceste feluri de acreditive. 

Acreditivul revocabil poate fi modificat sau anulat în orice 
moment al perioadei de valabilitate (ele nefiind condiţionate de 
avizarea beneficiarului). Banca ordonatoare are doar obli gaţia de 
a rambursa sumele care au fost plătite, acceptate sau negociate, 
înainte de primirea avizului. 

Acest tip de acreditiv este folosit atunci cînd beneficiarul are 
încredere în ordonator. De regulă, acest tip de acreditiv este evitat 
sau chiar interzis. 


179 A se vedea: P. Goreniuc, Relaţii de plăţi cu străinătatea, Editura 
Ştiinţifică, Bucureşti, 1971, p. 251 şi urm.; C. C. Kirițescu, Relaţiile 
valutar-financiare internaţionale, Editura Ştiinţifică şi Enciclopedică, 
Bucureşti, 1978, p. 142 şi urm. 

180 A se vedea, P. Goreniuc, op.cit., p. 195 şi urm. 


284 


Acreditivul irevocabil nu poate fi modificat sau anulat decît 
cu acordul tuturor părţilor interesate. El reprezintă un angajament 
de plată ferm al băncii emitente. 

În raport cu modul de utilizare a creditului, banca are obligația 
fie de a plăti sau de a face să se plătească suma prevăzută, fie de 
a accepta cambii şi de a cumpăra sau negocia cambii trase de 
beneficiar. 

Acreditivul irevocabil neconfirmat se deschide la banca 
importatorului şi se avizează beneficiarului prin intermediul altei 
bănci, care însă nu-şi asumă nici un angajament (banca 
intermediară neconfirmînd acreditivul nu are nici o obligaţie, 
raportul juridic stabilindu-se numai între banca importatorului şi 
beneficiar). 

Acreditivul irevocabil confirmat se deschide la banca im- 
portatorului şi se confirmă de banca notificatoare (la acest tip de 
acreditiv se recurge atunci cînd beneficiarul nu are încredere în 
banca ordonatoare, prin confirmare banca intermediară 
angajîndu-se alături de banca ce a deschis acreditivul). În astfel 
de cazuri, între cele două bănci (emitentă şi notificatoare) se 
crează un raport juridic direct, aşa încît, dacă nu sînt îndeplinite 
obligaţiile către beneficiar, banca notificatoare se subtituie băncii 
emitente. 

Acreditivul domiciliat în ţara importatorului este un tip de 
acreditiv prin care exportatorul încasează contravaloarea mărfii 
pe care a livrat-o (numai după primirea documentelor de ex- 
pediţie de către banca străină şi verificarea lor). 

Datorită circuitului documentelor, pe care acest tip de 
acreditiv îl implică, beneficiarul îşi încasează drepturile cu 
întârziere, dar el poate evita acest dezavantaj prin negocierea 
cambiei trasă asupra importatorului. 

Acreditivul domiciliat în ţara exportatorului este acela 
prin care beneficiarul încasează suma stabilită în momentul 


285 


prezentării şi verificării de către banca locală a documetelor de 
expediție. Plata se face la vedere, spezele şi comisionul bancar 
fiind în sarcina importatorului. 

Acreditivul domiciliat într-o ţară terță se notifică sau, după 
caz, se confirmă beneficiarului de o bancă din ţara sa. 

În cazul cînd beneficiarul nu obţine domicilierea în ţara sa, el 
poate cere ca acreditivul să fie deschis într-o ţară terță. 

Dacă nu există vreo înţelegere între părți, comisionul bancar 
se suportă de importator. 

Acreditivul transferabil este acel tip de acrediliv care poate 
fi cedat de către bencficiar unui alt exportator sau unei alte bănci 
(clauza de transfer trebuie prevăzută în acreditiv, în mod expres). 

Acreditivulnetransferabil este cel potrivit căruia se plăteşte 
numai beneficiarului în favoarea căruia a fost deschis. 

Acreditivul utilizabil total sau parțial se achită în tranşe 
proporționale cu volumul livrărilor (în cazul livrărilor parțiale, în 
acreditiv trebuie indicat preţul unitar pentru a se controla valoarea 
facturilor. Dacă preţul nu este indicat, banca va plăti potrivit 
indicaţiilor cuprinse în facturi). 

Acreditivul pentru livrări eşalonate este acel acreditiv în 
care se prevede că expedierea mărfii se face în trange repartizate 
în timp (livrările în tranşe se deosebesc de livrările parţiale prin 
aceea că pentru fiecare tranşe se stabileşte cantitatea mărfii şi 
termenul de predare. De asemenea, acreditivul se deschide pentru 
valoarea totală a mărfii). Tranşele nelivrate în termen nu pot fi 
reportate, ele socotindu-se ca neexecutate. 

Acreditivul revolving reprezintă un fel de acreditiv care 
îmbină interesele ambelor părţi (importatorul evită imobilizarea 
fondurilor pe perioada executării contractului, iar exportatorul îşi 
asigură desfacerea integrală a produselor tranzacţionate). 

Scrisoarea de credit comercială reprezintă cea de-a doua 
formă a creditului documentar, alături de „acreditivul documen- 
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tar“. Ea este acea modalitate de plată prin care o bancă se obligă 
să onoreze, prin achitare sau acceptare, cambiile trase de 
beneficiar, cu condiţia prezentării în termen a documentelor de 
expediţie convenite”! Aa 

Scrisoarea de credit comercială “ se emite de bancă, la or- 
dinul importatorului şi se adresează beneficiarului care poate 
trage asupra băncii cambii la vedere sau la termen. 

Scrisoarea de credit comercială prezintă avantajul că nu 
trebuie să se blocheze suma necesară plăţii, dar, în schimb, 
exportatorul nu poate încasa contravaloarea mărfii decît în 
momentul onorării cambiilor. 

Scrisoarea de credit comercială (care reprezintă, deopotrivă, 
o modalitate de plată şi un titlu de credit) putînd fi negociată 
(cambiile putînd fi negociate), este irevocabilă. Ea sc utilizează 
prin cambii trase asupra băncii emitente (stă la baza cambiilor 
emise şi negociate de exportator la banca locală). 

b) Incaso-ul documentar `, o altă modalitate de plată, 
alături de „creditul documentar“, se caracterizează prin aceea că 
o bancă încasează, la ordinul unui client, valoarea mărfii ex- 
pediate, în schimbul remiterii documentelor de expediţie. 

Părţile care intervin în cadrul acestei operaţii sînt următoarele: 
exportatorul (creditor sau client al băncii); banca exportatorului 
(ordonatoare); banca importatorului (corespondentă); impor- 
tatorul (debitorul). 

Incaso-ul documentar constituie atît o modalitate de plată, cît 
şi o operaţiune financiar-bancară, prin utilizarea acestui instru- 
ment între exportator şi importator crecîndu-se o relaţie de credit. 


181 A se vedea, I. Macovei, op.cit., p. 369-370 di ij 

182 Scrisoarea de credit poate fi şi necomercială (poate fi simplă sau în forma 
gircularei). Bi y l 

183 In relaţiile comerciale se utilizează „incaso-ul simplu“. 
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In ceea ce priveşte tehnica incaso-ului, după livrarea mărfii, 
exportatorul depune la banca ordonatoare documentele de ex- 
pediţie (în funcţie de înţelegerea părţilor, exportatorul poate 
emite şi o cambie). 

Banca verifică numărul documentelor de expediţie şi 
andosează cambia la ordinul corespondentului. Apoi, dacă setul 
documentelor este complet, acestea se expediază băncii impor- 
tatorului, însoţite de o scrisoare de remitere. 

Banca din străinătate va încasa de la importator suma de plată, 
respectînd documentele şi instrucţiunile primite, şi va credita în 
cont banca exportatorului cu suma încasată (banca ordonatoare 
va trebui avizată de efectuarea acestei operaţii). 

La primirea avizului de creditare, banca ordonatoare va plăti 
clientului său contravaloarea mărfurilor pe care acesta le-a expediat. 

Dacă exportatorul a livrat marfa cu încălcarea clauzelor con- 
tractuale, importatorul poate refuza plata (iar dacă suma a fost 
plătită acesta are dreptul să ceară restituirea ei totală sau parţială). 

Incaso-ul documentar se poate prezenta în două forme: incaso 
documentar cu acceptare ulterioară şi incaso documentar cu 
acceptare prealabilă. 

Incaso-ul documentar cu acceptare ulterioară constituie o 
formă de plată în care documentele de expediţie sînt plătite 
exportatorului (de către banca ordonatoare), în momentul 
depunerii lor, de aceea, el mai este denumit şi „incaso documentar 

cu plata imediată“.Banca exportatorului plăteşte în mod direct şi 
imediat (derogarea de la această regulă stabilindu-se prin con- 
tract, condiţii generale de livrare, acorduri comerciale şi de plăţi). 

Banca ordonatoare verifică existenţa documentelor şi concor- 
danja dintre ele (cu privire la conţinutul şi datele exprimate în 
cifre), ea plătind exporatorului (în urma verificării) şi făcînd 
decontarea cu banca importatorului. 
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Obligaţiile de plată se consideră îndeplinite — în cazul 
decontărilor prin conturile deschise reciproc de bănci — în 
momentul efectuării înregistrării în contul băncii importatorului, 
la banca exportatorului. 

Incaso-ul documentar cu acceptare prealabilă (sau incaso 
documentar reglementat) este forma de plată la care se recurge în 
cazul în care documentele de expediţie prezintă vicii de formă 
sau de fond. El se foloseşte în două variante: incaso documentar 
reglementat, remis în străinătate (creditorul se află în ţară, iar 
debitorul în străinătate. Creditorul depune documentele de ex- 
pediţie la banca sa, acestea fiind trimise băncii importatorului 
care verifică regularitatea lor formală, stabilind scadenţa şi 
remiţîndu-le spre plată debitorului) şi incaso reglementat, primit 
din străinătate (creditorul se află în străinătate, iar debitorul în 
țară. Documentele de expediţie parcurg acelaşi circuit. După 
primirea lor, banca debitorului fixează scadenţa şi le prezintă la 
plată). 

c) Ordinul de plată reprezintă cea de-a treia modalitate de plată, 
alături de „creditul documentar“ şi „incaso-ul documentar “. 

Ordinul de plată este dispoziţia prin care importatorul (or- 
donator) cere unei bănci să achite o sumă determinată unui 
exportator (beneficiar). 

Ordinul (dispoziţia) de plată se poate transmite letric, 
telegrafic, prin telex sau telefon. El are un caracter revocabil, 
ordonatorul putîndu-l modifica sau anula, pînă în momentul 
încasării de către beneficiar. 
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CAPITOLUL X 


Creditele comerciale şi operaţiile 
comerciale de aport valutar 


A. Creditele comerciale 


Pentru nevoile lor curente sau realizarea de investiţii, regiile 
autonome şi societăţile comerciale au nevoie de „credite“. 

Operaţiunea de creditare constă în acordarea unei sume de 
bani destinată a fi utilizată de o anumită manieră şi a contracta o 
obligaţie cambială (mai simplu: obţinerea unui avans de monedă, | 
care se restituie creditorului împreună cu o dobîndă). | 

Creditarea se realizează prin intermediul aparatului bancar | 
care are în centrul său banca centrală înconjurată de un păienjeniş | 
de bănci comerciale, bănci de afaceri, instituții specializate de | 
credit profilate pe anumite operații specifice. 

Prin înființarea băncilor comerciale, agenții economici sînt | 
liberi să-şi aleagă acea bancă care le satisface cel mai bine 
exigenţele (din punct de vedere al dobînzilor, prompltitudinii 
încheierii tranzacţiei, consultanţa pusă la dispoziţia acestora, 
secretul bancar etc.). Bineînţeles că, la rîndul lor, băncile, în 
funcţie de interesele proprii, vor analiza cu maximă exigenţă 
orice acordare de credit (garanţii, scadenţe de rambursare, sol- 
vabilitate etc.). 

Trecerea la o creditare tehnică sprijinită pe cunoaşterea şi 
înţelegerea profundă a mecanismelor economice şi a pieţei în 
ansamblul său înseamnă condiţii noi de funcţionare a creditului, 
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dintre elementele specifice procesului de creditare trebuind a fi 
reţinute următoarele: contractele bancare (Caracteristicile lor); 
estimarea riscului şi secretul bancar. 

Contractele bancare sînt în mod normal contracte de 
adeziune, clientul (întreprinzătorul) aderînd la un contract tip 
stabilit de către bancă. Acesta nu este încheiat însă prin simpla 
manifestare de voinţă de adeziune a clientului, căci banca îşi 
rezervă libertatea de a perfecta contractul în funcţie de aprecierea 
sa asupra „valorii“ clientului referitoare la moralitatea şi sol- 
vabilitatea acestuia. 

Contractele bancare sînt în mod normal contracte de durată. 
Adică execuţia lor se prelungeşte în timp, acesta (timpul) fiind un 
element esențial al contractului de credit. Atunci cînd în contract 
nu a fost prevăzut un termen se aplică principiul că fiecare din 
părţi este liberă de a pune capăt raporturilor rezultate din contract 
printr-o declaraţie de voinţă în acest sens. 

Estimarea riscului. Orice operaţiune de credit comportă în 
sine, chiar prin natura sa, luarea în calcul a unui risc cert, Riscul 
legat de credit constă fie în insolvabilitatea clientului, care poate 
duce la pierderea sumei împrumutate, fie în imobilizare, atunci 
cînd clientul (din diferite motive) nu respectă angajamentul 
achitării la scadenţă a sumei convenite. 

Riscul rezultînd din insolvabilitatea debitorului poate fi evitat 
(ponderat) prin constituirea de garanţii în profitul celui care 
împrumută (banca). Aşa cum am aratat, într-un capitol anterior, 
din categoria garanţiilor fac parte: garanţiile personale şi 
garanţiile reale. 

Principiul general care trebuie avut în vedere la estimarea 
oportunității fiecărei operaţiuni de credit este acela că banca nu 
trebuie să acorde credit pînă ce ea nu estimează posibilitatea 
recuperării lui la scadenţă sau în momentul cînd ea decide să-şi 
retragă creditul. In cadrul acestei estimări, condiţia fundamentală 
292 


este capacitatea de a produce venituri a potenţialului client 
(această capacitate are o mai mare importanţă decît furnizarea de 
garanţii reale, în măsura în care executarea silită este un mijloc 
extrem pe care banca, apriori, îl are în vedere pentru recuperarea 
creditului acordat). Capacitatea de a produce venituri se verifică 
prin diverse mijloace de observare şi evaluare şi se combină cu 
posibilitatea de restrîngere a volumului de operaţiuni în curs fără 
perturbarea echilibrului economic al gestiunii, în detrimentul 
capacităţii de îndatorare a unui agent economic. De exactitatea 
datelor culese în acest studiu depinde rezultatul favorabil al 
operaţiunii de credit. 

În afara capacităţii de a produce venituri, bancherul mai 
evaluează şi următoarele elemente: originile şi angajamentele 
legale ale clientului; organizarea tehnică şi administrativă a 
întreprinderii; raportul dintre consistenţa patrimoniului propriu şi 
a celui străin (împrumutat, atras), în legătură cu posibilitatea 
modificării acestui raport în favoarea celui propriu; raporturile 
clientului (întreprinzătorului) cu furnizorii şi clienţii săi; situaţia 
economică generală a sectorului (domeniului) în care acţionează 
întreprinzătorul; motivele solicitării împrumutului şi destinaţia sa 
imediată; perspectivele gestiunii clientului; posibilitatea 
reducerii preţurilor ce-i revin clientului pentru producţia sa; 
criteriile adoptate pentru distribuirea profiturilor. 

Certitudinea cu care aceste estimări sînt efectuate nu 
împiedică pe cel care împrumută să-şi ia garanţii reale şi per- 
sonale în raport cu creditul cerut. Aceasta, întrucît condiţiile 
economice ale diverşilor întreprinzători sînt susceptibile de 
schimbări rapide şi imprevizibile datorită unor evenimente inte- 
rioare sau a unor situaţii impuse de piaţă, în prevederea cărora 
bancherul trebuie să-şi ia garanţii. 

Un alt element important în estimarea riscului este opor- 
tunitatea repartizării creditului între diferiţi întreprinzători ce 
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operează în mai multe sectoare economice. Aceasta, pentru 
fracţionarea riscului ce decurge din schimbările condiţiilor pieţei. 

În stadiul de evaluare a riscului, forma tehnică de acordare a 
creditului nu are decît o mică sau chiar nici o importanţă, întrucît 
concluziile privind acordarea creditului şi riscurile asumate de 
bancher depind de condiţiile dinamice de echilibru ale 
întreprinzătorului respectiv şi nu de modul de stingere a uneia sau 
alteia dintre operaţiuni. 

Secretul bancar face parte din obligaţia asumată de bancher. 
El înglobează toate faptele pe care clientul doreşte să le ţină secret 
(nu fac parte din această categorie faptele publice, voinţa clien- 
tului nemaiputînd să schimbe nimic în această privinţă). 

Modalităţile de acordare a creditelor sînt diversificate, în 
funcţie de: multitudinea tipurilor de raporturi economice între 
întreprinderi; formele de plată convenite; starea de înzestrare şi 
lichiditate; condiţiile de pe pieţele creditelor etc. 

Sistemul de acordare general este „linia de credit“, prin care 
se stabileşte limita maximă a creditului acordat în acest cadru. 

Într-o formă primară, linia de credit conferă întreprinderii un 
credit provizoriu, întrucît banca poate cere oricînd acoperirea 
debitului. 

O formă mai favorabilă a sistemului de acordare este „linia 
de credit confirmată“, pe baza unui acord scris, în care posi- 
bilitatea de acordare a creditului se menţine pe o perioadă stabilită 
prin contract. 

„Linia de credit revolving“ implică utilizarea curentă a acestui 
mod de obţinere de fonduri de către întreprindere, întrucît 
rambursările efectuate, reducînd nivelul creditului, permite (în 
etape ulterioare) obţinerea unor noi credite, în limitele stabilite. 

O serie de alte credite bancare, de care pot beneficia 
întreprinderile, necesită (în raport cu băncile) o motivare clară şi 
o condiţionare a utilizarii lor (adesea garantată). Acestea sînt 
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aşa-zisele „credite explicite“ (existînd şi „credite implicite“ care 
sînt strîns legate de necesităţi ale activităţii de producţie, 
asigurînd întreprinderii un flux de capital circulant care este 
folosit de întreprinzător potrivit cu nevoile sale şi liberul său 
arbitru, fără motivare a utilizării sale). 

Creditele explicite sînt garantate cu mărfurile aflate în 
procesul de producţie sau de circulaţie. 

Creditele explicite pot fi considerate în ansamblul lor „credite 
pentru stocuri“, Între acestea sînt şi „creditele de producţie 
sezonieră“ (cunoscute şi sub numele de „credite de campanie“) 
menite să asigure resursele necesare în cazul iregularităţii ciclului 
aprovizionare-producţie-vînzări. 

Modalitatea efectivă de creditare o reprezintă „creditele de 
casă“ (sau trezorerie) şi „creditele pe documente warant'“. 

Creditele de casă sau „avansurile în cont curent“ reprezintă 
raportul de credite întemeiat pe o deplină cunoaştere a activităţii 
întreprinderii. Ele sînt menite să satisfacă necesităţile curente 
privind acoperirea cheltuielilor de producţie cu caracter im- 
previzibil şi greu de localizat la obiecte care să reprezinte o 
garanţie veridică. 

De regulă, acordarea de astfel de credite este întemeiată pe 
depozite compensatorii; întreprinderea păstrîndu-şi toate 
disponibilităţile în conturile de la bancă, ceea ce permite băncii 
să acopere aceste necesităţi prin însăşi redistribuirea depozitelor 
în cont curent. Existenţa permanentă a depozitelor compensatorii 
înseamnă pentru bancă o reducere a resurselor necesare, iar 
pentru întreprindere un mijloc de păstrare a solvabilităţii. 

Creditele pe documente warant este cealaltă modalitate de 
creditare. Waraântul este documentul care atestă existenţa 
mărfurilor într-un depozit general (port, vamă etc.). El permite 
transmiterea proprietăţii prin menţiuni făcute de una dintre părţi 
pe recipisa warant. 
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Warantul este documentul ce se utilizează pentru obţinerea şi 
garantarea creditului, el putînd fi utilizat ca un efect de comerţ. 
Prin menţiunea făcută pe warant se transmite creanţa constituită 
prin gajarea mărfii respective, precum şi dreptul ca, în ultimă 
instanţă, să se poată dispune de mărfurile gajate. 

Warantul asigură creditorului garanţia asupra mărfurilor şi, deci, 
posibilitatea recuperării creditului acordat. Avînd în vedere posi- 
bilitatea scăderii preţurilor, nivelul creditului este diminuat în raport 
cu valoarea garanţiei, asigurîndu-se o marje în favoarea băncii. 

Warantul permite recursul cambial, fiind asimilat, din acest 
punct de vedere, cu cambia; prin aceasta permiţîndu-se 
recreditarea, adică dîndu-se băncii posibilitatea de a recurge la 
recreditare (aceasta spre deosebire de creditele de casă care 
neavînd la bază înscrisuri nu pot fi supuse recreditării, înte- 
meiendu-se pe principalele resurse ale băncii). 

Un mecanism similar acţionează şi în cazul „scontării efec- 
telor de comerţ“ (cambii, bilete la ordin), operaţiuni care survin 
în procesul transformării creditului comercial în credit bancar. 
Avînd o pondere importantă (deşi în scădere) în activitatea de 
creditare, operaţiunile cu efecte comerciale au un loc deosebit în 
angajarea şi dirijarea procesului de creditare prin politici 
monetare şi de credit. 

Deţinerea de către întreprinderile moderne de hirtii de valoare 
(acţiuni şi obligaţiuni ale unor alte întreprinderi sau ale statului) 
asigură acestora posibilitatea obţinerii unor credite specifice prin 
gajarea activelor financiare pe care le deţin. Procedeul satisface 
toate părţile angajate: banca îşi plasează disponibilităţile băneşti 
şi obţine dobînzi, în condiţii de bună garantare a creditelor 
acordate, iar întreprinderea îşi menţine în continuare toate 
atributele şi privilegiile implicate ale proprietăţii sau situaţiei de 
creditor, fără întrerupere. 
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Adesea, aceste împrumuturi, sînt utilizate pentru achiziţia 
unor active financiare care, la rîndul lor sînt folosite pentru 
garantarea unor noi împrumuturi, ceea ce deschide perspectiva — 
prin utilizări succesive ale acestui procedeu — imobilizării unor 
volume importante de hirtii de valoare în vederea unor operaţii 
speculative bursiere viitoare. 

Unele sublinieri se cuvin a fi făcute în legătură cu: „creditul 
de export“ şi „creditul de import“. 

Creditul de export sau creditul de furnizor se acordă de 
exportator unui importator sub forma livrării de mărfuri 
(bineînţeles pe credit). 

Durata de acordare a creditului se stabileşte de către părţi, 
fiind determinată, printre altele, şi de valoarea mărfii. 

Prin exportul de credit se înlătură concurenţa şi se asigură 
debuşeuri pentru mărfurile furnizate. 

V înzarea pe credit comercial este condiţionată de o garanţie 
bancară sau, în lipsă, se poate folosi şi o cambie acceptată. 

Creditul de import sau creditul de cumpărător ori creditul 
financiar se acordă de o bancă direct importatorului, pentru a plăti 
imediat şi în numerar mărfurile livrate de exportator. În mod 
deosebit, acest gen de credit se acordă pentru bunurile de investiţii. 

Garantarea creditelor comerciale. Pentru evitarea riscu- 
rilor (sau atenuarea acestora) creditele comerciale se garantează 
prin mijloace specifice, ele fiind acordate atît de părţile însăşi, cît 
şi de organisme financiare. 

Cele mai uzitate garanţii sînt: scrisoarea de garanţie bancară; 
avalul; gajul şi ipoteca (despre garanţii ne-am ocupat într-un alt 
capitol special). În cele ce urmează vom examina numai una 
dintre acestea şi anume: scrisoarea de garanţie bancară. 

Scrisoarea de garanţie bancară este un înscris prin care o 
bancă se angajează, pentru cazul cînd debitorul nu şi-ar executa 
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obligaţia de a plăti la scadenţă suma datorată, să facă ea însăşi 
această plată. 

Elementele esenţiale ale unei scrisori de garanţie bancară sînt: 
felul garanţiei (simplă sau solidară); denumirea şi adresa băncii 
garante; denumirea şi adresa debitorului; numele şi adresa 
beneficiarului; obiectul garanţiei; valoarea garanţiei; termenul de 
plată a sumei garantate; termenul de valabilitate a garanţiei. 

Prin scrisoare de garanţie bancară se poate garanta: exe- 
cutarea unui export; plata unui import; efectuarea unui transfer; 
deschiderea unui acrediliv; restituirea unui avans; achitarea unor 
comisioane; participarea la o licitaţie şi altele. 

Obligaţia băncii este accesorie, iar garanţia nu poate depăşi 
cuantumul obligaţiei principale care izvorăşte din convenţia părţilor. 

Asigurarea creditelor comerciale. Alături de practica 
garanţiilor, pentru acoperirea riscurilor comerciale se recurge, 
adesea, şi la asigurarea creditelor. Atât garanţiile cît şi asigurarea 
creditelor se pot folosi împreună, una neexcluzînd pe cealaltă ci, 
dimpotrivă, uneori, intercondiţionîndu-se. 

Trăsătura caracteristică a asigurării constă în aceea că ea 
înlocuieşte o persoană fizică cu o colectivitate, aşa încît even- 
tualele catastrofe (indiferent de ce natură) se amortizează între 
membrii colectivităţii asiguraţilor. Este o tehnică modernă 
devenită posibilă prin lărgirea relaţiilor sociale şi standardizarea, 
în cadrul acestor relaţii lărgite, a unui mare număr de riscuri 
asemănătoare. Legea numerelor mari pune în evidenţă faptul că 
din această masă considerabilă de riscuri se realizează, anual, o 
proporţie aproximativ constantă. Este deci suficient de a se 
pretinde, tot anual, de la colectivul asiguraţilor, sub formă de 
prime sau de cotizaţii divizate între ei, echivalentul global al 
catastrofelor previzibile, pentru a se putea, astfel, despăgubi 
victimele. În acest scop, se clasează şi se evaluează fiecare tip de 
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risc şi contra unei prime plătite de asigurat i se garantează repar- 
tizarea cotei ce i se cuvine din ansamblul riscurilor garantate. 

Asigurarea a devenit în timpurile moderne un serviciu 

cvasipublic acoperind riscurile omului. 

Asigurarea este o tehnică dificilă, iar libera sa manipulare prin 
iniţiative independente ar putea provoca grave dereglări 
economice şi sociale. Apoi, asigurarea este un domeniu care 
interesează întreaga economie naţională. În sfîrşit, masa enormă 
de capitaluri consacrate asigurărilor permite fi inanţelor publice să 
absoarbă din această sursă împrumuturi publice. Toate acestea 
Sînt motive pentru care statul îşi rezervă controlul asupra 
întregului ansamblu de întreprinderi de asigurare. 

Întrucît organizarea societăţilor de asigurări se bazează pe o 
compensare a riscurilor între asiguraţi, această compensare se 
poate realiza fie prin intermediul unei organizaţii mutuale între 
asiguraţi, fie prin intermediul unei întreprinderi (societăţi) care 
urmăreşte realizarea beneficiilor, o societate de asigurări pe 
acţiuni. Originar diferenţele dintre aceste două categorii erau mai 
accentuate, azi însă de cînd statul le-a supus pe ambele controlului 
sau, în mare parte unificat, ele sînt mult atenuate. 

Instrumentul de realizare al asigurării îl constituie „contractul 
de asigurare“ prin care asigurătorul promite asiguratului să-i 
asigure o garanţie pecuniară contra unui risc, stipulîndu-se, 
pentru aceasta, o primă sau o cotizaţie. 

Asigurările pot fi de mai multe feluri. Printre ele şi asigurările 
pentru credite. Acest gen de asigurare acoperă riscul pe care şi-l 
asumă creditorul pentru eventualitatea neplăţii datoriei de către 
debitorul sau. Deci, este vorba de o datorie de bani. Dar, anumite 
societăţi de asigurare garantează, în zilele noastre, şi între- 
prinderile prelucrătoare contra riscurilor din partea furnizorilor 
lor de materii prime şi materiale. 
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Tehnica tuturor acestor asigurări este delicată căci riscul este 
dificil de evaluat. De aceea, ele nici nu sînt utilizate decît pentru 
anumite categorii de datorii. 

Pentru exporturi funcţionează o casă specială, care este un 
organism public (în Franţa este Compania Franceză de Asi guräri 
pentru Comerţul Exterior - C.O.F.A.C.E.; în Italia Instituto 
Nacionale delle Assicurazioni — I.N.A. etc.). e; 

Asigurarea pentru credite este diferită de cauțiune, căci în 
cazul cauțiunii se face un angajament individual pentru un debitor 
determinat, în timp ce în cazul asigurării pentru credite este vorba 
de o compensare colectivă a unui mare număr de riscuri. 


B. Operațiunile comerciale internaţionale pentru aport 
valutar 


În această parte a capitolului consacrat operaţiunilor comer- 
ciale internaţionale ne vom ocupa de: a) operaţiile de compen- 
sații; b) operaţiile paralele; c) operaţiile switch şi d) operaţiile de 
aller-retour. ) t 

a. Operaţiile de compensaţii sînt acelea prin care între două 
sau mai multe persoane din diferite ţări se schimbă mărfuri de 
valoare egală, care, deci, se compensează, în aşa fel încît fiecare 
partener este în acelaşi timp şi debitor şi creditor. i 

Operațiunile de compensare sînt de două feluri: compensaţii 
particulare şi compensaţii globale. ag ; 

Compensaţia particulară sau individuală se foloseşte pentru 
schimbul de mărfuri, evitîndu-se dificultăţile determinate de pro- 
curarea mijloacelor de plată străine. 4 

În raport cu numărul de participanţi şi mecanismul de des- 
făşurare, compensaţia particulară poate fi: simplă sau progresivă. 
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Compensaţia particulară simplă se realizează între doi 
parteneri din ţări diferite, partizile de mărfuri fiind de valoare 
egală şi compensîndu-se reciproc. 

Compensaţia este prevăzută printr-o clauză din contractul 
perfectat de părţi. 

Pentru evitarea riscurilor, partenerul care efectuează primul 
operaţiile de export poate cere o scrisoare de garanţie bancară sau 
o scrisoare comercială. Se poate recurge şi la metoda livrării 
mărfii unui terp care să o remită beneficiarului în momentul 
primirii contrapartizii. 

În cazul cînd mărfurile sînt prezente se utilizează compensaţia 
cu import şi export concomitent. 

Dacă mărfurile se împart în loturi şi se expediază eşalonat, 
compensaţia este cu import şi export alternativ. 

Compensaţia progresivă este cea la care participă mai mulţi 
parteneri din fiecare ţară sau din state diferite. Ea poate fi: 
bilaterală lărgită; triunghiulară sau multiplă. 

Compensaţia bilaterală lărgită are loc cînd partenerii din 
aceeaşi țară au calitatea de exportator şi importator. Pentru 
mărfurile livrate la extern, exportatorul va fi plătit în monedă 
naţională de către importatorul din ţara sa. 

Compensaţia triunghiulară şi multiplă sau în lanţ se 
caracterizează prin aceea că mărfurile se livrează între parteneri 
din state diferite în circuit închis, iar plăţile se efectuează după 
aceleaşi reguli. 

Compensaţia globală sau cliringul se utilizează pentru 
lichidarea prin compensație a tuturor creanţelor şi datoriilor a 
două sau mai multe ţări. Cliringul se prevede printr-un acord 
interguvernamental. 

În raport cu ţările care intervin în astfel de operaţii, cliringul 
poate fi: bilateral sau multilateral. Iar, în funcţie de tehnica de 
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realizare, el poate fi: cu două conturi; cu un cont sau des- 
centralizat. 

Cliringul cu două conturi. Băncile comerciale din fiecare 
țară parteneră înfiinţează cîte un oficiu de cliring, prin inter- 
mediul cărora operaţiunile se realizează în monedă naţională. 

Importatorul plăteşte marfa achiziționată la oficiul de cliring 
din ţara sa, în moneda naţională, iar exportatorul, cu condiţia 
depunerii documentelor de expediţie stabilite, va plăti la oficiul 
de cliring al ţării sale, tot în monedă naţională. Raportul dintre 
cele două monede reprezintă cursul de cliring. Părţile pot opta şi 
pentru o monedă convenţională de cliring. 

În cazul în care exporturile realizate nu pot fi acoperite din 
lipsă de disponibil, creanţele se vor plăti prin acordarea unui 
credit oficiului din ţara importatorului. 

Operaţiunea de achitare deschisă, intervenită între cele două 
oficii de cliring, constituie un credit tehnic. Lichidarea lui se 
produce cînd plăţile făcute de importatori vor crea un disponibil 
corespunzator în contul de cliring. 

La sfîrşitul anului, calculele de compensare se efectuează 
global (în bloc). Dacă soldul unui cont de cliring este activ, 
partenerul debitor îl va compensa printr-o contraprestaţie 
convenită şi echivalentă. 

Cliringul cu un cont. Operaţiile se realizează numai la unul 
din oficiile ţărilor partenere. Oficiul care nu are cont de cliring 
ține doar evidenţa decontărilor dintre părţi. 

Contul unic de cliring se deschide de oficiul din ţara 
creditoare. În cont sînt evidenţiate încasarile şi plăţile în relaţiile 
diviziunile contului, potrivit acordului, pentru plăţi comerciale, 
servicii, creanţe particulare, datoria publică, devize libere. Ca 
urmare a creditării subconturilor creanţele dintre cele două state 
vor fi lichidate. 
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De regulă, prin cliringul cu un cont părţile nu beneficiază de 
condiţii egale. Exportatori şi importatorii din ţara care ține contul 
de cliring au un tratament privilegiat. Creditul lor tehnic este 
nelimitat, fară a fi condiţionat de o acordare expresă. De 
asemenea, exportatorii sînt plătiţi imediat, nefiind necesar un aviz 
de creditare. 

Pentru ca sumele neutilizate din Subconturi să nu fie imo- 
bilizate, părţile pot prevedea un acord de „cliring cu transfer“. Cu 
condiţia acoperirii disponibilităţilor respective, sumele nefolosite 
pot fi destinate pentru alte plăţi. 

i Cliringul descentralizat. Oficiul deschide un cont central, 
iar băncile comerciale un numar de subconturi, Operațiunile de 
cliring sînt repartizate de oficiu şi înregistrate de băncile comer- 
ciale. Subconturile se alimentează prin sumele încasate de la 
importatori şi efectuează Plăţi pentru exportatori. În acelaşi timp, 
Contul central se completează prin viramente din subconturile de 


“la bănci, 


Barterul reprezintă o variantă a cliringului care se utilizează 
fie între firme comerciale, fie între ministere economice. Acor- 
durile de barter au ca obiect schimbul de mărfuri prin compensare 
reciprocă. Mărfurile se stabilesc pe bază de liste prin convenţia 
încheiată între părţi, iar operaţiunile de decontare se efectuează 
prin conturile deschise la bancă. 

b. Operațiunile paralele constă în condiţionarea reciprocă a 
derularii exportului şi importului (în operaţiile paralele, exportul 
ŞI importul sînt concomitente). Datorită acestui fapt ele mai sînt 
denumite: operaţiuni conexate, conjugate sau de reciprocitate, 

Operațiunile paralele prezintă următoarele trăsături: valoarea 
partizilor de mărfuri nu este egală; decontarea mărfurilor ex- 
pediate se efectuează în valută; numărul partenerilor din cele 
două ţări este diferit. 
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De regulă, prin operaţiunile paralele se exportă mărfurile greu 
vandabile sau se importă anumite bunuri. 

Dacă schimburile dintre părţi sînt reglementate printr-un 
acord comercial şi de plăţi, operaţiunile paralele asigură con- 
tinuitatea livrărilor. Tot prin operaţiunile paralele se pot obţine şi 
mărfuri care nu sînt indicate în listele de contingente. 

Operațiunile iunctimate sînt o formă a operaţiunilor para- 
lele şi se recurge la ele cînd limita creditului tehnic a acordului 
de cliring a fost depăşită. 

c. Operațiunile switch (termen provenit din limba engleză 
ŞI semnificînd „a schimba“) sînt acelea prin care se foloseşte 
regimul legal al devizelor unei terţe ţări. Ele presupun existenţa 
unui acord de cliring, iar negocierea mărfurilor contra devize 
libere să se facă pe piaţa unei terțe ţări. 

Prin intermediul operaţiunilor de switch se transformă dispo- 
nibilităţile de cliring în devize libere sau se formează rezerve de 
cliring prin schimbarea fondurilor de devize libere. 

Se recurge la astfel de operaţii în situaţiile cînd există dife- 
renţe între preţurile în cliring şi în devizele libere ale mărfurilor. 

În raport cu obiectul lor, operaţiunile de switch pot fi: 
operaţiuni de switch valutar şi operaţiuni de switch cu marfă. lar, 
după sensul de derulare sînt: operaţiuni de switch de tip aller sau 
alimentare de cliring şi operaţiuni de switch de tip retour sau 
vînzare de cliring. 

Operațiunile de switch de tip aller constă în transformarea 
unor devize libere în disponibilităţi de cliring sau în vînzarea de 
mărfuri străine ca indigene. 

Prin alimentarea contului de cliring se echilibrează soldurile 
pasive şi se formează disponibilităţile necesare. 

Operațiunile de switch de tip retour permit transformarea 
unor disponibilităţi de devize cliring în devize libere sau în 
cumpărarea de mărfuri în cliring pentru reexport. 
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Switch-ul de tip aller se foloseşte cînd acordul de cliring are un 
sold pasiv, care depăşeşte limita creditului tehnic. Soldul pasiv, care 
nu mai permite efectuarea importului poate fi redus prin exportul 
unor mărfuri solicitate de partenerul de cliring. Operaţiunea se 
încheie de firme de switch din ţara de cliring cu o întreprindere 
similară dintr-un stat terţ. Între firmele respective de switch se 
încheie un contract care cuprinde următoarele clauze principale: 
felul mărfii şi volumul tranzacţiei; mărimea cotei de agio (diferenţa 
favorabilă dintre preţurile de cliring şi cele în devize libere); 
condiţiile de derulare; modalităţile de plată; obligaţiile părţilor; 
riscurile asumate; valoarea comisioanelor. 

Firma de switch din ţara terță tratează cu un furnizor vînzarea 
mărfii solicitate. Tot această firmă procură şi sumele necesare în 
devize libere pentru efectuarea plăţii. 

Firma de switch din țara de cliring cumpără mărfurile contra devize 
libere, după care le livrează partenerului de cliring ca mărfuri indigene. 

Beneficiarul deschide în favoarea firmei de switch un acreditiv 
documentar irevocabil de cliring, care este egal cu valoarea în devize 
libere a mărfurilor cumpărate. 

În baza acreditivului astfel deschis, firma de switch emite o 
garanţie bancară pe numele întreprinderii din ţara terță. 

La rândul ei, întreprinderea de switch din ţara terță deschide un 
acreditiv în devize libere în favoarea furnizorului originar. 

După livrarea mărfii şi efectuarea plăţii, documentele de ex- 
pediţie sînt transmise firmei de switch din ţara de cliring, care le 
remite băncii beneficiarului. Prin încasarea valorii documentelor se 
realizează alimentarea contului de cliring. 

Switch-ul de tip retour se utilizează în situaţia în care acordul de 
cliring prezintă un sold activ, ce depăşeşte limita creditului tehnic. 
Aceste rezerve din contul de cliring se pot debloca prin procurarea 
(în schimb) de devize libere. Iar, cu fondurile astfel obţinute se 
cumpără de pe alte pieţe mărfurile necesare economiei naţionale. 

305 


Această operaţie se derulează la fel cu cea de tip aller, numai că 
se inversează sensul switch-ului. Marfa importată din ţara de cliring 
este reexportată pe o terță piaţă, contra devize libere. 

Firma de switch din ţara importatoare găseşte furnizorul şi cea 
din ţara terță, cumparătorii. 

Operațiunile de switch valutar sînt acelea în care fluxurile de 
mărfuri sînt înlocuite cu fluxurile valutare, iar firmele comerciale cu 
bănci comerciale. 

d. Operațiunile de aller-retour reprezintă o îmbinare a două 
switch-uri în sens opus. Ele permit realizarea de avantaje materiale 
cum sînt: obținerea de beneficii în valută; transformarea disponi- 
bilităţilor de cliring în devize libere; alimentarea conturilor de cliring. 

În cazul în care operaţiunile de aller-retour nu sînt con- 
diţionate de exportul sau importul unor mărfuri, ele sînt de tipul 
„clean“, ele implicînd numai o transformare de devize. 

Operațiunile de aller-retour pot fi de mai multe feluri: cele în care 
faza de aller este de tipul clean şi faza de retour cu marfă; cele în care 
faza de aller se derulează cu marfă şi faza de retour este clean; cele 
în care aft faza de aller, cât şi cea de retour sînt de tipul clean; cele 
în care ambele faze se desfăşoară cu marfă. 

Operaţiunea de aller-retour începe cu faza de aller, cînd balanţa 
cliringului este pasivă. Ea implică formarea de disponibilităţi pentru 
partida de retour. 

Cînd balanţa cliringului este pasivă, operaţiunea se desfăşoară 
cu faza de retour. Deschiderea acreditivului în cliring permite im- 
portul formal al mărfii. 

Faţă de derularea obişnuită a switch-urilor, partidele de aller şi 
retour trebuie combinate. Prin echilibrarea valorilor operaţiunilor se 
obţine o diferenţă favorabilă, care se concretizează în beneficii. 5% 


184 Pentru documentare privind operaţiunile de export valutar, a se vedea I. 
Macovei, op.cit., p. 378-386. 
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